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proteklih nekoliko meseci sam bio u prilici, da sa
porodicom provedem viSe vremena nego to je
to uobicajeno. To vreme sam iskoristio i za moj
omiljeni hobi: jutarnji dzoging, koji me izuzetno osvezava.
Svako jutro sam rano ustajao i polazio na uobicajeni krug
tréanja. Za to vreme sam uvek razmisljao o mnogim
stvarima. Tako sam mnogo mislio i na trostruke dijamant
menadzere Marka i Milagru Dabonon. Oni su vec niz
godina clanovi nase Forever porodice i meni je bio izuzetan
dozivljaj pratiti kako nastaje drugi trostruki dijamant u Zivotu
Forevera. Cestitam!

Za vreme trcanja uvek uzivam u prirodi: proveram da li
svako drvo i Zbun imaju dovoljno vode i imaju li dovoljno
slobodnog prostora. U nasoj basti raste veoma mnogo vrsta
drveca i svaka vrsta zahteva drugaciju negu. Neke vrste
nedeljama ne moramo zalivati, | bez obzira na to ipak se lepo
razvijaju, dok drugim vrstama moramo posvetiti posebnu
paznju, pa ih zalivamo i negujemo svakog dana. Imamo
drvece koje je ogromno i njegova dzinovska krosnja nam vec
godinama obezbeduje zastitnu hladovinu. Stablo tog drveca
je masivno kao stena i debelo vise metara. Prisustvovalo je
brojnim znacajnim dogadajima nase porodice, postojano,
bez obzira na meteoroloske uslove i neprilike.

Imamo i drvece koje je jos mlado i vitko, koje se lako savija,

sporije raste i koje je podloznije vremenskim nedacama. To

drvece moramo poduprti, kako mu vetar ne bi slomio slabo
stablo. Stavise, u Arizoni za vieme vrelog leta, stabla mladih
vocaka bojimo u belo, da bi ih tako zastitili od zege (mozda

¢emo jednom isprobati i Aloe Sunscreen...).

Veoma je vidan rast nasih stabala, ali je njihova tajna
nevidljival Ne mozemo videti tajnu njihove snage i
nepokolebljivosti. Za vreme svih ovih godina su strpljivo

razvili ceo sistem korenja i to je postalo zalog veli¢ine

nasih dzinova. Korenje naseg mladog drveca treba i

dalje razvijati, jer jo$ nije dovoljno rasireno i snazno, ali ce
vremenom stablu obezbediti sigurnu potporu i snagu. Nije
lako izgraditi dovoljno prosiren i snazan korenski sistem,
jer zahteva strpljenje, upornost i privrzenost. Korenje
treba da se probije kroz razne vrste tla, prepreke i teSkoce.
Tajna dzinovskog drveca nije niSta drugo, vec njegova
sposobnost da uvek nanovo pusta novo korenje,

a vec postojece joS vise jaca.

Otkrio sam jo$ nesto veoma interesantno, dok sam
posmatrao drvece. Shvatio sam da ne¢u moci proceniti
snagu korena drveta, sve dok ne dode do jake oluje. Za vreme
mirnog i lepog vremena i slabija stabla stoje ¢vrsto kao sva
ostala snazna stabla oko njih, ali njihova prava priroda dolazi
do izrazaja tek kada se suoce sa velikim izazovima.

Mnogo sam video i naucio. Najveca pouka je bila da svaki
Covek zasluzuje posebnu paznju i svako trazi individualnu
podrsku. Treba da se pripremimo, da bi posedovali dovoljno
energije za svakog poslovnog partnera. Neprekidno

treba da negujemo i jacamo svoje korenje, uvek treba da
prisustvujemo FLP priredbama, koristimo proizvode i u¢imo
$to vise o njima. Stalno ucenje o firmi, o proizvodima i sve
vise informacija o preduzimasStvu e nas dovesti jos blize
cilju. Ako svoje preduzimastvo gradimo neprikosnoveno i
privrzeno, ono ¢e nam zahvaliti ogromnim razvojem. Kada
naidu oluje i kada se suocimo sa odbijanjem, nesigurnoscu
ili konkurencijom, mi ¢emo stajati ¢vsto i snazno, kao sto to
radi i najsnaznije drvo u nasoj basti, jer cemo tako svojom
lojalnoscu, stabilnoscu, zastitnom snagom i potporom pruZiti

primer drugima.
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vi se radamo i stizemo na Zemlju sa jednim

odredenim ciljem i svako ima zadatak u ovom

ogromnom, naizgled haoti¢nom svetu. Covek se
od rodenja neprekidno razvija i uci. Krece u pravcu gde
¢e moci pomoci sebi i svojoj okolini. Radaju se ljudi, koji
svojom delatnoS¢u postaju znacajni u Zivotu mnogim
desetinama, stotinama, milionima ljudi. Pruzaju priliku
mnogim milionima ljudi da rade, postanu zdraviji i da
stvorio sistem kojem se prikljucuje sve vise ljudi Sirom
sveta, jer se ovaj sistem bazira na osnovnoj ljudskoj
karakteristici: poverenju. Poverenje ne dozvoljava
dvolicnost, laz, prevaru, ali u slucaju da se to ipak
desi, makar jednom i u najmanjoj meri, to bi poljuljalo
poverenje vise miliona ljudi.

On je primer za vise miliona ljudi, jer je svojom
delatno$cu vec vise ucinio Covecanstvu od mnogih koji
za sebe smatraju da nam ,pruzaju najvise”. Jeste da za
svoju delatnost jos nije dobio Nobelovu nagradu, ali vise

desetina miliona ljudi zraci tolikom ljubavlju, kao ideja
Nobelove nagrade, koja vredi vise od stvarne nagrade.

On je izuzetan stru¢ni rukovodilac i organizator zivota
vise miliona ljudi, energican otac, deda i voda. On je
roden da vodi ljude, da ih usmerava i pruza mogucnost
da Zive cudesnim, slobodnim Zivotom, punim ljubavi,
kojom ce obogatiti svoj Zivot. Kako on sam kaze: ,Snaga
Forevera je snaga ljubavi.”

Ponosni smo, jer Te poznajemo. Ponosni smo, jer nas
smatras prijateljima i bracom. Sre¢ni smo svaki put kada
Te sretnemo. Rex Maughane, predsednice i generalni
direktore Forever Living Productsa, neka Ti Bog podari

dug zivot!
/
Qs 4L
DR SANDOR MILES
direktor zemlje

FLP Madarske d.d.o.
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Vise stotina odusevljenih
saradnika je krenulo iz
Budimpeste i Beograda,

da bi ucestvovali na jednoj
izuzetnoj priredbi, koju smo
29. septembra 2006. godine
prvi put organizovali u
istoriji Forevera, u cudesnom
ambijentu primorskog grada
Hrvatske, Porecu. Dobro
raspolozeni putnici, u koloni
autobusa su stigli do granice
sa Hrvatskom i posle kratke
pasoske kontrole su nastavili
put divnim predelima. Bilo je
divno vreme, pa je nekolicina
putnika skupila hrabrost i
okupala se u hladnim talasima
najlepseg mora Evrope. Nase
saradnike Zeljne obucavanja
su cekali prelepi pogled, mirna
okolina i fantastican hotel sa
ol-inkluziv uslugom.

Slike
a dan dolaska u Poreg,
bilo je onih saradnika koji
su se upoznavali sa

okolinom i morem, dok su drugi
iskoristili preostali deo dana, da
se odmore od dugog puta. Nasi
distributeri koji su se kvalifikovali
za reli, su tokom veceri prisustvovali
posebnoj veceri, posle koje su

se zabavili u ugodnom Natonal
disku. Svi su se vec tada uzbudeno
pripremali za sledeci dan i
razgovarali medusobno o priredbi
koja ih ocekuje.

OREVER:

Posle obilnog dorucka, svi su ofisli

do centra za obucavanje, gde ih je
Cekala prelepa pozornica i ugodno
gledaliSte. Senzacionalni reli je poceo
pod rukovodstvom voditelja programa
dr Alberta Kerestenjija i Jadranke
Kralji¢ Pavleti¢. Ova priredba je od
istorijskog znacaja za Forever, jer je prvi
put organizovana u njegovoj istoriji i
Rex Maughan i Gregg Maughan
su nam pruzili ¢ast, da bas mi budemo
prvi domacini ovakvoj priredbi. U
uvodnom govoru se direktor zemlje dr
Sandor Miles zahvalio Rexu i Gregqu

sa jedne izu

na fantasticnoj mogucnosti i pozvao
je na pozornicu one distributere koji su
ispunili uslove uceSca na reliju i predao
im priznanja. Svima Cestitamo i jako

smo ponosni na njih.

Bogatim i fascinantnim programom je
prisutne zabavio ansambl Putokazi,

koji su Hrvatsku predstavljali na Pesmi
evrovizije.

Dr Edit Reves Siklosne, nas saradnik
soaring menadzer, ¢lan Prezidents
kluba, je svojim veoma zanimljivim
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zetne priredbe

predavanjem o FLP proizvodima,
pruzila informacije koje su
nezaobilazne u nasem svakodnevnom
radu. Pored bogatog znanja o
proizvodima, ona je zracila Sarmom i
ljubavlju i zahvalna publikaju je zbog
toga nagradila burnim aplauzom.

Dr Terezija Samu, nas saradnik
soaring menadzer, ¢lan Prezidents
kluba, je u svom predavanju obratila
paznju publike, na bitne Cinjenice koje
se moraju naglasiti tokom predavanja,
informacije i tehnike, kojima ¢e novim

kupcima i distributerima najefikasnije
pruziti te informacije. Zahvalni smo dr
Tereziji, na izuzetno preciznom i veoma
dobro pripremljenom predavanju.
Veoma nas raduje da tako iskusni

lekari, svojim ogromnim znanjem
pomazu nas rad u izgradnji mreze.

Tamas Biro, nas saradnik senior
menadzer, je sa odusevljenjem i
entuzijazmom, na koje smo od
njega vec navikli, prikazao novim
supervizorima mogucnosti koje ih
Cekaju. Prikazao je dostignuca svog

Zivota, do kojih svako moze doci, ako
se bavi odgovarajucom delatnoscu i
dobro radi.

Goran i Irena Dragojevi¢, nasi
saradnici safir menadzeri, ¢lanovi
Prezidents kluba iz Srbije, su veoma
sr¢ano i iskreno govorili 0 vaznosti nivoa
supervizora, 0 onoj stepenici sa koje
nema povratka. Put vodi pravo prema
nivou menadzera, ali u korist toga,
svako mora doneti vaznu odluku i uciniti
bitan korak u zivotu, a to je svakome od
prisutnih u Porecu bilo jasno.
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Agnes Krizo, nas saradnik safir
menadzer, ¢lan Prezidents kluba, je
govorila 0 onim vaznim karakteristikama
koje ispunjavaju njenu delatnost, a to

Su upornost, privrzenost i poverenje. To
su najvaznije crte saradnika Forevera,
jerih oni nose napred na putu prema
ostvarivanju njihovih ciljeva, na kojem
¢e njihova upornost pre ili kasnije uroditi
plodom, a to je nivo menadzera.

Jozef Sabo, nas saradnik safir
menadzer, ¢lan Senior prezidents
kluba, kao poslednji predavac
prepodnevnog obucavanja nas je
svakom recenicom svog predavanja

uverio 0 svojoj iskrenoj privrzenosti
Foreveru i Rexu. Prisutni su ga pratili sa

velikom paznjom i rado su ucestvovali
u interesantnim zadacima koje im

je davao, posto su svi osetili znacaj
njegovog prisustva, jer im njegovo
primerno ponasanje i karijera mogu
posluziti kao putokaz na putu uspeha.

Cestitamo nasim predavac¢ima na
izuzetno dobrim predavanjima! Rucali
smo posle fantasticnog prvog dela
obucavanja, ali smo jedva Cekali da

ucenje ponovo bude u centru zbivanja.

Robert Varga, nas saradnik safir
menadZer se tokom predavanja 0svrnuo
na one dane kada je on dostigao nivo
supervizora i kada je bio siguran da ne-
sme stati. U sebi je 0se¢ao unutrasnju

)

snagu i potrebu koja ga je primoravala
da rad nastavi sa istim poletom. Taj
polet je predao i stotonama prisutnih
saradnika, koji ¢e barjak Forevera poneti
joS snaznije u svojim regijama.

Andras Kovac i Aranka Vagasi, nasi
saradnici dijamant-safir menadzeri,
¢lanovi Senior prezidents kluba su

u svom predavanju istakli rezultate
koji su potrebni da bi nasi saradnici
postali menadzeri. Ti rezultati se mogu
posti¢i samo na dobrim osnovama,
obucavanjem i ucenjem. Saradnicima
su pruzili mnogobrojne korisne savete
i pomoc. Posebno se zahvaljujemo
Andrasu na dirljivim emocionalnim
mislima.
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Dr Adolf Kosa L., nas saradnik safir
menadzer, je distributerima u svom
veoma dinamic¢nom predavanju
predstavio jednu veoma stvarnu
alternativu: jednostavno, menadzerski
nivo se mora uraditi. Ne moZze se
raduckati na njemu i mreza se ne
moze graditi polako. Po Adolfovom
misljenju, samo dinami¢no brzom i
uspesnom izgradnjom mreze i mnogim
nastupima na pozornici, mozemo u
dobrom raspolozenju, brzim koracima
napredovati prema postavljenim
ciljevima. Nije problem ako u
meduvremenu napravimo greske, jer
mozemo uciti iz njih. MoZzemo sluziti
za primer, samo ako pazimo da ne
ponovimo iste greske dva puta.
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Raspolozenje je doslo do usijanja
kada je Miklo$ Berkic, nas
saradnik dijamant-safir menadzer,
¢lan Rojal prezidents kluba, stupio
na pozornicu. On je svojim veoma
konciznim predavanjem ocarao

sve prisutne. Miklo$ je, njemu
svojstvenim opustenim stilom, ukazao
supervizorima na one korake koji

ih Cekaju. UCio ih je upornom radu,
privrzenosti, vaznosti stabilne mreze
i pozitivnog razmisljanja. Zahvalni
smo MikloSu na veoma preciznom
predavanju.

Veronika Lomjanski, nas saradnik
dijamant menadzer, ¢lan Senior
prezidents kluba je saradnicima

govorila 0 onim osnovnim,
nezaobilaznim koracima koji se moraju
uraditi da bi postali uspesni. Posle tih
obaveznih koraka, mozemo biti sigurni
da ¢emo biti uspesni. Veronikin metod
rada ve¢ mnogi poznaju i postuju njenu
izuzetnu upornost, koju je pokazala u
FLP karijeri, koja svima sluzi za primer.
Ako supervizori primene njen metod
rada, onda ¢e nasa regija imati jo$
mnogo dijamant menadzera. Zahvalni
smo Veroniki jer je sa nama, u Porecu,
podelila svoje bogato iskustvo i znanje.

Na pozornicu je stupila nas gost-
predavac, Katrin Bajri, dvostruki-
dijamant menadzer. Ona je veoma
detaljno, za nju karakteristicnom
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preciznoscu, prikazala svoju delatnost

na izgradnji mreze. Govorec¢i na

pozornici Holidej relija, predala je
prisutnim saradnicima svoja iskustva

i znanje o metodi kojom je izgradila
mnogobrojne menadzerske mreze.
Posebno smo joj zahvalni, jer se

odazvala nasem pozivu i sada ve¢

polako. postaje pocasni clan Forever
Madarske. Ne moze odoleti nasoj

molbi da bude predavac na nasim
priredbama, jer oseca da nasi saradnici
vole da uce od nje, smatraju je svojim
primerom i mnogi zele da postanu .
uspesni kao-ona. Dugujemo zahvalnost
Katrin Bajri, jer.je od svog | &
dragocenog vremena odvojila znacajan
deo, za obucavanje nasih saradnika na
Holidej reliju.

Na kraju Hilidej relija se dr Sandor
Miles, direktor zemlje zahvalio
saradnicima FLP Madarske i Hrvatske,
na izuzetno dobroj organizaciji

relija. Posebno se zahvalio mr dipl.
inZ. Laslu Molnaru, regionalnom
direktoru FLP Hrvatske. Pozvao je na
pozornicu sve predavace, koje su svi
prisutni pozdravili veoma dugim i
gromoglasnim aplauzom. Vide¢emo
se dogodine na istom mestu, sa novim
supervizorima (tada vec sa Vasim
supervizorimal).

Posle sluzbenog programa Holidej
relija, saradnici koji su se kvalifikovali
na reli su prisustvovali veoma lepoj

i veseloj zavrsnoj veceri. Cudesna
priredba se zavrsila banketom,

koji se oduZio do duboko u no¢.
Cestitamo svim ucesnicima, a posebno
se zahvaljujemo predavacima,
rukovodiocima Forevera, koji su svojim
znanjem dostojno predstavili najbolje
mrezne marketing saradnike istocne i
srednje Evrope.
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Postovani saradnici!

Mada vec uveliko tece period kvalifikacije za
Evropski reli, mi Vas ve¢ sada obavestavamo o
pojedinostima vezanim za tu manifestaciju.

Mesto odrzavanja relija je hotel Arena, koji se nalazi

u juznom delu Stokholma, blizu metro stanice Globen.
Vreme odrzavanja Fvropskog relija je od petka 13. do
subote 14. aprila 2007. godine. Pocetak priredbe je 13:30 u
petak, a 11:00 u subotu.

Reli ¢emo odrZati u potpuno obnovljenoj formi. Za razliku od
prethodnih Evropskih relija, u Stokholmu ce reli trajati tokom
oba dana. Za to vreme Ce se odrzavati i kvalifikacije za Profit
Sering i program nece biti podeljen na dva dana, kao do sada,
kada je reli bio prvog, a Profit Sering drugog dana.

U subotu uvece ¢emo prirediti banket u ¢ast onih
saradnika, koji su se kvalifikovali na reli i Profit Sering. Na
ovoj priredbi mogu ucestvovati samo oni saradnici koji su
se kvalifikovali.

Ulaznice osiguravaju prisustvo na celoj priredbi. One
saradnike, koji su se kvalifikovali na Vorld reli, Profit Sering
program i Evropski reli, ¢emo proslaviti na jednom mestu
u isto vreme. Naravno, ulaznice osiguravaju ucesce na
priredbama i prvog i drugog dana.

Onim saradnicima koji se nisu kvalifikovali, od novembra
obezbedujemo ulaznice, do kojih mogu doci za 15 evra +
porez. Dvostruki doZivljaj po staroj cenil

U novembru ¢emo Vas obavestiti o smestaju, o konkretnim
hotelima gde e odsesti saradnici koji su se kvalifikovali iz
raznih zemalja. Naravno, postoji mogucnost obezbedivanja
smestaja i onima koji se nisu kvalifikovali — u skladu sa
njihovim zahtevima, mogu¢nostima, uzimajuci u obzir
raspored koji pripada zemlji iz koje dolaze. (Jacqueline
Commins: jacqueline@creativerealisation.com , i
+44 1352 744281)

Sa medunarodnog aerodroma u Stokholmu, do
unutrasnjosti grada, brzi voz Arlanda Express, stize za 20
minuta. Vozne karte kostaju 200 SEK (21 evro), a povratne
karte su 380 SEK (40 evra).

Na slede¢im veb stranama mozete naci usluge onih
avionskih kompanija koje obezbeduju prevoz do
Stokholma, po povoljnim uslovima: www.sas.se i
www.klm.com

Oni ¢e i pomocu plakata i prezentacije Power pointa, nasim
saradnicima prikazati svoje mogucnosti.

Raspored na osnovu zemalja je joS samo nacrt, nije definitivan plan. 0 moguéim izmenama ¢emo
Vas blagovremeno obavestiti, po zavrSetku perioda kvalifikacije.

Hotel Clarion Hotel Sheraton Hotel Raisson SAS | Hotel Nordic Light
Royal Viking
7emlje Baltika |zrael | Velika Brritar;i'jré Madarska | Skandinavija
Zemlje Beneluksa Italija Island Srbija Svajcarska
Bugarska Poljska Irska (Crna Gora
Ceska Republika Portugalija Nemacka Kosovo
Slovacka Spanija Rumunija Bosnai
Francuska Ukrajina Hercegovina
Greka Turska
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Ako Vam nece biti dovoljno da provedete Cetiri dana u Anahajmu, ostvarite kvalifikaciju na Silver post
reli tur i prisustvujte jednom od najlepsih putovanja na svetu! Provedite Sest nezaboravnih dana (i pet ‘
noci) u prelepom svetu havajskih ostrval Verujte nam, to ne smete propustiti!

5-10. avgusta 2007. godine

Sakupite 2500 bodova i tako cete se kvalifikovati na Silver post reli tur — PLUS 1000 SAD dolara dZeparca, svakom distributeru ponaosob!
Sakupite 5000 bodova i Vi cete dobiti sve one nagrade koje pripadaju onima koji su se kvalifikovali na nivo od 2500 bodova — PLUS 1000 SAD
dolara dZeparca svakom distributeru ponaosob (ukupno 2000 SAD dolara), posebno priznanje na Super reliju kao i mogucnost koriscenja VIP reda
u toku kupovine proizvoda!

Sakupite 7500 bodova i Vama pripadaju sve one nagrade kao onima kaji su se kvalifikovali na nivo od 5000 bodova — PLUS 1000 SAD dolara
dzeparca svakom distributeru ponaosob (ukupno 3000 SAD dolara), kao i poseban susret sa rukovodiocima firme na Silver post reli turu!

Sakupite 10 000 bodova i Vama pripadaju sve one nagrade kao onima koji su se kvalifikovali na nivo od 7500 bodova — PLUS osiguravamo Vam
putovanje na Super reli poslovnom klasom (Bussines Class)!




ZOLT ROZAHEDI |
MARIKA ZOLT ROZAHEDINE

soaring menadzeri

voditelji programa
¢lanovi Prezidents kluba

Prvu jesenju Forever
priredbu, Dan uspeha,

smo odrzali u Pap

Laslo sportskoj areni u
Budimpesti, u prisustvu
vise hiljada saradnika.
Zahvalili smo se svima koji
su dosli uprkos vanrednim
spoljasnjim faktorima,

da bi svojim aplauzima
nagradili novokvalifikovane
saradnike, bili glavni junaci
na pozornici ili da bi udili.

Zbog uspeha vr

oditelji programa Zolt
Rozahedi i Marika

Zolt Rozahedine, nasi
saradnici soaring menadzeri, Su nam
omogucili da prisustvujemo jednom
izuzetnom danu, jer smo prisustvovali
kvalifikacijama koje su ostvarene u
toku vise meseci. Dr Sandor Miles
se u svom pozdravnom govoru
0SVINuo na neverovatan razvoj, koji je
svojom izuzetnom merom iznenadio
sve prisutne. U poslednjem mesecu
leta, avgustu, Smo se popravili za
20% u poredenju sa istim periodom
u protekloj godini. Ova izuzetna
dinamicnost pospesuje rad distributera
i to su uspesi zbog kojih vredi raditi
svakodnevno. Zahvalni smo svakom
saradniku, distributeru, kupcu i
naravno rukovodiocima mreza.

Porodica Rozahedi je u Sjedinjenim
Drzavama dobila reputaciju najboljih
sponzora u oblasti Njujorka i Floride.
Odlikovanje je stiglo u prave ruke.
Cestitamo na postignutom uspehu.

Slusali smo nostalgi¢ni program
Sedouz hangeri benda, za vreme
kojeg su mnogi zaplesali ispred
pozornice. Zahvalni smo im na divnoj
predstavi.

U toku predavanja dr Edite Volmuta
lekara istrazivaca i dr Dule Virta
ekonomiste, kandidata Madarske
akademije nauka, nasih saradnika
menadzera, smo imali priliku da
saznamo koja su bila ona prva iskustva
sa proizvodima, zahvaljujuci kojima

su doneli odluku da krenu putem

distributera. Dr Virt nam je svojim
predavanjem sa aspekta ekonomiste,
pojasnio da nas predsednik-generalni
direktor Rex Maughan, nije samo
sanjao san o marketing sistemu i

o filozofiji za koju su drugi dobili
Nobelovu nagradu, vec je on dan danas
razvija i prenosi dalje.

Zahvalni smo na izuzetno
interesantnom i vrednom predavanju,
koje je nase znanje obogatilo novim
elementima i koje je medu prisutnima
popularisalo jedan novi pogled.

Dr Ana Smic, nas saradnik senior
menadzer je preuzela vodenje dela
programa koje govori o iskustvima

sa proizvodima, koje je jedno od
najvrednijih i najinteresantnijih
delova Forever dana. Upoznali smo
se sa nekoliko veoma interesantnih
slucajeva, koji su izmenili Zivote ljudi.
Na pozornici smo pozdravili viSe od
sto lekara, koji su predstavljali vise od
hiljadu zdravstvenih radnika. Hvala im
na odanosti i upornosti.

Zatim je na pozornici sledilo
proglasavanje kvalifikacija za jul

i avgust, na kojima su saradnici
preuzeli zasluZena odli¢ja od direktora
zemlje. Cestitamo novokvalifikovanim
saradnicima i u buduce ih ¢ekamo na
jos visim nivoima kvalifikacija.

Ferenc Sabo i Ferencne Sabo, nasi
saradnici senior menadzeri su nam
govorili 0 njihovom zivotnom putu,
koji ih je doveo do Forevera. Upoznali
smo se sa onim novinama koje Forever
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edi radi

unosi u zivot porodica, a koje se
baziraju na nau¢nim osnovama. Oni su
uporedili svoju pro$lost, sadasnjost i
buduc¢nost. Hvala im na izvanrednom
predavanju.

Tinde Iboja Casar, nas saradnik
senior menadzer je u svom
predavanju govorila o jedinstvu
Forever tima, o lepoti izgradnje
mreZe i snazi tima koja pobeduje sve
prepreke. Sa njoj tako svojstvenom
ljupkoScu, iskrenoscu i ljubavlju se
zahvalila svima koji su pomogli da
dostigne nivo senior menadzera.
Zelimo joj mnogo uspeha u
ostvarenju sledecih stepenica
kvalifikacija

U toku predavanja Lajosa (Luia)
Turija smo Culi popularne

melodije koje je publika nagradila
gromoglasnim aplauzom. Na$
izuzetno talentovani saradnik je na
pozornici preuzeo odli¢je menadzera.
Cestitamo Lui i Zelimo da se Sto pre
ponovo vidimo na pozornici Forevera,
koja znadi bolji svet za sve nas.

Na pozornici Forevera su sledile
kvalifikacije: prvo smo pozdravili
¢lanove Kluba osvajaca, zatim su
odli¢je soaring menadzera preuzeli
Sandor Tot i Edina Vanja. Posle
njih su sledili novi menadzeri, koji su
na pozornicu, gde su primili odli¢ja,
stigli sa ogromnim buketima cveca,
koje su dobili od saradnika, poznanika
i rodbine. Menadzeri su se sa nekoliko
reCi zahvalili svojim sponzorima i mrezi
na pomoci u ostvarivanju kvalifikacija.

FOR.

Cestitamo i Zelimo im mnogo uspeha u
daljem radu, jer je to vazan deo njihovog
razvoja i vazna tacka oslonca Forevera.

Sledili su najnoviji pobednici podsticajnog
programa za kupovinu automobila. Novi
senior menadzeri za jul su Tinde
Iboja Casar, kao i dr Erika Tana¢
Tombacne i dr Atila Tombac. Nov
senior menadzer u avgustu je dr
Maria Debredi. Oni su se posle dodele
odli¢ja, sa nekoliko reci zahvalili svojim
timovima na izuzetnom radu i trudu koji
su uloZili za ostvarenje ove vazne stanice.
Obecali su da cemo se ponovo sresti na
pozornici, jer obecavaju da nece posustati,
posto Ce sacuvati i preneti ovaj polet do
sledeceg nivoa kvalifikacija.

Agnes Krizo, nas saradnik safir
menadzer, je smatrala svojom
rodendanskom nagradom, mogucnost
da odrZi predavanje na priredbi
Forevera. Agi je na pozornici Sportske
arene u Budimpesti, ponovo dala
potvrdu svoje izuzetne privrZenosti.
Ohrabrivala je sve da donesu odluku,
jer je doslo vreme da pocnu svoju
delatnost u Foreveru, koje karakterise
poverenje i postenje. Hvala Agiki na
veoma uspe$nom predavanju.

Tokom predavanja dr Adolfa Kose

L. naseq saradnika novog safir
menadzera, smo saznali nekoliko
vaznih Cinilaca koji su potrebni na putu
prema uspehu. Rekao je da se mreza
moze graditi samo poletno. Adolf-tim
istim poletom gradi svoju mrezu, jer ga
¢ine ljudi Zeljni uspeha, a mogu postati
uspesni samo ako taj posao odmah

iti svaki dan!

pocnu i ako ga rade bez prestanka.
Zasto? Svako Ce raditi u svoju korist,
za potpunu materijalnu nezavisnost

i slobodu Zivota. Publika je njegovo
fascinantno predavanje nagradila
gromoglasnim aplauzom. Cestitamo ti
Adolfe, kao i tvom ogromnom timu.

Poslednji gost-predavac nase priredbe
je stigao iz Danske. Iz predavanja Kima
Madsena, dijamant menadZera, smo
saznali da je nekada bio mornar i tada
je okusio slobodu zivota, ali je punu
nezavisnost stekao u Foreveru. 2007.
godine ce Vorld reli, Evropski reli i Profit
sering organizovati Skandinavija. To ¢e
u istoriji Forevera biti izuzetan dogadaj.
Retko nam se pruza mogucnost da
putujemo do Stokholma i zbog toga je
Kim hrabrio prisutne da urade sve, kako
bi zajedno slavili na pozornici Forevera.
Njegovo ivanredno povlacenje paralela i
slike su predavanje ucinili fascinantnim,
a njegove rezultate ostvarljivijim.

Hvala na predavanju i na tome $to je
sa nama podelio svoja iskustva. Zelimo
mnogo uspeha u organizaciji relija u
Skandinavij.

Priredbu je zavrsilo proglasavanje
kvalifikacija novih asistent
supervizora, koji su u nepreglednim
redovima stizali na pozornicu
Forevera.Hvala Vam na istrajnosti i
lojalnosti, iz kojih ste svi dobili najvise
ocene. Zelimo Vam mnogo uspeha u
ostvarivanju novih nivoa kvalifikacija

Videcemo se na sledecem Forever
danu!
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IRENA DRAGOJEVIC I
GORAN DRAGOJEVIC
safir menadzeri

voditelji programa
¢lanovi Prezidents kluba

Sezona godisnjih odmora
je zanama, a pred nama
su novi izazovi u okviru
kompanije Forever Living
Products Srbije. Imali

smo zadovoljstvo da na
septembarskim Danima
uspeha pozdravimo sve
saradnike i svima pozelimo
uspesnu jesen.

g
I

FOREVERS

~»AKO verujes
svi planovi ce

risutnim gostima su se

predstavili Irena i Goran

Dragojevi¢, safir menadzeri
nase kompanije. Vera u proizvode i
velika upornost su doprineli da Irena
i Goran mnogo sigurnije idu kroz
zivot sa osloncem u vidu FLP-a. Oni
su jedni od najuspesnijih distributera
Srbije i zelimo im puno uspeha u
daljem radu.

Sve saradnike je pozdravio teritorijalni
direktor FLP Srbije Branislav Raji¢.
Direktor Raji¢ je preneo pozdrave
regionalnog direktora dr Sandor
Milesa pozelevsi mnogo uspeha
svima na teritoriji Srbije. Imali smo
priliku da po prvi put predstavimo
javnosti novi korporativni logo
kompanije, koji u znaku orla
simbolizuje upornost, istrajnost,
snagu i lepotu pretoCene u uspesnost
i efikasnost. Takode smo Cestitali
saradnicima koji su osvojili podsticajni
program Holidej reli i bice gosti

seminara krajem septembra u Porecu.

FLP je bio viSe nego domacin senior
menadzerima Mici¢ Mirjani i
Harmos Vilmosu na njihovom prvom
putu u Ameriku i poseti kompaniji
Forever Living Products. Koferi su bili
mali da se spakuju sve uspomene

i secanja na desetak nezaboravnih
dana na poljima Aloe i proizvodnim
pogonima, druzenju sa Rexom i
njegovim saradnicima i zajednickom
putu sa svojim sponzorima i

Amerikom u pravom svetlu. Zelimo
svim saradnicima da svake godine

sve veci broj njih budu gosti maticne
kancelarije i uvere se u jednostavnost i
efikasnost nacina rada FLP-a.

Mnogo je hrabrosti potrebno da

se pred punim auditorijumom

prica o problemu koji je narusio
zdravlje. Iskustva lekara i korisnika
preparata FLP-a pokazuju da se na
efikasan nacin mogu tretirati razliciti
poremecaji zdravstvenog stanja
svakoga od nas. Zahvaljujemo se dr
Marini Mitic na odlicnom vodenju
ovog dela seminara za koji se smatra

da je jedan od najvaznijih.

Vracanje vitalnih funkcija na
optimalni nivo njihovog rada,
sinergija u organizmu i energetska
dopuna unutrasnjih organa su
preduslov normalnog funkcionisanja
svakog organizma. U ljudskom telu
stalne su samo promene. Efekti FLP-
ovih preparata iz aspekta alternativne
medicine su odli¢ni i otvaraju jednu
novu dimenziju tretiranja razlicitih
poremecaja osnovnih zdravstvenih
funkcija. Dugujemo zahvalnost
predavacu ove teme dr Dusanki
Tumbas na nesvakidasnjem osvrtu
na mogucnost poboljsanja zdravlja sa
ovog aspekta.

Na sceni smo Cestitali nasim
novim supervizorima, asistent
menadzerima i menadzerima koji
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u sebe,
ti se ostvariti!”

su naporno tokom leta gradili svoju
FLP karijeru. Svim kvalifikovanim
saradnicima smo pozeleli mnogo
uspeha u daljem radu i puno novih
kvalifikacija.

Posle dugo vremena imali smo cast i
zadovoljstvo da promovisemo nove
soaring menadzZere, Kuzmanovi¢
Vesnu i SiniSu. Njihova vizija
poslovanja u okviru FLP-a ih je
dovela na celo jedne fantasticne
grupe saradnika sa jasnim ciljevima i
dobro trasiranom stazom ka uspehu.
Zahvalnost Vesne i SiniSe direktnim
saradnicima, paralelnim strukturama
i menadZzmentu kompanije je bila
vise nego iskrena. Novim soaring
menadZerima zelimo mnogo uspeha
i novih kvalifikacija. Sigurni smo da
¢e ih biti, jer su Vesna i Sinisa veciti
dobitnici.

Muzicki poklon u vidu nastupa

sve popularnijeg zabavljaca Ace
Pejovica je bio samo mali deo kojim
smo pokusali da se oduzimo novim
soaring menadzerima, a ujedno i
nagradimo sve prisutne jednim mini
koncertom.

Zasto FLP? Ziveli smo Zivot u laznoj
slici i bezali od istine o kvalitetu
Zivota. Prica o prosecnosti Coveka
je bila nasa pric¢a. Marketinski plan
FLP-a razbija monotoniju zivota,
primorava nas na konstantan rad
sa novim ljudima, jer sa svima

krecemo od samog pocetka, odnosno
od c¢lanske kartice. |z tih razloga
preporucujemo FLP kao jedan od
najefikasnijih nacina za promenu
Zivotnog stila, porucuje senior

menadzer Daniela Barnak.

Mrezni marketing nudi mogu¢nost
samozaposlenja bez pocetnog
ulaganja i u potpunosti zamenjuje
klasicno preduzetnistvo za koje je
neophodan pocetni kapital. Nasa
unutrasnja priroda nas tera da radimo
ono $to najbolje znamo, a to je da
prenesemo pozitivno iskustvo, bilo
da su u pitanju preparati, bilo da je
u pitanju sistem distribucije. Doktor
Predrag Lazarevi¢ preporucuje
mrezni marketing kao legalan nacin
zarade novca putem sistema koji vec
skoro tri decenije belezi konstantan
rast na svetskoj pozornici.

Predstavili su nam se najuspesniji
distributeri koji su u odnosu na
prethodni period znacajno povecali
obim svog poslovanja i kvalifikovali
se U Klub osvajaca. Svim
kvalifikovanim saradnicima Cestitamo
i nadamo se da ce u ovoj kategoriji

biti novih saradnika svakog meseca.

~Neverovatno je ali istinito, da ukoliko
verujes u sebe sve je dostizno”
porucuje najuspesniji saradnik Srbije

i jedan od najuspesnijih saradnika
Evrope Veronika Lomjanski.

Kvalitet proizvoda uliva poverenje

prilikom njihove preporuke i postavlja
nam ogroman zadatak: pomoci svima
onima koji hoce da im se pomogne.
Tajna uspeha je u pozitivnom stavu,

a mi moramo reci NE onima koji nas
vuku unazad. NAPRED, JER SMO M

NAJBOLJI NA SVETU!

Uz najavu narednog seminara Dani
uspeha u Beogradu, 25. novembra,
pozeleli smo srecu i uspeh novim
asistent supervizorima.

BRANISLAV RAJIC
direktor FLP Srbije

SUCCESS DAY, BEOGRAD 21 WWW.FLPSEEU.COM



FOREVERiy

USPEH/

16.9.2006.




LAAUNL UOKNEIA CRLIUL Lo SRBlJA

16.9. 2006. FOREVE R%I USPEHA

16.9.20086.




SONYA USLUZNI I EDUKACIONI CENTAR
FOREVER LIVING PRODUCTS MADARSKE d.d.o.

1067 Budimpesta, Szondi utca 34. II. sprat, 1183 Budapest, Nefelejcs u. 9-11.
Saradnike koji imaju veleprodajnu kartu
u nasem centru ocekuje strucno osposobljeno osoblje!
Radno vreme: Szondi u.: sreda—petak 13,00-17,00
Nefelejcs u.: ponedeljak—utorak—¢etvrtak 12,00-20,00

Rezervacija i dogovaranje termina se obavlja na broj telefona +36-1-269-5370/151, ili
+ za kozmeticke usluge moZete se obratiti Magdolni Darvas na broj telefona 06-1-269-5370/124,
+ u sluéaju programa masaza, Vas poziv ocekuje Monika Vlda na brOJ telefona +36-20-457-1155.

CENE KOZMETICKIH
TRETMANA
Nega lica:
+ Nega lica sa ¢iS¢enjem: 4800 HU Fe
+ Nega tinejdZera sa ¢iséenjem: 3500 HU Ft
Manja nega (bez &iséenja):
+ Cvet mladosti: 3000 HU Ft
+ Borba protiv bora: 2900 HU Ft
+ Morska éarolija: 2900 HU Ft
+ Depilacija leda muskaraca: 1500 HU Fe
+ Duboka hidratacija: 3000 HU Ft
+ Bombasti¢na vitalizacija: 3100 HU Ft
Sminkas
+ Dnevna: 2800 HU Ft
+ Prigodna: 3500 HU Ft
+ Za svadbu: 4000 HU Ft
+ Lepljenje vestackih trepavica:
— pramenovi 150 HU Ft /pramen
—red 2000 HU Ft

Bojenje:
+ Bojenje obrva: 500 HU Ft
+ Bojenje trepavica: 700 HU Fe
+ Posvetljavanje nausnica: 500 HU Fe
+ Posvetljivanje lica: 1000 HU Fe
Depilacija:
+ Cupanje obrva: 500 HU Ft
+ Depilacija nausnica: 500 HU Ft
+ Depilacija lica: 1000 HU Ft
+ Depilacija pazuha: 700 HU Fe
+ Depilacija bikini linije: 900 HU Ft
+ Potpuna depilacija

intimnog dela: 1100 HU Fe
+ Potpuna depilacija nogu: 2500 HU Fe
+ Depilacija potkolenica: 1700 HU Fe
+ Depilacija ruku: 1000 HU Ft
+ Depilacija grudnog dela

muskaraca: 1200/1500 HU Ft
+ Depilacijaleda muskaraca: 1500 HU Ft
Masaza:
+ Indijska masaZza: 3700 Ft
+ Thai masaZa: 3800 Ft
+ MasaZa tabana: 3900 Ft
+ Aromaterapljska, relaksirajuca
/Svedska masaZa: 4100 Ft

+ Anticelulitna i masaZa za mravljenje: 4600 Ft

Saradnice novog centra, maserke Ildiko Hrnéjar i Cila Filep,
zatim kozmetic¢arka Ildiko Mesaros, Zele svima uspesno ulepsavanje,
odmor i relaksaciju. Kata Ungar do daljnjega ocekuje

sve Zeljne ulepavanja i znanja u edukacionom centru utorkom
i Cetvrtkom od 10 sati!

,» Sa rados$éu obavestavamo Cenjene distributere da ée se 9. novembra b
Sa rad bavesta Cenjene distributere d. 9 bra 2006
godine u magacinu u Nefelejcs ulici 9-11. svecano otvoriti novi Sonya
usluZni edukacioni centar. Sve zainteresovane s ljubavlju oéekujemo.”

Zakazivanje termina kod Silvije Stanjo (06-1) 291-8991/11



Dezs6 Imre i Dezs6né Osztermdjer Marianna drKésa L. Adolf Hajcsik Tinde i Ldng Andrés

april 2005. —
mart 2006.

godine

Nagy Adam i Nagyné Belényi Brigitta Réth Gabor

Mari¢ Jahno Nadica i Jahno Aleksa Perina Péter Ratkovi¢ dr Marija i Ratkovi¢ Cvetko
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CONQUISTA

Najuspesniji dis

Klub
osvajaca

MADARSKA

SRBIJA 1 CRNA GORA

Prvih deset
distributera na
0SNOVU Non —
menadzerskih
bodova

1. Bakos Karoly i
Tanka Eva

2. Tanacs Ferenci
Tanacs Ferencné

3. Mrakovics Szilard i
Csordas Emaoke

4. Juhdsz Csaba i
Bezzeg Enikd

5. Botis Gizella i
Botis Marius

6. Gulyas Melinda

7. Senk Hajnalka

8. Balla Méria

9. Papp Imrei
Péterbencze Aniko

10. T. Nagy Séndorné i

T. Nagy Sandor

1. Duli¢ Tanja
2. Kosti¢ Nada
3. Lomjanski Stevan i
Lomjanski Veronika
4. Radisi¢ Nadica i
Radisic¢ Jovica
5. Glogovac Dragan
6. Ocokolji¢ Danijela
7. Jakupak Viadimir i
Jakupak Nevenka
8. Novoseljacki Slobodan i
Novoseljacki Julka
9. Rac Mihalj i
Rac Erzsebet
10. Svenderman Hajnalka i
Svenderman Stevan
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FOREVERSE

DOR CLUB

tributeri u septembru

HRVATSKA

1. Golub Vasilija

2. Stilin Tihomiri
Stilin Maja

3. Drasci¢ Dusan i
Drasci¢ Marija

4. Calusi¢ Dubravka i
Calusi¢ Ante

5. Zutini¢ Momo i
Zutini¢ Mare

6. Jurovic Zlatko i
Jurovic¢ Sonja

7. Bojovic¢ Branko

8. Jezl Vladimir i
Jezl Irena

9. lvancan Slavica i
Ivancan Dragutin

10. Golubovi¢ Karmela i

Golubovi¢ Roman

BOSNA | HERCEGOVINA

1. Mustafic¢ Subhija i
Mustafic Safet
2. Smaji¢ Mevludin
3. Vranes Zrinka
4. Surkovi¢ Edin i
Surkovi¢ Amira
5. Njegovanovic Vaselije
6. Njegovanovic Svetlana
7. Hodzi¢ dr Sead
8. Dordevi¢ Radmila
9. Kurevija Slavko i
Kurevija Bibe
10. Elez Vlasta i
Elez Spasoje

SLOVENUA

1. Arbeiter Jozica i
dr Arbeiter Miran
2. Bizjak Marija
3. Jazbinsek Kim
4. Brumec Lovro
5. Bole Natalia i Bole Matej
6. Bigec Danica
7. Novak Mihaela
8. Iskra Rinalda i
Iskra Lucano
0. Mirt Joze i
Mirt Antonija
10. Hladnik Barbka
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FOREVERY-

FLP Madarska, Bosna i Hercegovina, Hrvatska, Srbija, Crna Gora, Slovenija

Zajedno na putu uspeha

Mrakovics Szilard i

Bakos Rébert i Ujvary Zsuzsanna
Duli¢ Tanja

Hajdu Adrienn

Kiss Attilané i Kiss Attila

Adam Miklés i Adam Miklésné
Csillag Adrienn i Lanyi Roland
Czuczor Aranka

Damjanovi¢ Marina

Dojcinovi¢ Ana i Dojc¢inovi¢ Nebojsa
dr Czap Lajos

dr Horvath Gyorgyike i

Kéta Béla Gyorgy

dr Kasa Gergely

dr Tarczy Jolan i Zyzych Andriy
Eszes Emil i Eszes Emilné

Eszes Anita

Avramovic¢ Veroslava

Bacskai Zsuzsanna

Bakonyi Katalin i

Bakonyi Karoly

Balogné Késa Andrea i Balog Gabor
Batari Péter i

Batariné Gédér Natalia

Benke Adrienn

Bondzi¢ Gordana i

Bondzi¢ Milan

Cvetkovi¢ Veselin i Cvetkovi¢ Mirjana
Czaké Gabriella

Czeczon Laszl6

Dege Gyorgy

Diki¢ Slavica

Purdevi¢ Marina i Nikoli¢ Sinisa

dr Kaluderski Sonja i

Kaluderski Sinisa

dr Baloghné Nagy Katalin i

dr Balogh Imre

dr Ginal Rézsa

dr Kozinszky Zoltan

dr Bité Tamas

Dudas Imréné

Dudukovi¢ Goran i

Dudukovi¢ Jelena

Dobrossy Agnes

Erdés Tamaés i Erdésné Solymosi Edit
Fekete Marta i Fekete Jozsef

Postigli su nivo senior menadzera:

Csordas Emoke

Postigli su nivo menadzera:

Kobza Rita Zita
Kosti¢ Nada
Killey Istvan Zsolt
Nagy Zoltan

Postigli su nivo asistent menadzera:

Fridrik Eszter

Kocsi Katalin

Kovacs Timea

Kurucz Levente i Kurucz Leventéné
Kdsa Janos i Késa Janosné
Készegi Péter

Labodi Eva

Lukacs Levente

Molndr Agnes

Paloczi lldiko i Varga Istvan
Pasztor Jozsef i Sugar Orsolya
Papp Déniel Botond

Postigli su nivo supervizora:

Ferencz Zsolt i Szabd Anita
Forray Rita

Foldi Attila

Foldi Istvanné

Fllop Enikd

Gaspar Gyongyi

Galambos Krisztina

Gyuris Anita

Hadrik Marija i Hadrik Jan
Havasi Tamas

Horvath Szilvia

Hutoczki Melinda

Ipacs Eszter

Jager Katalin

Janji¢ Mirjana i Janji¢ Rade
Japundzi¢ Milos

Jovanic Mile i Jovani¢ Milka
Kadar Laszl6 i Fekete Erika
Kanzler Andrea

Karda Boroka

Kasza Csaba

Kecskés Zsolt i Kecskés Zsanett
Kigysi Tibor i

Kigydsiné Fazekas Magdolna
Kiss Béla i Kissné Kiraly Judit
Kissné Dalanics lldiké i Kiss Ferenc
Kosti¢ Momcilo

Kosti¢ Veselin

Kovacs Erika

Novoseljacki Slobodan i
Novoseljacki Julka

Rac Mihalj i Rac Erzebet
Szakal Istvanné i Szakal Istvan

Stojiljkovic¢ Srba
Svenderman Hajnalka i
Svenderman Stevan
Szakasics Eszter

Tarjanyi Imre i Téth-Baranyi Anita
Tomi¢ Natasa i Tomi¢ Dejan
Turjacanin Snezana

Urban Eva

Urban Katalin

Vorgucin Rac Aranka i
Vorgucin Bosko

Zovanyi Katalin

Kovéacs Nikolett

Kérosi Zsolt

Laszl6 Kéroly i Laszl6 Karolyné
Labrnja Svetlana i Labrnya Zoran
Laposa Katalin

Magda Gabor

Magyar Anita

Megyaszai Tamas i Bartha lldik6
Mici¢ Gordana

Mihajlov Snezana i

Mihajlov Bogoljub

Milovanovi¢ Radoslava

Molnar Zoltan Tihamér

Molnar Zoltanné i Molnar Zoltan
Németh Péterné

Nacsa Tibor

Nagy Modnika

Nagy Ildiko

Novak Mihaela

Ny6gér Dezséné

Orgovan Janosné

Pélinkas Jozsefné

Pavel Ildiko

Péterné Lengyel Katalin i Péter Imre
Pavlovi¢ Goran i Pavlovi¢ Dragana
Perjési Andorné i Perjési Andor
Popovi¢ Biljana i Popovi¢ Miodrag
Pruzsinszky lvett

Radisi¢ Smiljka
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Rakocevic¢ Jelena i Rakocevic¢ Vladimir
Reich Szabolcs

Rimai Gyorgy i Rimai Gyérgyné
Schwahofer Krisztina

Scultéty Katalin

Sebes Viktor

Somogyvari Zoltanné

Sudar Slobodan i Sudar Zivadinka
Szabo Laszlo

Pobednici podsticajnog programa za kupovinu automobila:

I nivo

Atanasov Divanis

Babaly Mihaly i Babaly Mihalyné
Bakoczy Laszloné

Bali Gabriella i Gesch Gabor

Barnak Danijela i Barnak Vladimir
Banhegyi Zsuzsa i dr Berezvai Sandor
Becz Zoltan i Becz Ménika

Begi¢ Zemir

Berték M. Beata i Papp-Véary Zsombor
Botis Gizella i Botis Marius
Bognarné Maretics Magdolna i
Bognar Kalman

Bojtor Istvan i Bojtorné Baffi Maria
Brumec Tomislav

Budai Tamas

Csaszér Ibolya Tiinde

Csepi lldiké i Kovacs Gabor

Csuka Gyorgy i dr Bagoly Ibolya
Csurke B. Géza i Csiirke Balintné
Darabos Istvan i Darabos Istvanné
Davidovi¢ Mila i Davidovi¢ Goran
Dragojevi¢ Goran i Dragojevi¢ Irena
dr Csisztu Attila i

Csisztuné Péjer Erika

dr Déczy Eva i dr Zsolczai Sandor

dr Farddy Zoltan i dr Farady Zoltanné
dr Farkas Margit i Szabé Janos
Fejszés Ferenc i

Fejszésné Kelemen Piroska

Futaki Gaborné

Gulyas Melinda

Hajcsik Tiinde i LAng Andras
Halomhegyi Vilmos i

Halomhegyiné Molnar Anna

Haim Jézsefné i Haim Jozsef
Hanyecz Edina

Hari Laszl6 i Hegyi Katalin

Heinbach Jozsef i dr Nika Erzsébet
Hertelendy Kléra

Jakupak Vladimir i Jakupak Nevenka
Juhasz Csaba i Bezzeg Eniko

Kasa Istvan i Kasa Istvanné
Keszlerné Ollés Maria i

Keszler Arpad

Kibédi Adam i Otés Eméke

Knisz Péter i Knisz Péterné

dr Kovécs LaszI6 i dr Kovacs Laszloné
Kovécs Zoltan i

Kovacsné Reményi lldikd
Kuzmanovi¢ Vesna i Kuzmanovic Sinisa
Lapicz Tibor i

F'Q Q r"/

Szilagyi Henriett

Szilagyi Bernadett i Csudai Sandor
Tarsi J6zsefné

Tandacs Imre i

Tanécsné Kiss-Patik Tiinde

Tesla Branko i Tesla Ester
Toppanté Judit

Tornyiné Horvéath Andrea i

Tornyi Ferenc

Lapiczné Lenké Orsolya

Mayer Péter

Marké Maria i Marké Antal
Marton Jozsef i

Martonné Dudas lldiko

Mici¢ Mirjana i Harmos Vilmos
Milovanovi¢ Milanka i
Milovanovi¢ Milislav

Milanovi¢ Ljiljana

Miski¢ dr Olivera i Miski¢ dr lvan
Molnar Attila

mr Molnar Laszlé i

dr Molnar Stantic¢ Branka
Molnar Zoltan

Mrakovics Szilard i Csordas Emoke
Naki¢ Marija i Naki¢ Dusan

dr Németh Endre i Lukacsi Agnes
Németh Sandor i

Némethné Barabas Edit
Ocokolji¢ Daniela

Ocokolji¢ Zoran

Orosz llona i dr Gonczi Zsolt
Orosz Laszléné

Ostoji¢ Boro

Papp Tibor i Papp Tiborné

dr Pavkovics Maria

Perina Péter

Petrovi¢ Milena i Petrovi¢ Milenko
Radoczki Tibor i

dr Gurka llona

Ramhab Zoltan i Ramhab Judit
Révész Tiinde i Kovacs Laszlo
Saf Ljiljana i Saf Vladimir

Senk Hajnalka

Stegena Eva

Stilin Tihomir i Stilin Maja

Pintér Csaba i Szegfl Zsuzsa
Schleppné dr Kasz Edit i
Schlepp Péter

Szeghy Méria

Szabo Ferencné i Szabo Ferenc
Szabo Péter i

Szaboné Horvath llona

Szekér Marianna

Szidiropulosz Angelika i Miklés
Tamas Janos i Tamas Janosné
Tanacs Ferenc i Tanacs Ferencné
dr Tombaczné Tandacs Erika i

dr Tombacz Attila

Toéth Csaba

Ugrenovi¢ Miodrag i Ugrenovi¢ Olga
Virdgné Toth Erika i Virag Tibor
Vitko Laszld

Toth Eszter

Tothné Kertész llona i Téth Laszlé
Vajdané Lajké Maria Csilla i

Vajda Imre

Varga Laszl6 i Varga Katalin
Veress Ildiké i Novak Tamas

Vuji¢ Nada

Vukeli¢ Marjan

Zsupos Sandorné i Zsupos Sandor

LFLPY

Il nivo

Adam Istvan i

Adamné Sz6l16si Cecilia
Banhegyi Zsuzsa i

dr Berezvai Sandor

Bir6 Tamas

Botis Gizella i Botis Marius
Botis Gizella i Botis Marius
Czele Gyorgy i

Czeléné Gergely Zsdfia

dr Seresné dr Pirkhoffer Katalin i
dr Seres Endre

Erdés Attila i Bene Irisz

Gecse Andrea

lllyés llona

Janovi¢ Dragana i Janovi¢ Milo$
Kis-Jakab Arpdad i

Kis-Jakabné Toth Ibolya

Nagy Gabriella

Nagy Katalin

Papp Imre i Péterbencze Aniké
Rézsahegyi Zsoltné i
Rézsahegyi Zsolt

dr Schmitz Anna i dr Komoréczy Béla
Siklésné dr Révész Edit i

Siklés Zoltan

Székely Janos i Juhasz Déra
Téth Istvan i Zsiga Marta

Téth Sandor i Vanya Edina
Varga Géza i

Vargéné dr Juronics llona

Il nivo

Berkics Miklés

Bruckner Andras i dr Samu Terézia
Burus$ Marija i Burus Bosko

Elias Tibor

Fekete Zsolt i Ruské Noémi

dr Késa L. Adolf

Halmi Istvan i Halminé Mikola Rita
Herman Terézia

Krizs6 Agnes

Leveleki Zsolt

Lomjanski Stevan i

Lomjanski Veronika

Ratkovi¢ dr Marija i Ratkovi¢ Cvetko
Szabo6 Jozsef i Szabd Jozsefné
Szépné Keszi Eva i Szép Mihaly
Utasi Istvan

Varga Robert

Vagasi Aranka i Kovacs Andras
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Postovani distributeri!

DANI USPEHA (SUCCESS DAYS) U 2007. GODINI
13.januar, 17.februar, 24. mart, 26. maj, 23. jun, 21. jul, 15. septembar,
20. oktobar, 17. novembar, 15. december

SAOPSTENJA CENTRALNE REGIJE:

Kancelarije u Madarskoj:
- Centralna kancelarija u Budimpesti: 1067 Budapest, Szondi u. 34,
tel.: +36-1-269-5370.
Direktor za medunarodne kontakte: Peter Lenkei
- Magacin u Budimpesti: 1183 Budapest, Nefelejcs u. 9-11,,
tel.: +36-1-291-8995. Regionalni direktor: Peter Lenkei
- Kancelarija u Debrecenu: 4025 Debrecen, Erzsébet u. 48,
tel.: +36-52-349-657. Regionalni direktor: Kalman Posa
- Kancelarija u Segedinu: 6731 Szeged, Tisza Lajos krt. 25.,
tel.: +36-62-425-505. Regionalni direktor: Tibor Radocki
- Kancelarija u Sekesfehervaru: 8000 Székesfehérvar, Séstdi dt 3,
tel.: +36-22-333-167. Regionalni direktor: Fédi Attila
Kancelarije u Bosni i Hercegovini:
- Kancelarija u Bijeljini:
76300 Bijeljina, Trg Denerala Draze Mihajlovica 3,
tel.: +387-55-211-784
- Kancelarija u Banja Luci: 78000 Banja Luka, Dusko Kos¢ica u. 22,,
tel.: +387-51-228-280. Regionalni direktor: dr Slavko Paleksi¢
- Kancelarija u Sarajevu: 71000 Sarajevo, Akifa Seremeta do 10,
tel.: +387-33-760-650. Regionalni direktor: Enra HadZovi¢
Kancelarije u Hrvatskoj:
- Kancelarija u Zagrebu: 10000 Zagreb, Grada Mainza 21.,
tel: +385-1-390-9770
- Kancelarija u Splitu: 21000 Split, Krizine 19, tel: +385-21-459-262
Regionalni direktor: mr Laslo Molnar
Kancelarija na Kosovu:
— Pridtina, Rr. Zagrebi PN, tel.: +381-38-240-781
Regionalni direktor: Lulzim Tytynxhiu
Kancelarija u Crnoj Gori:
- 81000 Podgorica, Crnogorskih serdara bb., tel.: +381-81/621-201,
tel/faks: +381-81/621-301. Regionalni direktor: Aleksandar Daki¢
Kancelarije u Srbiji:
- Kancelarija u Beogradu: 11000 Beograd, Kumodraska 162.,
tel: +381-11-397-0127
- Kancelarija u NiSu: 18000 Ni3, Ucutelj Tasina 13/1.
Tel.: +381-18-514-130, +381-18-514-131
- Kancelarija u Horgo$u: 24410 Horgos, Rade Koncara 80,
tel.: +381-24-792-195. Regionalni direktor: Branislav Raji¢
Kancelarija u Sloveniji:
- 1236 Trzin-Ljubljana, Borovec 3, tel.: +386-1-562-3640.
- Magacin u Lendavi: Kolodvorska 18,9220 Lendava.
Regionalni direktor: Andrej Kepe

POSTOVANI SARADNICI

Ovim putem Vas obavestavamo da se Kovécs Péter, zbog povrede tacke
14.3.3.3 Medunarodne poslovne politike FLP-a, na osnovu odluke FLP Inc.
briSu iz redova distributera FLP-a Madarske d.d.o.

ODLUKA! Na osnovu odluke FLP International d.d.o. Laslone Galanfii Laslo
Galanfi se pismeno opominju i njihov status i cela mreza se pomeraju na
donju liniju, ispod prvobitnih sponzora Rejmond Langa i Nore Galanfi
Langne.

NEPRAVILNO JE: Nikada nemojte kupovatiili realizovati proizvode
drugim elektronskim putem ili u maloprodajnim jedinicama. Uzimajuci
u obzir mogucnosti razlicitih kanala realizacije elektronskog medija, na
osnovu stava Forever Living Productsa se ove jedinice kvalifikuju kao
maloprodajne institucije. Na osnovu vazece Poslovne politike, strogo
je zabranjena realizacija ili izlaganje svih FLP proizvoda ili formulara u
maloprodajnim jedinicama. Distribucija putem elektronskog medija

se moze odvijati iskljucivo uz pomo¢ www.flpseeu.com veb strane.
Obavestavamo Vas da je potpisivanje i predaja ugovora bez
punomodi, falsifikovanje sluzbenih dokumenatai kao takvo cemo
proslediti nadleznim organima.

Narucite proizvode na www.flpseeu.com veb strani.

Ovo je najkomotnije i najsigurnije reSenje - ne samo sa aspekta direktne
kupovine proizvoda, ve¢ i zbog evidencije narucivanja. Ujedno je i najbolje
sredstvo u toku preporucivanja proizvoda, jer je ponuda primamljiva

svim zainteresovanim. Svi bodovi u vrednosti narucivanja se u roku od 24
¢asa dodaju aktuelnoj vrednosti i do tih podataka se bilo kada moze doci
Internetom. (www.foreverliving.com)

Vase nove kartice za kupovinu u veleprodaji mozete licno preuzeti
svakog radnog dana u nedelji u kancelarijama nase firme.

Nase drustvo obezbeduje vise mogucnosti za nase distributere za

informisanje o svom prometu i o bodovima:

- U poslednjem redu obracuna provizije koji dobijate svakog meseca,
mozete naci vase ime korisnika (LOGIN ID) i lozinku (PASSWORD) za
dostizanje americke veb strane firme (www.foreverliving.com). Posle
prikljucenja na veb stranu, kliknite na Madarsku i mozete videti aktuelno
stanje svojih bodova.

- MoZete traziti informacije o svojim bodovima i preko SMS sistema koji ve¢
godinama uspesno funkcionise.

- I nasi saradnici u telefonskoj sluzbi centralne kancelarije u Budimpesti ¢e
Vas svesrdno informisati o aktuelnom stanju Vaseg prometa. Distributeri
u Madarskoj mogu da se informisu o vrednostima svojih liénih bodova
na brojevima telefona +36-1-269-53-70 i +36-1-269-53-71, a nasi saradnici
iz Hrvatske, Bosne i Hercegovine, Srbije i Crne Gore na tel. broju +36-1-
332-55-41. Molimo nase saradnike da traze informacije samo o svojim
vrednostima bodova i preduzimastvu!
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Internetinfo: Obavestavamo postovane distributere da mogu dobiti
informacije i sa dve veb strane nade firme. Prva veb strana www.flpseeu.com
je veb strana nase regije, kojom se moZe uspostaviti kontakt sa veb robnom
ku¢om u Madarskoj. Da biste mogli da stupite na nju i obavite kupovinu,
moZete traZiti pristupnu lozinku u nasoj kancelariji. Centralna veb strana nase
firme ili popularno ,americka veb strana” - www.foreverliving.com pomaze
da saznamo vie o FLP-u u svetu, vestima, mogucnostima za medunarodne
kontakte, o drugim vaznim informacijama i 0 aktuelnom bodovnom stanju
datog saradnika. Na distributersku stranu mogu doci svi, ako odaberu opciju
,distributor login”, sa korisnickim i distributerskim brojem (unetim bez
razmaka izmedu). Lozinka se nalazi na dnu obracunske liste.

Molimo cenjene distributere da i ubuduce obrate paznju na pravilno
ispunjavanje narudzbenice i drugih formulara! Ispravijene (ime narucioca) i
nepotpisane narudzbenice ne mozemo prihvatiti, zbog mogucih nesporazuma!
Molimo Vas takode da obratite paznju na pravilno i ¢itko ispunjavanje prijavnog
lista (ugovora): Stampanim slovima plavomiili crnom bojom! Molimo Vas dau
sluaju promene imena ili adrese koristite formular za izmenu podatakal

Molimo Vas, da u cilju finansijske sigurnosti u slucaju informisanja ovlas¢enog
lica 0 bonusima Vaseg preduzimastva ovlas¢eno lice ponese svoju licnu
kartu sa sobom! Na osnovu Medunarodne poslovne politike svi distributeri
koji su potpisali prijavne liste (ugovore), sticu pravo na kupovinu proizvoda
po veleprodajnoj ceni neposredno iz nade kancelarije. Registrovani distributer
se postaje samo nakon prve kupovine, prikazivanjem 2. primerka prethodno
predanog prijavnog lista sa pecatom i ispunjenog narudzbenog lista.

RESPONZORISANJE! Molimo Vas da obratite paznju na pravila ,ponovnog
sponzorisanja” koje moZete naci u 12. poglavlju Poslovne politike. Veoma
je vazno da znate, da ponovno sponzorisanje nije automatski proces, ve¢
stupa na snagu tek posle ispunjenja i predaje odredenih formulara (izjava

0 responzorisanju, novi prijavni list) i provere odgovara li novosponzorisani
trazenim uslovima. Oni koji i po drugi put uclanjuju svog saradnika
distributera bez uzimanja u obzir procesa responzorisanja, krse ono $to je
zapisano u Poslovnoj politici.

SAOPSTENJA KANCELARIJE U MADARSKO)J

Obavestavamo nase cenjene distributere da ¢emo sledeci Forever Dan
uspeha odrzati 18. novembra sa pocetkom u 10 sati u Budimpesti. Adresa je:
1143 Budimpesta XIV. Stefania tt 2. Budapest Sportaréna (Sportska arena u
Budimpesti). Sve Vas srdacno pozivamo! Tog dana ¢e magacin u Nefelejcs
ulici biti otvoren od 17-20 sati.

Proizvode Forever Living Products distribuiSemo uz predlog
Madarskog Saveza Alternativne Medicine

FLP magacin, Budimpesta

Molimo cenjene distributere da uz prijavne listove i dalje predaju
fotokopiju svoje legitimacije preduzimaca i za protekli period, a firme
treba da predaju i fotokopije prijavnog lista poreskim vlastima!

U buduce mozemo isplatiti bonuse tek kada se uverimo u postojanje
prethodno pomenutih fotokopija! Oni nasi partneri u Madarskoj, koji
traze da im racune za kupovinu proizvoda ispunimo na ime njihove
licne firme, to mogu ostvariti tek onda ako nasa kancelarija dobije
ispunjene potrebne formulare odnosno one dokumente koji dokazuju
da su oni vlasnici firme.

Kancelarija u Debrecenu

Detaljno opisane informacije u vezi toga smo okacili u nasoj kancelariji, a nasi
saradnici ¢e Vam dati i usmena objasnjenja ako je to potrebno. Na nasoj veb
strani Interneta, mozete doci do aktuelnih brojeva i do onih koji su se
ranije pojavili, ako date lozinku ,forever”.

Informacije o povoljnoj kupovini
Da biste mogli jednostavno iskoristiti povoljnu kupovinu, pridrZavajte se
sledecih pravila:

- Izjava: Molimo Vas da obratite paznju da ta¢no ispunite sve rubrike izjave!
Kod licnog preuzimanja, nade kolege provere podatke, ali to ne mozemo
uraditi kada se slanje obavlja postanskim putem. Zbog toga Vas molimo, da
svoje podatke unosite sa mnogo paznje, jer u slucaju pogresnog ispunjenja,
sistem povoljne kupovine ne stupa na snagu!

- Kupovina: Za vreme kupovine sistem automatski nudi

maksimalnu svotu povoljne kupovine onima koji su dali

izjavu. Kupovina znai da se koristite povoljnostima,

odnosno isplatom bonusa, i zbog toga je za licnu kupovinu

potreban li¢ni dokument sa fotografijom. U slucaju grupne
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kupovine, treba da ponesete pravilno ispunjenu punomoc potpisanu sa dva
svedoka, za svakoga ko je dao narudzbu. Nase kolege ce prihvatiti narudzbe
tek onda kada ih provere. Nece se prihvatiti narudzba onih koji raspolazu sa
izjavom, ali ne znaju da se legitimisu ili ne poseduju punomoc!

- Pruzanje informacija: Nase kolege u magacinu ¢e pruziti informacije o
aktuelnoj svoti povoljne kupovine tek kada se pokazu li¢ni dokumenti sa
fotografijom ili punomoc.

Oni saradnici koji raspolaZu sa izjavom i svoje bonuse podizu i
u obliku racuna, o tacnim iznosima mogu da se informisu u Budimpesti,
Szondi u. 34.

Zelimo obavestiti distributere u Madarskoj o usluzi isporuke proizvoda
nase firme. Nasim cenjenim distributerima na celoj teritoriji Madarske,
cemo isporuciti proizvode najkasnije u roku od dva dana od primanja
njihove narudzbe i dogovorenog termina isporuke. Proizvode treba
preuzeti u roku od 48 sati, jer ¢emo u protivnom stornirati (ponistiti)
racun i dobijene bodove. Vrednost narucenih proizvoda i transporta se
placa posle preuzimanja proizvoda. Firma snosi troSkove isporuke za
narudzbe ¢ija je vrednost visa od 1 boda.

Narucivanje robe mozete obaviti na sledeci nain:

- putem telefona, kada ¢e na$ saradnik dati tacne informacije o vrednosti
narucenih proizvoda i bodova kao i cenu isporuke.

Brojevi telefona: 061-297-5538, 061-297-5539,

mobilni: 06-20/456-8141, 06-20/456-8149

- Internetom na adresi ,www.floshop.hu”

- SMS-om na broj telefona: 0620-478-4732.

Cenaisporuke:  Budimpesta izvan Budimpeste
0-5kg 640 HU Ft 1260 HU Ft
5-10kg 1240 HU Ft 1720 HU Ft
10-30kg 1520 HU Ft 1940 HU Ft
preko 30 kg 30HU Ft/kg 30HU Ft/kg

- Ove cene vaze za 3 narudzbe po naslovu, aiznad 3 narudzbe
zaracunavamo dodatni troSak od 200 Ft po svakoj narudzbi.

- Taksa pouzeca je 360 Ft po naslovu

- Taksa osiguranja: do 200 000 Ft je uracunata u cenu transporta. lznad te
svote se dodaje 50 Ft na svakih zapocetih 10 000 Ft.

Gore navedene cene ne sadrze porez od 20%.
Isporuka se vri posle prethodnog dogovora telefonom.
Gore navedene cene sadrZe telefonske troskove.

SAOPSTENJA KANCELARLJE U SRBUI

Forever Living Products Vam stoji na raspolaganju sa sledecim uslugama:
Telecentar - proizvode mozete naruciti putem telefonaii to na sledecem
broju: 011/309-6382. Radno vreme Telecentra i beogradske kancelarije

je ponedeljkom, utorkom i etvrtkom 12:00 - 19:30, a drugim radnim
danima 9:00 - 16:30. Ako se proizvodi narucuju putem telefona, isporuka
se vréi na adresu vlasnika kodnih brojeva. Proizvodi se placaju pouzecem.
Postanski troskovi se obracunavaju po kursnoj listi PTT Srbije na dan kada

se vréi isporuka. Postanske troskove snosi FLP Beograd samo u slucaju ako
je narucioc kome pripada kodni broj, narucio proizvode u vecoj vrednosti
od 1 boda. Pristup novih ¢lanova se ne moZe vrsiti putem telefona. Nasi
distributeri mogu kupiti pristupne listove i formulare za promenu podataka.
Sledeci Forever Dan uspeha ¢e biti 25. novembra 2006. godine.

SAOPSTENJA KANCELARIJE U BOSNI | HERCEGOVINI
U slucaju narucivanja telefonom u kancelariji Forever Living Products Bosne i
Hercegovine, moZete zvati sledei broj telefona (pristup novih ¢lanova se ne

moze vrsiti putem telefona):

Bijeljina: +385-55-211-784. Radno vreme: radnim danima 9:00 - 16:30 sati

Kancelarija u Bijeljini
Obavestenje kancelarije FLP Sarajevo

Obavestavamo cenjene potrosace i saradnike da se kancelarija u Sarajevu
nalazi na adresi: Akifa Seremeta do br. 10, 71000 Sarajevo

Telefon: +387-33-760-650, +387-33-470 682, fax: +387-33-760-651

Radno vreme: 9:00 - 16:30, sredom: 12:00 - 20:00

Obavestavamo Vas da od septembra imamo i doktora specijalistu, savetnika
za BiH, dr Esmu Nisi¢, koju moZete kontaktirati na telefon:
+387-62-367-545 svakog dana od 18:00 - 21:00.

Doktor specijalista ce biti prisutan u prostorijama FLP Sarajevo svake srede
od 17:00 - 19:30, radi konsultacija.

Ako proizvode narucujete telefonom, placate pouzecem. Ako vrednost
narucenih proizvoda ne prelazi 1 bod, narucioc sam placa troskove isporuke.

Adresa kancelarije u Bijeljini je: Trg Denerala Draze Mihajlovica 3, tel+387-
55-211-784 +387-55-212-605, faks: +387-55-221-780.

Adresa centrale u Banja Luci: Dusko Kocica 22,

Tel.: +387-51-228-280, Fax: +387-51-228-283

SAOPSTENJA KANCELARLJE U HRVATSKOJ
Obavestavamo svoje potrosace i saradnike da se kancelarija FLP Zagreb

nalazi u Ulici grada Mainza 21. Radno vreme: ponedeljak i cetvrtak od 12:00
do 20:00, utorak, sreda i petak od 09:00 do 17:00.
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FOREVER=
Novi broj telefona centralne kancelarije u Nefelejcs ulici: +36-1-290-0361/107, fax: +36-1-291-5478
Tel: +385 13909 770 i faks: +385 13909 771. Telefonske narudzbe se mogu E &P lﬁlw
predati preko tel. broja: +385 139 09 773. Ukoliko pojedinacna narudzba

iznosi preko 1 boda - uslugu isporuke proizvoda placa FLP. N
a Internetu

Predavanja o marketingu i proizvodima odrzavaju se ponedeljkom i www.flpseeu.com
Cetvrtkom u 18:00 u centralnoj kancelariji. Obavestavamo Vas takode da ELP TV PROGRAM

radimo i u Splitu - na adresi KriZine 19. Tel: 00 385 21 459 262. Radno vreme od 13. novembra do 10. decembra 2006, godine
splitske kancelarije je ponedeljak od 12:00 do 20:00; utorak, sreda, Cetvrtak i

petak od 09:00 do 17:00. 10.00  Vesti

05.05 25 godina FLP-a
20.20 Holidej reli — Pore¢ — 2006. godine

SAOPSTENJA KANCELARIJE U SLOVENLII 1515 Evropski reli 2006. godine — Kan, Nica
20.20  Success Day (Dan uspeha) — dr Adolf Kosa L.
Obavestavamo Vas da je radno vreme kancelarije magacina u Trzini: 4040 Edukacioni film o proizvodu —Forever Pomesteen

4545 Susret menadzera 2006. godine — Sirak

ponedefjkom i Cetvrtkom: 12:00 - 20:00 4545 Success Day (Dan uspeha) — Ihoja Casar

utorkom, sredom i petkom: 9:00 - 17:00 05.05 Intervju sa dr Derdom Bakanekom
3030 FLP - Plan marketinga
Ovo radno vreme odgovara i u slucaju telefonskog narucivanja. 4545 Success Day (Dan uspeha) —Tibor Radocki

05.05  Intervju sa Andreom Gece

Broj Telecentra (u slucaju narucivanja telefonom): 01/563 7501 3535 Mihael Strachowitz (Mihael Strahovic) — Kako da pokrenes..?
3030  Edukacioni film o proizvodu — Active HA

Adresa magacina u Lendavi: Kolodvorska 18,9220 Lendava. 3535 0d vbiljkve do proizvoda

Telefon: +3862-575-1270. Radno vreme magacina u Lendavi: 1650 Prica oSamponu

Y . 55.55  Emil Tonk — Izgradnja posla

Cetvrtkom 9-17 sati. 20.20  Edukacioni film — Forever Pomesteen

2525 Tibor Virag — Zavisi...

18.00 Vesti

0505 25godinaFLP-a

2020 Holidej reli — Pore¢ — 2006. godine

1515  Evropskireli 2006. godine — Kan, Nica

2020  Success Day (Dan uspeha) — dr Adolf KoSa L.

4040  Edukacioni film o proizvodu — Forever Pomesteen
4545  Susret menadzera 2006. godine — Sirak

4545  Success Day (Dan uspeha) — Ihoja Casar

05.05 Intervju sa drDerdom Bakanekom

3030  FLP - Plan marketinga

4545 Success Day (Dan uspeha) — Tibor Radocki

05.05 Intervju sa Andreom Gece

3535 Mihael Strachowitz (Mihael Strahovic) — Kako da pokrenes...?
3030  Edukacioni film o proizvodu — Active HA

3535  0d biljke do prozvoda

50.50 Pri¢aoSamponu

55.55  Emil Tonk — Izgradnja posla

20.20  Edukacioni film — Forever Pomesteen

Kancelarija u Lendavi 25.25 Tibor Virag — Zavisi...
0200 Vesti
Brojevi telefona struénih lekara u Madarskoj: 0505 25 godina FLP-a

20.20 Holidej reli — Porec — 2006. godine

dr Gabriela Kasai: +36-30-307-7426; 1515  Evropski reli 2006. godine — Kan, Nica

drDerd Bakanek: +36-30-9428-519; 20.20  Success Day ( Dan uspeha) —dr. AdolfKosa L.
drLaslo Kerekes: +36-20-9-441-442; 4040  Edukacioni film o proizvodu — Forever Pomesteen
dr Laslo Mezosj, veterinar: +36-20-552-6792. 4545 Susret menadzera 2006. godine — Sirak

4545 Success Day (Dan uspeha) — Ihoja Casar

Bro;lew telefvopa strchlh lekara u Hrvatskoj: 0505 Intervjusa dr Berdom Bakanekom
dr Ljuba RaUSk| Nag|IC: +385-9151 '76510; 30.30 FLPPlan marketinga
dr Eugenija Sojat Mandi¢: +385-9151-07070. 4545 Success Day (Dan uspeha) — Tibor Radocki
Broj telefona struénih lekara u Srbiji: 0505 Intervju sa Andreom Gece ) .
dr Biserka Lazarevic i dr Predraq Lazarevic: +381-23-543-318 3535  Mihael Strachowitz (Mihael Strahovic) — Kako da pokrenes...?
r o .. 9 e ’ 30.30  Edukacionifilm o proizvodu — Active HA
Brojevi telefona stru¢nih lekara u Sloveniji: 3535 0d biljke do proizvoda
dr Miran Arbajter: +386-4142-0788; 50.50 Prica o Samponu
* 5 L 55.55  Emil Tonk — Izgradnja posla
gr QIgaIC: s +3§6-41|8 2k41 63 Crnoi Gori: 2020  Edukacioni film o proizvodu — Forever Pomesteen
roj telefona strucnog lekara u Crnoj Gori: 0925 Tibor Virag — Zavisi.

dr Nevenka Laban: +381-69-327-127.
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LAJOS TURI LUI
menadzer

Pre neki dan sam prolazio
trgom Kosut. Bilo je mnogo
ljudi — neki su vikali,

Cuo se zamor. Uplaseno
sam se probijao kroz
masu ljudi, pazeci da ne
naletim na stubove. Na
pozornici je govornik bas
zavrsio svoj govor, kada je
pokazao prstom na mene
— Sta bi nam o tome rekao
njegovim lepim glasom
Lui Turi — povikao je. Masa
je jednoglasno pocela
skandirati: Lui! Lui! Lui!

PRICA SATR

isam bio spreman da odrzim
koncert, ali sume dva dobro
razvijena momka uhvatila
pod ruke i podigla na pozornicu.
Pogledao sam oko sebe. Video sam
vise stotina hiljada ljudi. Ose¢ao sam
knedlu u grlu i reci su teSko dolazile.

Nikada nisam govorio tako velikom
broju ljudi o marketing planu FLP-a.

Kada sam zavrsio govor, nastala je
tisina. Neki su pokusavali da zapoc¢nu
svadu, ali su ih razumniji smirili za
tren. Posle toga su sledila iskustva
sa proizvodima i kvalifikacije. Mnogi
veC koriste nase proizvode i svi imaju

veoma dobra iskustva.

Skupljanje potpisa i zahteva

za ¢lanske karte je vec teklo
organizovano i u miru. Mnogi su
¢uli moj govor i u parlamentu, jer
su u dugom redu dolazili i delegati,
slozno se drze¢i za ruke, bez obzira
na partijsku pripadnost. Svi su Zeleli
da se prikljuce. Oko ponoci vec niko
nije govorio o raznim partijama, jer
je sve ujedinjavalo jedno: FLP. Predali
smo peticiju — Zastitimo Zivotinje!
Politicari su se vidno smirili. Pravnici
su formulisali nov ustav.

Zdravlje i materijalnu
nezavisnost celoj zemlji!

To je na$ cilj. Ministri su dobrovoljno
dali ostavke, da bi im tako ostalo
viSe vremena za ostvarenje
supervizorskog nivoa. Sledeceg
jutra je osnovana nova vlada.

Predsednik nam nije trebao, a
nestala su i ministarstva zajedno

sa ministrima. Niko se time nije
hteo baviti. Svi su Zeleli da rade u
dobrom ambijentu, u kojem ce uz
smesak i ljubazno govoriti o svojim
problemima i iskustvima. Krenuli

su da rade, u prvom redu naravno u
poljoprivredi, gradevinskoj inustriji i
u javnoj Cistoci, jer se ustvari u nista
nisu razumeli. Parlament se sastoji
od dvanaest ljudi. Svaki od njih je
predstavljao jedan mesec u godini, a
i taj posao su obavljali dobrovoljno

i besplatno. Nije bilo mnogo ni

administrativnog osoblja. Njih su
nazvali odgovornim za celu zemlju.
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GA KOSUT

Odgovoran za aletrnativnu medicinu
se bavio preobukom lekara, da bi se
svi lekari specijalizovali za odmaranje
u bolnici, posle Dana uspeha.

Odgovoran za kulturu Adolf Posa
L. se bavio reorganizacijom televizije
Madarske.

NATURE-MIN program je prikazao
dirljiv program o dubokomorskim
talozima i zivotu algi, Skoljki i rakova.

Norbi program: Pored upotrebe
Forever Lite Ultra i Freedoma, treba
puzedi zgrabiti Garciniu Plus koja se
brzo kotrlja!

Na ekran se vratio i Meda: ucio je
decu kako treba da se umiju sa Aloe
sapunom i da peru zube sa Aloe
pastom za zube. Stal kuhinja je
spremala jela sa Omega 3 i Omega 9

nezasicenim masnim kiselinama.

Program o kulturi stanovanja nas je
naucio kako treba propolisom obloziti
okrecen zid stana. Vesti su medu prvima
informisale o neredima u Svajcarskoj.

Svim silama su Zeleli da se prikljuce
Madarskoj, ali je Austrija bila na

oprezu i nije se dala. Zatvorila je svoje

granice da slucajno Svajcarske kape,
ne bi preplavile madarske radnje.

U vreme reportaze je novinar
razgovarao sa nasim predsednikom
republike: | Sta kazete na sve to
dospodine Miles?” Predsednik

je odgovorio stalozenim glasom:
Lldemo na reli.” Na licu novinara

se razlilo blazeno osecanje mira i
spokojstva.Vesti su pocele govoriti
0 najvecem problemu unutrasnje
politike: nikako nismo mogli naci
pogodno ime za 67. most na
Dunavu. Brzo smo se slozili da voz od
Budimpeste do Debrecena ne staje,
jer ¢emo izgraditi novu prugu od
Budimpeste do Solnoka.

Nov GINKO program je prikazao one
biv3e politicare, koji su zedni ucenja
i Zele za samo Cetiri godine zavrsiti
svih osam razreda osnovne Skole.

Dejstvo sex-programa Multi-Maca
je urodilo plodom: sve je vise
trudnica i mladih majki sa decom. U
porodilistima su mladim majkama
delili Royal Jelly poklon-doznake,
zavisno od broja njihovih beba.
Zakonom je propisana besplatna
upotreba KIDS-a i FIRST-a.

ViSe hiljada milijardi forinti koje
su bile namenjene zdravstvu su
preorijentisane na edukaciju dece.
Ukinuto je penzijsko osiguranje.
Niko nije Zeleo da ode u penziju.
Drzavljani Madarske, svaka tri
meseca, dva puta mogu putovati u
inostranstvo na odmor.

Kako se zemlja razvijala, tako se
povecavao broj njenih visokostru¢nih
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stanovnika — morali smo pozvati
gastarbajtere. Dolazili su Svajcardi,
Nemci, Holandani... Bili su nam
veoma potrebni, jer je najveci

deo zemlje leti na odmoru u
inostranstvu, deo u planinama,
drugi na moru, a ostali su odleteli
~preko velike bare”. Za to vreme
stanovnici Dubaia slusaju intenzivni
kurs madarskog jezika, da bi njihove
usluge gostima iz Madarske bile jo$
kvalitetnije.

Odgovoran za spoljnu politiku: ni
Lenkei nije sedeo skrstenih ruku.
Pored aerodroma Ferihed je sli¢no
Diznilendu, izgradio tacnu kopiju
parlamenta u prirodnoj veli¢ini.
Tako je mogao zaobici saobracajnu
guzvu u gradu i doCekati talase
ministara iz inostranih zemalja, koji
su sa sobom vodili tim stru¢njaka,
finansijera i industrijskih Spijuna, koji
su pokusavali da otkriju tajnu otplate
svih nasih dugova.

Odgovoran za unutrasnje poslove

je takode imao Sta da radi: posle
Dana uspeha, je one koji su bacali
Gel na druge osudio na dvodnevnu
terapiju Liciumom u mesnim velnes-

zatvorima.

Inace, policija u Madarskoj nije imala
mnogo posla. Sastav policije se
vrbovao mahom iz redova zgodnih
mladih devojaka. Njihova oprema

je podrazumevala samo jedan sprej,
koji je bio varijanta 99,8% Ciste
Aloe, proizvod se naziva Activator,
koji ubrizgan u oci u prvi mah pece,
ali posle toga osigurava sve radosti
zdravog vida.

Postali smo zemlja dijamanata i
safira.Bulvar-Stampa se sve vise

bavila starim dugovima Roberta
Varge o kojima je sam heroj govorio
na svojim konferencijama za Stampu.
,Herojsko doba — govori majstor

— kada sam saradnike vrbovao na
minus deset u kratkom kaputu, iz
jedne javne telefonske govornice.”
Sada je jedan od najuticajnijih
finansijskih magnata u Sjedinjenim
Drzavama. Od kada je otkupio
celokupnu imperiju Bil Gejtsa, od
tada sasvim opusteno ukljucuje
svoj lap-top.

Apropo BERZA! Sve vesti Sirom sveta
sa velikom paznjom prate razvoj
madarskog BUX-a. Kapital iz celog
sveta se u velikim talasima uliva u
Madarsku! Ukinut je drzavni porez.
Porez na prihod iznosi 5% godisnje,
ali i to samo posle dostizanja
supervizor nivoa!

OPEC je izrazio svoju zabrinutost
zbog nau¢nog razvoja Madarske.
Rafinerija nafte u Sazhalombati je
prestala da radi. Novi automobili,
energetske centrale, pa ¢ak i avioni,
rade na gorivo koje su nasi naucnici
izradili od filtera, ve¢ upotrebljenog
Aloe ¢aja.

Farmaceutska industrija je takode
pretrpela velike promene. Nekoliko
fabrika je bezuspesno pokusalo da
falsifikuje Forever proizvode, ali je
najveci broj izradivao pakovanja
individulanog dizajna Aloe sapuna,
Sampona i pene za kupanje.

Broj turista je dostigao neverovatno
velik broj. Svi no¢ni lokali, palate za
ples, restorani, pozorista su doZiveli
renesansu i bili su puni domacih

i stranih gostiju. Arapski Seici i
americki magnati su preplavili celu

Madarsku. Bred Pit je kupio porodicnu
kucu u Nogradmederu. Majkl Dzekson
je nastavio izbeljivanje svoje koze

u sauni hotelskog lanca Probiotic u

Hajdusoboslu.

Postigli smo izuzetan sportsko
diplomatski uspeh, jer cemo biti
domacini sledece olimpijade. Nasa
fudbalska reprezentacija se na

Tati priprema za finale svetskog
prvenstva. Za reprezentaciju
Madarske igraju Ronaldinjo, Bekem
i Runi, koji su posle treninga ulozili
molbu za definitivno useljenje u
Madarsku. Posle svetskog prvenstva
e oni trenirati mladu reprezentaciju
fudbalera Madarske, da bi bili
spremni za nove izazove.

Kakvo uzivanje! Sada bas sedim u
Surke palati i osecam miris sveze
skuvanog Aloe Caja... Ali Sta je ovo?!
Odjednom ne vidim jasno. Oko
mene je dim! Da li je to od cigarete
gospodina Geze? Masim se za Vision,
ali ne mogu pokrenuti ruke, neki
ljudi u belom mantilu mi opipavaju
puls, doktor koji bazdi na duvan

mi stavlja zavoj na glavu koju sam
udario u stub, kada sam prolazio
pored bine.

Polako ustajem i dok gledam oko
sebe, vidim sam zgazenu travu,
bacene flaSe i opuske. Ovo je vec¢
realnost. Pojma nemam u kom
pravcu treba da krenem i gde sam
ono po3ao. Tumaram besciljno. Cak
sam i svoje ime zaboravio. Masim se
za dzep i tamo nalazim jednu kartu:
Lajo$ Turi, menadzer, 360-000-464-
899. Setio sam se. FLP!

Sada vec¢ znam kome pripadam i gde
sam krenuo: prema Yamal!
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BENCE NOGRADI
profesor marketinga u Juznoj Africi

0d kada postoji MLM sistem,
mnogi vode diskusije o tome
da li treba da se prodaje u
ovom poslu ili ne?! Posto je
sklapanje posla za mnoge
jedna od najtezih delatnosti
na svetu i mnogi smatraju
da se letenje helikopterom
moze mnogo lakse nauciti,
cesto ublazavamo ili
precutkujemo ovu ,tamnu
stranu” izgradnje posla.
Zbog toga, onima koji su
zainteresovani, radije
govorimo da se tu ,ne vrsi
prodaja” ili da se tu ,ne radi
o klasicnoj prodaji”.

Deo iz nedavno objavijenog prirucnika Kada
ces postati milioner? Il koji je 2005.
godine bio jedna od najcitanijih knjiga

0 poslovanju u Madarskoj. Autoru moZete
pisati na milliomos@milliomos.hu

imejl adresu ili na njegovu licnu veb stranu:

ww.nogradibence.hy.

Saveti za

uspeh

— ONO Sto svaki distributer

treba da zna o distribuciji

eju: pametan distributer se,,ne
bavi prodajom proizvoda’, vec

proizvoda”. Zbog toga za izgradnju mreze
zaista nije potrebno posedovati tanane
sposobnosti za sklapanje posla ili tehnike
pregovora, kao $to nije neophodno da
graditelj posla napamet zna tehnike
prodaje kao $to su Kolombo-zatvaranje,
Bendzamin Frenklin-zatvaranje ili
Hruscov-zatvaranje.

Medutim multilevel marketing sistem je

SISTEM ZA REALIZACIJU, ¢ija je sustina

nepromenjena vec sezdeset godina:

1) Clanovi mreZe treba da koriste
proizvode firme.

2) Clanovi mreZe predaju informacije o
proizvodima i zato dobijaju honorar.

3) Jedan deo kupaca dobija volju
za izgradnju mreZe i na osnovu
njihove produktivnosti neposredni
rukovodiodi u strukturi iznad njih
takode dobijaju honorar.

Mozda zvuci iznenadujuce, ali firma
placa honorar distributerima na osnovu
njihovog realizacijskog prometa.

Prava zavrzlama pocinje tek onda, kada
zelimo na trojici zaraditi ono $to bi
trebali na tridesetorici. Jos se i cudimo,

da se ono troje uopste ne raduju, kada

»predaje informacije o postojanju

Cuju nas glas preko telefona. Znaju, ¢im
smo mi na vezi, to Ce ih skupo kostati.

Na obucavanjima redovno srecem
graditelje posla koji godinama zele

,sa jedan, doci na dva”ali ne znaju da
postave pitanje, da usaglase termine,

a ni da traze preporuke. Ti ljudi nisu
neuspesni, jer ne poseduju potrebne
sposobnosti ili se,,nisu rodili za MLM
posao”, ve¢ zbog toga sto ih nikada nisu
naucili osnovama realizacije.

U najvecem broju mreza, oni saradnici
koji prave prve korake, dobili bi mnogo
vece Sanse za opstanak u poslu kada bi
umesto precutkivanja teme o prodaji,
vec na pocetku iskreno rekli:,Dame i
gospodo! Vest je istinita — i prodaja

je deo naseg posla. Bas zbog toga,
onima koji su na pocetku bavljenja
ovim poslom, stavljamo poseban
naglasak na postavljanje dobrih osnova
i informisanja o prodaji...”

Naravno, nemoj ni pomisliti na to da
govorim o kratkom kursu od tri dana! Za
pocetak je dovoljno da pocetnicima ukazes

na najosnovnije greske koje graditelj posla
moze uiniti za vreme prodaje.

1. Ako bih morao sumirati u jednu
recenicu ono Sto treba da se zna
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o prodaji, onda bi ona izgledala
ovako: SVAKI POSLOVNI
PREGOVARAC GOVORI PREVISE!

To se svakako odnosi i na graditelje
mreze. Osnova svake prodaje je da
saslusamo Sta klijent Zeli i posle toga
pruzamo tacno Sta mu je potrebno.
Nasuprot tome, $ta radi prosecan
poslovni pregovarac, kada se sretne sa
potencijalnim kupcem? Objasnjava bez
prestanka! Obasipa druge ogromnom
koli¢cinom informacija i ne dozvoljava im
da dodu do daha!

Klijenti ¢esto traze od nas da poslovne
pregovarace prvo naucimo kako

da se postave prema izgovorima.

Tada strpljivo objasnjavam, da je
najvaznija osobina prodavca TEHNIKA
POSTAVLJANJA PITANJA. Na treninzima
prodaje, najduze se bavimo bas tom
tehnikom, kako bi naucili da klijentima

postavljamo efikasna pitanja.

Ovo je veoma bitno, jer ako na pocetku
razgovora postavimo odgovarajuca
pitanja, kasnije uopste nece biti potrebe
da zauzimamo pravilan stav prema
njihovim izgovorima.

2. Pored nepotrebnih reci, postoji i
~popularna” greska prodavanja,
kada i pre susreta sa kupcem,
unapred isplaniramo koji
proizvod Zelimo prodati.

Jedan od razloga moze biti da za taj
proizvod dobijamo najveci honorar (na
primer: kod sklapanja osiguranja) ili se
u mrezi Sire glasine o ,najpopularnijem
proizvodu”i zbog toga ga svi
preporucuju. Rezultat ovih ,unapred
isplaniranih”susreta je da graditelj
posla ne obraca paznju na ono $to
klijent govori i zbog toga se susret

Cesto zavrsava razmimoilaZzenjem.

Bas sam se ovih dana sreo sa jednim
,savetnikom za ocuvanje zdravlja”
Uzalud sam mu tri puta objasnjavao
Sta bih Zeleo, on me je i dalje uporno
nagovarao da kupim paket koji uveliko
premasuje moje potrebe. (Kao Sto se
kasnije ispostavilo, na magacinu mu je
ostalo jo$ veoma mnogo tih paketa...)
Cudi li se onda iko, $to od takvih
poslovnih pregovaraca svi beze glavom
bez obzira?

Na osnovu misljenja Cig Ciglera,
americkog velikana prodaje (sales-
guru), svaka prodaja ima pet prepreka:
nema potrebe, nema novaca, nema
Zurbe, nema zelje, nema poverenja. Ja
bih dodao i Sestu: nema klijenata!

3. Nemoj mesati izgradnju posla
sa direktnom realizacijom!

lence

¢ '.\“‘;‘,\‘:_'ii\\

Najveci broj graditelja mreze, izbegava
prodaju. Drugi pak preteruju, jer se
koncentriSu isk/jucivo na prodaju i

tako se sami samcati trude da ostvare
ogroman promet. Secam se jedne
ucenice, kojoj sam dao nadimak:
majka-hrabrost. Zilava poslovna Zena.
Ako je u dobrom ,Stimungu’, sposobna
je da za samo mesec dana ostvari
promet od milion i po forinti, na osnovu
prodaje maramica za brisanje prasine.
Pitam se, koliko joj vremena ostaje

za izgradnju mreze, pored petnaest
prezentacija nedeljno? | koliko ce njenih
saradnika ostvariti ovu nadljudsku
produktivnost...? Ovaj metod se ne
moze slediti.

Prodaja jeste deo izgradnje posla, ali
ve¢ i samo njeno ime govori o sustini:

dosli smo da gradimo posao, a ne da
prodajemo.

Nogradi Bence

Mikor
Leszel
MIIHIQT‘I]O S?
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4. Prvi zadatak pocetnika: trazi
kupce!

Druga strana medalje je, kada nerado
govorimo o prodaji, da se mnogi
novopristupeli, iz cuga” koncentrisu
na sklapanje posla i samo ,stvaraju”
menadzere. Posto je moto posla primer
koji se moze slediti, cela grupa ce
pratiti primer svog rukovodioca. Tako
nastaju timovi od vise stotina ¢lanova,
koji ostvaruju minimalan promet

— niko od njih ne koristi proizvode i
ne realizuje ih, ve¢ samo sede i ¢ekaju

da neko ,ispod njih” ve¢ jednom pocne
da radi.

Prvi zadatak saradnika-pocetnika
je bas zbog toga (odmah, posle
sastavljanja liste) sledeci: treba da
nade dvanaest stalnih kupaca, koji

¢e od njega svakog meseca, redovno
kupovati proizvode. U najvecem broju
slucajeva, za skupljanje kupaca je
dovoljno i to da ljudi imaju informacije
0 postojanju proizvoda. Kao graditelju
mreze, tvoj prvobitni zadatak nije
realizacija proizvoda, ve¢ pronaci one
ljude kojima si potreban! 7bog
toga stalno ponavljam na treninzima,
da se u izgradnji posla naglasak ne
stavlja na tehniku pregovora, vec na
promociju, odnosno na tvoju licnu

reklamu (i reklamu proizvoda).

Treba da postignes to, da svaki ¢ovek u
tvojoj okolini zna da ¢e kada mu bude
potrebno, od tebe po korektnoj ceni i

brzo dobiti kvalitetne dopune ishrani.

5. Za zakljucivanje pregovora je
potrebno pitati kupca: treba ili
ne treba?

Na osnovu mog iskustva u pozadini
neuspesne prodaje, u najmanje 50%

sucajeva leZi veoma jednostavan
razlog: poslovni preqovarac nikada nije
pitao klijenta, Zeli li kupovati?!

Sedi$ sa svojim poznanikom, predstavio
si proizvod (ili poslovne mogucnosti u
slucaju izgradnje posla) i tada dolazi
veliki trenutak — tvoj poznanik bi
trebao stupiti u akciju, $to je u ovom
slucaju ispunjavanje narudzbenice ili
potpisivanje formulara za pristup.

Kratko i jasno: susret treba da zavrsis
uspesno!

Mnogi koji sklapaju posao, imaju strah
od odbijanja ili nemaju hrabrosti da
veruju u to kako ce klijent zaista kupiti
proizvode i zbog toga nastavljaju
pregovore i suvisnim re¢ima skoro
odbijaju klijenta od kupovine. Da
biizbegao ovu gresku, ZAMOLI
POSLOVNOG PARTNERA, DA ON
DONESE ODLUKU!

U svakoj situaciji prodaje, za uspesan

zavrietak poslovnog pregovora je

potrebno:

1) odgovarajuce tempiranje
(poznavanje znakova kupovine),

2) efikasno pitanje za zavrsetak
poslovnih pregovora,

3) nemoj se nervirati!

Najvaznije je da unapred formulises
nekoliko jasnih reCi — pitanja za
zavrsetak pregovora. Ponavljaj ih, sve
dok ih ne budes znao postaviti sasvim,
bez straha da ce klijent odgovoriti da
ga za sada sve to ne interesuje. Zar je
to problem? Pitaj ga opusteno, kao
da pitas Zzeli li Solju ¢aja. Nemoj biti
napet! U najgorem slucaju, u zakonu
o velikim brojevima, vec si blize
onom klijentu, koji Ce izraziti zelju da
saraduje sa tobom.

6. Ono sto U-V-E-K moras traziti!

Uspesno si zavrsio poslovne
pregovore? Odli¢no! Znam da bi sada
najradije pobegao, dok se klijent ne
predomisli. Kojim slucajem, da si to
ipak uradio, treba da zamislis kako
stojim pored tebe i podsecam te sa
ispruzenim kaziprstom: Da nisi mozda
nesto zaboravio? Jesi! Treba da trazis

preporuku!

Prodaju smatramo uspesno
zavrsenom, samo ako smo dosli do
imena i broja telefona onih ljudi,
kojima su nasi proizvodi najverovatnije
potrebni. Trazenje preporuke je ustvari
mnogo jednostavnije od onoga kako
to mnogi zamisljaju. U najvecem broju
slucajeva je ne dobijemo, JER JE NE
TRAZIMO!

0d svakog potencijalnog interesenta
(kupca), treba da odes, kao da si pre
toga od njega dobio imena i brojeve
telefona, bar tri njegova poznanika,
nezavisno od toga da li je doslo do
kupovine ili ne.

Ako drugacije ne ide, podesi budilnik
svog mobitela da te podseti: treba

da trazis preporuku! (Kada sam bio
pocetnik u sklapanju poslova, uvek

bi pre pregovora, na zglavak ruke
napisao: Preporuka! Klijenti su naravno
uvek primetili napisanu re¢, pa su me
pitali zbog Cega sam je napisao. Kada
sam vec¢ objasnio Sta znaci preporuka,

uvek ju je bilo lakSe traziti od njih!)

Objavljujemo sa dozvolom autora.
Sva prava zadrzana
© Rhino Training Kft. 2006.
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KRISTINA EDIT KALMAR
menadzer

Zelela bih da se sa najveéim
postovanjem zahvalim
svima, koji su me od pocetka
pratili: viSim linijama, Jozi

i Mariki Sabo, dr Sandoru
Milesu, bratskim linijama
koje su imale poverenja u
mene i neprestano jacale
moju veru da sam sposobna
da izgradim ovaj posao.

\::\;

FOREVERY

Sta bi ti uradio da

Posebno se zahvaljujem mojim
supervizorima u frontu: Dori Sabo,
Marti Socu i Arpi Lipceiju, Zuzi
Salku Sabolcik (,DM Zuzi”), Zoltu
Fitu, Lajosu Cavasu i Juditi Beker
Papne, celom timu iz Martfua, kao
i Atili Domjanu i njegovom timu, jer
su verovali da zajedno moZemo postati
uspesni! Dragi moji, sada ste Vi na redu!

Izuzetno sam zahvalna sponzoru,

Miki Berkicu, koji me je i u najtezim
trenucima razocarenja, uvek znao ubediti
da nastavim rad, uvek me podsticao, bio i
bice mi sigurna tacka oslonca u Zivotu.

Zahvalna sam Bogu, jer me je odrZao na
dobrom putu i mudro upravlja mojim
Zivotom!

Imala sam i ja velika iskusenja u Zivotu, ali
prepreke koje su nam postavijene su tu Zato
da bi ih pobedil

Dragi Prijatelji! Ne treba da se plasite

od teskoca koje Vas cekaju! Svi treba da
pronademo put u lavirintu Zivota i da uz
promene ostvarimo svoje ciljeve. Sami
smo odgovorni za svoj uspeh u Zivotu.

Pisem ove redove, jer zelim da Vas
ohrabrim i da Vam dam snage, kako
biste lakSe srusili zidove koje ste sami oko
sebe podigli. Tako cete postati zdraviji,
veseliji i verovacete: zasluZili ste uspeh i

blagostanje!

Trazenje mog pravog puta se odvijalo
u isto vreme kada su se u Madarskoj
desile velike drustvene promene. Sve
je pocelo onda, kada sam se udala, na

pocetku moje pedagoske karijere, kada
sam bila puna entuzijazma. Zeleli smo
da ostvarimo svoje planove, decu i
zbog svega toga smo se uclanili u jedno
preduzimastvo za gajenje curaka. Ne
mozete ni da zamislite Sta sve to znadi!
Prepodne sam predavala u Pecuju (rodom
sam iz Pecuja), a od popodneva do
sledeceq jutra smo se bavili ¢curkama,

u mestu koje je udaljeno Cetrdesetak
kilometara od $kole u kojoj sam radila.

10000 slovima: DESET HILJADA prelepih,
malih ¢urki. Kada smo svima podelili
hranu i vodu, mogli smo sve poceti iz
pocetka. Mesecima je na$ zivot tekao

u istoj kolotecini. Spavala sam veoma
malo. Curke vise nisu bile male i slatke.
Postavljeni ciljevi su me ipak primoravali
da ne prekidam zapocet rad. Nisam
gubila nadu i verovala sam da ¢u ostvariti
ono $to sam zapocela. Ali, avaj! Jednog
hladnog dana ih nismo obisli, jer su

nas vec bolele sve koscice, a Curke su

bile krupne i njihovo Stipanje je postalo
veoma bolno. Zamolili smo naseg
saradnika da nas zameni samo te noci i
da obide i nahrani ¢urke. Tada jo$ nismo
znali da smo time potpisali svoju propast.
Te noci su prozori ostali otvoreni i curke
su se prehladile. Sve su uginule u roku od
dve nedelje. Deset hiljada uginulih ¢urki!

Negde sam proitala da se,brzo treba
prilagoditi promenama”! Tada nisam
uspela. Bila sam ocajna. Govorila sam
sama sebi, da je sloboda — osnova, sreca
— dilj, a razvoj — rezultat Zivota.

Neka bude! Skupila sam svu preostalu
snaqu i rekla sebi: idemo dalje!
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imas dovoljno hrabrosti?

Na pocetku devedesetih godina me je

u vreme rodenja moje divne dece, dotakla
ideja trgovinske mreze. Ulozila sam veoma
mnogo vremena i novaca u ucenje. Imala
sam izuzetnog rukovodioca. Zelela sam
sve da naucim o MLM-u. Mnogo sam
ucila, procitala sam sve knjige do kojih
sam U to vreme mogla dodi, prisustvovla
sam svim predavanjima, slusala sam
brojne kasete, ali je nesto ipak nedostajalo.
Osecala sam da je taj nedostatak u meni.
Tada jos nisam znala za mudru izreku:
postaces slobodan, ako pobedis
svoje strahove! Ako Zelis biti nacisto sa
svojim nacinom razmisljanja, pokusaj
jasno da sagledas svoj 7ivot! Ako Zelis

da promenis svoj 7ivot, dovoljno je da
promenis svoj nacin razmiljanja! Divno!
Nasla sam reSenje!

Pobedila sam svoje veliko razocarenje i
ponovo sam stala na noge. Pokrenuli smo
preduzimastvo pored dva mala deteta.
Nazalost, nismo krenuli samostalno,

vec¢ ponovo sa,saradnikom”. Osnovali

smo jedno skolsko udruzenje koje je bilo
rasprostranjeno po celoj Madarskoj. Ja
sam takode aktivno radila u udruzenju.
Moja oblast je bila juzno od Dunava, u
Zala, Der-Moson-Sopron, Va3 i Komarom
okrugu. Brojna putovanja — ogromna
odgovornost. Bilo je potrebno dve godine
iscrpljujuceg rada — u to vreme sam svoju
decu skoro vidala samo na fotografijama
— kada je nas rad postao uspesan Sirom
zemlje, ali sam tada shvatila da se nalazim
na pogresnom mestu. Znate kako ono
narod kaze:,Puno babica, kilavo dete”
Jednog dana sam jednostavno ustala,

obukla kaput i bez re€i izasla iz kancelarije.
Kada ¢u najzad naci pravi put? Prijatelji su
pokusali da me nagovore da se odmorim,
jer radim kao troje zajedno.

Moja porodica me je takode pocela
nagovarati da prestanem sa sanjarenjem.
Ipak se nisam predala! U meduvremenu
sam se vratila svom pedagoskom radu.
Mnogo sam razmisljala i sa sve ve¢im
ubedenjem govorila sebi: Dobrobit je
prirodan nacin Zivota! | ja sam to zasluzila!

Moj Zivotni moto je bio da je bolje traziti
u lavirintu, nego sedeti na jednom

mestu bez sira. Ako neko ide u dobrom
pravcu, pre ¢e naci nov sir. Zbog toga sam
promenila pravac svog 7ivota. Verovala
sam da postoji reSenje!
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Mora da postoji! Ja sam isla dalje. Sve do
15. avgusta 1995. godine, kada je umro
jedini Covek koji me je prihvatao onakvu
kakva sam bila od pocetka, verovao u
mene i voleo me najvise na svetu — moj
otac.,Covecel Bori se i sa nadom veruj u
buducnost!” Ponovo sam izgubila svu
snagu. Bez obzira na to, morala sam
ponovo stati na noge! Uvek ponovo i
PONOVO.

Donela sam odluku. Zelela sam da se
bavim delatno3¢u koja sluzi poboljsanju
zdravlja drugih ljudi. Obecala sam sebi i
Bogu, da u mojoj okolini nikada viSe necu
dozvoliti nikome da umre, a da ja nisam
pokusala svim snagama pomoci da do
toga ne dode.

Ponovo MLM. Zar je to zaista moj pravi
put? Da li sam sada nasla ono pravo
reSenje, na koje vec tako dugo cekam?
Lekovite biljke i multi-level marketing.
Bravo! Spaseni smo!

U januaru 1997. godine sam pocela
graditi mrezu i postavila sam cilj koji sam
Zelela ostvariti do 27. avgusta iste godine.
Uspela sam. Sledece godine su se u
mom timu poceli nizati sve visi i visi nivoi

kvalifikacija. Nije bas sve iSlo tako glatko.
Put u Ameriku, koji je bio pun opasnosti,
teSko oboljenje, a kasnije i razvod. Izgubila
sam preduzimastvo. Ustani ponovo! Dokle
jos$? Imala sam osecaj da ne mogu vide,

ali opraStanjem i nas imuni sistem postaje
jaci. Tako sam i ja postajala sve jaca i jaca.

Shvatila sam: treba da se promenim. Jer,
oni koji ne Zele da se promene, izumiru
kao dinosaurusi!

Ponovo sam nastavila rad u Skoli. (Sva
sreca da volim svoju pedagosku praksu!)
Skolsku godinu smo uvek zavrsavali
jednom prijateljskom fudbalskom
utakmicom. Tako je bilo i tada, samo

sam posle jednog faula nezgodno pala i
udarila glavu. Izgubila sam svest i dozivela
delimi¢an gubitak pamdcenja.

Ipak kazem: Razvoj je beskrajan! Nov Zivot,
novo radno mesto, Nov posao. Zaposlila
sam se u rukovodecem finansijskom
institutu Madarske, koji me je obucio

za savetnika za finansijska ulaganja. U
meduvremenu sam se upoznala sa FLP
proizvodima ( i ovom prilikom Zelim da

se zahvalim IStvanu Hajduu i Esteri
Hediu), ali nisam Zelela da se bavim

njegovim poslovnim delom. Znala sam da
su proizvodi fantasticni, jer su to dokazali

i umom slucaju, ali sam mislila da za
poslovni deo,,nemam dovoljno vremena”.
U banci sam radila 10—12 sati, ali sam
bar imala dovoljno novca za Zivot. Zivela
sam sama sa dvoje dece i morala sam
obezbediti sigurnu egzistenciju, a to nije
bilo nimalo lako! U pocetku sam putovala
celom juzno-dunavskom regijom, dok
me kasnije nisu premestili u Budimpestu.
Deca su mi ostala u PeCuju, a ja sam
stanovala u glavnom gradu. Putovala
sam tri godine. Bilo je jako tesko! Deca

su plakala u Pecuju, a ja u Budimpesti, ali
sam morala da radim. Sledio je joS jedan
iscrpljuci period. Radila sam, jer sam sebi
postavila cilj, tanije dval Zelela sam stan i
kola, jer bih tako svojoj deci i sebi osigurala
laksi i srecniji zivot. Uspela sam. Najzad!
Nije bilo lako!

FLP mi je postajao sve blizii blizi.

Tokom jeseni 2002. godine je Forever
organizovao konkurs lepote, na koji je
moja prijateljica poslala moju fotografiju.
Lokalna takmicenja, polufinale i finale

16. novembra u Kongresnoj palati. U toku
veceri sam htela da odem kuci. Pitala sam
se Sta ja ustvari trazim tu?! Moj,beg” nije
bio uspesan, jer me je u tome sprecila
Judit Miler. Tako sam ostala. Bio je Cudan
dozivljaj, mogla bih dugo pricati o tome
Sta se sve dogodilo te nocii u mesecima
posle toga! | ponovo oprastanje — u ovom
slucaju je to znacilo da treba primetiti
BoZje svetlo u svima — bez obzira na to
kako se ljudi ponasaju.

Polako se priblizavalo MOJEVREME. U
novembru 2005. godine me je nazvao
Miki Berkic, ,podigao je iz mrtvila” jednu
moju staru asistent supervizorsku liniju
u Budimpesti i rekao da jo$ ima mesta u
njegovim kolima za put na sledeci Dan
uspeha (Success day). Dozvolila sam mu

1Z PERA NASIH DISTRIBUTERA 4i WWW.FLPSEEU.COM



da me ubedi. Otisla sam sa njim. To je bila
moja najbolja odluka u Zivotu! Na hobi-
nivou sam i do tada prisustvovala brojnim
FLP priredbama, ali me je tada nesto
veoma snazno dirmnulo.

19. novembra 2005. godine, u toj
rukometnoj hali sam donela odluku: I
JA CUTO OSTVARITI! Forever Living
Products i ja smo sklopili doZivotni brak.

Miki je otputovao u decembru, a ja

sam ucila za to vreme. Uradila sam sve
onako kako mi je savetovao! Bas sve! Tvoj
sponzor je Covek u koga mozes imati

1000 procentno poverenje! On je tu zbog
Tebe. Radi u korist Tvog uspeha! Veruj
svom sponzoru! Veruj u sebe! Ja

sam znala $ta Zelim postici. Nisam vise
trazila nove puteve. U januaru ove godine
smo svim snagama poceli raditi. Znas li
Dragi Citaoce, 3ta je prvi cilj koji sam sebi
postavila? Da ¢u do 27. avgusta postati
menadzer! Istorija se ponavlja. Uspeli smo!
Bez Mikija to ne bi uradili! Moja zahvalnost
prema njemu se ne moze opisati re¢ima. U
toku tih osam meseci sam morala pobediti
brojne teskoce. U januaru su mi obili kola i
odneli moju FLP taSnu u kojoj sam drZala
spisak sa imenima. Posle nekoliko dana su
milicioneri nasli tasnu. Nedostajali su CD-i,
DVD-i, ali su kradljivci ostavili ono $ta je za
mene bilo najvrednije — listu saimenima.
(Imala sam srece!)

U toku februara smo ponovo pretrpeli
saobracajnu nezgodu, ali smo ponovo
bili sre¢ni. Tacnije samo mi, putnici,
jer sumoja tri godine stara kola,

koja sam otplatila bas prethodnog
meseca, totalno stradala. Mesecima
su me prevozili prijatelji i saradnici, da
bih nesmetano mogla raditi. Nisam

zastajala ni na tren.

U maju su operisali moju staru sportsku
povredu u kojoj mi je stradala hrskavica
u kolenu. Istog meseca sam bila na Danu
uspeha u Budimpesti, 10 dana posle
operacije, na dve Stake! Ni tren nisam
razmiljala treba li da idem! Kvalifikaciju
na nivo menad~zera sam planirala za jun
— jul. Postalo je izuzetno tesko. Miki je
,Zaboravio”da mi kaze da sam trebala
bolje promisliti, jer je to ipak leto, sezona
godisnjih odmora...

Shvatila sam i sama, ali je tada ve¢ bilo
kasno. Nisam se predala! Znala sam da
je ovo takvo preduzimastvo. Ne slede
automatski uspeh i novac. Odlucila sam
da moram izgraditi ovaj posao. Morala
sam pomodi i linijama u Budimpesti, a
sponzor je sve vreme bio pored mene.
»Spakovao” me je u kola, Stake smo
stavili na zadnje sediste i putovali na
liniji Pecuj — Budimpesta, Budimpesta
— Pecuj. Na loSem putu sam bezbroj
puta gutala suze od bola da ne bi video
kako patim, i tako smo putovali iz
nedelje u nedelju.

Osecala sam, da ¢u sada uspetil Cak i onda
kada sam ponovo slupala kola. Jeste da su
se sada posle nezgode jo$ mogla voziti, ali
ipak... Ponovo sam oprostila (Kako i ne bi,

posto je nezgodu izazvao niko drugi vec

moj sponzor, koji me, vozedi u rikverc, nije

primetio). Mislila sam, nema problema
dok se lome moja kola, a ja ostajem zdrava.

Tako smo stigli do divnog dana, 22.
avgusta, kada smo ostvarili 120 bodova.
Mesec smo zavrsili sa 137 bodova. Zelela
bih da se zahvalim mom timu i Mikiju
Berkicu, jer su bili pored mene i u dobru i
u zlu, pomagali na ovom lepom putu koji
ima dosta prepreka. Oni su uvek verovali
mojim recima i sami su me uveravali da
smo zajedno sposobni da stvorimo Cuda!

ATiDragi Citaoce? Jesi li i Ti sposoban
da stvoris cuda?

Sta bi uradio da imas dovoljno
hrabrosti?

A Dz. Kronin porucuije:

, Zivot nije prav, dobro pregledan hodnik,
kojim moZemo slobodno hodati, bez
ikakvih prepreka, vec lavirint puteljaka,
kojim ¢emo nas put naci, dugim i
mukotrpnim trazenjem, nailazeci u
meduvremenu na slepe ulice.

Ako budemo imali dovoljno vere uvek ce
nam se otvarati vrata moZda ne bas ona
koja ocekujema, ali u svakom slucaju ona,
iza kojih nas ceka najpovoljniji put”

Ustani uvek za jedan broj vise nego
sto padas! | tako ce pobeda biti Tvoja!
Sledi nas i budi slobodan! Prikljuci

se pobednicima, jer pobednici Zive
dinamicnim Zivotom. Nas Zivot je
uvek pun srece i blagostanja!

Bog saVama!
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