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Nedavno smo se vratili iz

neverovatne avanture sa
Svetskog relija koji se odrzavao
U Juznoj Africi. Svakog meseca
kada sednem da Vam napisem
ovu poruku, trazim nove rei,
da bih Vam sto bolje preneo
ono $to sam doziveo. Ovog
meseca je posebno tesko
napisati misli koje mi prolaze
kroz glavul

i Zivotinjski svet su harmonicni i ujedno zastradujuci, a poslovni zivot je

uskovitlan i kipi od energije. Svi su motivisani da stignu na visi nivo raz-
voja i da rade jo$ bolje. Ve¢ je i sam reli sa vise hiljada distributera iz Afrike
bio uzbudljiv dogadaj. Glasovi ucesnika su se bukvalno stopili i ¢inilo nam se
kao da su dva dana neprestano pevali. Novi izvréni potpredsednik za Afriku,
Geri Sriv (Gary Shreeve) je reli opisao kao najglasniju priredbu kojoj je ikad
prisustvovao.

Posto smo napustili Johanesburg, zaputili smo se prema severu, a kasni-
je zastali kod jednog malog mesta, Graskopa. Kada smo prosetali, primetili
smo da na vratima jedne male radnje visi interesantan ukras. Bilo je to jedno
umetnicko delo, izrazito Sareno, koje je privlacilo poglede. Ukras je bio veo-
ma interesantan, a kada sam ga pogledao izbliza, shvatio sam da je izraden
od plasti¢nih boca i zatvaraCa. Najbolje u svemu je bilo to $to je jedan od
zatvaraca bio od naseg Aloe Vera Gela!

Ono $to me je posebno fasciniralo u ukrasavanju, bila je Cinjenica da je
ukras izraden od otpada. ,Ono 5to je nekima smece, drugima je blago!” Ti
jednostavni predmeti koje su jedni bacili, neki drugi ljudi su pokupili i u isto
vreme su imali toliko preduzetnickog duha, maste i kreativnosti, da su od njih
stvorili nesto znacajno i time obezbedili prihod sebi, a najverovatnije i drugi-
ma. Setio sam se pesme Mire Bruks Vel¢ (Myra Brooks Welch) ,Dodir majsto-
rove ruke” koja budi duboke misli, jer govori da i jedna stara, polomljena, po-
habana, rastimovana violina, postaje neprocenjivo blago u rukama majstora.
Talenat i volja koje vidimo posle prvog utiska su potvrda izuzetnih karaktera.

Ne smemo da gubimo iz vida ove stvari, ako stvarno zelimo da posta-
nemo uspesni. Treba da radimo ono 5to drugi ne rade. Treba da ostvarimo
ono na $ta drugi jo$ nisu spremni, da bi videli dragulj na onom mestu gde
drugi vide samo pesak. Ta volja nam pomaze da sponzorisemo bilo koga od
onih ljudi koje sretnemo. Zbog toga treba zaboraviti na predrasude koje se
stvaraju o ljudima koji Zive u nasoj okolini. Volja nam pomaze i u tome da
shvatimo mogucnost koja se krije u ljudima u okviru naseg posla i u onima
koji Zive u nasoj okolini. Afrika je mesto koje obiluje takvim karakteristikama
i po mom misljenju se bas zbog toga tamo posao razvija tako neverovatno,
brzinom koju pre toga nismo nigde videli...

U Juznoj Africi smo izuzetnim distributerima, podelili vise miliona dola-
ra, zahvaljuju¢i Podsticajnom programu Profit Seringa. Vise stotina i hiljada
zivota se promenilo zahvaljujuci nasim proizvodima i nadi koje nudi Plan
marketinga. Ljudi su kilometrima i kilometrima pesacili bosi, da bi sa sobom
preneli vesti i mogu¢nosti koje nude nasi proizvodi. Drugi su presli granice
u predelima zahvacenim ratom, da bi odneli proizvode u one regije gde do
njih inace ne bi mogli do¢i. Od velikog broja ljudi ni ne moZemo ocekivati
toliku pozrtvovanost; ustvari, nas posaoc dobija na znacaju, kada Zelimo da
vidimo i drugu stranu medalje. Dodlo je vreme da se svi joS vise udubimo
u misli, jos intenzivnije radimo, malo manje spavamo, da stresemo sa sebe
okove odugovlacenja, ustanemo iz kreveta i pocnemo da radimo. Ovo je
najveca mogucnost na svetu. Znam da svi svakog dana uporno radimo i zrt-
vujemo se, ali verujem da moZemo raditi jo$ vise.

Zahvalan sam svima koji su u mojoj okolini, onim ljudima koje volim i
u koje imam poverenje, koji primete dijamant i tamo gde drugi vide samo
ugalj. Ponekad svi osetimo potrebu za kra¢im odmorom i zbog toga tre-
ba da budemo strpljivi jedni sa drugima, jer zajednickim snagama mozemo
stvoriti velicanstvena dela i od takvih predmeta, koji su drugima neprimetni.
Mi smo drustvo izuzetnih, jer znamo da moZzemo i ono $to drugi smatraju
jednostavno nemogudim.

Afrika je fantasticno mesto! Dragi i izuzetni ljudi su puni dinamike. Pejzaz

Blago od otpada
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Hrabro san'!g__'

velike snove

DR SANDOR MILES
direktor zemlje

POZDRAV DIREKTORA ZEMLJE

tivnim informacijama, onda su zaista potrebni dobri ljudi, koji imaju pravilan odnos

prema stvarima, uzivaju u svetu u kom Zzive, znaju dobro da podele sa drugima i
mogu da uvere svakoga da postoji jedan drugi, bolji, savrseniji svet u kome svako Zivi,
ba$ tako kako radi. Naravno, ni kod nas u Foreveru se niko ne moze obogatiti bez rada. |
mi moramo svakog dana da radimo, svakog dana treba da ubedimo vise stotina hiljada
ljudi da iskljuce televizore, da bi mogli da se koncentriSu na sebe, porodicu i decu.

Vec¢ dvanaest godina neprikosnoveno, bez trena zaustavljanja ili kolebanja, konti-
nuirano obaramo privredne rekorde i moZemo se pohvaliti priznanjem cele Evrope. Iz
Vas distributera, graditelja mreza i stalnih kupaca, zraci velika snaga, koja se sjedinjuje u
energiju Forever Madarske i JugoistoCne evropske regije. Ako zeli§ da nam se prikljudis,
onda hrabro sanjaj o velikim stvarima. Sanjaj 0 budu¢nosti, o buducnosti tvoje dece i o
zivotu sledecih generacija. Ako zna$ da razmisljaé na taj nacin, onda ¢e$ postati ucesnik
dogadaja koji ¢e biti poznati u celom svetu. Treba da zna$ da se ovaj posao gradi i sa
Tobom i bez Tebe. Ti treba da donese$ odluku o tome da li ¢e$ preuzeti nas tempo i na-
staviti da leti$ sa nama vrtoglavom brzinom ili ¢e$ ostati tihi posmatrac.

Na$ generalni direktor, Reks Mun i predsednik Greg Mun Ti pruzaju sve moguc-
nosti da moZe$ da izgradis najvedi posao na svetu. Ostaje samo pitanje da li ¢eS od
zivota prihvatiti ovaj poklon i mogucénost. Mi smo spremni. Odluka je u Tvojim ruka-
ma. Misli na svoje zdravlje, porodicu, a pogotovo misli na sebe i donesi pravu odlu-
ku. Sanjaj o nemogucem i uradi nesto o ¢emu danas misli$ da je neostvarivo i za sve
to ¢e$ dobiti divnu nagradu. Ako pomisli$ na svoje detinjstvo, onda ¢es se setiti da si
tada hrabro sanjao o velikim stvarima. Ostani dete, smelo izgovori svoje misli, jer ce se
ostvariti, ako Ti to zaista zelis.

Unaéoj svakidasnjici, kada mediji neprestano Sokiraju stanovnistvo cele zemlje nega-

Napred FLP Madarske!
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io je divan, sun¢an dan i
B blagi povetarac je donosio

miris cveca, kada je poceo
zelino ocekivani Sonja dan -
najznacajnija prolecna priredba
FLP-a, u domenu nege lepote!
Vec je u 800 ujutro bila velika
guzva, a tehnicko osoblie, na
Celu sa Istvanom Hegedu-
Som, uz saradnju zaposlenih u
Sonja centry, je obavilo ogro-
man posao. Zahvaljuju¢i tome,
sve je bilo na unapred isplanira-
nom mestu, tacno na vreme. Iz
salona su u veliku salu u Nefelej¢
ulici doneSene stolice za negu i
Sminku, stakleni stoici, pokret-
no postole i kreveti za masazu.
Savrseno tehnicko obezbede-
nje, pod vodstvom Sandora
Berkes$a, obavlja uvek usrdan,
nasmejan, mlad i dinamican tim,
koji sa lakocom sreduje poslove
oko TV prenosa i sve poslove
oko razglasa. Bili su tako dobri,
da su i bez poziva pomogli ¢ak
i U razmestanju stolica.

U meduvremenu je Julika
Torcom donela natpis ,Berry
Bar”. Mar¢i Bala je uspomoc
Bee Bartok pripremila FLP
proizvode, koji ce sluziti za
osnovu koktela. Strucne ruke
zaposlenih u salonu savijaju
peskire, razmestaju proizvode,
vrse poslednje pripreme na
ulep3avanju sale. Donose se
Sonja palete i naravno stub.

Sala je blistavo Cista, ali de-
vojke nadlezne za odrzavanje
Cistoce, budnim okom gledaju
gde bi trebalo jo$ nesto prebri-
sati ili izglancati.

Za to vreme je u pozadini
postavljena i draperija na me-
sto, kao i paravan iza kojeg Ce se
presviaciti, a i kamere su ukljuce-
ne i Cekaju pocetak prezentacije.

U pozadini sale se o prijemu
gostiju izuzetno profesionalno
brinu Kati Kiralj, direktorka
hotel dvorca Sirak, uz interven-
cije velikog tima kao i Berkovi¢
Zoltan rukovodilac restorana
Sasfesek i poznati konobari.

Koordinaciju rada zaposlenih
u kancelariji je preuzela rukovo-
dilac FLP sekretarijata Vali Kis-
marton. Oni se brinu i 0 tome
da $tampani programi stignu u
ruke distributera, pozivaju pre-
davace, obezbeduju potreban
broj narukvica, diploma, na-

SONYA DAN

gradnih kupona, a rade izuzet-
no uskladeno i sa tipografom
Palom Tesarom.

Cuje se skljocanje fotoa-
parata, jer umetnicki fotograf
Bela Kanjo radi punom pa-
rom. Stigao je i Covek koji je
nadleZzan za obezbedenje i
moze poceti zauzimanje mesta
u gledalistu. Mozete li zamisliti
da joS nije protekao ni minut
priredbe, a za uspesno odvija-
nje je vec radilo oko 50 ljudi?!

5 minuta pre 10 sati mi zvoni
telefon. Zove me gospodin dr
Sandor Miles direktor zemlje.
Salie pozdrave i porucuje da je
u mislima sa nama. Dodao je
nekoliko izuzetno dobrih vesti.
Jedva sam cekala otvaranje da
bih ih podelila sa svima prisutni-
ma! On je ¢udesan Covek! Pored
bezbrojnih obaveza, brine se i o
tome da me umiri i poZeli srecu.

FOREVER 2009/6 5



Sala se u trenutku ispunila
do poslednjeg mesta. Cuje se
tiha muzika i dok uzimam mik-
rofon u ruke, ose¢am da sam se
najzad sasvim opustila, mada
ono pravo tek pocinjel Moramo
se drzati programa i u odgova-
rajuéem kontinuitetu pozivati
13 predavaca, 3 profesionalna
modela - koje ve¢ poznajete iz
novih kataloga — i 11 prigodnih
modela. Treba se pobrinuti i
0 tome da sve bude fascinan-
tno za gledaoce, a izvodljivo za
maje saradnike. U meduvreme-
nu treba najavjivati, komunici-
rati sa korisnicima proizvoda i
resiti sve aktuelne izazove koji
se mogu pojaviti. Sta mogu,
kada ja sve ovo obozavam?!

Pozdravni govor je odrzao
dr Caba Gotard koji ima bo-

i
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gato iskustvo u tome, jer pored
funkcije poslovnog  direktora
postize izuzetne rezultate u
edukaciji odraslih.  Ogromno
znanje uvek potvduje i na FLP
seminarima. Goste je pozdravio
srda¢nim recCima, a predavaci-
ma je pozeleo mnogo uspeha.

Do tada mirma pozornica je
odjednom Zivnula.

Popularni $minker, Agi Ho-
ra¢ek je pocela sa nanose-
njem dnevne $minke.

Za malo zagrevanje na po-
zornici, Barbara Benko Ce-
slia kosu voditelju programa.
Cekajtel Pa to sam jal Kako je
meni fino!

Nasa kozmeticarka Ildiko
Bagi Mesaro$ koristi Fleur de
Jouvance pribor za kozu nadeg
modela. Ko je model? Gloria

SONYA DAN



Gesti, umetnica Madarskog
narodnog  pozorista, nosilac
nagrade ,Nad Miklo$ Vandor’,
koja je prihvatila da dode bez
Sminke. Veoma smo joj zahvalni
zbog togal Tretman se odvija i
na drugoj stolici za kozmetiku:
Ivet Rac pre Sminkanja vrsi tre-
tman vitalizirajuce ,bombe” na
modelu Lili Pap. Ni maseri ne
sede skrétenih ruku. Cila Filep
masira model Bernadet Ca-
bai, a lldiko Hrnéjar predstav-
lia masazu sa medom. Kristina
Hasnosi zapocinje negu ruku
pomocu pilinga.

Pozomnica je vec sve oCarala,
ali je sad doslo vreme da pre-
davadi svojim recima probude
interesovanje gledalaca. Ko bi
bio prvi, nego Miklo$ Berki¢ —
nas ponos, svetska klasa koja sija

SONYA DAN

na nebu FLP-a i postiZe izuzetne
rezultate. Ovaj put nije govorio
o marketingu, ve¢ o primeni
pribora Fleur de Jouvance. Bez
obzira na to $to je on muskarac,
zna da odrzi izuzetnu kozme-
ticku prezentaciju. On govori
0 onome ¢ime se bavi. Koristi i
preporucuje proizvode. Njego-
vo duhovito predavanje na pro-
fesionalom nivou su prisutni na-
gradili odusevljenim aplauzom.
Na pozornici se tada pojavi-
la temperamentna mlada Zena,
Aniko Peterbence. U njenoj
mrezi ve¢ ima oko 100 Sonja
stubova kaji se koristel Ovom
prilikom nije govorila o tome,
vec je oko stola postavila 3 su-
per muskarca — svoje sinove.
Docarali su nam ugodnu poro-
di¢nu atmosferu, a u meduvre-

menu su i U praksi demonstrirali
primenu proizvoda. Naravno, u
toku primene su razgovarali, da-
vali savete i bili izuzetno dobro
raspoloZeni. Moram opisati jed-
nu simpati¢nu epizodu:

Aniko je htela da pomogne
sinu, koji nije mogao da se seti jed-
nog proizvoda, pa ga je upitala:

- Sta uvek trazis od mene
kada krece$ u Skolu?

— Parel - odgovorio je kao
iz puske.

Tek da vidite spontanu i ve-
selu atmosferu u kojoj nam je
teklo druZenje.

Na kraju njihove prezentaci-
je, predala sam poklone Aniki i
njenim sinovima.

Kad sam stigla do najmla-
deg — Matea, koji ima osamna-
est godina, on me je upitao, sa

Sarmerskim osmehom: ,Mogu
li da te poljubim?”

Odjeknuo je gromoglasni
aplauz i bila sam sigurna da
ova neverovatna porodica nije
fascinirala samo mene, ve¢ i
Sve prisutne.

Za 1o vreme se zavrsio tret-
man vitalizirajuce ,bombe” i
lake dnevne Sminke, pa je Lili
presla u ruke frizera. Barbara
joj je napravila ¢arobnu pun-
du, a za to vreme je majstor
frizerstva, predavac i uspesan
graditelj mreze Peter Perina,
davao veoma korisne savete
u vezi nege kose. Njegove reci
su bile ispunjene ljubavlju, ko-
jom radi svoj posao.

Na pozornicu je tada izadla
fenomenalna i izuzetno draga
zena, dr Marija Debrodi, koja
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je prisutnima objasnila struktu-
ru koze, a govorila je i 0 znacaju
vode - spominjuci Sirona izvor-
sku vodu. Predavanje je drzala
u svima razumljivom, veoma
simpati¢nom stilu.

U meduvremenu je bilo za-
vréeno Sminkanje, na modelu
Nori — ¢ije lice nam je takode
poznato iz nasih prelepih iz
danja. Nori je prosetala, da svi
vide Sminku, pa je ponovo sela
u stolicu da bi Agi nastavila rad
i pokazala kako se moze od
dnevne $minke napraviti prele-
pa sminka za vece.

U pauzi su ih okruzli brojni
prisutni. Budno su gledali po-
teze Cetkama i linjje. U drugom
delu sale su prisutni mogli da
UZivaju u brizljivom gostoprim-
stvu. Posle nekoliko minuta na-
stavili smo predavanja.
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BERRY BAR - je natpis ispod
kog Marija Bala, nas saradnik,
graditelj mreZe, sprema Cudesne
koktele. Do sada je sve preda-
vaCe iznenadila koktelima koji
su bili u harmoniji sa njihovom
odecom, a sada nam je u svom
kratkom predavanju dala save-
te 0 najboliem sastavu koktela.
Dok sam je slusala, pijuckala sam
koktel od Lite praska, sa ukusom
vanile, pomesanim sa Pome-
stenom, naravno ukrasenim sa
crvenom treSnjom i suncobran-
¢icem. Kakav je bio ukus? Divan!

Sledece predavanje je imala
Zofija Gergelj koja se pojavi-
la na sceni u sjajnoj ruzicastoj
boji, i koja je govorila o tome
koliko je vazno stvoriti unutras-
nju i spoljasnju harmoniju. Kao
primer navela je svoj Zivot: po-
sle neizmerno velikog gubitka,

zahvaljuju¢i potpori dece, Zelji
za Zivotom i snazi Svevisnjeg,
dostigla je sadasnju sre¢u -
harmoniju. Njeno predavanje
prozeto gorkim humorom smo
slusali uz suze i smeh.

Na red je dodla nekadasnja
Mis FLP-a dr Ana Smic - ve-
¢ita Zena. Ona je uvek ljupka,
elegantna i nasmejana. Govo-
rila je svima razumljivim stilom
0 agensima Sonja kolekcije za
negu koze i njenom ¢udesnom
delovanju. Pored teorije je pruzi-
la i prakticne savete.

Diana Fitler i Andras Ban-
hidi su odrzali predavanje kom
su dali naslov ,Zajednicki Zivot
- zajednicko kupatilo”. Jedan
drugom su predavali re¢ uz
simpaticno podbadanje i pricali
epizode pune humora o tome
kako i koje proizvode koriste. Sa

i TR
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sobom su doveli i bonus-pre-
davaca, Marka, koji je jos u ma-
minom stomaku, ali ve¢ uziva
u nasim proizvodima za oralnu
upotrebu u obliku kapsula ri-
blieg ulja i viaknastog Aloe gela.
Tako je Mark bio ,slepi putnik”
na predavanju. Dolazi na dobro
mesto, medu uspesne i pozitiv-
ne ljude, koji se veoma vole. To
je lepo videti.

Za to vreme je u pozadini i
dalje bilo uzbudljivo: nega i taj
masaza nogu, stavljanje Kleopa-
tra obloga na lice, prakti¢na pre-
zentacija Sonja kolekcije za negu
koZe, Sminkanje i pravijenje pun-
di. Pored profesionalnih modela,
bilo je i sre¢nih dobitnica iz gle-
daliéta, koje smo izdvajili i one su
uzivale u nezi mojih saradnika.

Za vreme zasluzene pauze,
na stolove je, pored osveza-

SONYA DAN
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vaju¢ih napitaka, postavijena
ukusna domaca hrang, a i po-
slastice koje su podsecale na
bakinu kuhinju.

Uspela sam da za mikrofon
pozovem i neverovatno uspes-
nog graditelia mreze Agnes
Krizo, koja je skromno sedela
u publici. Zahvalno je govori-
la 0 svom Zivoty, ljubavi koju
ose¢a prema proizvodima i
0 snazi tima. A to je sve rekla
tako, da nije imala prilike ni
da se pripremi za predavanje.
Hvala Agnes!

U prakticnoj prezentaciji u
poslednjem delu programa,
glavnu ulogu su dobili indijska
masaza glave, Body Toning Kit,
nega ruku parafinom, dnevna
Sminka i oblikovanje kose sa ge-
lom. Pozornica je izgledala kao
prava raznobojna novogodisnja
prskalica, Sarena od mnogo-
brojnih prezentacija koje su se
odvijale istovremeno. To je tako
najbolje, jer je na scenu stupila

SONYA DAN

jos jedna ,prskalica” - Tinda
Hajcik, koja nam je koristeci
svoje bogato iskustvo, govorila
0 ekonomicnosti Sonja stuba.
U sali je svakome postalo jasno:
treba da kupe stub.

O Mariani Seker nikada ne
mogu da govorim nepristrasno,
jer je jako volim. Kada se pono-
vo budem bacila na izgradnju
mreze, onda ¢e mi ona sigurno
biti primer. Govorila je o znaca-
ju Body Toning Kita i 0 njegovoj
primeni. Predavanje je bilo ne-
zaboravno, jer je koristila mno-
ge primere iz svog zivota

Slededi predavac je bila dr
Edit Reves Siklodne, koja je
sustinski — i bez dlake na jeziku,
kada je bilo mesta za kritiku —
govorila o vaznosti zdravog i
dobro oblikovanog tela. Ukaza-
la nam je na riziko-faktore koji
uticu na nase zdravle. Ona o
toj temi govori sa pravom, jer
je smrsala pre nekoliko godina i
danas drZi tu idealnu tezinu!

Poslednja u nizu predavaca
je bila Hajnalka Senk, koja je
odusevljeno govorila o velikoj
mogucnosti FLP-a o LIFESTYLEu
- stilu Zivota, koji se moze ostva-
riti i uspomoc¢ popularisanja koz-
metickih sredstava. Od srca smo
se smejali njenim Saljivim i sim-
pati¢nim zgodama, ali je govore-
¢ o svojim putovanjima, koje je
ostvarila zahvaljujuci FLP-u, mno-
ge u sali podstakla da se duboko
zamisle i 0 ozbiljnim pitanjima.

Predavace su prisutni nagra-
dili gromoglasnim aplauzom.

Dr Caba Gotard je zakljucio
dan simboli¢no dajuci okvir ce-
loj priredbi. Svakom predavacu
se zahvalio nagradnim poklon
tretmanom sa terminom kaji se
moze ,unovCiti” u Sonja salonu
i svakom ucesniku je uz smesak
i nekoliko prigodnih re¢i predao
diplomu i novi katalog Sjaj.

Za gledaoce se Sonja dan
time zavrdio. Kolege koje su
do tada radile u pozadini su za

tren spakovale proizvode, ski-
nule draperiju, sklopile stolice,
sklonile ostatak hrane, izneleka-
meru, vratile stolice na mesto,
pocistile salu — jer zivot ide da-
lie, posto u 18:00 pocinje otvo-
rena prezentacija.

Sela sam u kola i tada sam
shvatila da nisam gladna, a ni
umorna zahvaljuju¢i  Pome-
stenu, koji sam popila tokom
dana. U glavi su mi se rojile
misli, osecala sam Zmarce u
nogama, srce mi je bilo puno,
jer je divan osecaj davati. Ja
to mogu pruziti svim ljudima,
bez obzira kom timu pripada-
ju i koju sponzorsku liniju jaca-
ju, jer svi mi pripadamo Reks
Munovom timu.

Molim Vas, primite od mene
magiju Sonja dana, koju Vam
pruzam od sveg srcal
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S postovanjem:
KATA UNGAR
menadzer



Kreativhi menadzer

RUTINA UBIJA KREATIVNOST

Moze vam se uciniti, bar na trenutak, da su ideje 0 naocarima i nakitu za pse, kao i vestackim
kostima — glupe. Bile one glupe ili ne, njihova vrednost se kreira na osnovu informadije, koliko
je kupac spreman da plati takav proizvod. Ove idje su donele veliki profit njinovim tvorcima,

reativnost je recC zen-
Kskog roda, zato je tako

zavodljiva i uzbudljiva, a
ideje neposlusne i buntovne.
Ipak, neki menadzeri sma-
traju da su im rutina, logika
i preciznost dovoljni u raduy,
zato Sto zadatke obavljaju
uz maksimalnu sigurnost, da
nece pogresiti, sa minimu-
mom angazovanja i u krat-
kom vremenskom roku. Ruti-
na u radu dovodi do gubitka
kreativnosti, stvaranja navika
i dosade.

Danas su, vise nego rani-
je, firmama potrebni kreativ-
ni menadzeri, zato 5to je na
trzistu za 30% veca ponu-
da proizvoda od potraznje.
Proizvodi postaju kvalitetniji
i jeftiniji, a kupci sve zahtev-
niji. U uspesnim korporacija-
ma znaju da brze promene
skracuju zivotni ciklus pro-
izvoda. Na trzistu je danas
80% proizvoda mladih od
pet godina. Tako Samsung,
u proseku, svake druge ne-
delje izbaci na trziste novi
model mobilnog telefona.
Jer, kako kazu u ovoj kom-
paniji, mladi korisnici se za-
site starih modela, vec posle
pola godine.

Buduc¢nost  firme  zavisi
od novih ideja. Razvoj novih
ideja zavisi od sposobnosti
lidera, menadzera i svih za-
poslenih. Zato je neophodno
stalno istrazivanje, otkrivanje,
eksperimentisanje i prilago-
davanje trzistu.
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PODITE OD KUPCA

Menadzeri se svakodnevno
pitaju kako da dodu do novih
ideja. Najbolji nacin je da stalno
budete u kontaktu sa kupcima,
da otkrijete kako da redite nji-
hove probleme i zadovoljite
njihove potrebe. Svoje ideje
stavite na papir, iskoristite kre-
ativno nadahnude, Citajte i raz-
midljajte kako da usavrsite po-
stojece proizvode ili usluge. Da
biste redili probleme kupaca,
mozete da unapredite i prila-
godite postojece ideje (mobilni
telefon sa upotrebom Interne-
ta, ku¢ni bioskop, klima uredaj,
brza hrana, zamrznuta hrana,
zimske gume.), dodete do no-
vih — radikalnih ideja (mikrota-
lasne pecnice, pesticidi, azotni
gas..) ili ih kopirajte (turisticke
agencije, agencije za prodaju
nekretnina, kineski i italijanski
restorani..). Sustina kreativnosti
je da menadzeri vide ono $to
svi vidimo, ali da razmisljaju o
onome o ¢emu drugi judi ne
razmisljaju.

Kreativnost i prilagodava-
nje vernicima su pokazale i
crkve u Rusiji. U interesu ver-
nika, pojedine crkve su po-
stavile veb stranice, pomocu
kojih oni mogu da naruce
molitve za svoje najmilije. Na-
rudzbenice se primaju preko
SMS poruka.

KAKO DOCI DO KVA-
LITETNIJEG | JEFTINUEG
PROIZVODA?

Velike svetske korporacije
se drZze u radu stare izreke:

ti ima$ dinar - ja imam di-
nar, ako ih zamenimo nista
ne dobijamo. Ti ima$ ideju
- ja imam ideju, ako ih raz-
menimo nade vrednosti su
porasle 100%. Tako, na pri-
mer, Tojota je, da bi ostvarila
konkurentsku  prednost na
svetskom  trzistu, proizvela
kvalitetniji, a jeftiniji auto-
mobil. U ovoj kompaniji se
stalno podsti¢e i nagradu-
je kreativnost zaposlenih. U
toku jedne godine menadz-
ment Tojote od zaposlenih
dobije milion i po kreativ-
nih predloga, a od toga se
95% prakticno primeni. Ino-
vacije automobila se zasni-
vaju na dizajnu i primeni hi-
bridne  tehnologije. Vreme
proizvodnje, od ideje do no-
vog automobila, skraceno je
sa Cetiri godine na petnaest
meseci. Istovremeno se odvi-
jaju faze razvoja, istrazivanja,
dizajna i proizvodnje.

MoZzemo da zaklju¢imo
da vrednost automobila pro-
izilazi iz znanja, cene i utrode-
nog vremena za proizvodnju.
Znanje kao nematerijalni re-
surs se transformise u mate-
rijalni i postaje kapital firme.
Za mnogo toga se moze
naci zamena, osim za krea-
tivne ideje. Zato, zaposlene
treba negovati, nagradivati i
razvijati. Setite se epitafa na
nadgrobnom spomeniku Kar-
negija, vlasnika svih Celicana
u Americi, koji glasi: ,Ovde
leZi Covek koji je umeo da
se okruzi boljima od sebe!.

IZ PERA NASIH DISTRIBUTERA




Neka va$ poslovni kredo
bude - stvoriti najbolji tim.

UTAKMICA NA TRZISTU

Da bi firme ostvarile
osnovne zadatke i odrzale
balans izmedu produktiv-
nosti i efikasnosti sa jedne, i
kvaliteta i inovativnosti pro-
izvoda sa druge strane, ne-
ophodno jeda prvenstveno
menadzeri, ali i svi zaposleni
razvijaju nov, fleksibilniji oblik
misljenja. Kreativnost je kri-
tican faktor u razvoju firme,
posebno danas. Bez kreativ-
nosti postoji  potencijalna

opasnost za firme da izgube-
kupce, trziste i zaposlene. Cu-
veni prirodnjak Darvin je re-
kao da ne pobeduju najveci
i najinteligentniji, ve¢ oni koji

Od dobrih ideja zavi-
si konkurentska prednost i
profit firme. Najbolje proda-
ta ideja u svetu je konzola za
igranje dedijih igara X-box,
kompanije  Microsoft.  Za-
hvaljuju¢i novom softveruy,
igre se lakSe i brze ugraduju
u licne racunare. Ova ideja
donosi Microsoftu 4,6 mili-

IZ PERA NASIH DISTRIBUTERA

jardi dolara prihoda godis-
nje. ldeje ¢esto nastaju usled
konkurentske borbe na tr-
Zistu. Tako je ideja o konzoli
X-box odgovor na plejstejsn
(playstation) kompanije So-
ny. Sposobnost da ucite
brze od svoje konkurencije,
jeste jedino odrziva konku-
rentska prednost.

Da biste ostvarili uspeh u
radu, oslobodite se proslosti
i usmerite se na buducnost.
Svakog dana postavite sebi
pitanje: Da li mogu da razvi-

mislienja i uzivam u ostva-
renim rezultatima? Uspesni
menadzeri i mnogi svetski
priznati autori knjiga o eko-
nomiji, smatraju da nacin
mislienja  predstavlja vecu
opasnost od globalnog za-
grevanja i terorizma, zato $to
su ljudi svesni ovih opasnosti,
ali nisu svesni neophodnosti
promene u nacinu misljenja.

SLOBODANKA VELJIC

jem i usavrSim nove vestine

PLAVA BOJA PODSTICE
KREATIVNOST

Plava boja je veoma zastupljena
u biznisu. To je korporativna boja
mnogih firmi. Dobro poznato pla-
vo odelo menadzera, simbolizuje
lojalnost firmi.

Energija plave boje pozitivno delu-
je na kreativnost, misaone procese
i pamcenje, podstice trazenje unu-
tradnje istine, smiruje, razvija str-
pljenje i inspirise. Sale za odrzava-
nje poslovnih sastanaka su cesto
obojene plavom bojom, s ciljem
da sastanak bude efikasniji.

Zasto nacin misljenja predstavlja
vecu opasnost od terorizma i glo-
balnog zagrevanja?

Kako se pravoslavna crkva u Rusiji
prilagodava vernicima i trzistu?

Zasto kompanija Samsung sva-
ke druge nedelje izbaci na trziste
novi model mobilnog telefona?
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CONQUISTADOR CLUB

KLUB
OSVAJACA

Najuspesniji distributeri na osnovu
licnih i non-menadzerskih bodova u aprilu 2009.

Madarska

1.dr Késa L. Adolf
2. Klaj Agnes
3. Hertelendy Kléra
4. Nagy Erika
5. Czuczi Bernadett i Varga Andrés
6. Balogh Attila i Baloghné Ardai Zsuzsanna
7. Lapicz Tibor i Lapiczné Lenko Orsolya
8. Toth Robert Laszlé i Toth Robert Laszioné
9. Szentgyorgyi Janos
10. Seresné Bathd Maria i Seres Janos

Srbija, Crna Gora

1. Strboja Jovanka i Strboja Radivoj

2. Tumbas dr Dusanka

3. Stevanovic Verica i Stevanovi¢ Rade
4, Kota |zabela Barbara i Kota Mihajlo

5. Mitrovi¢ Pavlovi¢ Milan i Pavlovi¢ Biljana
6. ZecCevi¢ Boban i Zecevi¢ Dusanka
7. Fili¢ Zorica i Fili¢ Dragan

8. Jeli¢ Gordana i Jeli¢ Sinisa

9. Mici¢ Miroslav i Mici¢ Vesna

10. Radulovi¢ Rajko i Radulovi¢ Slavka
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CONQUISTADOR CLUB

Hrvatska

1. Miljak Rill Ivanka i Rill Rolf
2. mr sci. Molnar Laszlé i Molnar-Stantic dr Branka
3. Jurovic Zlatko i Jurovi¢ Sonja
4, Golub Vasilija
5. Petrovi¢ Jasminka i Petrovi¢ Mirko
6. Bojovic¢ Branko
7. Zantev Andrea
8. Kopac Anita
9. Mileti¢ Edidio i Mileti¢ Vesna
10. Dlaci¢ Zarja i Dlaci¢ Antun

Bosna i Hercegovina

1. Mustafi¢ Subhija i Mustafic Safet

2. Crncevic Zedir i Crncevi¢ Samira

3. Njegovanovic¢ Vaselije

4, Dzaferovi¢ Dzevad i Dzaferovi¢ Albina

5. Glavinka Zeljko

6. Saf Ljiliana i Saf Vladimir

7. Njegovanovi¢ Grozdana i Njegovanovic Sreten
8. Buli¢ Drenka i Buli¢ Buro

9. Elez Vlasta i Elez Spasoje

10. Jovanovic¢ Radojka i Jovanovi¢ Zarko

Slovenija

1. Kepe Andrej i Hof$tatter Misa
2, Sijanec Zdenka

3. Germek Marjana

4, Tonejc Sasa

5. Kokol Tatjana

6. Salobir Spela

7. Durmisi Zedi
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FOREVER k LONDON

March 5th-6th, 2070

Wembley Arena




EURO RELI 2010.

LONDON, ENGLESKA = OD 4. DO 6. MARTA

Period kvalifikacije: od 1. jula do 31. oktobra

I NIVO

: @@QC () c) )

IINIVO

* C ) C )
: Wl pal B

I NIVO

C )

Novi uslovi za sve nivoe kvalifikacija: sponzorisite najmanje tri distributera u prvoj generaciji, koji ¢e dostici kvalifikacijski nivo asistent
supervizora. Svi novi distributeri treba da dostignu broj bodova koji je dat na slici. Kvalifikovani treba da bude ,,aktivan” u svakom mesecu
tokom trajanja perioda kvalifikacije. Period kvalifikacije traje od 1. jula do 31. oktobra 2009. godine. Sve uslove treba ispuniti za vreme trajanja
kvalifikacija. Nove distributere treba prikljuciti u periodu trajanja kvalifikacija; oni koji medu njima Zele da se kvalifikuju, treba da budu aktivni ve¢ u mesecu
kada pristupe. Datum pristupa je dan kada podaci pristupelog stignu u racunarski sistem mati¢ne firme. U ovom podsticajnom programu se ra¢unaju
samo one kupovine koje se odvijaju u regiji. Svaki distributer u nizoj liniji treba da raspolaze sa adresom u regiji. Svaki distributer je odgovoran da uslove
podsticajnog programa tumaci pravilno. lzuzetni postupci nisu moguci ni u kakvom slucaju. Podsticajni program sadrzi isklju¢ivo one nagrade koje su
navedene. U slu¢aju eventualnih pitanja, obratite se direktoru zemlje. Nagrade se ne mogu unov¢iti. Nagrade se ne mogu preneti na drugoga.



FLP Madarska, Albanija, Bosna i Hercegovina, Hrvatska, Kosovo, Srbija, Crna Gora, Slovenija

Zajedno na putu uspeha

p
Y

| Nivo menadzera su postigli (njihov sponzor):

Czuczi Bernadett i Varga Andrds (Nagy Erika)

@ Nivo asistent menadzera su postigli:

Mészaros-Szuharevszk Babett

@ Nivo supervizora su postigli:

Banfi Zsolt i

Banfi Zsoltné

Bajrusevi¢ Milica i
Bajrusevic Vuk

Bartek Balint

Batd Istvanné i

Batd Istvan

Biodrowicz Péter i
Biodrowicz Tamas Mdnika
Bjelic Ljiljana i

Bjeli¢ Mom¢ilo

Bodnar Eva i

Bogsch Tibor Istvan
Bozd Krisztina

Buzgdné Erdélyi Katalin i
Buzga Andrds

Cserkiiti Gabor
(zimerné Székely Agnes i
Czimer Béla

Dani Katalin i

Dani Sandor

Dordevi¢ Radojka i
Dordevic Mladen
Dordevi¢ Dragana i
Dordevic Nenad

dr Tassi Gyorgy

Fehér Katalin

Franji¢ dr Goran

Garai Kalmdn

Horvath Balazs Tibor i
Horvathné Németh Mdnika
Ili¢ Boban i lli¢ Jasmina

I nivo:

Adamné Sz6ll6si Cecilia i
Addm Istvan
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Mados Arpad i Madosné Papp Krisztina

Ivanovi¢ Mirjana i

Ivanovi¢ Miomir
Ivkovi¢-Ivandeki¢ Danijel i
Pap Eva

Jaborcsikné Feledi Agnes i
Jaborcsik Imre

Jovic Verka i Mitevski Mijalko
Juhdsz Gyulai

Juhdszné Kalman Krisztina
Kator Péterné i Kator Péter
Kelemen Eva

Kiss Sandorné

Krivan Zsolt i Kovacs Edina
Kudronné Racz Méria i
Kudron Endre

Kujundzic Tibor i

Ikoni¢ Marija

Laskovics Melinda
Majorosi Imre i

Majorosi Devra Marija
Mededovi¢ Dusanka i
Mededovic Refko
Mijanovi¢ prim. dr Jovo i
Mijanovi¢ Marija

Miletic Vilijam i

Mileti¢ Natasa

Mohos Janosné

Molnar Andrasné

Morvai Angelika

Nagy Katalin

Nedi¢ Ljiljana i

Nedi¢ Sinisa

Pobednici programa motivacije kupovinom automobila:

Bakd Jozsefné i Bako Jozsef
Baldzs Nikolett

Balogh Anita i Siile Tamds
Banhidy Andrds

Tusori Katalin

Orbdn Rendta

Orosz Jolanii

Voncsina Gabor
Petrovi¢ Jasminka i
Petrovic Mirko

Pohl Szilvia i

Garai Gabor

Rénaszéki Déra i

Banfi Csaba

Schmél Anett

Skuta Csaba i

Skutané Petrik Timea
Szabné Csokonai Agnes i
Szabd Béla

Szuhdc s Attila i Vagi llona
Takdcsné Lrinc Rozdlia
Tomi¢ Biljana
Trifunovi¢ Gospodinka i Srboljub
Turi¢ Marija

Tuska Tiborné i

Tuska Tibor

Toth Laszloné

Téth Imre Sandorné i
Téth Imre Sandor
USevi¢ Snezana i

USevic Stevan

Vajté Miklésné

Vincze Krisztina i
Vincze Janos

Zgrda Georgina i

Bajka Vasilije

Onodi Agnes

Danijela Barnak i
Vladimir Barnak

Becz Zoltan i Becz Ménika
Bodnar Daniela

KVALIFIKACIJE U APRILU



Botka Zoltan i

Botka Zoltanné

(zeléné Gergely Zséfia

Csepi lldikd i Kovacs Gabor
(Csuka Gydrgy i dr Bagoly Ibolya
Csiirke Balint Géza i

Csiirke Balintné

Dobsa Attila i Dobsané Csaki Mdnika
Goran Dragojevi¢ i

Irena Dragojevic

Elids Tibor

dr Farady Zoltan i

dr Farady Zoltanné

Farkas Gaborné i Farkas Gabor
Fittler Diana

Anton Gajdo i Olivia Gajdo
Gecz6 Eva Krisztina

Gecz6 Laszlo Zsoltné i

Gecz6 Laszlo Zsolt

Gecse Andrea

Haim Jézsefné i Haim Jozsef
Hajcsik Tiinde i Lang Andrds
Halomhegyi Vilmos i
Halomhegyiné Molnér Anna
Hofbauer Rita i Gavalovics Gabor
Jancsik Melinda

Joz6 Zsolt i Molnar Judit

dr Kdlmanchey Albertné i

dr Kdlménchey Albert

dr Kardos Lajos i

dr Kardosné Hosszu Erzsébet
Kdsa Istvan i Kasa Istvanné
Kemenczei Vince i

Tamasi Krisztina

Keszlerné Ollos Méria i Keszler Arpad
Kibédi Adém i Otos Emdke

Klaj Agnes

Sonja KneZevic i Nebojsa KneZevic
Knisz Péter i Knisz Edit

Kovdcs Gyulané i Kovéacs Gyula
Koves Marta

Jadranka Kralji¢-Pavletic i
Nenad Pavleti¢

Kulcsarné Tasnadi llona i Kulcsar Imre

Lapicz Tibor i Lapiczné Lenké Orsolya
dr Predrag Lazarevi¢ i

dr Biserka Lazarevi¢

Lérént Karoly i Lérdntné Toth Edina
Lukdcs Laszl6 Gyorgy

dr Lukdcs Zoltan i

dr Lukdcsné Kiss Erzsébet

Major Istvan i

Majorné Kovécs Beatrix

Mayer Péter

Mészaros Istvanné

Branko Mihailovi¢ i

Marija Mihailovi¢

Miklds Istvanné i Tasi Sandor
Mirjana Mici¢ i Vilmo3 Harmo$
Mohdcsi Viktdria

Molndrné Kalcsu Klara
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Mrakovics Szilérd i

(Csordds Eméke

Muss6 Jézsef i

Mussoné Lupsa Erika

Nagy Adam i

Nagyné Belényi Brigitta

Nagy Gabriella i Mérkus Jézsef
Nagy Zoltan i

Nagyné Czunds Agnes

Marija Nakic¢ i DuSan Naki¢
Oltvdlgyiné Zsidai Rendta
Orosz llona i dr Gonczi Zsolt
Orosz Laszl6né

Papp Imrei

Péterbencze Aniké

Papp Tibor i Papp Tiborné
Radics Tamas i Poreisz Eva
Raddczki Tibor i dr Gurka llona
Ramhab Zoltdn i

Ramhab Judit

Rath Gabor

Rezvan Pél i Rezvanné Kerek Judit
Réth Zsolt i

Réthné Gregin Timea

Rudics Rébert i

Rudicsné dr Czinderics Ibolya
Rusék Jozsef i Rusak Rozélia
Rusék Patricia

dr Steiner Renata

Tihomir Stilin i Maja Stilin
Sulyok Ldszl6 i Sulyokné Kokény Tiinde
Szabados Zoltan i

Szabadosné Mikus Emese
Szabd Ferencné i Szabd Ferenc
Szabd Ildiké

Szabd Péter

Szabd Péter i

Szaboné Horvath llona

dr Szab6 Tamésné i

dr Szabd Tamés

Szeghy Maria

Székely Janos i Juhdsz Ddra
Szekér Marianna

Széplaki Ferencné i Széplaki Ferenc
Tandcs Erika

Tanacs Ferenci

Tanacs Ferencné

Tasnddy Bedta i Voros Zoltan
Téglas Gizella

Térmegi LaszIoné i

Térmegi Laszl6

Tordai Endre i Tordainé Szép Irma
Toth Timea

dr Dusanka Tumbas

Turi Lajos i Dob6 Zsuzsanna
Miodrag Ugrenovic i

Olga Ugrenovic

Vareha Mikulas

Varga Zsuzsa

Visnovszky Raména

Vitko Laszl6

Zakar Ildiko
Jozefa Zore

Il nivo:

Botis Gizella i Botis Marius
Budai Tamés

(sészdr Ibolya Tiinde
Dominké Gabriella
Hertelendy Kldra

IIlyés llona

Dragana Janovi i

Milos Janovi¢

Milanka Milovanovici
Milisav Milovanovi¢
Daniela Ocokoljic

dr Marija Ratkovic i
(vetko Ratkovi¢

Révész Tiinde i Kovacs Laszl6
Rézsahegyi Zsoltné i
Rézsahegyi Zsolt
Siklosné dr Révész Edit i
Siklés Zoltan

Szépné Keszi Evai

Szép Mihély

Téth Csaba

Varga Gézai

Vargané dr Juronics llona

Il nivo:

Berkics Miklés

Biré Tamas i Oroshdzi Didna
Bruckner Andras i dr Samu Terézia
Marija Buru3 i Bosko Buru$

Fekete Zsolt i Ruské Noémi

Halmi Istvan i Halminé Mikola Rita
Herman Terézia

Juhdsz Csaba i Bezzeg Eniké
Kis-Jakab Arpad i Kis-Jakabné Téth Ibolya
dr Késa L. Adolf

Krizsé Agnes

Leveleki Zsolt

Stevan Lomjanski i

Veronika Lomjanski

dr Németh Endre i

Lukdcsi Agnes

Zoran Ocokolji¢

Senk Hajnalka

dr Seresné dr Pirkhoffer Katalin i
dr Seres Endre

Szaho Jozsefi

Szaho Jozsefné

Tamas Janos i Tamds Janosné

Téth Istvan i Zsiga Mérta

Téth Sandor i Vanya Edina

Utasi Istvan i Utasi Anita

Vdgasi Aranka i Kovacs Andrds
Varga Robert i

Vargané Mészaros Méria
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1998. godine sam studirala u Segedinu
i imala sam viziju lepe buducnosti pred
sobom. Posle diplomiranja nisam radila
samo U struci, kao visi fizioterapeut, vec
sam paralelno sa tim poslom predavala
na visoj Skoli, gde sam i dobila diplomu.
Imala sam velike planove, snove, karijeru
u struci, ozbiljnu vezu, planove o braku i
0 deci - sve kao na filmu.

Jedna teSka bolest mi je unistila sve te
planove, kako u zdravstvenom, tako na
stru¢nom i privatnom zivotu. Bila sam u
nimalo zavidnoj situaciji, kada je kod mene
u novembru 1998. stigao Forever u obliku
Natur Gela i Garcinia tableta.

Proizvode sam prihvatila zahvaljujuci
mojoj mami - koja mi je kasnije postala
sponzor — mada sam prema svemu tome
imala specifican pristup. Bez obzira na
moju skepticnost, proizvodi su za samo
nekoliko meseci postigli uspeh. Od onda
do danas mi se nisu javili simptomi bole-
sti, ne uzimam nikakve lekove i to je za
mene predivno!

Mozda sam morala pro¢i kroz to isku-
stvo da bih shvatila pravu cenu zdravlja.
Sa dvadeset godina su se mnoge stvari do
tada podrazumevale same po sebi.
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,Upoznajmo se — jer se nikada do sada nismo videli.
U najgorem slucaju, neke stvari necemo znati jedno o drugom.
To ne menja sustinu, jer se dobri ljudi prepoznaju na prvi pogled. Vide u

Posle regulisanja fizickih simptoma,
trebala sam ponovo da izgradim samu
sebe. Sta je najbolje resenje za dusevne
bolesti? Punom parom sam se bacila na
posao: radila sam u bolnici u Puli kao visi
fizioterapeut. Na tom mestu sam osetila
postojanje hijerarhije u zdravstvu, kao i
to da postoje neke nepremostive barije-
re u napredovanju. Nisam se obazirala na
to, jer sam mislila da ¢e mi druga diplo-
ma sa specijalizacije na fakultetu popra-
viti moguc¢nosti.

Posto sam u to vreme negde morala
zaradivati, ukljucila sam se u teski svet trzi-
Sta, kaji se bavi osiguranjem u kome je u to
vreme moja majka radila sa velikim entuzi-
jazmom. Tada sam naucila Sta znadi juriti za
novcem, jer sam tacno osetila kako je misli-
ti i Ziveti u slobodnom svetu.

Posle dve godine rada smo napustile
nehuman svet osiguranja — bez obzira na
postignute uspehe. Donele smo odluku:
FLP! Tada je bio maj 2000. godine.

Sa nikakvim predznanjem, ali sa ogrom-
nim odusevljenjem...

Sigurno si se i Ti na pocetku ose¢ao kao
ja. Da li sam se pladila jednog, za mene do
tada nepoznatog sveta? Naravno! Da li je

pogledu onog drugog, svoje postene namere.” /R. P/

to bilo za mene? Da li ¢u nauciti i zavoleti
ovaj posao? Da li ¢e me FLP prihvatiti?

Secam se prve porodicne prezentacije
na koju smo pozvale 44 osobe, a nije dosao
niko. Mama se nasmejala i rekla mi je, ako
smo ve¢ pomerale namestaj (mada sada
vec¢ znamo da nije trebalo), bar da zaplese-
mo! Da smo tada odustale, nikada ne bi sa-
znale da nas Cekaju fantasticne godine.

Bio je predivan osecaj kada sam svoje
ime prvi put videla na jednoj prijavnoj listi
u rubrici sponzoral

,Onima koji traze biser, svaka Skoljka kri-
je obecanje - pise Marai i ima pravo!

Sponzor mi je rekao da verujem u no-
vog saradnika ve¢ na pocetku i da mu bu-
dem oslonac. Redila se nova sumnja: Da i
sam dorasla ovim zadacima? Da li ¢u pru-
Ziti adekvatnu pomo¢? Sta ¢e biti ako taj
neko odustane?

Kasnije, kada sam ostvarila 25 bodova,
javio se novi crv sumnje: Kako ¢u svakog me-
seca ostvariti 4 boda, koji su uslov za ruko-
vodioce? Secam se koliko sam se plasila tog
uslova, a i velike radosti zbog svake narudz-
bine, ma koliko mala bila i tako sam na kraju
svakog meseca, sa velikom mukom skupljala
bodove. Bez obzira na to, nikada nisam doz-




volila sebi da to ne ostvarim! Mislim da se to
ne mora objasnjavatil Uzmi sve ono Sto je za
tebe osmislio Reks Mun, ali mu za uzvrat
daj svoju marljivost. Danas vec svakog 20-0g
U mesecu, ostvarujem dobit i veoma sam
ponosna na moje saradnike, koji me slede
kao pravi profesionalci.

U ono vreme sam vec shvatala da imam
fantasticnu moguc¢nost u rukama, ali sam
drugima nudila tek deo nje — samo proi-
zvode! Zbog toga sam se posle izvesnog
vremena veoma umorila od silnog trcka-
ranja sa proizvodima. Uvidela sam da moj
nacin razmisljanja nije bio ni malo efikasan.

Secam se i toga da nisam bila nimalo
sposobna da svoj ego podredim zamislima
drugih i da sam na obucavanjima ili velikim
priredbama jako patila, jer su svi na mene
gledali samo kao na cerku Futakinih. Tre-
balo mi je mnogo vremena da izadem iz
sponzorove senke.

| ti si jedinstveno i neponovijivo cudo!
Za%to bi uopste zeleo da budes neko drugi?!
Cuvaj svoju licnost! Prihvati svaku mogué-
nost koja ¢e pomodi izgradnji tebe kao licno-
sti i analiziraj sebe da bi znao u cemu si zaista
dobar, pa to podigni na najvisi moguci nivo.

Tada nisam razmisljala o timskom
radu, pa tako nisam znala ni da radim na
tome. Zelela sam da pokazem da mogu
da radim sama, bez mentora! Naravno da
nisam mogla.

Nase FLP preduzetnistvo je krenulo iz dve
povezane sobe: mamine i moje. Kod kuce
nismo razgovarale ni o cemu drugom, do
0 tome kako bi mogle postati jos uspesnije
i podeliti ovu fantasticnu mogucénost sa jos
vedim brojem ljudi. Desavalo se da sam vi-

kala iz kupatila: Molim te lepo, uvece u deset
me Vise nemoj sponzorisatil Do sada sam
ve¢ bezbroj puta pomislila na to kroz koje
muke je moja majka tada prolazila, jer se
svim silama trudila da sa svojim detetom po-
stane uspesna u ovom preduzetnistvu. Da-
nas ve¢ obe znamo: kada radimo, onda smo
poslovni partneri i to nema nimalo uticaja na
nas privatni Zivot, Stavide to ga popravija. Na-
dam se da ce to zauvek biti tako, jer mnogo
volim moju majku.

Puno sam radila, ali su rezultati izoste-
li (bila sam nestrpljiva, jer sam ih ocekivala
istog trenutka). Mozda zbog toga $to sam
radila ,nogama, a ne glavom i duhom” i zato
$to sam ljudima pored proizvoda zaboravila
da ponudim i poslovnu moguénost?

MISSION
IMPOSSIBLE?

Mozete misliti koliko sam bila nespretna,
kada mi je sam sponzor savetovao da pre-
stanem sa FLP poslom, ako sam vec tako ne-
uspesnal (mada to za moju mamu bas i ne
bi bilo dobro, jer sam ja njen menadzer u pr-
vOj generaciji, pa bi izgubila mesecno 6%..)

Nisam odustalal

Sponzor me je uveravao da ¢e dodi vre-
me kada ce mi FLP isplatiti sve, treba samo
da budem uporna. Bila sam na svakoj pri-
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redbi, ak i onda kada nisam nikoga vodila
sa sobom, jer sam videla da su cesti susreti
nezamenljivi za dusevnu potporu i da na
tom mestu imam Sanse da steknem po-
trebno znanje.

75 bodova? Moj sponzor je radio na
Podsticajnom programu za kupovinu kola,
a ja sam, zahvaljujuci korisnicima, radila
iz sve snage. Jako sam se umorila. Oseti-
la sam na svojoj kozi da se to moze raditi
tako, samo nije sigurno da tako i treba. Jer,
kako ¢u podi dalje? Kako ¢u se razvijati?
Shvatila sam lepotu borbe koju vodimo
jedni za druge, podsticajno dejstvo progra-
ma i pocela sam da gradim tim!

Postala sam menadZer u aprilu 2004,
Cetiri godine posle pristupanja. Za to vre-
me sam ja prakticno naucila novu struku,
jer sumi i studije trajale toliko.

Uvek sam ftrazila sigurnost. Ali Sta je
sigurnost? Tvoje sadasnje stanje? Biti za-
poslen kod nekoga? Baviti se preduzetnis-
tvom? Koliko je dovoljno? Kome verovati?
Knjigama? Zvucnim materijalima? Pamet-
njakovi¢cima? Onima koji postavljaju teorije?
Majstorima prakse? Ili onima koji na reveru
imaju odlicje koje i ti zeli$ za sebe, a uz to
su te osobe i na tvojoj visoj linijil Kada sam
krenula ovim putem, nisam shvatala zna-
¢aj sponzorske linije. Danas, ako bih pono-
vo pocela, svesno bih odabrala mamu za
mentora. lzuzetno sam ponosna zato Sto
radim u njenom timu. Ona je pravi profe-
sionalni rukovodilac. Cuva svoj tim od svih
krajnosti, a ona sama je oli¢enje sigurnostil
Metod rada joj se zasniva na ljubavi i ko-
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rektnosti, pa se lako moZze slediti. Ona ni za
tren nije zaboravila odakle je krenula. Start
obuke su postale cuvene i nasu edukaciju
karakteridu visok nivo, dobro raspolozenje,
znanje o obnovi, produblienje meduljud-
skih odnosa i zastitna sigurnost Futaki tima.

Osecam da je pravi let poceo, posle
ostvarenja nivoa menadzera. Dobila sam
izuzetno vredne ¢lanove tima, na koje sam
veoma ponosnal Nadam se da ¢u ovim
¢lankom uliti novu snagu ¢lanovima mog
timal Medu njima, ima onih koje sam zna-
la i pre mog FLP Zivota. Oni su me pratili iz
daljine (nisam ni znala) i prikljucili se timu
zahvaljuju¢i naSem uspehu i promenama
koje su se videle na nasoj porodici. Do onih
koje ranije nisam znala, doSla sam putem
majih korisnika i poznanika. Vredi na pocet-
ku biti korektan i principijelan, da bi i Tebe
preporucili i da bi ljudi pozeleli da Zive kao
Ti, kao mi, ¢lanovi FLP-al

Prolazi vreme, stizu rezultati i shvatas
- kao $to sam to i ja dozivela — da je ovo
veca nagrada od onog $to si pretpostav-
ljala. Menja se svet oko nas i uvek se pojavi
neki novi razlog, koji govori u korist Foreve-
ra (ako imas devizni kredit, onda je ogrom-
na prednost raditi u firmi koja ti proviziju
racuna na deviznoj osnovil). U danasnje
vreme, veoma je ozbiljna i retka privilegija,
da radié sa onima koje i inace volis ili ¢es
ih zavoleti za vreme saradnje. Veoma sam
ponosna na izuzetne ljude u mom timu i
bratskim linijama! Kada ispunimo uslove
podsticajnog programa, dobijamo zasluze-
nu proviziju, stupamo na Vvisi poslovni nivo,

a Uz to kao nagradu dobijamo moguénost
da putujemo u najlepse delove Evrope, na
primer u Pore¢, ili u daleku Ameriku i to sa
saradnicimal

Novac se moze zaraditi i na drugom
mestu, ali nigde na ovaj nacin! Proslo je 9
godina i postali smo vlasnici konkretnih
stvari, stanova i automobila. Znas i ta je
neobi¢no? Poceli smo zbog novca, a sada
osecam da mi to vise i nije tako vazno.

Danas uzivam u ovom divnom poslu, i
osecam se bas kao da plesem. Kada sam
pocela, bile smo samo nas dve na parketu
za ples. U pocetku sam nekada ja pozelela
da vodim, pa sam mojoj majci ¢esto staja-
la na nogu. Trebala sam da shvatim da me
ona vodi i da treba da imam 100% povere-
nja u nju. Posle toga se krug sve vise §irio i
danas vec jednom rukom drzim sponzoro-
vu ruku - i to veoma jako! - a druga ruka
mi pripada timu. Naucili smo da pleSemo u
ritmu muzike i mi uzivamo u svakom trenul

Zelim svima dobro zdravije, sre¢u i mno-
go, mnogo uspehal Jer — za razliku od naslo-
va ¢lanka — ne postoji nemoguca misijal
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ILDIKO FUTAKI
menadzer



/aposleni u Sonja

cenr

tru za edu

Kaclju

U NefelejC ulici

Sedim u restoranu ,Sasfesek” uz zvuke prijatne muzike i

cekam danasnjeq sagovornika. Paznju mi privlaci drustvo

u kom veselo Cavrljaju devojke. Naravno da je u sredistu
Krista, koja svima daje korisne savete. Ko je ona!
Krista Hasnosi je strucnjak za manikir i pedikir.




O ¢emu ste razgovarale?

Stize leto, pa smo pricale o tome kako
treba negovati noge u sezoni, kada se
nose papuce.

Jesam li to dobro razumela, da sva-
ka sezona trazi posebnu negu?

Tako je. Mada to mnogi zaboravljaju!

Pa mi smo ve¢ stigli do tvoje struke!
Dozvoli mi da Te na pocetku predsta-
vim ¢itaocima. Odakle si dosla i kako
si pocela da radis?

U Budimpes$tu sam se doselila iz jed-
nog malog sela, Palotas iz Nogradskog
okruga. 2005. sam diplomirala u Skoli za
negu ruku i nogu. Posle doseljenja u Bu-
dimpestu jedan prijatelj me je pozvao u
FLP centar u Sondi ulicu, da se upoznam
sa firmom, kao i sa proizvodima koje nudi.
Prihvatila sam poziv i osetila sam da se
nesto promenilo u mom Zzivotu. Otvori-
le su mi se nove mogucnosti kada sam
shvatila da me proizvodi (kreme i proizvo-
di za negu koze) interesuju, jer zelim da ih
koristim u mom salonu koji sam planirala
da otvorim. Dr Sandor Miles me je upi-
tao zasto zelim da otvorim salon, kada je
ovaj vec otvoren i treba samo da radim u
njemu. To me je tako iznenadilo i obrado-
valo, da skoro nisam ni shvatala da on go-
vori 0 mom sadasnjem radnom mestu, o
Sonja salonu lepote.

Svida mi se sto odgovaras i na ona
pitanja koja Ti jos nisam ni postavila.
Ti si moj covek! Ipak, da se malo vrati-
mo u Tvoje detinjstvo. Hoces li da nam
pri¢as malo o tome?

U Palotasu smo bili jako sre¢ni nas troje.

Tvoji roditelji i Ti?

Nije bilo ba$ tako. Roditelji su mi se
razveli kada sam imala 5 godina. Brat i ja
smo ostali sa ocem. Ziveli smo slozno i u
velikoj ljubavi, ali taj period nije bio ba$
lak. Ja sam bila jedino zensko u kuci, pa
sam brzo morala da nauc¢im da kuvam,
ali su otac i brat bili veoma zahvalni kada
su jeli moje ,majstorije”. Brat i ja smo po-
magali ocu u basti oko plastenika. Pro-
izvodili smo sve $to nam je trebalo, a
ostalo je mnogo i za prodaju. Imali smo
sve, ali smo mnogo i radili. Veoma sam
zahvalna ocu $to me je naucio kako se
rad moze zavoleti.

Kako si se odludéila za ovu struku?

Uvek me je privlacilo ulepsavanje
noktiju, kao i reSavanje problema veza-
nih za to, jer sam tako pomagala ljudima
da se osecaju bolje. Uvek me obuzme
dobar osecaj kada gost koji je stigao sa
problematicnom nogom zbog uraslog
nokta, posle temeljnog tretmana bude
zahvalan, jer ga vise ne boli noga dok
hoda i moZe ponovo da se bavi sportom
ili da plese.
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Jednako volis i negu ruku?

Tako je. Manikir ili nega ruku je u da-
nasnje vreme nesto neizbezno, kada se
radi o kompletnoj pojavi. Stisak ruke za
vreme rukovanja, kada se neko susrece sa
novim saradnicima i poslovnim partneri-
ma, ostavlja vrlo vazan prvi utisak.

Koliko znam, Ti ne pruzas samo
manikirske usluge, ve¢ si pravi maj-
stor u izgradnji vestackih noktiju.

Pored nege ruku i nogu postoji ve-
lika potraznja za stavljanjem vestackih
noktiju. Oni koji nisu nasledili lep oblik
noktiju ili eventualno imaju neki defor-
mitet na njima, problem mogu resiti
kod nas, jer malom kozmetickom in-
tervencijom mozemo docarati lepe i
negovane nokte kao da su prirodni. To
pruza samopouzdanje i veru u sebe.

Govoris veoma lepim i biranim reci-
ma. Pravo je uzivanje voditi razgovor
s tobom!

Hvala na komplimentu! Ne mogu ni-
kada da zaboravim da sam pre oko deset
godina bila prva u Nogradskom okrugu
i tre¢a u Madarskoj na takmicenju za lep
madarski govor, pa sam c¢ak dobila i ,Ka-
zinci” diplomu.

Cestitam! Pravo je uzivanje slusati
tako lepo izrazavanje. Secam se kada
je dr Adolf Kosa L. postao clan FLP-a,
bila sam zapanjena dok sam slusala
njegove birane reéi, kao i nacin govo-
ra Karolja Rekasija, popularnog glum-
ca, koji ne guta reci, ne pravi greske u

izrazavanju, a dikcija mu je savrsena!
Lepo je i tebe slusati. A kad smo ve¢
pomenuli muskarce, da Te pitam: Ima
lii muskaraca medu gostima?

Dolaze i oni, $to me veoma raduje.
Vazno je da i predstavnici ,jaCeg pola”
imaju negovane ruke kada pomiluju
devojku po nogama, a da ona ne mora
da se plasi da ce joj zbog toga krenuti
nit na carapi.

Sta jos u tvom tretmanu ukljuéuje
nega ruku?

Posle manikira poliram nokte, jer se
time pruza utisak zdravih ruku i bolje se
absorbuje hranljiva krema od koje nokti
dobijaju diskretan sjaj.

Koje FLP proizvode koristis?

Ja prilikom tretmana koristim sledece
proizvode:

- tecni sapun;

- First: vrsi dezinfekciju, omek3ava kozu,

izuzetno efikasno zaustavlja krvarenje
u slucaju uraslog nokta ili kurjih ociju;

- skrab: za skidanje odumrlih celija po-
koZice, pre vlaznih obloga i parafinske
terapije nogu i ruky;

- ljubicastu, plavu, crvenu, MSM, propolis
kremu za hidrataciju, osvezenje, kao i
protiv upala;

- Alpha-E-Factor: za negu noktiju i koze
oko noktiju.

Te proizvode preporucujem i za kuc-
nu negu, a za vreme tretmana naucim
goste kako da ih koriste dok ne dodu
slededi put.

IZ PERA NASIH DISTRIBUTERA



Da li savetujes i upotrebu nekih
drugih proizvoda?

Naravno. A-Beta-Care je neophodna
dopuna za prehranu noktiju.

Cula sam da se oko tvojih nogu
uvek mota jedna slatka maca.

To je Hempike — maca koju moj dragi i
ja mazimo i pazimo.

Da li u salonu ima kapaciteta da
primis nove goste?

Gosti mi uvek dolaze u dogovorenom
terminu, pa nikada ne cekaju.

Sta mislis o reorganizaciji sada,
kada osim utorka, svakog radnog
dana sa koleginicom goste docekujes
u smeni od 8:00 do 20:00?

To je vec bilo jako potrebno! Postoji
ogromna potraznja za nasim uslugama,
koje se mogu koristiti i u cilju edukacije.
Moze biti veoma lep poklon da sponzor
prilikom svake nove kvalifikacije, uplati
saradniku jedan tretman. Za vreme nege,
koleginica i ja im odgovaramo na sva pi-
tanja u vezi upotrebe proizvoda, Sto ¢e im

osigurati jo$ veci saldo bodova. Taj sistem
funkcionise izuzetno efikasno.

Uvek si tako draga i vesela.

Samo se tako osecam dobro u svojoj kozi.

Sigurna sam da pored izvanred-
nog struénog znanja, za stalni priliv
gostiju, mozes da zahvalis i svom
vedrom duhu. Krista, hvala Ti na
razgovoru.

g\- KATA UNGAR
i menadzer

IZ PERA NASIH DISTRIBUTERA

SONJA SALON U
NEFELEJC ULICI
masaza: Cila Filep (+36-20) 9817894
kozmetika: lvet Rac (+36-20) 416-6329
manikir: Kristina Hasnosi (+36-20) 594-7437
frizer: Barbara Benko (+36-20) 369-7579

SONJA SALON

U SONDI ULICI

masaza; lldiko Hrnjéar (+36-20) 457-1155
kozmetika: lldiko Mesaros (+36-20) 500-3889

Nasi saradnici Vas srdaéno oekuju da bi Vam ugodili
Najavite se i uverite se u istinitost majih redi.
Zelim Vam prijatne trenutke!



Saopstenja

NOVOSTI

FLP d.d.o. Madarska ulaze velike napore
da Va$ posao bude sto uspesnijil Zbog toga
smo od marta 2009. godine uneliizmene u
distribuciju mese¢nog lista FOREVER. Voleli
bi da $to vise distributera neposredno i od-
mah dobije nase novine i zbog toga ih vise
necemo slati uz mesecni obracun bonusa,
vec ¢emo prilikom svake kupovine za bo-
dovnu vrednost, pokloniti po jedan prime-
rak u svim zemljama nase regije.

Takva distribucija novog broja magazi-
na pocinje svakog 15. u mesecu i traje do
14. slede¢eg meseca. Naravno, na mesti-
ma za bezbodovnu kupovinu i dalje mo-
Zete kupiti nas aktuelni magazin, kao i nje-
gove starije brojeve.

FLP Madarska d.d.o. kontinuirano na-
stoji da poboljsa efikasnost komunikacije
sa distributerima. Zelimo da lako i brzo do-
dete do vaznih informacija.

Zbog toga Vas molimo i predlaze-
mo Vam da se javite u $to ve¢em broju
na nasu dopisnu listu. To mozete ura-
diti i tako, Sto cete u nasoj kancelariji
nasim kolegama u ra¢unovodstvu, li¢-
no dati Vasu imejl adresu, koju ¢emo
uneti u nas sistem.

PODSTICAJNI PROGRAMI

U aprilu 2009. godine pocinje ALOE
TRAVEL SERVIS (ATS). To je klub za
putovanje, koji je poseban i zatvore-
nog tipa. Distributeri koji postanu ¢lanovi
ovog kluba, mogu koristiti snizene cene
od 20 do 50%.

- Distributeri sa 2 boda i iznad toga
mogu kupiti clanske karte u FLP
kancelarijama. Cena pristupa klubu
iznosi 49 evra / po osobi / godisnje.

- Za prijavu je dovoljno ispuniti jedno-
stavan formular na kojem se traze po-
daci distributera i imejl adresa.

- Distributer sa ¢lanskom kartom se
moze registrovati na veb stranici ATS-
a i time postaje ¢lan on-lajn kluba za
putovanje.

— ATS prenosi predloge najvecih za-
padno-evropskih putnickih agencija
sa4,5,i6zvezdica.

Uvereni smo da nasi aktivni ¢lanovi za-
sluzuju da putem FLP-a dobiju moguénost
posebnog popusta za svoja putovanja.

Kontakt: (+36-70) 434-3843

Imejl: register@aloetravel.com

RESPONZORISANJE

Pravila responzorisanja se mogu naci u
12. poglavlju Medunarodne politike. Vaz-
no je da responzorisanje nije automatski
proces, veC stupa na snagu samo posle
uruCenja odredenih formulara (izjava o
responzorisanju, novi prijavni list) i prove-
re odgovarajucih uslova. Svi krse pravila
opisana u Poslovnoj politici, ako - ne uzi-
majuci u obzir pravila responzorisanja — po
drugi put uclane distributere saradnike,
koji su jednom ranije vec registrovan.

INTERNET

Obavestavamo nase postovane distri-
butere da informacije o nasem Drustvu
mogu naci na dve veb stranice.

Prva veb stranica www.flpseeu.com se
odnosi na nasu regiju i pruza mogu¢nost
pristupa na veb robnu kuc¢u u Madarskoj.
Za pristup u veb robnu kucu je potrebna lo-
zinka koju mozete dobiti u nasoj kancelariji.
Na veb stranici mozete doci do aktuelnih
brojeva Forever ¢asopisa sa lozinkom ,fore-
ver" a do foto galerije sa lozinkom ,success”.

Centralna veb stranica nase firme, po-
pularna ,americka veb stranica” - www.fo-
reverliving.com - pruza informacije o FLP
vestima, medunarodnim mogucnostima
i drugim korisnim informacijama. Na ovu
adresu se mogu prijaviti svi zainteresovani,
ako kliknu na ,Guest’. Na stranicu za dis-
tributere mozete pristupiti, ako kliknete na
,Distributor login”. Tu mozete provereiti
i dnevno stanje Vasih bodova. Za pristup
je potrebno dati ime korisnika (LOGIN ID)
i lozinku (PASSWORD), koje mozete naci
u poslednjem delu mese¢nog obracuna
bonusa (obracun preduzetnicke nagrade).

Obracun bonusa na nasoj veb stra-
nici. Svi saradnici koji raspolazu lozinkom,
mogu do¢i do mesecnog obracuna na
Internetu. O upotrebi ove usluge moZzete
naci uputstvo na pocetku veb stranice fo-
reverliving.com za distributere.

Forever You Tube. Nasa mati¢na kan-
celarija (Home Office) je pripremila svoj
Forever You Tube kanal, koji mozete naci
na http//www.youtube.com/user/Aloe-
Pod. Preporucujemo Vam uvodne video
filmove o FLP proizvodima, predavanja

vodecih menadzera i druge marketing




prezentacije na vise jezika. Ubrzo ce Vam
se pruziti mogucnost i za slanje pismenih
poruka, a bice dostupan i Blackberryn.

U vezi distributerskog objavljivanja,
predstavnici mati¢ne firme Zele da Vas
upozore na sledece:

- na veb stranici nije dozvoljeno davati

lekarske, odnosno isceliteljske savete;

- na veb stranici nije dozvoljeno davati
bilo kakva obecanja koja se odnose
na prihod, odnosno na zaraduy;

- veb stranica obavezno mora da sadrZi
obavestenje da je vlasnik stranice ne-
zavisni distrubuter FLP-a i da to nije
sluzbena stranica FLP-a:

Nadalje, ponovo zelimo da Vam uka-
Zemo na to da je u skladu sa 14.3.3.5 tac-
kom nase Medunarodne poslovne politike
zabranjena prodaja/aukcija na Internetu
(kao npr. Vatera, E-bay, itd.). Molimo Vas
da svako oglasavanje na Internetu planira-
te uzimajuci u obzir gore navedena pravila
i pre publikacije u svakom slucaju trazite
dozvolu od naseg Drustva. Link veb strani-
ce ocekujemo na nasem centralnom imej-
lu: flpbudapest@flpseeu.hu

Nepravilno je! Nikada nemojte kupiti
ili prodati prozvode putem drugih kanala,
elektronskih medija ili trgovinskih jedinica.
Uzimajuci u obzir mogucnosti raznih obli-
ka prodaje na kanalima elektronskih medi-
ja po misljenju Forever Living Productsa,
te jedinice se karakteriSu kao trgovinski
objekti. Na osnovu vazece Poslovne politi-
ke, strogo je zabranjena bilo kakva prodaja
ili izlaganje FLP proizvoda ili Stampanih
materijala u maloprodajnim jedinicama.
Distribucija proizvoda putem elektronskih
medija se moze odvijati iskljucivo na www.
flpseeu.com veb stranici.
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SAOPSTENJA

KORISNE INFORMACIJE

Nase DruStvo pruza vise mogucnosti
distributerima, kako bi dosli do dnevnih
podataka o prometu i bodovnom saldu.

Putem Interneta. Podatke o ovom
nacinu informisanja moZete naci u po-
glavlju o saopstenjima koja se odnose na
INTERNET.

Do bodovnog salda moZete dodi i pu-
tem SMS sistema, koji uspesno funkcio-
nise vec vise godina.

U nadoj centralnoj kancelariji stoje
Vam na raspolaganju saradnici koji rade
na telefonskom dezurstvu za stranke
i pruzice Vam sve sa aktuelne informacije
0 prometu. Bodovni saldo, distributeri iz
Madarske, mogu dobiti na broj telefona +
36-1-269-53-70 i +36-1-269-53-71, a dis-
tributeri iz Hrvatske, Bosne i Hercegovine,
Slovenije, Srbije i Crne Gore na tel.: +36-1-
332-55-41.

Molimo Vas, informisite se samo o
svom saldu bodova i preduzetnistvu!

Molimo postovane distributere da
i ubuduce obrate paZznju da pravilno
ispune formulare sa posebnim osvrtom
na distributerski prijavni list, koji pred-
stavlja ugovor izmedu distributera i FLP-
al U cilju izbegavanja nesporazuma, ne
mozemo prihvatiti prijavni list ili formu-
lar za narucivanje robe sa ispravkama ili
bez potpisa. Prihvatamo samo svojeruc-
no potpisane ugovore! Svaki drugi nacin
potpisivanja spada u kategoriju falsifiko-
vanja sluzbene isprave!

Za prijavljivanje promene imena ili
adrese, nije dovoljno te podatke upisati na
narudzbenicu. Molimo Vas da u tu svrhu
koristite formular za promenu podatakal

Molimo Vas da u cilju finansijske bez-
bednosti, u slu¢aju informisanja o predu-

zetnickoj nagradi putem opunomocene
0sobe, doti¢na osoba ponese licnu kartu
sa sobom!

Na osnovu Medunarodne poslovne
politike, svi distributeri koji potpisu pri-
javni list (ugovor), sticu pravo na kupo-
vinu proizvoda po veleprodajnoj ceni,
neposredno od FLP-a. Medutim, status
registrovanog distributera sticu tek posle
prve kupovine i prikazivanjem 2. primerka
prethodno predatog prijavnog lista, koji
je overen pecatom.

ELRILV;

program
od 28. maja do 20. juna 2009. godine
na Internetu

03:45  dr[Stvan Tarackozi:

Prirodni nacin Zivota — Voli sebe
Vas san — nas plan:

Uvod u FLP

Rezime: Kratka verzija

Pecujski balet

Vas san — nas plan:

FLP proizvodi

dr Katalin Prkhofer dr Seresne i

dr Endre Seres: Prolecni umor

dr Marijana Diko i dr Laslo Kulisic:
Ocuvanje zdravlja tokom leta
Andras Banhidi:

Pore i Malaga

Vias san — nas plan:

Mogucnosti u FLP-u

Aidan 0"Hare

Greg Mun

Reks Mun

,Megastar": Beti BalaZ i Feri Varga
Supervizori, asistent menadzeri. . .
Klub osvajaca, menadzeri,
registarske tablice, vode¢i menadzeri
Supervizori, asistent menadzeri. . .
Manadzeri, vodeci menadzeri,
Klub osvajaca, godisnji osvajadi,
kvalifikovani za Biznis 20 u Siraku
Teri Harangozo, Kati Kova,

Laslo Aradski:

Forever festival zabavne muzike
Tamas Radic:

Neverovatno je, ali ja sam tu
Agnes Klaj: Kada, ako ne sada?
Aranka Vagasi i Andras Kovac
Razmisljam, znaci FLP (Cogito Ergo FLP)
Orkestar ,Rajko”

Zoltan Njiri i Kristian HakI:
Prednosti i mogucnosti razlicitih
tipova licnosti

13:20  Emil Tonk: Shvati ozbiljno

04:00
04:05
04:10
04:25
04:30
05:00
05:25
05:45
05:50
06:10
06:25
06:55
07:15
08:05
09:15
09:30
10:20

10:55

11:20
11:40

12:05
12:20

13:55  Rezime

www.flpseeu.com -
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Zeleni broj Telecentra u Budimpesti: +36 80 204 983. Poziv je besplatan radnim danom od 12 do 16 sati.

NOVOSTI

Telecentar raspolaze i sa ZELE-
NIM brojem: 06-80-204-983.

Ova usluga funkcionise svakog g =
radnog dana od 12:00 do 16:00 i [
pozivi su besplatni. e

Naravno i dalje mozete zvati
Telecentar na prethodno datim tel.
brojevima: +36-1-297-5538, +36-
20-456-8141, +36-20-456-8149

KALENDAR ]

BUDIMPESTA - Dani uspeha
20. 06. 2009: 18. 07. 2009; 19. 09,
2009; 17. 10. 2009; 21. 11. 2009;
19.12. 2000,

NARUCIVANJE PROIZVODA

Nasi kupci koji do proizvoda ne dolaze
licno ili ih kupuju putem opunomocene
0sobe, svoju narudzbu mogu predati na sle-
deci nacin:

- telefonom i tada ce nasi saradnici pru-
Ziti ta¢ne informacije o ceni i bodovnoj
vrednosti narudzbe kao i o naknadi
isporuke. +36-1-297-5538, +36-1-297-
5539, mobitel.: +36-20-456-8141, +36-
20-456-8149

- pozivanjem zelenog broja: +36-80-
204-983 (moZe se zvati besplatno sva-
kog radnog dana od 12:00 do 16:00)

- sms-om na slededi tel. broj: 06-20-478-
4732

- preko Interneta: narudite proizvo-
de na veb stranici www.flpseeu.
com! Ovo je najlakée i najbezbednije
reSenje — ne samo sa aspekta nepo-
sredne kupovine, vec i zbog evidencije
narudzbina. Ovo je izuzetno sredstvo i
u toku prezentacija, jer predstavlja izu-
zetnu ponudu za sve zainteresovane.
Sve bodovne vrednosti narudzbe se za
24 sata dodaju aktuelnoj vrednosti. Do
nase robne kuce na Internetu mozete
dociineposredno na veb stranici www.
flpshop.hu, a promenu bodovnog sta-
nja mozete pratiti na veb stranici www.
foreverliving.com.

POVLASCENA KUPOVINA

Nasi partneri koji imaju madarsko dr-
Zavljanstvo, deo bonusa koji im sledi na
osnovu licne kupovine mogu iskoristiti i u
vidu povlastice. Na njihovu molbu ¢emo za
povlasticu smanijiti racune njihove kupovi-
ne i tako ¢e platiti racun koji ¢e biti manji za
iznos povlastice.
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Kancelarija u Debrecinu

Proces povlaS¢ene kupovine obuhvata
sledece:

1. Izjava. Ako zelite da koristite ovu mo-
gucnost, onda o tome treba da ispunite izja-
vu na odgovarajucem formularu.

2, Kupovina. Sistem automatski smanju-
je krajnji iznos racuna za visinu povlastice. U
toku svake pojedinacne kupovine ova svota
ne moze da prede 35% od neto iznosa kraj-
njeg racuna. Ako ste na svoje ime skupili vecu
povlasticu od te svote, ostatak cemo uracunati
kod sledece kupovine — ponovo do 35% no-
vog krajnjeg rauna - i taj proces se ponavlja.

3.Pruzanje informacija. Svoti koju
mozete koristiti svakog 15. u mesecu do-
dajemo nove povlastice, koje ste ostvarili
tokom kupovine prethodnog meseca. Nasi
saradnici ¢e Vama ili Vasoj ovlas¢enoj osobi
dati informacije o aktuelnoj sumi povlastice,
samo ako dodete li¢no ili ovlascena osoba
pokaze legitimaciju sa fotografijom.

ISPORUKA

Zelimo da naglasite distributerima u Ma-
darskoj, da nasa firma nudi uslugu isporuke
narucenih proizvoda. Zahvaljuju¢i toj usluzi
mi ¢emo Vasu narudzbu dostaviti u roku od
dva dana - posle uskladivanja termina - u bilo
kom delu zemlje. Paket se obavezno mora
preuzeti u roku od 48 sati (od dogovorenog
termina) u protivnom ¢emo stornirati racun,
a bodove ¢emo povudi. Cena narucenih pro-
izvoda i isporuka se placaju po prijemu po-
Silike. U slucaju kupovine u vrednosti iznad 1
boda, nase Drustvo snosi troskove isporuke.

KORISNE INFORMACIJE

Molimo postovane distributere da i u bu-
duce pored prijavne liste predaju fotokopiju
svoje preduzetnicke legitimacije (i za prodli
period), kao i fotokopiju prijavne liste koju ste

i ==l

SAOPSTENJA KANCELARIJE U MAPARSKOJ

predali poreskim vlastimal Vase ho-
norare U buduce mozemo isplatiti
samo u slucaju da raspolazete nave-
denim dokumentima. Nasi partneri
u Madarskoj koji traze racun na ime
firme, koja je u njihovom viasnistvu,
to mogu uciniti samo u slucaju ako
u nasoj kancelariji predaju ispunje-
ne formulare koji odgovaraju tom
zahtevu, odnosno fotokopiju do-
kumenata koji potvrduju da su oni
vlasnici firme. Podrobne informacije
u vezi gore navedenog su okacene
u nasim kancelarijama, a od nasih
saradnika mozete traziti i usmenu

informaciju.

b I |

Brojevi telefona nasih strucnih lekara:

dr Gabrijela Kasai 20-234-2925

dr Brigita Kozma 20-261-3626

dr Laslo Mezosi 20-251-9989

dr Endre Nemet 30-218-9004

dr Edit Reves Siklodne 20-255-2122

Broj telefona naseg nezavisnog
strucnog lekara:

dr Perd Bakanek 20-365-5959

Proizvode Forever Living Products
prodajemo po savetu Saveza za alterna-
tivnu medicinu Madarske.

PREDSTAVNISTVA
Forever Living Products
e (entralna uprava:
1067 Budimpesta, Szondi ulica 34.
tel. +36-1-269-5370, +36-20-253-3614
o Uprava prodaje u Budimpesti
1183 Budimpesta, Nefelejcs u. 9-11.
tel. +36-1-291-8995, +36-20-465-6280
Direktor prodaje: dr Caba Gotard
e Regionalna uprava u Debrecinu:
4025 Debrecin, Erzsébet ul. 48.
tel. +36-52-349-657, +36-20-914-2945
Regionalni direktor: Kalman Posa
e Regionalna uprava u Segedinu:
6721, Segedin, Tisza Lajos krt. 25.
tel: +36- 62-425-505, +36-20-251-1712
Reginalni direktor: Tibor Radocki
e Regionalna uprava u Sekesfehervaru
8000 Sekesfehervar, S6stoi ut 3.
Tel.: +36-22-333-167
Regionalni direktor: Atila Fodi

Forever Resorts
o Hotel dvorac Sirak
3044 Sirak, Petofi ul. 26..
tel.: +36-32-485-300,
faks: +36-32-485-285
Direktor hotela: Katalin Kiralj

SAOPSTENJA
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Tesko je
pozvati nekoga
iz komsiluka

29. januar nam je ostao zauvek u secanju. Tog dana je
nas deset iz tima, po strasnoj mecavi, krenulo za Budimpestu
kod Kate Ungar u Sonja centar za edukaciju.




bog losih uslova, bilo je
2veoma tesko proci kroz

planine Meceka, ali nismo
odustali, jer smo imali dogo-
voren termin i kao $to to svi
znate, dobri rukovodioci ni-
kada ne otkazuju susret — po-
gotovo, ako se na tom susretu
moze MNogo nauciti.

Bili smo veoma radoznali i
nagadali smo Sta ¢emo videti
i Cuti od Kate. Do tada nismo
bili u prilici da prisustvujemo
predavanju u Sonja centru za
edukaciju u Nefelej¢ ulici. Svi
znate da je izuzetno tesko doci
do ulaznica i slobodnih termi-
na, ali je najzad doslo i nade
vreme!

Kata nas je docekala srdac-
no, ali je bila veoma iznenade-
na nasim dolaskom. Naravno,
u pozitivnom smislu, jer je
znala da smo, da bismo se sreli
sa njom, morali da prevalimo
dug put po izuzetno teskim
vremenskim uslovima.

Zasto smo ipak dosli? Jer
smo pretpostavijali - a hili
smo itekako u pravu - da
¢emo dobiti jasnu sliku o
tome kako treba da upotreb-
avamo nade proizvode za
negu lepote, kako da ih pre-
zentujemo nasim korisnicima,
kao i da naucimo kako stece-
no znanje podeliti u praksi sa
nasim saradnicima.

Uciti, primeniti i preneti
znanje! Budite sigurni da smo
mnogo naucili!

Bez obzira na to, u toku
rada ¢e u nadim redovima si-
gurno biti onih koji ¢e traziti
izgovore, a bice i onih koji su
mislienja da se u njihovoj oko-
lini Zene ne brinu dovoljno o
svom izgledu, jednostavno ne
osecaju potrebu da postanu
lepSe, jer im nije vazna nega i
estetska pojava.

Probudite se!

Takva ZENA se jos nije rodi-
la na ovom svetul

Danas je vecini jasan znacaj
prvog utiska. Pomislimo samo
na poslovni sastanak, intervju
Za prijem na posao, resavanje
sluzbenih obaveza, pa cak i
liubav! Nasa pojava, diskretno
i sa ukusom naglasena lepota
nas Cine samouverenim i to
moze odluciti o uspehu.

Zar nas ne interesuje zbog
Cega se neko cini lepSim i
uravnotezenijim? Naravno da
nas interesuje! U nama tinja
plamen zdravog takmicarskog
duha. Treba da znamo da u
ruci imamo najbolje sredstvo
za negu lepote i zaStitu zdrav-
lia: Siroku paletu Forever Li-
ving Productsa.

Nacin rada u Sonja centru
se moze savrseno Uusvojiti i
veruj mi, vredi truda koji se

,NAUCI DA ZIVIS NA OSNOVU

ulozi, da bi se saradnicima
predalo znanje koje se tamo
stice. Nusprodukt uspeha je
najbolje sredstvo za ublaza-
vanje i sprecavanje nastanka
bora, naravno, samo posle
Sonya Skin Carea.

Tako reSavamo vise prob-
lema jednim potezom. Mo-
7e$ postati uspesna poslovna
zenal Veruj mi, da to svako
moZe postici, samo treba da
donese odluku! Prvo se za-
pitaj, da li Zeli§ da Zivis bolje,
zaradujes$ vise i putujes u do-
brom drustvu? Da i Zeli§ da
promenis svoj zivot ili si vec
zadovoljna sa postignutim?

Vazno je da ti to posta-
ne jasno, jer ti je sve dato da
ostvaris svoje cilieve, posto se
0 svemu ostalom brine tvoj
sponzor i profesionalni tim
FLP Madarske.

Nadam se da sada razume$
zasto je za nas bilo vazno da
iz Pecuja doputujemo na ovo
,malo” obucavanje o nezi le-
pote, koju pruza Forever.

U ovoj firmi je profesional-
nost na nivou. Kata Ungar je
nevideno duhovita i savrsena
je sa aspekta izgradnje tima.

Formulisi Sto pre svoje cilje-
ve. Kada i ti dobijes tako jaku
motivaciju, kao $to je imamo
moj muz Mate Sere$ i ja - kao
zakonski staratelji moje ¢etvo-

ro brace, dobrog sponzora,
kao $to su nama dr Pirkhofer
Katalin dr Sere$ne i dr En-
dre Seres, koji uvek strpljivo
¢ekaju vreme da odluc¢imo da
krenemo i tada nas uvek blago
gurnu prema napred, onda ce
i tebi sve ovo sigurno uspeti.
Od njih sam naucila ono $to
smatram najvaznijim u Zivotu:
,Nauci da 7ivi§ na osnovu razu-
mnih argumenata!”

Znadi, u cilju postizanja us-
peha, treba da znas kako se
postavlja redosled dnevnih
aktivnosti i da ima$ osecaj da
odvoji§ vazno od navaznog i
hitno od onoga $to nije hitno.

Kada bude$ nasla ravnote-
Zu, onda ce sve funkcionisati!

Za Lajo3a Simona i njego-
vu Zenu Heni, Robija i Beu
Barna, bracni par Kajdac,
nase saradnike i mene je obu-
ka u Sonja centru bila u katego-
riji vaznog i hitnog. Mozda se to
nekada cini tako — da je tesko
nekoga pozvati iz kom3iluka na
prezentaciju i Zbog toga ne ide-
mo nigde’, ali mi se ne Zalimo,
ve¢ kora¢amo napred, nekada
teskim putem ka uspehu!

RN

Zelim svima mnogo uspeha!
LINDA SERES
menadzer

ol

RAZUMNIH ARGUMENATA!




Saopstenja jugoistocni
evropskih kancelarija

5

e Kancelarija u Beogradu: 11000 Beograd, Kumodraska 162,
tel.: +381-11-397-0127 Radno vreme: ponedeljkom, utorkom i
Cetvrtkom 12:00-19:30, sredom i petkom 9:00-16:30.

o Kancelarija u Nisu: 18000 Nis, Ucitelj Tasina 13/1,,
tel.: +381-18-514-130, +381-18-514-131.

Radno vreme: ponedeljkom i Cetvrtkom 11:00-19:00, ostalim
radnim danima 9:00-17:00.

o Kancelarija u Horgo3u: 24410 Horgo3, Bartok Béla 80,
tel.: +381-24-792-195. Radno vreme: svakog radnog dana
8:00-16:00. Regionalni direktor: Branislav Raji¢

— Forever Living Products Vam stoji na raspolaganju sa sledec¢im
uslugama: Telecentar — proizvode mozete naruciti putem te-
lefona i to na slede¢em broju: 011/309-6382. Radno vreme Te-
lecentra i beogradske kancelarije je ponedeljkom i Cetvrtkom
12:00-19:30, a drugim radnim danima 9:00 - 16:30. Ako se pro-
izvodi narucuju putem telefona, isporuka se vrsi na adresu vla-
snika kodnih brojeva.

# 81000 Podgorica, Serdara Jola Piletica br. 20. Tel: +382-20-245-412,
tel/fax +382-20-245-402. Radno vreme: ponedelikom 12:00-20:00,

ostalim radnim danima 9:00-17:00. Svaka poslednja subota u
mesecu je radna 9:00-14:00

Regionalni direktor: Aleksandar Daki¢

SAOPSTENJA KANCELARIJE U SRBUJI

— Proizvodi se placaju pouze¢em. Postanski troskovi se obracuna-
vaju po kursnoj listi NBS Srbije na dan kada se vréi isporuka.

— Postanske troSkove snosi FLP Beograd samo u slucaju ako je
narucilac kome pripada kodni broj, narucio proizvode u vecoj
vrednosti od 1 boda.

— Pristup novih ¢lanova se ne moze vrsiti putem telefona.

— Nasi distributeri u HorgoSu i NiSu mogu kupiti pristupne li-
stove i formulare za promenu podataka, kao i sav ostali rekla-
mni materijal.

BROJ TELEFONA STRUCNIH LEKARA U SRBLJI:

dr Biserka Lazarevic i dr Predrag Lazarevi¢: ~ +381-23-543-318.
konsultacije: utorkom 13:00- 16:00, petkom 14:00-16:00

dr Kaurinovic BoZidar tel.: +381-21-636 9575
konsultacije: sredom i Cetvrtkom 12:00-14:00

SAOPSTENJA KANCELARIJE U CRNOJ GORI

— Proizvode mozete naruciti telefonom na broj: +382-20-245-412;
+382-20-245-402, placanje pouzecem. Ako vrednost narucenih
proizvoda prelazi 1 bod, troskove isporuke snosi FLP.

STRUCNI LEKAR U CRNOJ GORI:

dr Nevenka Laban: +382-69-327-127.

SAOPSTENJA KANCELARIJE U HRVATSKOJ

e Kancelarija u Zagrebu: 10000 Zagreb, Trako$c¢anska 16,
Obavestavamo cenjene saradnike i potroSace da FLP kancelarija
u Zagrebu radi produzeno radno vreme: ponedeljkom i Cetvrt-
kom: 09:00 — 20:00; utorkom, sredom i petkom: 09:00 — 17:00.
tel: 01 /3909 770; fax: 01 / 3704 814.

Regionalni direktor: mr Laslo Molnar

- U slu¢aju narucivania telefonski: 01 /3909 773. U slucaju narudzbe
koja prelazi vrednost od 1 boda, troSkove isporuke snosi FLP

— Predavanja o proizvodima i marketingu organizujemo ponedeljkom,
utorkom, sredom i Cetvrtkom od 17 sati u centralnoj kancelariji

- Kozmeticko-edukacioni centar radi u centralnoj kancelariji, a
FLP ¢lanovima nudi usluge po veoma povoljnim cenama.
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—Radno vreme centra: ponedeljkom i sredom 09:00 - 12:00,
utorkom i ¢etvrtkom 15:00 — 20:00 i petkom 14:00 — 17:00. Re-
zervisanje termina na tel: 01 / 3909 773.

VAZNO SAOPSTENJE: od 1. marta 2008. - ukoliko kupujete proi-
zvode u vrednosti vecoj od 1500 kuna odnosno koristite usluge
kozmetickog salona sa DC kartom - proizvode mozete platiti i na
rate (2-3 rate). Telefonski broj nase lekarke dr Ljube Rauski Nagli¢
je: 091 5176 510, neparnim danima, izmedu 16:00 i 20:00. Iskoristi-
te mogucnosti povoljne kupovine. Za pojedinosti se interesujte
kod svojih sponzora, odnosno, kod zaposlenih u kancelariji.

BROJ TELEFONA STRUCNOG LEKARA U HRVATSKOJ:
dr Davorka Vitlov Cirjak: +385-9151-07070
(parnim danima: 08:00 - 10:00)

SAOPSTENJA



o Adresa kancelarije u Bijeljini: Trg D. Mihajlovi¢a 3,
tel4387-55-211-784 +387-55-212-605, faks: +387-55-221-780.

Radno vreme: radnim danima 9:00-17:00.
Regionalni direktor: dr Slavko Paleksic.

1L | : 4_‘:_,_,,;; Iy _l
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Kancelarija u Bijeljini

ﬁ SAOPSTENJA KANCELARIJE U SLOVENUJI

® 1236 Trzin-Ljubljana, Borovec 3, tel.: +386-1-562-3640. Obavestavamo
Vas da je radno vreme kancelarije magacina u Trzini ponedeljkomi
Cetvrtkom: 12:00 - 20:00 utorkom, sredom i petkom: 9:00 - 17:00

¢ Magacin u Lendavi: Kolodvorska 14, 9220 Lendava.
telefon: +3862-575-1270, Fax: +386-2-575-1271,
E-mail: forever.living@siol.net. Radno vreme magacina u Lendavi:
ponedeljkom 12:00-20:00, od utorka do petka 9:00-17:00.
Regionalni direktor: Andrej Kepe

—Broj Telecentra (u slucaju narucivanja telefonom): +386-1-563 7501.U
slucaju narudzbe putem telefona, proizvode ¢emo isporuciti na adre-
su koja je naznacena na kodnom broju. Oni distributeri koji proizvode
Zele da naruce u ime drugih, prethodno moraju da nabave punomo¢
od onih distributera u ¢ije ime Zele da naruce proizvode. Formulare za
punomod mozete da nabavite u kancelariji. Vieme isporuke proizvo-
da koji se naruce putem telefona je dva radna danal

BROJEVI TELEFONA STRUCNIH LEKARA U SLOVENLI:
dr Miran Arbaijter: +386-4142-0788, dr Olga Canzek: +386-4182-4163.

Kancelarija u Lendavi

SAOPSTENJA

SAOPSTENJA KANCELARIJE U BOSNI | HERCEGOVINI

o Adresa kancelarije u Sarajevu: 71000 Sarajevo, Akifa Seremeta
do 10, tel.: +387-33-760-650, +387-33-470 682, fax: +387-33-760-
651. Radno vreme: ponedeljkom, cetvrtkom i petkom 9:00 -
16:30, utorkom i sredom: 12:00 — 20:00. Svaka poslednja subota
u mesecu je radna, i svake poslednje subote u mesecu se
odrzava mini Saccess Day. Direktor kancelarije: Enra HadZovi¢

- Narucivanje telefonom mozete obaviti na broj (prijava novih
distributera nije moguca putem telefona): u Bijeljini +387-55-
211-784, i u Sarajevu +387-33-760-650.

SAOPSTENJE FLP KANCELARIJE U SARAJEVU:

— Ako proizvode narucujete telefonom, placate pouze¢em. Ako
vrednost narucenih proizvoda ne prelazi 1 bod, narucilac sam
placa troSkove isporuke.

! - SAOPSTENJA KANCELARIJE U ALBANLJI

o Albanija, Tirana Reshit Collaku 36. Fax: +355-42230-535
Regionalni direktor: Atila Borbat
Direktor kancelarije: Xhelo Kicaj, tel.: +355-694066-811
Kontakti: radnim danima 9:00-13:00, 16:00-20:00.
imejl: flpalbania@abcom.al

Kancelarija u Albaniji

- SAOPSTENJA KANCELARIJE SA KOSOVA

o Pristiné Rr. Uk br. 94, tel.: +381-38-240-781, +377-44-503-911.
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Granica je
zvezdano nebo!

SAN — U LUKSUZNOM IZDANJU
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ad sam upoznao Plan
Kmarketinga FLP-a, odmah

sam shvatio da ce biti
najbolie da $to pre stignem
na $to visi nivo i da se izborim
za ,najuzi krug”. Posle nivoa
menadzera sledi nivo seniora,
zatim soaring, Podsticajni pro-
gram za kupovinu automobila,
putovanje po Evropi i Americi,
Klub osvajaca, Profit Sering, pa
Prezidents klub. To je vec bio
tim od deset ¢lanova. Iznad
njega je samo Svetski relil Jed-
nog dana sam poverovao da
ja to mogu ostvariti. Bili smo
veC prvi 2005. godine sa vrhu-
skim timom, ali po tadaSnjem
Planu marketinga, joS nismo
mogli putovati na svetski su-
sret.. a ko obraca paznju na
one na drugom mestu?! Pros-
le godine smo sa prednoScu
od 130 bodova postali prvi
na osnovu ne-menadzerskih
bodova! Tako sam sa Miklo-
$em Berki¢em - koji je imao

najveci zbir bodova na svetu
- predstavljao Forever Living
Madarske, tre¢i najbolji tim na
svetu (mi smo prakticno prvi
po pojedinatno postignutim
rezultatima).

Za mene nije bilo nista
novo takmicenje u izdrZljivo-
sti — naime to nas Ceka tokom
celog Zivota... Uzmimo primer
kada se na jedan kurs stranog
jezika prijavi sto kandidata.
Do kraja godine izostane veci
deo. | dalje odustaju tokom
godine, a za to vreme oni koji
su ostali zahvaljuju¢i uporno-
sti, usvajaju Visi- stepen zna-
nja. Ipak, koliko njih ¢e postati
sinhroni tumadi ili prevodioci
knjizevnih dela?! Mada su na
pocetku svi imali jedan san i
ozbiljan cilj...

Gde su nestali ciljevi i sno-
vi?l Gde su nestali upornost,
marljivost i samopozrtvovanje
u dobrom smislu?! Oni koji za-
ostanu, gube fokusiranje i dok
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traze izgovor, oslobadaju sebe
odgovomnosti i pokrivaju  se
,uslovima’, baksuzom i pravda-
ju se omalovazavanjem drugih.
Imam jednu lodu vest; GRESKA
JE OBICNO U VASEM SISTEMU!

lzgubio si se? Cemu ili kome
mozes zahvaliti, Sto si to doz-
volio?! Zasto je komdSijska tra-
va uvek zelenija?! Ako je tako,
uredi joS lepse svoj travnjak!
Potrazi agens, tj znanje, prak-
su i navikni se na svakodnevni
trening... Ako si se tu izgubio,
onda ¢e$ se izgubiti i na dru-
gom mesty, Samo  Nemoj
bezuspesno  tumarati  tesko
prohodnim putevima  Zivota,
svaljujuci krivicu na sve dru-
ge.. Treba da vidis i svoje lice u
ogledalu.. Ako Zelis uspehe, a
ne samo rad, onda se konsul-
tuj, pokazi se, koristi potrebna
sredstva, neka ne prode ni jed-
na priredba bez tebe, zasluzi -
i trazi pomoc — a zna se da je
to kod nas besplatno.. Srec¢a?!
Da, ja sam na svu sreCu nasao
najbolju pomog, ali ako nepo-
sredni sponzor jos ne zna da ti
pomogne, trazi odgovarajuceg
partnera u visim linijama. Moj
sponzor dr Marija Pavkovi¢
je postavila osnove moje stru¢-
ne etike i znanja. Aranka i An-
dras Vagasi su najbolji stru¢ni
treneri, pravi MENTOR, na koje
uvek mogu da racunam. Miki

34 2009/6 FOREVER

Berki¢ korektorom” dobrih
saveta gradi moj put. Kako je
samo dobro $to radimo u timu,
naime, kapetan odreduje pra-
vac naseg broda, stvara sve
bolje i bolje uslove kojima nas
vodi do najmirnijeg mora. Eh,
kada bi svaki brod imao tako
iskusnog i humanog kapetana
sa tako velikim znanjem, koji
uvek ide za uspehom, kao $to
je naé dr Sandor Miles! Sva-
ki pojedini ¢lan tima pomaze
drugome, jer uc¢imo jedni od
drugih, plovimo istim brodom
i zajedno mozemo da doplovi-
mo po plimi. Nikada nemoj da
zaboravis: sa plimom se podi-
ze nivo svakog broda! Da i je
puka slucajnost ili rezultat sve-
snog trazenja i strutnog zna-
nja, Sto sam se sreo sa izuzet-
nim ¢lanovima Elia$ tima, kao
sto su Gloria Gesti, dr Edit
Volmut, dr Bula Virt, Zuza
Vavrik, Laci Her, Irenke Ki-
lijan, Zoli i Monika Veres,
Tamas i Kristina llovai, Feri
i Mar¢i Cerge, Laci i Kristina
Blahunka, Erika Hleba, Zoli
Palai, Zuzi Truta, Irenke Ka-
$ai, Evike Mesaro$, dr An-
dras Vinfrid Suster, Marika
Fabos, Anamari Toro ili po-
rodica Tibija Nada i joS mno-
gim drugim?! Hvala vam - ali
se nadam da je ovo inspiracija
i za vas, jer vidite i sami: uporan
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i kvalitetan rad uvek urodi plo-
dom. Kako je ono Miklos Berki¢
rekao? ,Nemoj nikada zabora-
viti da Ce ti na nivou menadze-
ra, FLP nadoknaditi svaku kap
prolivenog znojal..

Jednom sam pitac moju
prijateljicu, vrhunsku plivacicu,
kako je moguce da oboje zna-
mo da plivamo, a ona je olim-
pijski prvak, a ja jedva dopli-
vam do druge strane bazena.
Njen odgovor je bio: ,Nauci
dobru tehniku, odaberi jednog
dobrog trenera, trpi optere-
Cenje i povecaj broj zaveslaja!
Treba platiti cenu! Nema be-
splatnog rucka...I"

11 godina uporno radim.
Nekada se malo opustim, dru-
gi put zapnem iz petnih Zila.
Ispunjavam  svaki izazov FLP-
a. Ipak sam imao strah, kada
smo krenuli za Juznu Afriku.
Zar sam to zasluzio? Jesam li
nesto propustio? Na putu se
ispostavilo da je naSa grupa
od jedanaest ¢lanova, koja je
predstavlijala nasu regiju, zai-
sta NAJBOLJI TIM NA SVETU.
Divno je $to tu nema Sefa ni
podredenih, samo prijatelji,
saradnici i uzvideni saigraci:
dr Sandor i Adrien Miles,
Peter i Zuzi Lenkei, Miklo$
Berki¢, Veronika i Stevan
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Lomjanski, Atila i Katika
Gidofalvi, Zore Jozefa.

— Ucili smo, zabavljali se, is-
punila nas je energija i uzivali
smo u svakom trenutku te dve
nedelje. Fascinantna Afrika i
Svetski reli na kom su najuspes-
niji sa cmog kontineta preuzeli
profit-Cekove, koji ¢e im pro-
meniti zivot. ,Cudo” iz Brazila,
Barboza je odr7ao Cudesno
predavanje. Atila Gidofalvi je
inspirativnim  prvim - govorom
dospeo medu najbolje u FLP-u.
Najve¢i uspeh je ipak pobrao
nas Miklo$ Berkic, jer je ucio
najbolie iz 150 zemalja Sirom
sveta i t0 ne na ,srednjoskol-
skom nivou" Uz sve to i Cu-
desni africki predeli, ogroman
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Grand kanjon - u cijem smo
podnozju odseli u jednom od
najlepsih, medu 28 odmaralista
FLP-a, gde su nam jedinu brigu
predstavijali majmuni (koji su
izuzetno vesti lopovi). Svakog
dana smo prisustvovali novoj
caroliji, plemenskim plesovima,
usijanom  raspolozenju, vise
stotina kilometara dugom sa-
fari-putovanju u Nacionalnom
parku Kriger (koji je dva puta
vedi od teritorije Madarske) i sve
vreme nas je okruzivalo bezbroj
divljih Zivotinja. Imali smo srece,
jer podivljali slon nije prevrnuo
automobil kaji je prenosio nase
stvari. Hranili smo nosoroge, la-
vove, zebre, Zirafe, bivole i maj-
mune i videli smo nepregledan
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broj egzoti¢nih Zivotinja i narav-
no - let plavih” ptica, orloval
Isprobali smo  ukuse koje do
tada nikada nismo osetili u hra-
ni, vocu, semenkama, morskom
blagu, a jeli smo Cak i pecenog
krokodila. To je bio san - u luk-
suznom izdanju. Posebno smo
zahvalni za avion na kojem smo
u luksuznoj klasi najzad mogli
opruziti noge i spavati, jer su
nam na celom letu od Beca do
Dubaija, a odatle do Johane-
sburga, ugadali kao najvedim
zvezdama i najuspesnijim ljudi-
ma na svetu. Ako nekome jo$
ni to nije dosta, prava nagrada
je bila 5to smo na putu sklopili
jedinstveno, neraskidivo prija-
teljstvo, koje nas obavezuje na
nove uspehe.

Bilo je lepo biti medu naj-
boljima na svetu — ¢ak i onda
kada sa mojim ,skromnim”
saldom bodova ustvari nisam
drugi najbolji u regiji - vec
prvi na osnovu ne-menadzer-
skih bodova. Ipak mi u uSima
jo$ uvek odzvanjaju re¢i Atile i
Katike Gidofalvi: ,Ti si tu, jer si u
ovoj kategoriji najbolji i i si to
zasluzio!”

A sledece godine? Ve¢ uve-
liko traje takmicenje za ovogo-
didnje prvo mesto, na koje bilo
ko moze da se prijavi. Tu se
ve¢ ne moze zalutati, jer se ne
vidi gde su drugi dospeli.. Tu
mozes racunati samo na sebe,
na tim koji si izgradio i spon-
zora koji Ce ti pomadi. Svako
sada u dZepu nosi marsalski
Stap... Ko e sti¢iprvinacilj i sa
koliko bodova 31. decembra,
odlucice se u meduvremenu.
ALI! Fokusiranje, cilj, upornost,
broj zaveslaja, marljivost! Oni
koji ¢e biti slede¢e godine
u Rio de Zeneiru u Brazi-
lu, kao predstavnici najbolieg
tima, sigurno Ce se osecati kao
ja: ,Ovo je bila prava zabava,
ali i veliki posao!” Uvek moZe$
sti¢i na visi nivo, pod uslovom
da imas ciljeve i da si uporan

Nemoj zaboraviti na$ moto:
,Granica je zvezdano nebo!”
Samo slusaj te reci. Kao da
su moje...

* TIBOR ELIJAS
& . soaring menadZzer,
“® 4an Prezidents kluba
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Zivot je prekratak
da bi ga trosili uludo!

osecamo posledice nasih odluka. Je-

dan 1o izbor ili sam prolazak pored
jedne mogucnosti koju nismo primetili ili
koju smo odbili, moze odrediti nasu bu-
ducnost. Istovremeno je i porodica deo
naseg zivota, pa i ona oseca posledice
nasih odluka, a deca nasleduju odluke
svojih roditelja. U svetu se sve deSava
ubrzano, pa i ti treba da budes sve jaci.
Cesto juris zbog sitnih stvari, pa prvo
preskaceS dorucak, pa rucak i na kraju
shvata$ da ti je zbog svakodnevne rutine
izostao sam ZIVOT. Jaca princip ,0ko za
oko, zub za zub’, okolnosti podizu dzi-
novski zid pred tobom, pa vise i ne brojis
koliko su te puta povredili u istom danu.

Udanaénjem svetu, mnogostruko jace

Pre osam godina me je Istvan Sepesi
nasao, bas kada sam bila u bezizlaznoj
sivoj svakodnevici. On mi je pruzio kljuc
reSenja, pravi dragulj koji me je kao po-
slednja slamka spasa izvukao iz mocva-
re neuspeha. Tada sam donela odluku i
posledice toga u potpunosti imaju uticaj
na moju svakodnevicu. Prihvatila sam

,,,,,
g e

-
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njegov poziv, pristala sam da mi bude
mentor, a on je prihvatio da mu posta-
nem ucenica. Tako sam zgrabila mogu¢-
nost koju nudi FLP i poceli smo da radi-
mao... haljine, stan, putovanja, automobili,
konkretne stvari koje u sebi kriju mnogo
vise... Nezavisnost, sloboda, blagostanje,
bezbriznost, bezbednost i uspeh su cilje-
vi za koje vredi raditi i pobediti u uzvise-
nim bojevima. Nije mi bilo lako, kao $to
to nikome nije bilo. Imala sam izazove,
ali mi se u glavi uvek motalo isto: ,..za-
boravic¢u sve ono $to je iza mene i svom
snagom Cu prionuti da bih trcala pravo
ka cilju.." Onom cilju, koji mi je stalno
bio pred o¢ima, o kojem sam dan i noc¢
mastala. Posto niko nije prorok u svojoj
postojbini, najvecu borbu sam morala
da vodim sa svojom porodicom. Na nji-
hova pitanja i odbijanje sam odgovarala
s ljubavlju, ponizno i uporno, pa su moji

roditelji danas vodeci menadzeri.

Ti, koji ¢itas ove redove, da li si posta-
vio pitanje sebi, kuda ide tvoj zivot? Sta
uce tvoja deca od tebe? Osim Sto vide
mnoge dugove, da li im mozes obezbe-
diti materijalnu sigurnost? Pokret! Odluci
se za sigurnost!

Kazu da je svetska kriza. Zato sam na-
pisala ,kazu‘yjer samoscujem o tome. O
tome pricaju ljudi kojima sam pokazala
ovu jedinstvenu moguc¢nost koju pruza
FLP. Pokazujem im ovaj dragulj koji su i

meni ponudili i koji mi je iz osnove pro-
menio Zivot. Shvatam da ima problema
sa priviedom, sa preduzetnistvima, sa Zi-
votom, da je svakodnevica nemilosrdna i
da se gubi sustina. Ali je moj odgovor na
sve to: ako Ti zeli§ da unese$ promene u
svoj Zivot, onda ¢e$ zgrabiti kljuc reSenja.
| tebi se pruza mogucnost, moze$ dobiti
sve $ta god pozelis. Sve Sto ti je potreb-
no, FLP ti nudi na tacni, bilo da se radi o
zdravlju, materijalnoj sigurnosti, slobodi,
bezbriznosti, uspehu, veselju, prijatelji-
ma ili ¢ak o muzu ili Zeni. Nadam se da si
sada na dohvat krajnjeg cilja i srece.

U danasnjem svetu plodove nasih
odluka dozivljavamo mnogostruko jace.
Jedan dobar izbor ili samo kada primeti-
mo i zgrabimo pravu mogucénost, moze
odrediti nasu buducnost. | porodica je
deo nadeg Zivota i oni osecaju posledi-
ce nasih odluka, pa i deca nasleduju iz-
bor roditelja.

Zelim ti da sanjas i nocu i danju i da
uvek iz sve snage trcis pravo prema cilju!

IBOJA TINDE CASAR
senior menadzer
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Omiljena ]ela |
Prezidents kluba

« Filovani grge¢ sa limunom i sosom od ilija
dr Adolf Kosa L. - safir menadzer

« Cokoladni brauni sa maskarponeom i vrelim
prelivom od viSanja \
Tinde Hajcik i Andras Lang - senior menadzeri

+ Grilovana gomolja salata sa semenkama, na
podlozi od sveze zelene salate
IStvan Halmi i Rita Mikola Halmine - safir menadzeri

+ Ser Lajon stek sa umakom od praziluka
i ,bure” krompirom
Agnes Krizo - safir menadzer

« Velika becka Snicla sa parmezanom
Stvan Tot i Marta Ziga - soaring menadzer

+Na kamenu od lave, grilovano mesano meso iz
Erdelja, sadomacom tursijom
Veronika Lomjanski i Stevan Lomjanski
dijamant menadzeri

« Forever salata sa prelivom od Aloe Gela
(Caba Juhas i Eniko Bezeg - senior menadzeri

« Curece belo meso, punjeno bananama, sa
umakom od borovnice i ustipcima od krompira
Miklos$ Berki¢ - dijamant-safir menad-zer

» Soljanka supa

dr Sandor Miles - direktor zemle
« Predsednicki tanjir

Tibor Elias - soaring menadzer




Metabolicki
sindrom

65 godina, zbog kardiovaskularnih obo-

ljienja, tri puta veca od proseka u Evropi.
U zemlji ima 2 miliona gojaznih, a 4 miliona
stanovnika koji imaju problem viska telesne
tezine. Naslage sala oko stomaka ne predstav-
ljaju samo estetski problem, jer ih ¢esto prate
i znacajno visok krvni pritisak, visok procenat
masnoce u krvi i dijabetes.

Ucestalost pojave ovog skupa simpto-
ma metabolizma u redovima stanovnistva u
odraslom dobu, iznosi oko 22% i postaje vei
u starijem Zivotnom dobu.

UMadarskoj je smrtnost stanovnika ispod

Sta je metabolicki sindrom?

To je stanje koje karakteridu masne na-
slage oko stomaka, visok krvni pritisak, visok
procenat Secera u krvi i Stetni sastav masnoca
u krvi. Zajednicko prisustvo svih riziko-faktora
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U znatnoj meri povecava opasnost od pojave
kardiovaskularnih oboljenja (infarkt, mozdani
udar, tromboza, oboljenja koronarmih krvnih
sudova, zakrecavanje krvnih sudova), Il tip di-
jabetesa i smrtnih slucajeva. Kod pojave bilo
kojeg od riziko-faktora treba traZiti i ostale, jer
obicno prate jedan drugog. Riziko-faktori su u
najvecem broju slu¢ajeva posledica neadek-
vatne ishrane i nedovoljne fizicke aktivnosti.

Gojaznost

Gojazost se manifestuje u vidu masnih
naslaga oko stomaka (u obliku jabuke). Raz-
mena materija u masnom tkivu oko stomaka
se razlikuje od onih u potkoznom tkivu i time
pokrece niz procesa koji mogu uzrokovati na-
stanak ostalih riziko-faktora metabolizma.

Nivo gojaznosti mozemo izracunati tzv. In-
deksom Telesne Mase (BMI) :

LEKARI PISU
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telesna tezina/ kg

visina/m

Optimalna vrednost: 20 — 25
Visak telesne tezine: 25 - 30
Gojaznost: iznad 30

Visok krvni pritisak (hipertonija)

Sam po sebi ne pokazuje simptome,
medutim trajno povisen krvni pritisak moze
dovesti do hroni¢nog oStecenja unutrasnjih
organa. To su u prvom redu infarkt srca i
mozdani udar, kao i ostale kardiovaskularne
bolesti, tromboza i bubrezne bolesti.

Optimalni krvni pritisak je ispod 140/90
Hgmm, a najpovoljniji je 110/70 Hgmm. Vred-
nost iznad 160/95 Hgmm se mora leCiti.

Visok nivo masnoca u krvi

Holesterol je jedna vrsta masnoca u krvi.
Ako je iznad 5,2 mmol/I optimalne vrednosti,
onda ve¢ moze nastati zakreCenje krvnih su-
dova. Rizik nastaje povecanjem ,loSeg” LDL
holesterola, koji je manje gustine, dok ,dobri”
HDL holesterol, velike gustine smanjuje rizik.

Kod metabolickog sindroma se povecava
nivo i jedne druge vrste masnoca u krvi -
triglicerida.

Optimalna vrednost je ispod 2,4 mmol/l -a.

Gojaznost povecava nivo LDL holeste-
rola i triglicerida, a smanjuje koli¢inu zastit-
nog LDL holesterola. U terapiji je prioritetna
DIJETAI

Visok nivo Secera u krvi (dijabetes)

Secer (glukoza) obezbeduje energiju
organizmu. U optimalnim  sluCajevima se
Secer brzo apsorbuje iz krvi i ugraduje se u
energetsku zalihu organizma. U patoloskom
slu€aju se usporava absorpcija Secera u Celi-
jama, povecava se nivo Secera u krvi koji traj-
no ostaje Vvisok.

O dijabetesu govorimo ako nivo $ece-
ra u krvi mereno na taste, redovno prelazi
vrednost od 6 mmol/l, a posle jela raste
iznad 11 mmol/l i ne vraca se na pocetnu
vrednost ni posle 2 sata od jela. Dijabetes u
odraslom dobu ne uzrokuje samo prome-
ne u metabolizmu Secera, ve¢ se odnosi i
na metabolizam uglienih hidrata, masti i
belancevina. Smanjuje se osetljivost celija
na insulin, povecava se proizvodnja insulina
i — uprkos visokom nivou insulina — nastaje
njegov relativni nedostatak. Ako kontrola

telesne teZine nije dovoljna - potrebno je
dodatno lecenje.

www.flpseeu.com

Prevencija, le€enje: Potreban je vise-
struko kombinovan postupak.

Najvaznije je promeniti nacin zivota, ne-
odgovarajucu ishranu i korigovati nedosta-
tak fizickih aktivnosti. U prevenciji - glavnu
ulogu ima oslobadanje organizma od Stet-
nih materija i kvalitet hranljivih materija koje
se unose ishranom.

Treba unositi: 1. Nezasi¢ene masne kiseline
(riblje ulje), hladno cedeno maslinovo ulje

2.Mineralne materije organskog pore-

kla, bazitne materije (gvozde, kalcijum,
mangan, bakar, selen, azot, fosfor, cink,
jod, vanadijum, molibden)

3. Vitamine (posebno A, B, C, E)

4.Ugliene hidrate (umesto belog Secera

npr. bio-med, stevija)

5. Belan¢evine (nezivotinjskog porekla npr.

50ja, polen)

6.Vlaknaste materije (lucerka, zeleni je-

¢am, psenicne mekinje)
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7. Lekovite bilike (aloja, timijan, dumbir,
Zen-en, kamilica, karanfili¢, kardamon)
8. Kombinacije voca sa povr¢em (brusnica,
nar, zeleni limun, paradajz, jabuke, kupi-
ne, narandze, beli luk)
i treba piti mnogo, mnogo vode, po
mogucnosti Ciste izvorske, dnevno 2
-3 litre.

UzdrZimo se od unosenja kofeina, niko-
tina, alkohola, konzervirane, unapred pripre-
mljene hrane u organizam i bavimo se fizi¢-
kim aktivnostimall!

Prevencija i odrzavanje, neka nam budu
glavni ciljevi koje mozemo posti¢i i mi sami -
uspomoc zdravog nacina zivota.

Zelim Vam mnogo godina Zivota prove-
denih u zdravlju, uspehu i blagostanjul!

DR MARIJANA TIHANJI
strucni lekar za alternativnu medicinu

IMPRESUM
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Konkurs za Podsticajni
program Forever Holidej

(Porec, od 02. do 04. oktobra)

Forever Living Products International Inc.
kontinuirano prati i pomaZe rad saradnika,
koji grade marketing mrezu. Sa posebnom
paznjom on podstice razvoj saradnika na
pocetku njihove karijere, kada krenu putem
popularisanja Forever proizvoda u ovom po-
slu, koji ponekad nije ni malo jednostavan.
Forever Centralna kancelarija je za Clanove
distributerske grupe iz Madarske i Juznoslo-
venske regije napravila Podsticajni program
Forever Holidej reli, koji u velikoj meri mo-
tivise izgradnju marketing mreze saradnika
pocCetnika, a pored toga i posebno nagradu-
je ucesnike Podsticajnog programa.

Uslovi Podsticajnog programa su sledeci:

1.U Podsticajnom programu moqu
ucestvovati svi novi saradnici koji su se re-
gistrovali 1. juna ili kasnije u toku godine
raspisivanja Podsticajnog programa (znaci
u ovom konkretnom slucaju u Podsticaj-
nom programu mogu ucestvovati svi novi,
domacdi distributeri, koji su pristupili posle
1. juna 2009. godine).

2. Podsticajni program  Forever Holidej
pocinje 1. juna i zavrSava se 31. avqusta
iste godine.

3. Distributer u toku juna, jula i avqusta treba
da dostigne najmanje nivo supervizora. Dis-
tributer u toku svakog meseca kvalifikacije
treba da ostvari 4 boda aktivnosti (treba
da bude aktivan od prvog celog meseca —
naravno, ako se registruje u avgustu, onda
treba da bude aktivan u toku avgusta).

4. Podsticajnom programu mogu ucestvo-
vati i responzorisani distributeri.

5. Tako kvakifikovani distributeri mogu uce-
stvovati u Podsticajnom programu i Drus-
tvo snosi njihove putne troskove, kao i
troskove ucesca na reliju i cene smestaja.
To prakticno znaci i ostvarenje uslova dru-
gog nivoa Podsticajnog programa.

6. Ukoliko u Podsticajnom programu zeli da
ucestvuje distributer koji je pristupio posle
1. juna, onda — ako ispuni gore navedene
uslove — Drustvo placa sve troSkove uce-
S¢a i smeStaja izuzev putnih troskova. To
znadi ostvarenje uslova prvog nivoa Pod-
sticajnog programa.

Holiday Rally

PLAN PROGRAMA:

1. oktobar, cetvrtak

— putovanje autobusima, vecera
(samo za kvalifikovane i
predavace)

2. oktobar, petak

— dorucak

—10:00,0d supervizora do
menadzera”’— trening
(motivaciona edukacija, metode
rada, Turbo start)

—oko 13:00—13:30 rucak

—13:30—15:45 edukacija

— posle 16:00 odmor

—vecera

3. oktobar, subota

— dorucak

—10:00,0d supervizora do
menadzera”— trening
(motivaciona edukacija, metode
rada, Turbo start)

—0ko 13—13:30 rucak

—13:30 — 15:45 edukacija

— posle 16:00 odmor

—vecera

— igranka (mogu ucestvovati i oni

koji sami snose troskove)

4. oktobar, nedelja

— dorucak

— 0ko 11:00 povratak kudi
autobusima

Kupovina karata:

Distributeri koji se ne kvalifikuju
zareli, mogu kupiti ulaznice u
ogranicenom broju.
Supervizorima se preporucuje
ucesce na ovoj edukadiji

Mogu se kupiti dve vrste ulaznica:

« Ulaznice za edukaciju

« Ulaznice za reli (edukacija +
smestaj)

(Ulaznica za reli ne obuhvata
putne troskove. Putovanje se moze
organizovati individualno ili po
grupama, ukoliko ostane dovoljno
slobodnih mesta u autobust,)
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Zelimo svima da skrenemo paznju naslede¢e povoljne ponude!
Hotel dvorac kontinuirano ocekuje nase drage saradnike sa njihovim
porodicama, na grupne, kao i na porodi¢ne priredbe!

Park dvorca i drugi prikljucni objekti pruzaju izuzetnu
mogucnost za odrzavanje svadbi i ceremonijala na otvorenom,
koji mogu da zadovolje sve zahteve.

Ove godine ponovo objavljujemo nas konjicki tabor

sa dnevnim boravkom 1 smestajem u hotelu. Pojedinosti o ovoj
ponudi mozete na¢i u daljem tekstu.

Drovedite leod r2aas

; (¥ e z 4 :/

. PONUDA ZA VIKEND (sa dolaskom u petak):

VL nocenja u predivnom pansionu; 2 nocenja u dvokrevetnim sobama iz bajke; 2 nocenja u ¢udesnoj dvokrevetnoj
Dotucak i vedera u toku celog vikenda; Doruak i vecera u toku celog vikenda; sobi u krilu zgrade dvorca;

- Polusatna masaza; : Polusatna masaza; Dorucak i vecera-u toku celog vikenda;
Upotreba velnes centra i teniskih terena, Upotreba velnes centra i teniskih terena, Polusatna masaza; gt
umesto 59.280 Ft 41.600 Ft / umesto 53.280 Ft 37.500 Ft / Upotreba velnes centra i teniskih terena, umesto
po osobi/ 2 nodenja po osobi / 2 nocenja 34.430 Ft 29.450 Ft/ po osobi / 2 nocenja

Letnji konjicki tabor sa dnevnim boravkom u hotel dvorcu u Siraku
* Sa pocetkom letnjeg raspusta ponovo objavljujemo moguénost prijave za konjicki tabor.
T Mozete da se prijavite na dole navedene termine na tel. broj 06-32-485-300.
TERMINI: 29. 06. - 03. 07. 2009. ¢ 06. 07. — 10. 07. 2009. * 20. 07. — 24. 07. 2009.
*27.07.-31.07.2009. * 03. 08. — 07. 08. 2009. * 10. 08. — 14. 08. 2009. * 24. 08. — 28. 08. 2009.

Tabor se odvija u Ostale moguc¢nosti: Prihvatamo i bonove za odmor!
jednonedeljnim turnusima. upotreba velnes centra i teniskih Cena jednonedeljnog tabora sa
Mesto odrzavanja je ergela terena, stoni tenis, badminton i dnevnim boravkom, upotrebom
hotel dvorca u Siraku, sa svim kuglanje. Utesnici tabora dobijaju | 'velnesa i svim gore navedenim:
dodatnim objektima. Uzrast dece | dnevno jedan glavni obrok — rucak | 2.900 Ft/ dnevno. Cena obuhvata i
u konjickom taboru je izmedu 91 | — i soda vodu tokom celog dana. porez na promet. Postoji i moguénost
16 godina. Program podinje ujutro | Svaki turnus traje od ponedeljka do | smeStaja— u toj varijanti je cena
u 9, kada ¢e se deca upoznati sa petka, izmedu 9:00 16:00. Prevoz | udeS¢a sa kompletnom uslugom
. okruzenjem, a mi ¢emo proceniti | do tabora je indivudalan! Hotel 29.900 Ft/ po osobi!
njihovo znanje i iskustvo u obezbeduje jedan glavni obrok,
jahanju. Svakodnevno ¢e dva puta | cuvanje dece, a u ergeli stru¢nog
-jahati, a mogu aktivno ucestvovati | trenera. Tabor ¢emo organizovati u
i u obavezama oko konja. slucaju najmanje 6 prijavljenih!
S postovanjem: Katalin Kiralj
¢ ' Hotel dvorac, Sirak
Nadam se da je neka od nasih ponuda naisla na Vase interesovange! S nestrpljenjem ocekujemo Vase prijave! 06-20-539-0534
\ ?_ LK \ " JII'{:':"
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Forever Freedom®

Forever Freedom je ukusni napitak sa aromom
narandze, koji sadrzi glukozamin-sulfat i
hondroitin-sulfat — dva hemijska jedinjenja,
koja se mogu nadi i u prirodi. Dokazano je

da oni podsti¢u oéuvanje zdrave strukture
hrskavice i odgovaraju¢u pokretljivost
zglobova. Povezali smo ih sa bogatim sastavom
naseg stabilizovanog Aloe Vera Gela, dodali
smo i vitamin C, kao i MSM - primarni izvor
sumpora, koji se bioloski moze iskoristiti.

Glukozamin-sulfat i hondroitin-sulfat su
materije koje odrZavaju nivo vlaznosti u
prirodnim ,upija¢ima” mikro-traume i
pomazu ocuvanje strukture i zdrave hrskavice.

Organizam zbog starenja gubi sposobnost
produkcije prirodnih elemenata, koji su
potrebni za odrzavanje zdravih zglobova, $to
moze dovesti do istrosenosti.

Forever Freedom je mesavina glukozamin-
sulfata, hondroitin-sulfata, vitamina C i

MSM-a. Kao i u slu¢aju svih FLP proizvoda,

i ove hranljive materije poticu iz prirodnih
izvora i smatramo ih izuzetno bezbednim.

Sa Forever Freedomom mozemo zapoceti dan,
veoma korisno i hranljivo.

SASTAV:

Aloe Vera Gel (89%), zasladiva¢

(sorbit 2,46%), prirodni koncentrat soka

od narandze (2,39%), fruktoza (1,73%),
glukozamin-sulfat, hondroitin-sulfat, prirodna
aroma narandze, metil-sulfonil-metan (MSM),
antioksidans (askorbinska kiselina),

prirodna kiselina (limunska kiselina),
konzervans (natrijum-benzoat), antioksidans
(tokoferol). Pored navedenog, sadri sastavne
delove raka i homara.

NETO: 1 litar

PREPORUCENA DNEVNA DOZA:
Dnevno 50 ml (V2 dl) napitka.

* Jedinstvena kombinacija
agensa u obliku Aloe napitka, koja
na jednostavan nacin obezbeduje
organizmu hranljive materije,
koje su potrebne za savr$eno
funkcionisanje zglobova.

* Agensi se odli¢no sjedinjuju sa njihovim

nosiocem — Aloe Verom.
* Sadrzi agense u prirodnom obliku, kako
se inade nalaze i u zglobovima.

PRODUKT 196

Gore navedeni podaci ne predstavijaju strucno misljenje Saveznog farmaceutskog instituta. Proizvodi ne sluzZe za terapiju i leCenje bolesti.
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