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roteklih nekoliko mjeseci imao sam mogudnosti

provoditi vrijeme kod kuce nesto vise nego Sto je

uobicajeno, pa tako nisam propustio osvjezavajuci
dozivljaj jutarnjega jogginga. Iz dana u dan dizao bih se ranoi
tr¢ao oko naseg imanja. U takvim trenucima obicno razmisljam
0 mnogim stvarima, zadnji put bas o nasim trostrukim
dijamantnim managerima, a moje su se misli vrtjele oko
Marca i Milagra Dubona. Oni su dugi niz godina ¢lanovi nase
velike Foreverove obitelji, i vrlo je uzviSen osjecaj Sto mogu
pozorno pratiti kako su upravo oni postali drugim trostrukima u
Foreverovu Zivotu. Cestitam!

Tijekom jogginga promatram nase biljke, provjeravam imaju

li sva drveca i grmovi dovoljno vode, imaju li na raspolaganju
dovoljno prostora. U nasem vrtu rastu mnoge vrste drveca,
medutim sve one zahtijevaju posebnu brigu i paznju. Neke od
njih moZemo dugo tjedana ostaviti bez vode, a ipak ce izrasti u
velike biljke, druge vrste zahtijevaju neprekidnu paznju, treba ih
zalijevati iz dana u dan, obrezivati, prihranjivati. Imamo stabla
koja su izrasla u goleme jedinke, a njihova rasirena krosnja ve¢
nam godinama pruza zastitnu hladovinu. Debljina njihova
zbijena, poput stijene ¢vrsta debla mjeri se gotovo u metrima.

Bili su nazo¢ni na mnogim znacajnim dogadajima nasega 7ivota,

stajali su uvijek nepokolebljivo bez obzira na vremenske prilike,
okolnosti i elementarmne nepogode.

Imamo i ona, jo3 vitka i mlada, stabla koja rastu polako i priroda
ih Cesto stavlja na kusnju. Nekoliko njih trebalo je i poduprijeti
kako im vjetar ne bi prelomio nejaka debla. Stovise, u Arizoni za
vrucih lietnih dana debla mladih vocaka obojimo bijelo i tako im
osiguravamo zastitu od vrucina (mozda jednog dana iskusamo i
Aloe Sunscreen. . .7).

Rast nasih stabala vrlo je lako uocljiv, medutim, tajna ostaje
skrivena pred ocima! Tajna njihove snage i nepokolebljivosti nije
vidljiva. Sustav korijenja koji su strpljivo razvijali dugi niz godina
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Korijeni

postao je zalogom veli¢ine nasih divova. Korijenje nasih mladih
stabala valja razvijati dalje, jer jos nije dovoljno rasireno i snazno,
a s vremenom e biljka u njemu imati sigurno uporiste i iz njega
crpsti dovoljno snage. lzgraditi rasiren i snazan sustav korijenja
nije laka zadaca, ona zahtijeva strpljenje, ustrajnost i neprekidnu
predanost. Treba prodrijeti kroz razne vrste slojeva tla, prevladati
razne prepreke. Tajna snaznih i golemih stabala nije ni u

¢em drugom nego u stalnom razvijanju novoga korijenjai u
neprekidnom snazenju postojecega.

Otkrio sam jos dvije zanimljivosti dok sam promatrao biljke

u nasem vrtu. Shvatio sam kako nikada necu moci procijeniti
snagu korijena nekog stabla dok se ne digne neka doista snazna
oluja. Za tiha i mirna vremena i nejaka stabla stoje ¢vrsto, bas
kao i snazni pripadnici njihove vrste, ali kad se suoce s izazovima,
otkrit e se njihova prava priroda.

Vidio sam mnogo toga, naucio puno. Najveca je pouka za

mene Cinjenica da svi ljudi zahtijevaju individualnu pozornost,
po njihovoj mieri, svima je potrebna zasebna mjera potpore.
Moramo se, dakle, pripremiti za to da imamo dovoljno energije
7a sve svoje poslovne partnere. Njegujmo i jacajmo kontinuirano
svoje korijene, redovito sudjelujmo na priredbama FLP-3,
upotrebljavajmo proizvode i ucimo o njima. Stalno ucenje, te
sve vedi i vedi broj informacija stecenih o tvrtki, proizvodima

i poslovanju, sve Ce nas vise priblizavati nasim ciljevima. Ako
svoje poslovanje izgradujemo ¢vrstom i nepokolebljivom
predanoscu, ono ¢e nam zahvaliti golemim rastom. A kad dodu
na red oluje, kad se moramo suoditi s odbijanjima, dvojbama

ili s konkurencijom, moci ¢emo Stajati ponosno, slicno kao
najsnaznija stabla naseg vrta, kako bismo iz lojalnosti, stabilnosti,
zastitne snage i potpore mogli prednjaciti primjerom.
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Rodendan

vi se mi radamo i dolazimo na svijet s odredenim

ciljem, svi imamo svoju zadacu u ovome, na prvi

pogled, golemu i zamrsenu svijetu. Covjek uci od
rodenja, i kako sve viSe raste i uci, krene u odredenom
smjeru kako bi se mogao pobrinuti za samoga sebe i svoju
sredinu. Radaju se, medutim, i ljudi koji su kadri da svojom
djelatnoscu definiraju Zivote nekoliko desetaka, cak stotina
milijuna ljudi, da milijunima osiguraju posao, jednu zdraviju,
ljepsu i sretniju buduc¢nost, slobodu.
Ovaj je Covjek stvorio sustav kojemu diljem svijeta prilaze u
sve vecem i vecem broju, jer taj se sustav izgraduje na jednoj
od osnovnih ljudskih osobina, na povjerenju. Povjerenje ne
dopusta dvoli¢nost, laz, prijevaru, jer ako bi samo jedanput
0Vvo povjerenje i u najmanjoj mogucoj mjeri bilo poljuljano,
tada bi bila poljuljana vjera nekoliko milijuna ljudi.

On je uzor koji je svojom djelatnosc¢u celnika koji je omiljen
i kojega postuje nekoliko milijuna ljudi, u¢inio ve¢ i dosad
vise za Covjecanstvo nego mnogi drugi koji u danasnjem
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svijetu smatraju kako oni “Cine najvise za nas”. Mozda za

tu svoju djelatnost jo$ nije dobio Nobelovu nagradu, ali
ljubav nekoliko milijuna ljudi prema njemu urucuje mu
jednu idejnu Nobelovu nagradu koja vrijedi vise od bilo koje
materijalizirane tvari.

Odlican je stru¢ni voditelj, senzacionalan, energic¢an otac i
djed, lider, upravitelj i organizator nekoliko milijuna ljudi.
On je roden da predvodi ljude, upravlja njima, pruza im
mogucnosti za jedan cudesan, slobodan Zivot, da to ¢ini s
velikom ljubavlju, ali da i dobiva puno zauzvrat. Kako sam
kaze: ,Snaga Forevera je snaga ljubavi”. Ponosni smo $to
imamo Cast poznavati te, $to nas nazivas svojim prijateljima
i bracom, i sretni smo kada te susretnemo. Bog te dugo
pozivio, Rexu Maughanu, predsjednice generalni direktore

Forever Living Productsa!

TINAe

DR. SANDOR MILESZ
regionalni direktor
FLP Madarska
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Na stotine nasih suradnika
punih entuzijazma, sto iz
Budimpeste, Sto iz Beograda,
poslo je na put kako bi mogli
biti sudionicima jedne iznimne
priredbe, koju smo prvi put u
Foreverovoj povijesti odrzali
29. rujna 2006. godine u
Hrvatskoj, u jednom gradicu
na prekrasnom polozaju na
jadranskoj obali, u Porecu.
Karavane autobusa satima

su prevozile vrio dobro
raspoloZene suradnike do
hrvatske granice, a nakon
Stobi je brzo presli, prolazili
su predivnim krajolicima
okupanima jakim svjetilom
sunca. Oni hrabriji bacili su se u
more upoznavsi tako najljepse
more Europe, a one Zeljne
znanja docekali su prekrasan
krajolik, ugodna okolica, te
fantastican hotel s uslugom all
inclusive.
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Momenti s jednog izvan red

a dan dolaska neki su se
upoznavali s okolicom, neki
s morem, a bilo je i onih

koji su preostali dio dana provodili

u odmoru. Tijekom veceri nasi su
kvalificirani suradnici mogli sudjelovati
na izvanrednoj veceri, nakon koje

je uslijedilo nekoliko ugodnih sati u
Discu National. Svi su se pripremali i
razgovarali o sutrasnjoj priredbi, te Smo
s ushitom iscekivali sutrasnji dan.

Nakon obilna dorucka svi su pozurili
u smjeru edukacijskog centra, gdje

su pristigle i zeljne znanja docekali
prekrasna pozornica i gledaliste. Pod
vodstvom dr. Alberta Keresztényija
i Jadranke Kralji¢ Pavletic zapoceo
je jedan senzacionalni program Rallyja,
koji nije povijesni samo iz razloga Sto je
prvi put odrzan u Foreverovoj povijesti,
nego i stoga $to su cast da bude prvi
domacin ove priredbe Rex Maughan i
Gregg Maughan dodijelili nasoj regiji.
Regionalni direktor dr. Sandor Milesz
u svojem pozdravnom govoru zahvalio
je Rexu i Greggu na ovoj fantasticnoj
mogucnosti, nakon ¢ega je pozvao na

pozornicu i podijelio priznanja onim
distributerima koji su ispunili uvjete
sudjelovanja na Rallyju, a kojima i ovim
putem cestitamo i ponosimo se njima.

Publiku je zabavljala fantasti¢na i
ocaravajuca izvedba pjevacke skupine
Putokazi, koja je na Natjecanju za
pjesmu Eurovizije (prije nekoliko godina)
predstavljala Hrvatsku.

Zahvaljujuci dojmljivom predavanju
soaring managerice, clanice President’s
Cluba dr. Edit Révész Siklosné, imali

FOREVER HOLIDAY RALLY 2006 POREC 4 WWW.FLPSEEU.COM



FOREVER

nog edukacijskog programa

smo mogucnosti steci one spoznaje u
svezi s nasim proizvodima koje su nam
nuzne tijekom nasega posla. Njezino je
predavanje, 0sim poznavanja proizvoda,
Sirilo veliku dozu Sarma i neposrednosti,
tako da su sudionici burnim pljeskom
zahvalili Editi na njezinu izvanrednom
izlaganju.

Soaring managerica, ¢lanica President’s
Cluba dr. Terézia Samu, u svojem

je predavanju skrenula pozornost
gledateljstva supervizora na ¢imbenike
koje treba naglasavati tijekom predaje

informacija, te na koji ¢e nacin i s
pomocu kojih tehnika modi proslijediti
predaju informacija prema svojim
novim kupcima ili distributerima
proizvoda. Zahvaljujemo na izuzetno
preciznom, tocnom i pripremljenom
predavanju. Drago nam je $to
djelatnosti graditelja mreze pomo¢
pruzaju ovako iskusni lijecnici, koji
posjeduju tako zavidno znanje.

Senior manager Tamas Bird je sa
svojim vec uobicajenim entuzijazmom
i predanoscu, navodeci nekoliko

momenata iz svojega Zivota, predstavio
mogucnosti koje predstoje nasim novim
supervizorima, a koje su dostizne bilo
kome pod uvjetom da adekvatno radi i
poduzima odgovarajuce korake.

Nasi safirni suradnici, ¢lanovi
President’s Cluba iz Srbije Irena
Dragojevic¢ i Goran Dragojevic,
neposredno su i otvoreno progovorili
0 vaznosti supervizorske razine, o onoj
stepenici s koje povratka nema. Put
odavde vodi ravno do managerske
razine, medutim svi ¢e morati donijeti
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vaznu odluku, poduzeti vazan korak u
Zivotu, a ta je odluka u slucaju nazoc¢nih
formulirana ovdje u Porecu.

Safirna managerica, ¢lanica President’s
Cluba Agnes Krizsé, govorila je 0 onim
vaznim ljudskim osobinama koje su
okarakterizirale cijelu njezinu karijeru,

a to su ustrajnost, odanost i povjerenje,
najvaznije osobine Foreverovih
suradnika, one im pomazu i pokrecu
naprijed tijekom ostvarivanja svojih
ciljeva, a ta Ce ustrajnost prije ili poslije
uroditi plodom, managerskom razinom.

Safirni manager Jézsef Szabé, ¢lan
Senior President’s Cluba i zavrsni
predavac prijepodnevnog edukacijskog

E

FOREVER:

programa, svim svojim recenicama i
svim svojim rijecima posvjedocio je
0 onoj dubokoj odanosti koju osjeca
prema Foreveru i Rexu. Gledateljstvo je
upijalo svaku njegovu rije¢, zajedno je
disalo s njim na pozornici, sudjelovalo
je s njim u zabavnim zadacima, i
zajednicki je bilo prozeto osjecajem
vaznosti svoje nazoc¢nosti, buduc¢nosti
same, koja je presudna ne samo sa
stajaliSta samoga sebe, nego i svoje
sredine u cijelosti.

Cestitamo na iznimnim predavanjima!
S ovim fantasti¢nim doZivljajima
krenuli smo na pauzu, kako bi nakon
kratkog rucka glavnu ulogu ponovno
preuzelo ucenje.

)

Nas suradnik safirni manager
Rébert Varga prisjetio se u svojem
predavanju onih dana kada je
postigao razinu supervizora i kada
je znao da se zaustaviti ne moze,

jer je osjecao unutarnju potrebu

da u zamahu treba nastaviti ovaj
posao. Taj je elan proslijedio nasim
nazocnim suradnicima (kojih je bilo
nekoliko stotina) kako bi dalje pronosili
Foreverovu zastavu diljem regije.

Nasi dijamantno-safirni suradnici
Aranka Vagasi i Andras Kovacs,
¢lanovi President’s Cluba, u svojem su
predavanju istaknuli onaj rezultat koji
je potreban kako bi nasi suradnici mogli
postati manageri. Rezultat se moze
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postici samo odredenim pripremljenim
temeljima, edukacijama i u¢enjem,

te su bas zato pruzili brojne korisne
savjete i pomoc za sudionike u
dvorani. Posebna hvala Andrdsu

na dubokim mislima kojima se
obracao nasim srcima.

U izuzetno iskricavom predavanju safirni
manager dr. Adolf L. Késa predstavio
je mogucu alternativu za distributere:
jednostavno treba realizirati samo
managersku razinu. To se ne moze
raduckati, mrezu se ne moze graditi
polako. Prema Adolfu, jedino gradenje
mreze koje se stalno vrti, koje je brzo i
ispunjeno uspjesima jest ono u kojem
se moZe juriti prema zacrtanom cilju

FOREVER®

s osjecajem ugode i S puno nastupa
na pozornici. Pogrijesimo i, to nije
problem, jer nas se tako moZe kopirati,
samo je vazno da dvaput ne ucinimo
istu pogresku.

U sve uzavrelijoj atmosferi na pozornici
se pojavio dijamantno-safirni manager,
¢lan Royal President’s Cluba Miklés
Berkics, koji je iznimno preciznim,
samouvjerenim predavanjem ocarao
gledateljstvo. Miklds je vec¢ uobicajenom
lakocom poucavao supervizore na korake
koji im predstoje. Gledatelje je ucio
ustrajnom radu, predanosti i vaznosti
stabilnosti mreze, kao i pozitivnom
razmisljanju. Hvala na preciznom
predavanju.

Nasa suradnica, dijamantna managerica
i ¢lanica Senior President’s Cluba
Veronika Lomjanski, predstavila je
one osnovne korake koji su nezaobilazni
kako bismo postali uspjesni. Mnogi
poznaju nacin Veronikina rada i postuju
je zbog nesvakidasnje ustrajnosti i
svega Sto je ucinila tijekom karijere

za FLPisto ce jos uciniti. Preuzmu li
supervizori metodu njezina rada, tada
Ce ova regija imati joS mnogo svojih
dijamanata. Hvala Veroniki Sto je
podijelila svoje znanje s nama u Porecu.

Na koncu smo na pozornici mogli
pozdraviti Katrin Bajri, dvostruku
dijamantnu managericu, koja je izuzetno
detaljno, s vec uobicajenom preciznoscu,
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predstavila djelatnosti graditelja mreze,
metodu s pomocu koje je izgradila
mnostvo managerskih mreza, a to svoje
znanje proslijedila nam je ovdje na
pozornici Holiday Rallyja. Posebno joj
zahvaljujemo $to je prihvatila nas poziv,
a.i mogli bismo je polako proglasiti i
pocasnim ¢lanom Forevera Madarske.
Ne moze odoljeti nasoj molbi kada se
odlucimo uzeti je za izalagaca buduci
da osjeca kako nasi suradnici rado uce
od nje, smatraju je uzorom, mnogi bi
medu njima Zeljeli postati poput nje,
postati uspjesni. Hvala Katrin Bajri
$to.je znatan dio svojega dragocjenog
vremena odvojila,za edukaciju.nasih
suradnika, sudionika Holiday Rallyja.

U svojstvu zatvaranja Holiday Rallyja
regionalni direktor dr. Sdndor
Milesz zahvalio je suradnicima FLP-
a Madarske i Hrvatske na iznimnim
rezultatima u svezi s utemeljenjem
Rallyja. Izrazio je posebnu zahvalnost
mr. sci. Laszlu Molnaru,
regionalnom direktoru FLP-a Hrvatske.
Pozvao je sve predavace na pozornicu,
koje je zatim gledateljstvo pozdravilo
dugotrajnim i ritmi¢nim pljeskom.
Vidimo se s novim supervizorima, i

to vec s vasim supervizorima iduce
godine na istom mjestu.

Nakon sluzbenog programa Holiday
Rallyja kvalificirani su suradnici
sudjelovali na vrlo lijepoj i intimnoj
zavrsnoj veceri, nakon cega je ovaj
fantastican niz priredbi zavrsio
banketom koji se protegnuo dugo u no¢.
Cestitamo svim sudionicima, a posebno
zahvaljujemo svima koji su nastupili,
Foreverovim suradnicima na vodecim
pozicijama, koji su prema svojem
najboljem znanju dostojno predstavljali
suradnike najboljega mreznoga
marketinga Srednje i Istocne Europe.
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Postovani
Suradnici!

Jos$ uvelike traje razdoblje kvalifikacija za Europsku
Rally, medutim moZemo vas vec sada obavijestiti o
nekoliko stvari.

Mjesto odrzavanja Rallyja bit ¢e Arena Hovet koja se
nalazi u juznom dijelu Stockholma, blizu stajalista metroa
Globen. Vrijeme odrzavanja Furopskog Rallyja: petak
13. travnja i subota 14. travnja. PoCetak u petak u 13.30
sati, a u subotu u 11.00 sati.

Rally e se odvijati u potpuno obnovljenom obliku. Za razliku
od prije uobicajenog, Rally ¢e se odvijati oba dana priredbe,
tijekom kojih ce biti i kvalifikacija u sklopu Profit Sharinga,
nece biti razdvojen na dan Profit Sharinga i dan Rallyja.

U subotu navecer priredit cemo banket za one koji su se
kvalificirali za Rally i za program Profit Sharinga. Na ovoj priredbi
moci ce sudjelovati iskljucivo oni koji su se kvalificirali.

Ulaznice Ce osigurati sudjelovanje na priredbu u cijelosti,
dakle one koji su se kvalificirali za World Rally, program
Profit Sharing i Europski Rally na istom mjestu i u isto
vrijeme. Naravno, ulaznice Ce osigurati sudjelovanje u
programu oba dana.

Za nekvalificirane ¢emo od mjeseca studenog osigurati
ulaznice koje ¢e se modi kupiti po pojedinacnoj cijeni od 15
€ + PDV. Dvostruki doZivljaj po cijeni ulaznice

od prosle godine!

U studenom ¢emo Vas informirati o smjestaju, naime u kojim
¢e hotelima biti smjesteni kvalificirani koji stizu iz odredenih
zemalja. Naravno, postoji mogucnost i za nekvalificirane —
adekvatno potrebama, u skladu s moguc¢nostima, imajuci

u vidu podjelu po zemljama — obaviti rezervaciju smjestaja
(Jacqueline Commins: jacqueline@creativerealisation.com., ili
+44 1352 744281).

0d medunarodne zracne luke Stockholma u pravcu centra
grada vozi brza Zeljeznica, Arlanda Express. Voznja traje 20
minuta, karta se moze kupiti za 200 SEK (21 €), odnosno
povratna karta za 380 SEK (40 €).

Sljedece aviokompanije mogu vam na dobroj razini usluge
osigurati letove do Stockholma: www.sas.se, www.kim.com.

Dat Ce se na raspolaganje posteri, odnosno prezentacije
u Power Pointu, kako bi nasim suradnicima mogle biti
predstavljene mogucnosti.

Sljedeca podjela po zemljama samo je preliminarni prijedlog, a o nastalim promjenama nakon
@kljuéivanja kvalifikacijskog razdoﬂbrlijggt Cete obavijesteni.

Sheraton Radisson SAS Nordic Light
Hotel Clarion Royal Viking
Balticke zemlje |zrael ‘ Ujedinjeho Kféljevstvo Madarska | Skandinavija
DrZave Beneluksa [talija Island Srbija Svicarska
Bugarska Poljska Irska (Crna Gora
Ceska Portugal Njemacka Kosovo
Slovacka Spanjolska Rumunjska Bosnai
Francuska Ukrajina Hercegovina
Greka Turska
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Ako Vam ne bi bio dostatan jedan dan u Anaheimu, kvalificirajte se na Silver Post Rally Tour i sudjelujte
na najvecem putovanju svojega zivota! Provedite Sest nezaboravnih dana (i pet noci) u bajkovitom
tropskom svijetu Havaja! Vidjet Cete, to bi bila Steta propustiti!

5-10. kolovoza 2007.

— prikupite 2,500 cc, na taj cete se nacin kvalificirati na Silver Post Rally Tour — PLUS $1,000 dZeparca za svakog distributera!

— prikupite 5,000 cc, na taj ¢ete nacin steci pravo na sve bonuse kao oni koji su se kvalificirali na razinu s 2,500 cc — PLUS $1,000
dZeparca za svakog distributera (ukupno $2,000), posebno priznanje na Super Rallyju, i mogucénost da na licu mjesta dobijete VIP
red pri kupovini proizvoda!

— prikupite 7,500 cc, na taj ete nacin steci pravo na sve bonuse kao oni koji su se kvalificirali na razinu s 5,000 cc — PLUS $1,000
dzeparca za svakog distributera (ukupno $3,000), te poseban skup na Silver Post Rally Touru s celnicima tvrtke!

— prikupite 10,000 cc, na taj cete nacin steci pravo na sve bonuse kao oni koji su se kvalificirali na razinu s 7,500 cc — PLUS za Vas
¢emo osigurati putovanje na Super Rally u poslovnom razredu (Business Class!)




ZSOLT ROZSAHEGYI |
MARIKA ZSOLTNE ROZSAHEGYI

soaring manageri

voditelji programa
¢lanovi President’s Cluba

Uz sudjelovanje nekoliko
tisuca nasih suradnika,
Success Day, prvu priredbu
u jesen 2006. godine,
odrzali smo u Sportskoj
areni Laszlo Papp u
Budimpesti. Zahvaljujemo
svima koji su dosli, unato¢
izvanrednim okolnostima,
kako bi mogli udijeliti
pljesak novokvalificiranim
suradnicima, ili kako bi
upravo oni bili glavni akteri
na pozornici, odnosno
kako bi udili.

Za uspjeh se ispl

Mogli smo svjedociti jednom izuzetnom
danu pod vodstvom soaring managera
Zsola Rézsahegyija i Marike Zsoltné
Roézsahegyi. Naime, u svojem smo
krugu mogli pozdraviti kvalificirane
tijekom nekoliko mjeseci. Dr. Sandor
Milesz iznio je u svojem pozdravnom
govoru iznijo podatke koji govore o
nevjerojatnom razvoju, sto je djelovalo
zapanjujuce za sve nazocne. U kolovozy,
zadnjega ljetnog mjeseca, postigli

smo 20%-tni rast u usporedbi s istim
razdobljem prosle godine.

Ova nevjerojatna dinami¢nost hrani
djelatnost distributera proizvoda, ovo su
oni uspjesi zbog kojih vrijedi svakodnevno
zasukati rukave. Zahvaljujemo na tomu
svim nasim suradnicima, distributerima
proizvoda i kupcima, a naravno i ljudima

na Celnim pozicijama mreze.

Bracni par Rézsahegyi se u Sjedinjenim
Drzavama izborio za naslov najboljih
sponzora u regiji New Yorka i Floride.
To je priznanje zasluzeno dodijeljeno
najboljima. Cestitamo im na
postignutom uspjehu.

Maogli smo poslusati program u znaku
nostalgije u izvedbi sastava Shadow
Hungary Band, a nekoliko njih u

gledaliStu nije se libilo zaplesati. Hvala

im na sjajnoj predstavi.

|z predavanja managera i lijecnice
istrazivaCice dr. Edit Wohlmuth i doktora
ekonomskih znanosti Gyule Wirtha,
mogli smo doznati njihova prva iskustva
s proizvodima pod utjecajem kojih su
donijeli odluku da krenu u distribuiranje

proizvoda. Predavanje sa stajalista
ekonomista upozorilo je na ¢injenicu

da na$ predsjednik-generalni direktor
Rex Maughan ne samo $to je osmislio
marketinski sustav za koji su drugi dobili
Nobelovu nagradu, nego je do dana
danasnjega usavrsava, razvija dalje.
Hvala na tom vrlo zanimljivom i
vrijednom predavaniju koje nam je
rasvijetlilo mnogobrojne nove elemente i
koje je u krugu slusateljstva populariziralo
nov nacin videnja.

Nasa suradnica, senior managerica

dr. Anna Schmitz, moderiranjem
iskustava s proizvodima preuzela je ulogu
domacina u jednom od najvrjednijih

i najzanimljivijih dijelova programa
Foreverova dana. Mogli smo se upoznati
s nekoliko zanimljivih slucajeva, koji su

u potpunosti promijenile zivote ljudi,

a mogli smo pozdraviti i onih nekoliko
stotina lijecnika koji su izisli na pozornicu
u ime nekoliko tisuca predstavnika
zdravstvenih radnika. Hvala im na

vjernosti i ustrajnosti.

Na pozornici su uslijedili distributeri
koji su se kvalificirali tijekom srpnja

i kolovoza i mogli su od regionalnog
direktora preuzeti svoje znacke koje
simboliziraju njihovu kvalifikaciju.
Cestitamo novokvalificiranima i
ocekujemo ih ponovno na Foreverovoj
pozornici.

Nasi suradnici, senior manageri Ferenc
Szabd i Ferencné Szabd, ispricali su

Zivotni put koji ih je doveo do Forevera.
Maogli smo upoznati onu razliku koju
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ati raditi

je mogucnost Forevera donijela u
obitelj koja funkcionira Skolski. Dobili
smo komparaciju izmedu proslosti,
sadasnjosti i buduc¢nosti.Hvala na
neuobicajenom predavanju.

U svojem je izlaganju nasa suradnica,
senior managerica Ibolya Tiinde
Csaszar, govorila o jedinstvu svoje
skupine, o ljepoti izgradnje mreze, o
snazi jedne ekipe koja zna svladavati
prepreke. Svojom vec uobicajenom
neposredno$cu, jasnocom i otvorenoscu
Ibolya je zahvalila svima onima koji

su joj pomagali tijekom postizanja
seniorske razine. Ponosni smo na njezinu
upornost i odanost. Zelimo joj puno
uspjeha u postizanju sljedece stepenice.

Tijekom izvedbe Lajosa Turija (Luija)
zaCule su se melodije popularnih Slagera
Sto je publika nagradila gromoglasnim
plieskom. Ovaj iznimno talentiran

Covjek imao je prigodu preuzeti svoju
managersku znacku na pozornici.
Cestitamo mu i Zelimo mu da se Sto prije
sretnemo na Foreverovoj pozornici koja
predstavlja poseban svijet.

Na Foreverovoj pozornici zatim su se
pojavili kvalificirani, prvo smo mogli
pozdraviti ¢lanove Kluba osvajaca, zatim
su svoje priznanje mogli preuzeti soaring
manageri Sandor Téth i Edina Vanya.
Nakon njih dosli su novi manageri, koje
su pred pozornicom velikim buketima
pozdravili njihovi suradnici, znanci i
rodbina, te su s tim buketima stigli na
mjesto preuzimanja znacke. Svi su se
manageri u nekoliko rijeci zahvalili svojim
sponzorima, kao i svojoj mreZi na pomoci

FOR.

iz dana u dan!

u postizanju managerske razine.
Cestitamo i Zelimo puno uspjeha u
daljnjem radu, ovo je vazan dio njihova
razvoja, a oni su vazni temeljni stupovi
Forevera.

Maogli smo pozdraviti najnovije
kvalificirane u okviru poticajnog
programa kupovine automobila.
Nasi novi senior manageri, mjeseca
srpnja Ibolya Tiinde Csaszar te dr.
Erika Tanacs Tombdaczné i dr. Attila
Tombacz, odnosno senior managerica
mjeseca kolovoza dr. Maria Debrédi,
nakon kvalifikacije ukratko su zahvalili
svojim ekipama na iznimnom radu, na
uloZenim naporima koji su pridonijeli
osvajanju ove vrlo vazne postaje.
Necemo se zaustavljati, nastavljamo
dalje s istim zamahom do sljedece

razine, i vidimo se ponovno na pozornici.

Nasa suradnica, safirna managerica
Agnes Krizs6, dozivjela je kao
rodendanski dar ¢injenicu Sto je u svojstvu
predavaca mogla dati doprinos Foreverovu
radu na priredbi. Agi je na pozornici
Sportske arene ponovno posvjedocila

0 5v0joj izvanrednoj odanosti. Sve je
ohrabrivala da donesu odluku, da je stiglo
vrijeme kako bi zapoceli svojim poslom
ovdje kod Forevera, koji karakteriziraju
povjerenje i postenje. Hvala Sto je postigla
uspjeh svojim predavanjem, iskazala

nam je cast.

|z predavanja naSega novoga safimog
managera dr. Adolfa L. Kése mogli smo
doznati nekoliko vrlo vaznih stvari o putu
koji vodi prema uspjehu. Doznali smo da
se graditi mrezu smije samo u zamahu.

Adolf gradi svoju mrezu tim zamahom jer
ljudi Zude za uspjehom, a uspjesni ljudi
mogu biti samo onda ako bez odgadanja
zapocnu s poslom i rade na njemu
kontinuirano. Zbog ¢ega? Svi su spremni
raditi za sebe, za potpunu materijalnu
neovisnost, za slobodu 7ivota. Njegovo
dojmljivo predavanje bilo je popraceno
golemim ritmickim pljeskom. Cestitamo Ti
Adolfe, kao i ekipi koja stoji iza Tebe.

Zadnji gost predavac stigao je na nasu
danasnju priredbu iz Danske. Iz predavanja
dijamantno-safirmog managera Kima
Madsena mogli smo doznati kako je

on kao mornar okusio slobodu zivota,
medutim potpunu neovisnost uspio je
ostvariti ovdje, u Foreveru. Godine 2007.
organizator World Rallyaja, Furopskog
Rallyja i Profit Sharinga bit ¢e Skandinavija.
Samo rijetko mu se pruza prilika otici u
Stockholm, stoga Kim poziva sve neka
poduzmu sve kako bismo mogli zajedno
slaviti na Foreverovoj pozomici. Svoje

je predavanje uéiniojoé atraktivnijim

komparacijama i slikama.

Zahvaljujemo na predavanju kao i na
tomu $to je svoja iskustva podijelio s
nama. Zelimo mu puno uspjeha na
skandinavskom Rallyju.

Kao zavrSetak priredbe su uslijedile
kvalifikacije nasih novih assistant
supervizora koji su se u nepreglednom
redu priblizavali prema pozornici. Hvala
na izdrZljivosti i odanosti, poloZili su s
peticom.

Vidimo se na sljedecem Foreverovu danu!
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IRENA DRAGOJEVICI
GORAN DRAGOJEVIC
safirni manageri

voditelji programa
¢lanovi President’s Cluba

Sezona godisnjih odmora
je zanama, a pred nama
su novi izazovi u okviru
tvrtke Forever Living
Products Srbije. Imali smo
zadovoljstvo da na nasoj
rujanskoj priredbi Success
Daya pozdravimo sve
suradnike i svima pozelimo
uspjesnu jesen.

FOREVERS

»AKO vjerujes

kupljenim gostima
predstavili su se Irena

i Goran Dragojevic,
safirni manageri nase tvrtke. Vjera u
proizvode i velika upornost pridonijeli
su da Irena i Goran mnogo sigurnije
idu kroz Zivot s osloncem u vidu
FLP-a. Oni su medu najuspjesnijim
distributerima Srbije i Zelimo im puno
uspjeha u daljnjem radu.

Sve je suradnike pozdravio teritorijalni
direktor FLP-a Srbije Branislav Raji¢.
Direktor Raji¢ prenio je pozdrave
regionalnog direktora dr. Sandora
Milesza pozeljevsi plodonosnu i
uspjesnu djelatnost svim suradnicima
FLP-a Srbije. Imali smo priliku da

prvi put predstavimo javnosti novi
korporativni logo kompanije koji

u znaku orla simbolizira upornost,
ustrajnost, snaqu i ljepotu pretocenu
u uspjesnost i efikasnost. Takoder smo
Cestitali suradnicima koji su ispunili
uvjete poticajnog programa Holiday
Rallyja i koji ce biti gosti seminara
potkraj rujna u Porecu.

FLP je bio vise nego domacin senior
managerima Mirjani Miéic i
Vilmosu Harmosu na njihovu prvom
putu u Ameriku i posjetu tvrtki Forever
Living Products. Kovcezi su bili premali
da bi u njih stale sve uspomene i
sjecanja na desetak nezaboravnih
dana na poljima aloe i u proizvodnim
pogonima, druzenju s Rexom i

njegovim suradnicima na zajednickom

ostvariti sve s

putu sa svojim sponzorima, na kojem
su vidjeli Sjedinjene Drzave u pravom
svjetlu. Zelimo svim suradnicima

da svake godine u sve ve¢em broju
budu gosti mati¢nog ureda kako bi se
uvjerili u jednostavnost i efikasnost
nacina rada FLP-a.

Mnogo je hrabrosti potrebno da se
pred punim auditorijem progovara o
problemu koji je narusio nase zdravlje.
Iskustva lijecnika i korisnika preparata
FLP-a otkrivaju da se djelotvorno
mogu tretirati razliciti poremecaji
zdravstvenog stanja svakoga od

nas. Zahvaljujemo dr. Marini Miti¢
na odlicnom vodenju ovoga dijela
seminara koji se smatra jednim od

najvaznijih dijelova programa.

Vracanje vitalnih funkcija na
optimalnu razinu njihova rada,
sinergija u organizmu i energetska
dopuna unutarnjih organa preduvjet
su normalna funkcioniranja svakog
organizma. U ljudskome tijelu stalne
su samo promjene. Dugujemo
zahvalnost predavacu ove teme dr.
Dusanki Tumbas na nesvakidasnjem
osvrtu na mogucnost poboljSanja
zdravlja s toga stajalista.

Na sceni smo cestitali nasim novim
supervizorima, assistant
managerima i managerima koji
su tijekom ljeta naporno gradili svoj
put prema uspjehu u FLP-u. Svim
kvalificiranim suradnicima pozeljeli
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FOREVYE

u sebe mozes
voje ciljeve!”

smo mnogo uspjeha u daljnjem radu
i puno novih kvalifikacija na ljestvici
Marketinskoga plana.

Imali smo cast i zadovoljstvo
promovirati svoje nove soaring
managere, Vesnu i Sinisu
Kuzmanovi¢. Njihova vizija
poslovanja u okviru FLP-a dovela ih

je na Celo jedne fantasticne skupine
suradnika s jasnim ciljevima i dobro
trasiranom stazom prema uspjehu.
Zahvalnost Vesne i SiniSe neposrednim
suradnicima, paralelnim strukturama i
managementu tvrtke, bila je viSe nego
iskrena. Novim soaring managerima
Zelimo mnogo uspjeha i novih
kvalifikacija. Sigurni smo da ce ih biti,
jer su Vesna i SiniSa vjeciti dobitnici.

Glazbeni poklon u vidu nastupa sve
popularnijeg zabavljaca Ace Pejovica
bio je samo malen dio kojim smo

se pokusali oduziti novim soaring
managerima, a ujedno i nagraditi sve
okupljene jednim mini koncertom.

Zasto FLP? Zivjeli smo Zivot u laznoj
slici i bjezali od istine o kvaliteti
zivota. Prica o prosjecnosti covjeka
bila je nasa prica. Marketinski plan
FLP-a razbija monotoniju Zivota,
primorava nas na konstantan rad s
novim ljudima jer sa svima krecemo
od samog pocetka, odnosno od
¢lanske iskaznice. 1z tih razloga
preporucujemo FLP kao jedan od
najucinkovitijih nacina za promjenu

Zivotnog stila, porucuje senior
managerica Danijela Barnak.
Mrezni marketing nudi mogu¢nost
samozaposljavanja bez pocetnog
ulaganja i u potpunosti zamjenjuje
klasicno poduzetnistvo za koje

je nuzdan pocetni kapital. Nasa
unutarnja priroda tjera nas da radimo
ono $to najbolje znamo, a to je
prenosenje pozitivnih iskustava, bilo
da su u pitanju preparati, bilo sustav
distribucije. Dr. Predrag Lazarevi¢
preporucuje mrezni marketing kao
legalan nacin zarade novca putem
sustava koji vec skoro tri desetljeca
biljezi konstantan rast na svjetskoj
pozornici.

Predstavili su nam se najuspjesniji
distributeri koji su u odnosu na
prethodno razdoblje znacajno povecali
opseg svoje mreze i kvalificirali se u
Klub osvajaca. Svim kvalificiranim
suradnicima Cestitamo i nadamo

se da e u ovoj kategoriji biti novih
suradnika svakoga mjeseca.

,Nevjerojatno, ali istinito, ako vjerujes
u sebe sve je dostizno” porucuje
najuspjesniji suradnik Srbije i jedan
od najuspjesnijih suradnika Europe
Veronika Lomjanski. Kakvoca
proizvoda ulijeva povjerenja prilikom
njihove preporuke i postavlja nam
golem zadatak: pomoci svima onima
koji zele da im se pomogne. Tajna

je uspjeha u pozitivnom stavu, a

mi moramo re¢i NE onima koji nas

vuku unatrag. NAPRIJED, JER SMO M|
NAJBOLJI NA SVIJETU!

Uz najavu iducega seminara Success
Daya u Beogradu 25. studenog,
pozeljeli smo srecu i uspjeh novim
assistant supervizorima.

BRANISLAV RAJIC
direktor FLP-a Srbije
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USLUZNI I EDUKACIJSKI CENTAR SONYA
FOREVER LIVING PRODUCTS MADARSKA d.o.0.

1067 Budimpesta, Szondijeva ulica 34. II. kat, 1183 Budapest, Nefelejcs u. 9-11.

Suradnike koji imaju veletrgovinsku iskaznicu
u nasem centru oCekuje strucno osposobljeno osoblje!

Radno vrijeme: Szondijeva u.: Srijeda—Petak 13,00-17,00
Nefelejcs u.: Ponedjeljak—Utorak- Cetvrtak 12,00-20,00

Rezervacija i dogovaranje termina se odvija na broju telefona 0036-1-269-5370/151, ili
+ za kozmeticke usluge moZete se obratiti Magdolni Darvas na broju telefona 06-1-269-5370/124,
+ u sluéaju programa masaza va$ poziv ocekuje Moénika Vida na bI‘OJu telefona 0036-20-457-1155.

CJENIK KOZMETICKIH
TRETMANA
Tretmani lica:
+ Tretman lica s ¢iS¢enjem: 4800 forinta
+ Tretman za tinejdZerice s ¢iS¢enjem: 3500 forinta
Kratki tretmani (bez ¢iséenja):
+ Cvijet mladosti: 3000 forinta
+ Borba protiv bora: 2900 forinta
+ Carolija mora: 2900 forinta
+ Depilacija leda za muskarce: 1500 forinta
+ Dubinska hidratacija: 3000 forinta
+ Vitalizirajuéa bomba: 3100 forinta
Make up:
+ Dnevni: 2800 forinta
+ Prigodni: 3500 forinta
+ Zavjenlanje: 4000 forinta
+ Ugradnja umjetnih trepavica:
— § pramenovima 150/pramen
— po recima 2000 forinta
Bojenje:
+ Bojenje obrva: 500 forinta
+ Bojenje trepavica: 700 forinta
+ Izbjeljivanje nausnica: 500 forinta
+ Izbjeljivanje lica: 1000 forinta
Depilacija:
+ Depilacija (i oblikovanje) trepavica: 500 forinta
+ Depilacija nausnica: 500 forinta
+ Depilacija lica: 1000 forinta
+ Depilacija pazuha: 700 forinta
+ Depilacija bikini zone: 900 forinta
+ Potpuna depilacija bikini zone: 1100 forinta
+ Depilacija cijelih nogu: 2500 forinta
+ Depilacija potkoljenice: 1700 forinta
+ Depilacija ruku: 1000 forinta
+ Depilacija prsa za muskarce: ~ 1200,-/1500 forinta
+ Depilacija leda za muskarce: 1500 forinta
Masaza:
+ Indijska masaza: 3700 Fe
+ Thai masaZa: 3800 Ft
+ MasaZa tabana: 3900 Ft
+ Aromaterapljska, relaksirajuca
/Svedska masaZa: 4100 Ft
+ Anticelulitna i masaZza za mravljenje: 4600 Ft

Suradnice novog centra maserke Ildiké Hrnesjar i Csilla Fiilsp, te
kozmeticarka Ildiké Mésziros Zele svima uspjesno uljepSavanje, odmor
i relaksaciju. Kata Ungdr do daljnjega ocekuje sve Zeljne uljepsavanja
i znanja u edukacijski centar utorkom i éetvrtkom od 10 sati!

» Drago nam je §to moZemo izvijestiti nase postovane distributere
da éemo 9. studenog 2006. u nasem skladistu u ulici Nefelejcs
br. 9. (1183, Bp. Nefelejcs u. 9-11.)svecano otvoriti novi usluZni i
edukacijski centar Sonya. Srda¢no oéekujemo sve zainteresirane!”

Naruciti se mozZete kod Szilvije Sztany na broju (06-1) 291-8991/119.



travanj
2005 —
ozujak
2006.

Dr. Késa L. Adolf Hajcsik Tinde i Ldng Andrés

Nagy Adam i Nagyné Belényi Brigitta Réth Gabor

Tordai Endre i Tordainé Szép Irma Dr. Debrédi Mdria

o
Pt

Mari¢ Jahno Nadica i Jahno Aleksa Perina Péter

Dr. Ratkovi¢ Marija i Ratkovi¢ Cvetko
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CONQUISTAD
Najuspjesniji distrib

SRBIJA 1 CRNA GORA

Klub
osvajaca

MADARSKA

Prvih deset

1. Bakos Karoly i
Tanka Eva

1. Duli¢ Tanja
2. Kosti¢ Nada

et 2. Tanacs Ferenci 3. Lomjanski Stevan i
dIStrIbUtera pO Tanacs Ferencné Lomjanski Veronika
I 3. Mrakovics Szilard i 4. Radisi¢ Nadica i
OSOanm I Csordas Emdke Radisic¢ Jovica
. 4. Juhdsz Csaba i 5. Glogovac Dragan
non'manager5k|m Bezzeg Eniké 6. Ocokolji¢ Danijela
. 5. Botis Gizella i 7. Jakupak Viadimir i
bodovnim Botis Marius Jakupak Nevenka
. 6. Gulyas Melinda 8. Novoseljacki Slobodan i
reZU|tat|ma 7. Senk Hajnalka Novoseljacki Julka

8. Balla Maria
9. Papp Imrei
Péterbencze Anikd

10. T. Nagy Séndorné i

T. Nagy Sandor

9. Rac Mihalj i
Rac Erzebet
10. Svenderman Hajnalka i
Svenderman Stevan
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OR CLUB

uteri proizvoda u rujnu 2006.

HRVATSKA

1. Golub Vasilija

2. Stilin Tihomiri
Stilin Maja

3. Drasci¢ Dusan i
Drasci¢ Marija

4. Calusi¢ Dubravka i
Calusi¢ Ante

5. Zutini¢ Momo i
Zutini¢ Mare

6. Jurovic Zlatko i
Jurovic¢ Sonja

7. Bojovic¢ Branko

8. Jezl Vladimir i
Jezl Irena

9. lvancan Slavica i
Ivancan Dragutin

10. Golubovi¢ Karmela i

Golubovi¢ Roman

BOSNA | HERCEGOVINA

1. Mustafic¢ Subhija i
Mustafic Safet
2. Smaji¢ Mevludin
3. Vranes Zrinka
4. Surkovi¢ Edin i
Surkovi¢ Amira
5. Njegovanovic Vasilije
6. Njegovanovic Svetlana
7.dr. Hodzi¢ Sead
8. Dordevi¢ Radmila
9. Kurevija Slavko i
Kurevija Bibe
10. Elez Vlasta i
Elez Spasoje

SLOVENUA

1. Arbeiter Jozica i
dr.Arbeiter Miran
2. Bizjak Marija
3. Jazbinsek Kim
4. Brumec Lovro
5. Bole Natalia i
Bole Matej
6. Bigec Danica
7. Novak Mihaela
8. Iskra Rinalda i
Iskra Lucano
9. Mirt Joze i
Mirt Antonija
10. Hladnik Barbka
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FOREVERY-

FLP Madarska, Bosna i Hercegovina, Hrvatska, Srbija i Crna Gora, Slovenija

Zajedno na putu uspjeha

Mrakovics Szilard és

Bakos Rébert i Ujvary Zsuzsanna
Duli¢ Tanja

Hajdu Adrienn

Kiss Attilané i Kiss Attila

Adam Miklés i Adam Miklésné
Csillag Adrienn i Lanyi Roland
Czuczor Aranka

Damjanovi¢ Marina

Dojcinovi¢ Ana i Dojcinovi¢ Nebojsa
dr. Czap Lajos

dr. Horvéth Gyorgyike i

Kéta Béla Gyorgy

dr. Kasa Gergely

dr. Tarczy Jolan i Zyzych Andriy
Eszes Emil i Eszes Emilné

Eszes Anita

Avramovic¢ Veroslava

Bacskai Zsuzsanna

Bakonyi Katalin i

Bakonyi Karoly

Balogné Késa Andrea i

Balog Géabor

Batari Péter i Batariné Gédér Natalia
Benke Adrienn

Bondzi¢ Gordana i Bondzi¢ Milan
Cvetkovic¢ Veselin i

Cvetkovi¢ Mirjana

Czako Gabriella

Czeczon Laszlo

Dege Gyorgy

Diki¢ Slavica

Durdevi¢ Marina i Nikoli¢ Sinisa
dr. Kaluderski Sonja i

Kaluderski Sinisa

dr. Baloghné Nagy Katalin i

dr. Balogh Imre

dr. Ginal Rézsa

dr. Kozinszky Zoltén

dr. Bité Tamas

Dudas Imréné

Dudukovi¢ Goran i

Dudukovi¢ Jelena

Dobrossy Agnes

Erd6és Tamas i Erd6sné Solymosi Edit
Fekete Marta i Fekete Jozsef

Razinu senior managera postigla je

Csordas Emoke

Managersku razinu postigli su

Kobza Rita Zita
Kosti¢ Nada
Killey Istvan Zsolt
Nagy Zoltan

Razinu assistant managera postigli su

Fridrik Eszter

Kocsi Katalin

Kovacs Timea

Kurucz Levente i Kurucz Leventéné
Kdsa Janos i Késa Janosné
Készegi Péter

Labodi Eva

Lukacs Levente

Molndr Agnes

Paloczi lldiko i Varga Istvan
Pasztor Jozsef i Sugar Orsolya
Papp Déniel Botond

Razinu supervizora postigli su

Ferencz Zsolt i Szabd Anita
Forray Rita

Foldi Attila

Foldi Istvanné

Fllop Enikd

Gaspar Gyongyi

Galambos Krisztina

Gyuris Anita

Hadrik Marija i Hadrik Jan
Havasi Tamas

Horvath Szilvia

Hutoczki Melinda

Ipacs Eszter

Jager Katalin

Janji¢ Mirjana i Janji¢ Rade
Japundzi¢ Milos

Jovanic Mile i Jovani¢ Milka
Kadar Laszl6 i Fekete Erika
Kanzler Andrea

Karda Boroka

Kasza Csaba

Kecskés Zsolt i Kecskés Zsanett
Kigy6si Tibor i Kigyésiné Fazekas
Magdolna

Kiss Béla i Kissné Kiraly Judit
Kissné Dalanics lldiké i Kiss Ferenc
Kosti¢ Momcilo

Kosti¢ Veselin

Kovacs Erika

Novoseljacki Slobodan i
Novoseljacki Julka

Rac Mihaly i Rac Erzebet
Szakal Istvanné i Szakal Istvan

Stojiljkovic¢ Srba
Svenderman Hajnalka i
Svenderman Stevan
Szakasics Eszter

Tarjanyi Imre i Téth-Baranyi Anita
Tomi¢ Natasa i Tomi¢ Dejan
Turjacanin Snezana

Urban Eva

Urban Katalin

Vorgucin Rac Aranka i
Vorgucin Bosko

Zovanyi Katalin

Kovéacs Nikolett

Kérosi Zsolt

Laszl6 Kéroly i Laszl6 Karolyné
Labrnja Svetlana i Labrnja Zoran
Laposa Katalin

Magda Gabor

Magyar Anita

Megyaszai Tamas i Bartha lldik6
Mici¢ Gordana

Mihajlov SneZana i Mihajlov Bogoljub
Milovanovi¢ Radoslava

Molnér Zoltan Tihamér

Molnar Zoltanné i Molnar Zoltan
Németh Péterné

Nacsa Tibor

Nagy Moénika

Nagy Ildiké

Novak Mihaela

Ny6gér Dezséné

Orgovan Janosné

Palinkas Jozsefné

Pavel lldiko

Péterné Lengyel Katalin i Péter Imre
Pavlovi¢ Goran i Pavlovi¢ Dragana
Perjési Andorné i Perjési Andor
Popovi¢ Biljana i Popovi¢ Miodrag
Pruzsinszky Ivett

Radisi¢ Smiljka

Rakocevi¢ Jelena i Rakocevi¢ Vladimir
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Reich Szabolcs

Rimai Gyorgy i Rimai Gyorgyné
Schwahofer Krisztina

Scultéty Katalin

Sebes Viktor

Somogyvari Zoltanné

Sudar Slobodan i Sudar Zivadinka
Szabo Laszlo

Szilagyi Henriett

Pobjednici programa poticanja kupovine automobila

l.razina

Atanasov Divanis

Babaly Mihaly

Bakoczy Laszloné

Bali Gabriella i Gesch Gabor

Barnak Danijela i

Barnak Vladimir

Banhegyi Zsuzsa i

dr. Berezvai Sandor

Becz Zoltan i Becz Ménika

Begi¢ Zemir

Berték M. Beata i Papp-Véary Zsombor
Botis Gizella i Botis Marius
Bognarné Maretics Magdolna i
Bognar Kalman

Bojtor Istvan i Bojtorné Baffi Maria
Brumec Tomislav

Budai Tamas

Csaszar Ibolya Tiinde

Csepi lldiké i Kovacs Gabor

Csuka Gyorgy i Dr. Bagoly Ibolya
Csurke B. Géza i Csuirke Balintné
Darabos Istvan i Darabos Istvanné
Davidovi¢ Mila i Davidovi¢ Goran
Dragojevi¢ Goran i Dragojevi¢ Irena
Dr. Csisztu Attila i Csisztuné Pajer Erika
Dr. Déczy Evai Dr. Zsolczai Sandor
Dr. Farady Zoltéan i Dr. Farady Zoltanné
Dr. Farkas Margit i Szab6 Janos
Fejszés Ferenc i

Fejszésné Kelemen Piroska

Futaki Gaborné

Gulyéas Melinda

Hajcsik Tlinde i Lang Andras
Halomhegyi Vilmos i

Halomhegyiné Molnar Anna

Haim Jozsefné i Haim Jozsef
Hanyecz Edina

Hari Laszl6 i Hegyi Katalin

Heinbach Jézsef i Dr. Nika Erzsébet
Hertelendy Klara

Jakupak Vladimir i Jakupak Nevenka
Juhasz Csaba i Bezzeg Eniko

Kasa Istvan i Kasa Istvanné
Keszlerné Oll6s Maria i Keszler Arpad
Kibédi Adam i Otés Eméke

Knisz Péter i Knisz Péterné
Kuzmanovi¢ Vesna

Dr. Kovacs Laszl6 i Dr. Kovacs Laszléné
Kovacs Zoltan

Lapicz Tibor i

Lapiczné Lenké Orsolya

F'Q Q r"/

Szilagyi Bernadett i Csudai Sandor
Tarsi Jozsefné

Tanacs Imre i

Tandacsné Kiss-Patik Tiinde

Tesla Branko i Tesla Ester
Toppantd Judit

Tornyiné Horvéath Andrea i

Tornyi Ferenc

Toéth Eszter

Mayer Péter

Marko Maria i Marko Antal
Marton Jozsef és

Martonné Dudas lldiko

Mici¢ Mirjana i Harmos Vilmos
Milovanovi¢ Milanka i
Milovanovi¢ Milislav

Milanovi¢ Ljiljana

Dr. Miski¢ Olivera i Dr. Miski¢ lvan
Mrakovics Szilard i Csordas Emoke
Molnar Attila

mr. sci. Molnar Laszld i

Dr. Molnar Stanti¢ Branka
Molnar Zoltan

Naki¢ Marija i Naki¢ Dusan
Dr.Németh Endre i

Lukacsi Agnes

Németh Sandor i

Némethné Barabas Edit
Ocokolji¢ Daniela i

Ocokolji¢ Zoran

Orosz llona i Dr. Gonczi Zsolt
Orosz Laszléné

Ostoji¢ Boro

Papp Tibor i Papp Tiborné

dr. Pavkovics Maria

Perina Péter

Petrovi¢ Milena i

Petrovi¢ Milenko

Raddczki Tibor i Dr. Gurka llona
Ramhab Zoltan i Ramhab Judit
Révész Tiinde i Kovacs Laszlo
Saf Ljiljana i Saf Vladimir

Senk Hajnalka

Stegena Eva

Stilin Tihomir i Stilin Maja
Pintér Csaba i Szegfl Zsuzsa
Schleppné dr. Kasz Edit i
Schlepp Péter

Szabo Ferencné i Szabo Ferenc
Szabo Péter i Szabéné Horvath llona
Szeghy Maria

Szekér Marianna

Szidiropulosz Angelika i Miklés
Tandcs Ferenc i Tanacs Ferencné
dr. Tombaczné Tanacs Erika i
dr. Tombacz Attila

Tamads Janos i Tamas Janosné
Toth Csaba

Ugrenovi¢ Miodrag i Ugrenovi¢ Olga
Virdgné Toth Erika i Virag Tibor
Vitko Laszld

Tothné Kertész llona i

Toéth Laszlé

Vajdané Lajké Maria Csilla i

Vajda Imre

Varga Laszl6 i Varga Katalin
Veress Ildiké i Novak Tamas

Vuji¢ Nada

Vukeli¢ Marjan

Zsupos Sandorné i Zsupos Sandor

LFLPY

Il. razina

Adam Istvan i

Adamné Sz6l16si Cecilia
Banhegyi Zsuzsa i

Dr. Berezvai Sandor

Bir6 Tamas

Botis Gizella i Botis Marius
Czele Gyorgy i

Czeléné Gergely Zséfia

Dr. Seresné Dr. Pirkhoffer Katalin i
Dr.Seres Endre

Erd6s Attila i Bene Irisz

Gecse Andrea

lllyés llona

Janovi¢ Dragana i Janovi¢ Milo$
Kis-Jakab Arpad i

Kis-Jakabné Toth Ibolya

Nagy Gabiriella

Nagy Katalin

Papp Imre i Péterbencze Anikd
Rézsahegyi Zsoltné i
Rézsahegyi Zsolt

dr. Schmitz Anna i

dr. Komordczy Béla

Siklésné Dr. Révész Edit i
Sikloés Zoltan

Székely Janos i Juhasz Déra
Téth Istvan i Zsiga Marta

Téth Sandor i Vanya Edina
Varga Géza i

Vargéné Dr. Juronics llona

lll. razina

Berkics Miklés

Bruckner Andras i

Dr. Samu Terézia

Burus Marija i Burus Bosko

Elias Tibor

Fekete Zsolt i Ruské Noémi

Dr. Késa L. Adolf

Halmi Istvan i Halminé Mikola Rita
Herman Terézia

Krizsé Agnes

Leveleki Zsolt

Lomjanski Stevan i Lomjanski Veronika
Dr. Ratkovi¢ Marija i Ratkovi¢ Cvetko
Szabo Jozsef i Szabd Jozsefné
Szépné Keszi Eva i Szép Mihaly
Utasi Istvan

Varga Robert

Vagasi Aranka i Kovacs Andras
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Postovani suradnici!

SUCCESS DAYS 2007. GODINE
13.sijecnja, 17. veljace, 24. ozujka, 26. svibnja, 23. lipnja, 21. srpnja, 15. rujna,
20. listopada, 17. studenog, 15. prosinca

PRIOPCENJA SREDISNJICE REGIJE:

Nasi uredi u Madarskoj
- Adresa sredisnjice u Budimpesti: 1067 Budapest, Szondi utca 34,
tel.: +36-1-269-5370. Ravnatelj za medunarodnu suradnju: Péter Lenkey
- Adresa naeg skladista u Budimpesti: 1183 Budapest, Nefelejcs u. 9-11,
tel.: +36-1-291-8995. Regionalni direktor: Péter Lenkey.
- Adresa naseg ureda u Debrecenu: 4025 Debrecen, Erzsébet u. 48,
tel.: +36-52-349-657. Regionalni direktor: Kalman Pdsa.
- Ured u Szegedu: 6721 Szeged, Tisza Lajos krt. 25, tel.: +36-62-425-505.
Regionalni direktor: Tibor Raddczki.
- Adresa naseg ureda u Székesfehérvaru: 8000 Székesfehérvar, Sostdi Ut 3.,
tel.: +36-22-333-167. Regionalni direktor: Attila Fédi
Adresa nasih ureda u Bosni i Hercegovini:
- Ured u Bijeljini: 76300 Bijeljina, Trg Denerala Draze Mihajlovica br. 3.,
tel.: +387-55-211-784
- Ured u Banjoj Luci 78 000 Banja Luka, Dusko Kocica u. 22,
tel.: +387-51-211-098
- Ured u Sarajevu: 71000 Sarajevo, Akita Seremeta do br. 10,
tel.: +387-33-760-650. Regionalni direktor: dr. Slavko Paleksic.
Adresa nasih ureda u Hrvatskoj:
- Ured u Zagrebu: 10000 Zagreb, Grada Mainza 21, tel.: +385-1-390-9770.
- Ured u Splitu: 21000 Split, Krizine 19, tel.: +385-21-459-262
Regionalni direktor: mr. sci. Laszl6 Molndr.
Adresa naseg ureda na Kosovu:
— Pristina, Rr. Zagrebi PN, tel.: +381-38-240-781.
Regionalni direktor: Lulzim Tytynxhiu.
Adresa sredisnjice u Crnoj Gori:
- 81000 Podgorica, Crnogorskih serdara bb,
tel.: +381-81/621-201, tel./fax: +381-81/621-301.
Regionalni direktor: Aleksandar Daki¢
Adresa nasih ureda u u Srbiji:
- Ured u Beogradu: 11000 Beograd, Kumodraska 162,
tel.: +381-11-397-0127.
- Ureda u NiSu: 18000 Nis, Ucitelj Tasina 13/1.
Tel.: +381-18-514-130, +381-18-514-131
- Ured u Horgo3u: 24410 Horgo3, Rade Koncara 80, tel.: +381-24-792-195
Regionalni direktor: Branislav Rajic.
Adresa sredisnjice u Sloveniji:
- 1236 Trzin-Ljubljana, Borovec 3, tel.: +386-1-562-3640.
- Skladiste u Lendavi: Kolodvorska 18,9220 Lendava
Regionalni direktor: Andrej Kepe.

POSTOVANI SURADNICI
Ovim Vas putem izvjeS¢ujemo da zbog povrede tocke 14.3.3.3.i14.3.34
Medunarodne poslovne politike Forever Living Productsa, a temeljem odluke

Forever Living Products International Inc,, iz kruga distributera proizvoda
Forever Living Products Madarska d.o.0. iskljucili smo Pétera Kovacsa.

ODLUKA! Na temelju odluke Forever Living Products International Inc.,
pismeno smo upozorili Laszloné Galanfy i Lészlda Galénfyja da je nihov status
i cjelokupna nihova mreza premjestena u silaznu liniju Raymunda Lénga i
Nore Gélanfy Langné pod izvornu sponzorsku liniju.

NLUE U SKLADU S PRAVILIMA: Nikada nemojte proizvod kupovati ili
prodavati preko drugih elektronickih kanala, ili jedinica maloprodaje.
Imajuci u vidu mogucnosti elektronickih medija u odnosu na razne
prodajne kanale, stajaliste je Forever Living Productsa da se te jedinice
smatraju maloprodajnim objektima. Prema poslovnoj politici koja je na
snazi, prodaja ili izlaganje bilo kojeg proizvoda, ili tiskanog materijala FLP- a
u maloprodajnim objektima, strogo je zabranjena. Promet robe s pomocu
elektronickog medija moZe se odvijati iskljucivo putem home-pagea www.
flpseeu.com. Obavjescujemo Vas da neovlasteno potpisivanje i predaja
ugovora nije u skladu s pravilima, te ¢emo iste zbog krivotvorenja
sluzbenih dokumenata proslijediti nadleznim sluzbama.

Narucite proizvode na home-pageu www.flpseeu.com. Najugodnije
i najsigurnije rjeenje - ne samo sa stajalita neposredne kupnje, negoii
evidentiranja narudzbi. lznimno sredstvo i tijekom preporuke proizvoda,
naime ponuda je primamljiva za sve zainteresirane. Bodovna vrijednost
svih narudzbi u roku od 24 sata biva dodana azurnoj vrijednosti, a putem
Interneta moZe je saznati u bilo kojem trenutku. (www.foreverliving.com)

Veleprodajnu karticu izradenu od plastike i opremljenu magnetskom
trakom mozete preuzeti osobno u uredima Tvrtke svakog radnog dana.

Nasa Tvrtka osigurala je nekoliko mogucnosti za dobivanje informacija

0 podacima o vasem prometu, o stanju Vasih bodova:

- U vadem mijesecno primljenom obracunu bonusa (u zadnjem redu za
obracun bonusa /obracun provizije/) mozete pronaci svoje korisnicko ime
(LOGIN ID) i svoju lozinku (PASSWORD) za pristup na americki home-page
nase tvrtke (wwww.foreverliving.com). Nakon prikljucivanja na home-page,
kliknite na Madarsku i moZete provjeriti aktualno stanje Vasih bodova.

- Informacije o stanju Vasih bodova mozete zatraZiti i putem sustava SMS-a
koji ve¢ nekoliko godina funkcionira uspjesno.

- 0 aktualnim podacima o vasem prometu svesrdno ce Vas informirati
i nasi suradnici u telefonskoj sluzbi za stranke. Osobne informacije o
vrijednosnim bodovima madarski distributeri mogu zatraZiti putem
telefona na brojevima +36-1-269-53-701 +36-1-269-53-71, a distributeri iz
Hrvatske, Bosne i Hercegovine, Srbije i Crne Gore na broju +36-1-332-55-41.
Molimo svoje suradnike da se pri trazenju informacija iskljucivo ogranice na
svoje vrijednosne bodove i informacije o svojem poslul

Internetinfo: Dragi nasi distributeri proizvoda, ovim Vam putem s ciljem
informiranja zelimo priopciti da informacije moZete dobiti s dva home-
pagea nase tvrtke. Jedan je www.flpseeu.com - to je adresa home-pagea
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nase regije i madarske web-trgovine. Kodove za pristup i za kupnju mozete
zatraziti u nadim uredima. Sredisnji home-page tvrtke, ili popularno nazvan
Lamericki home-page”, jest www.foreverliving.com. On pruza FLP-

vijesti u svijetu, daje informacije 0 medunarodnim podacima za kontakt, te
razne druge korisne obavijesti, kao i dnevne bodovne rezultate pojedinog
suradnika. Ovoj adresi mogu pristupiti svi zainteresirani. Na stranicu mozete
pristupiti kliknuvsi na ,distributor login”. Vase korisnicko ime i distributerski
broj (bez crtica). Vasa lozinka se nalazi pri dnu mjesecnog obracuna.

Molimo nase postovane distributere da i ubuduce obrate pozornost

pri popunjavanju narudzbenice proizvoda i drugih obrazaca! Radi
izbjegavanja pogresaka, prepravljene narudzbenice (podatci naruitelja i
sponzora) i narudzbenice bez potpisa ne¢emo biti u mogucnosti prihvatiti!
Molimo Vas, isto tako, da to¢no i ¢itko popunite prijavne listove: tiskanim
slovima, plavom ili crnom kemijskom olovkom! U slucaju promjene imena ili
adrese, molimo Vas, ispunite obrazac namijenjen za izmjenu podatakal

Radi financijske sigurnosti, molimo Vas da u slucaju trazenja informacija o
bonusima putem opunomocenika, opunomocenik donese sa sobom svoju
osobnu iskaznicu! Na osnovi medunarodne poslovne politike svaki distributer
koji je potpisao prijavni list (ugovor) stjece pravo na obavljanje kupnje proizvoda
neposredno iz ureda, po veleprodajnim cijenama. Registriranima distributeri
postaju tek prilikom svoje prve kupnje, davanjem na uvid ranije predanogaii
ovjerenoga drugog primjerka prijavnog lista kao i popunjene narudzbenice.

RESPONZORIRANJE! Zeljeli bismo VVam skrenuti pozornost na pravila
,ponovnog sponzoriranja’, koja se nalaze u 12. poglavlju Poslovne politike. Vazno
je znati da mogucnost ponovnog sponzoriranja nije automatski proces, nego
moze stupiti na snagu samo nakon podnogenja utvrdenih obrazaca (izjava o
responzoriranju, nova pristupnica) i kontrole ispunjavanja uvjeta. Utvrdena
pravila Poslovne politike kri onaj tko, zanemarivsi postupak responzoriranja,
registrira i po drugi put vec prije registriranog distributera proizvoda.

OBAVIJESTI SREDISNJICA U MADARSKOJ

Obavjescujemo svoje postovane distributere da je mjesto odrZavanja nasega
Forever Success Daya 18. studenog 2006. s pocetkom u 10 sati: Sportska
Arena, 1143 Budapest, Stefania (t 2. Srdacno ocekujemo sve zainteresirane!
Nadalje Zelimo vas izvijestiti da toga dana nase skladiste u ulici Nefelejcs bit
¢e otvoreno od 17-20h.

Proizvodi Forever Living Productsa pustaju se u promet s preporukom
Madarskoga saveza alternativne medicine.

Molimo cijenjene distributere da uz prijavne listove i ubuducde, Caki
naknadno, priloZe kopiju obrtnice i kopiju porezne prijave! Ubuduce ¢emo

FLP-ovo skladiste,
Budimpesta

samo na temelju toga moci isplatiti proviziju! Oni nasi partneri iz Madarske
koji prilikom kupnje traze racun na ime svoje tvrtke, trebaju dostaviti naSem
uredu sve potrebne popunjene formulare kao i kopiju dokumenata o
posjedovanju tvrtke. Opsirne informacije o tome naci éete na oglasnim
plocama u nasim uredima, a na vasu molbu suradnici ureda usmeno ce
pruZiti Zeljene informacije.

Aktualni i raniji brojevi nasega ¢asopisa dostupni su na nasem home-
pageu po upisivanju lozinke ,jonathan”!

Ured u Debrecenu

Obavijesti o kupniji s popustom

Radi pojednostavljivanja kupnje s popustom molimo Vas da postujete
sljiedeca pravila:

1.1zjava: Molimo da obratite pozornost na tocnost pri ispunjavanju svake
rubrike izjave! Kod osobnog preuzimanja nasi ¢e suradnici provjeriti podatke,
ali u slucaju slanja izjave postom za to nema mogucnosti, stoga Vas molimo
da svoje podatke provjerite s posebnom pozornoscu, jer u slucaju netocno
popunjene izjave ne moze se aktivirati sustav kupnje s popustom!

2. Kupnja: Sustav e pri kupnji automatski ponuditi maksimalan iznos
popusta onima koji su podnijeli izjavu. Kupnja ujedno znaci iskoristavanje
prava na popust, odnosno isplatu bonusa, te je na taj nacin i za osobnu
kupnju potrebno predociti osobni dokument sa slikom. U slucaju zbirne
kupnje potrebno je donijeti regularnu punomoc za svaku pojedinu

osobu, po svakoj narudzbi, koju su potpisala dva svjedoka. Nasi ce
suradnici modi prihvatiti narudzbe tek kad provjere

spomenute dokumente. Kod osoba koje raspolazu

izjavom, nepredocavanje osobnog dokumenta za potvrdu

identiteta, odnosno neposjedovanje punomodi povlaci za

sobom odbijanje narudzbe!
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3. Davanje informacija: Nasi suradnici u skladistima mogu davati
informacije o aktualnom iznosu popusta tek nakon predocenja osobnog
dokumenta sa slikom, ili nakon podno$enja punomoci.

Oni nasi suradnici koji raspolazu izjavom, a bonuse podizu i u obliku fakture,
0 tocnim se iznosima mogu informirati na adresi Szondi u. 34 u Budimpesti.
Oni partneri iz Madarske koji kupnju Zele obaviti pouzecem, trebaju

svoje narudzbenice slati na sliedecu adresu: Forever Living Products
Magyarorszag Kft. 1183 Budapest, Nefelejcs u. 9-11.

Zelimo skrenuti pozornost distributera u Madarskoj na usluge sluzbe
dostave tvrtke. Time e nasi postovani distributeri mo¢i dobiti svoju
posiljku maksimalno 2 dana od narudzbe - uz uskladivanje vremena -
na bilo kojoj tocki u drzavi, koju obvezatno moraju preuzeti u roku od
48 sati, u protivnom c¢emo fakturu stornirati, a bodove oduzeti. Cijena
narucenih proizvoda i naknada za dostavu placa se pri preuzimanju
posiljke. Troskove dostave u slucaju kupnje vrijednosti iznad 1 boda
tvrtka preuzima na svoj teret.

Svoje narudzbe mozete predati na sljededi nacin:

- telefonom, gdje ¢e Vam nasi suradnici dati to¢nu informaciju o iznosu
cijene narudzbe, o vrijednosti u bodovima i o naknadi dostave. Brojevi
telefona: 061-297-5538, 061-297-5539, Mbt: 06-20/456-8141,
06-20/456-8149

- putem Interneta na adresi www.flpshop.hu,

- putem SMS-a na broj telefona 0620-478-4732.

Naknade dostave: Budimpesta izvan Budimpeste
0-5kg 640 Ft 1260 Ft

5-10kg 1240 Ft 1720 Ft

10-30kg 1520 Ft 1940 Ft

lznad 30 kg 30Ft/kg 30Ft/kg

- Gore navedene cijene vrijede za po tri naslovjena na narudzbenici, a
preko tri, zaracunat cemo dodatne troskove u iznosu od 200 Ft po svakom
naslovu na narudzbenici

- Naknada za pouzece iznosi 360 Ft/adresa

- Naknada za osiguranje do 200 000 Ft ukljucena je u cijenu dostave, iznad
toga nakon svakih zapocetih 10 000 Ft iznosi po 50 Ft

Gore navedene cijene ne ukljucuju PDV. Isporuka se obavlja nakon

prethodnog dogovora putem telefona. Gore navedene cijene uklucuju

telefonske troskove.

OBAVIJESTI UREDA U SRBLJI

Forever Living Products Beograd Vam stoji na raspolaganju sa sliedec¢im
uslugama: predaja narudzbe putem telefona - telecentar. Sva se roba
moZe naruciti na brojevima telefona: 011/309-6382. Radno vrijeme
telecentrai ureda u Beogradu: ponedjeljkom, utorkom i cetvrtkom 12:00-
19:30 h, a ostalim radnim danima 9:00-16:30 h. Pri telefonskoj narudzbi
roba se dostavlja na adresu koja je navedena nakodnom broju. Narucitelj
je duzan platiti cijenu u trenutku preuzimanja narucene robe. Troskovi
dostave postom placaju se po dnevnom tecaju PTT Srbije na dan kada je
roba urucena. Troskove dostave postom FLP Beograd podmiruje samo u
slucaju kada narudzba pod istim kodnim brojem prelazi vrijednost 1 boda.

Registracija novih suradnika ne moZe se obavljati putem telefona. Reklamni
materijal i svi formulari moci ¢e se kupovatii u uredima u Horgo3u i Nisu,
gdje ce nasi distributeri modi kupiti i pristupnice i obrasce namijenjene za
izmjenu podataka. Termin odrZavanja nasega sljedecega Forever Success
Daya je 25. studenog 2006.

OBAVIJESTI UREDA U BOSNI | HERCEGOVINI:
U slucaju telefonske narudzbe u uredima Forever Living Productsa u Bosni
zovite sljedece brojeve (prijava novih distributera putem telefona nije

omogucena):

Bijeljina: +387-55-211-784. Radno vrijeme: 9:00-16:30 sati.

Ured u Bijeljini
Obavijest ureda FLP-a Sarajevo

Obavjestavamo cijenjene potrosace i suradnike da se ured u Sarajevu nalazi
naadresi: Akifa Seremeta do br. 10, 71000 SARAJEVO

Sarajevo: +387-33-760-650, +387-33-470-682, fax: +387-33-760-651

Radno vrijeme: 9:00 - 16:30, srijedom: 12:00 - 20:00

Obavjestavamo cijenjene potrosace i suradnike da od mjeseca rujnaimamo
i lijecnicu specijalisticu i savjetnicu za BiH, koju mozete kontaktirati na
sliede¢em broju telefona: dr. Esma Nisi¢ +387-62-367-545

Radno vrijeme: radnim danom 18:00 - 21:00

Lijecnica specijalistica bit ¢e nazo¢na u prostorijama FLP-a Sarajevo svake
srijede od 17:00 - 19:30 radi konzultacija.

U slucaju telefonske narudzbe narucitelj je duzan platiti cijenu u trenutku
preuzimanja narucene robe. Kada vrijednost narudzbe ne prelazi vrijednost
1 boda, troskove dostave postom placa narucitelj.

Adresa ureda u Bijeljini: Trg Denerala Draze Mihajlovica br. 3, 76300 Bijeljina.
Tel:: +387-55-211-784 +387-55-212-605, fax: +387-55-221-780.

Adresa ureda u Banjoj Luci: Duska Koscica u. 22, tel.: +387-51-228-280,

fax: +387-51-228-288

OBAVIJESTI UREDA U HRVATSKOJ

Obavjestavamo svoje potrosace i suradnike da se ured FLP Zagreb nalazi u
Ulici grada Mainza 21. Radno vrijeme: ponedjeljak i cetvrtak od 12:00 do 20:00;
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Novi broj telefona sredisnje Uprave u ulici Nefelejcs je +36-1-290-0361/107, faks: +36-1-291-5478

utorak, srijedai petak od 09:00 do 17:00. Tel.: 00 385 13909 770 i faks: 00 385
13909 771. Telefonske narudzbe mogu se predati na broj: 00 385 13909 773.
Ako pojedinacna narudzba iznosi preko 1 boda - uslugu dostave robe placa
FLP. Predavanja o marketingu i proizvodima odrZavaju se ponedjeljkom i
Cetvrtkom u 18:00 u srediSnjem uredu.

Takoder vas obavjestavamo da poslujemo i u Splitu - na adresi

Krizine 19.Tel.: 00 385 21 459 262. Radno vrijeme splitskog ureda: ponedijeljak
od 12:00 do 20:00; utorak, srijeda, cetvrtak i petak

0d 09:00 do 17:00.

OBAVIJESTI UREDA U SLOVENLI:

Obavjestavamo Vas da je u trzinskom skladistu radno vrijeme ureda
ponedieljkom i ¢etvrtkom od 12:00 do 20:00 sati, a utorkom, srijedom i
petkom od 09:00 - 17:00.0vo radno vrijeme vrijedi i za telefonske narudzbe.
Broj telecentra (telefonske narudzbe): 01/ 563 - 7501

Adresa skladista u Lendavi: Kolodvorska 18,9220 Lendava.
Telefon: +3862-575-1270. SkladiSte u Lendavi otvoreno je cetvrtkom
0d 9-17 sati.

Ured u Lendavi

Brojevi telefona nasih lijecnika specijalista u Madarskoj:
dr. Kassai Gabriella: +36-30-307-7426

dr. Bakanek Gyorgy: +36-30-9428-519

dr. Kerekes LészI6: +36-20-9-441-442

dr. Mez6si Laszlo, veterinar: +36-20-552-6792

Brojevi telefona nasih lijecnika specijalista u Hrvatskoj:
dr. Ljuba Rauski-Nagli¢: +385-9151-76510

dr. Eugenija Sojat-Marendic: +385-9151-07070

Brojevi telefona nasih lijecnika specijalista u Srbiji:

dr. Biserka Lazarevi¢ i dr. Predrag Lazarevi¢: +381-23-543-318
Brojevi telefona nasih lijecnika specijalista u Sloveniji:
dr. Miran Arbeiter: +386-4142-0788

dr. Olga CanZek: +386-4182-4163

Broj telefona nasih lije¢nika specijalista u Crnoj Gori:
dr.Laban Nevenka: +381-69-327-127
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na internetu

www.flpseeu.com

RASPORED PROGRAMA
0d 13. studenog do 10 prosinca 2006.
Vijesti
25 godina FLP-a

Holiday Rally — Porec — 2006.

Europski Rally 2006. — Cannes, Nica

Success Day — dr. Adolf L. Kdsa

Televizijska prezentacija proizvoda — Forever Pomesteen
Managerski skup 2006. — Szirak

Success Day — Ibolya Csdszar

Intervju s dr. Gyorgyom Bakanekom

FLP - Marketing terv

Success Nap — Raddczki Tibor

Intervju s Andreom Gecse

Michael Strachowitz — Kako trebas pokrenuti...?
Televizijska prezentacija proizvoda — Active HA

0d biljke do proizvoda

Pri¢a o Samponu

Emil Tonk - Izgradnja poslovanja

Televizijska prezentacija proizvoda — Forever Pomesteen
Tibor Virdg — To ovisi o tomu. ..
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LAJOS LUI TURI
manager

Neki sam dan morao prodi
pjesice Kossuthovim trgom.
Ondje je bilo dosta veliko
mnostvo, cula se glasna
vika, negodovanje. Uplaseno
sam grabio naprijed
izbjegavajuci stupove javne
rasvjete. Na pozornici je
govornik upravo zavrsio svoj
govor, kada je prstom upro
u mene: Ali Sto o tom kaze
svojim zvonkim glasom Lui
Tari — zaorio je. Mnostvo je
pocelo skandirati: Lui Lui Lui

PRICA S KOSSU
N

isam bio pripremljen za
koncert, ali dva snazna momka
usmijerise me prema katedri.
Osvrnuh se oko sebe. Nekoliko stotina
ljudi. TeSko sam zapoceo svoj govor.

Pred ovoliko ljudi jo$ nikada nisam prenio
FLP-ov marketinski plan.

Kad sam zavrsio, nastao je muk. Pojedinci
su jo$ pokusavali zapodjenuti prepirku,
ali oni razumniji pozvali su ih da utihnu.
Nakon toga su uslijedila iskustva s
proizvodima, kvalifikacije. Mnogi medu
njima vec su koristili proizvode i svi su

imali pozitivno misljenje o njima.

Prikupljanje potpisa za zahtjev za
dobivanje iskaznice vec je proteklo
organizirano, poslozeno. Mnogi su Culi
moj govor i iz parlamenta, jer redom

su pristizali zastupnidi, ruku pod ruku,
neovisno o stranackoj pripadnosti. Svi su
htjeli pristupiti.

Oko ponadi vise nije bilo govora

o strankama — KDMP (krS¢anski
demokrati), SZDSZ (liberali), MDF
(Madarski demokratski forum), Fidesz
(mladi liberali), MSZP (socijalisti) . . .

FLP je bila rije¢ spone. Predali smo
peticiju pod naslovom — Zastitimo
Zivotinje. Nasi su se politicari smirili.
Pravnidi su osmisljavali novi ustav;

Zdravlje i materijalnu neovisnost za
cijelu drzavu.

To je bio cilj. Nekoliko ministara, medu
njima i premijer, sami su podnijeli ostavku

kako bi i tim ¢cinom mogli posvetiti viSe
vremena postizanju supervizorske razine.

Do jutra je bila konstituirana vlada.
Predsjednik nije bio potreban, dok su
ministri i ministarstva is¢eznula. Svi su za
sebe trazili ozbiljan posao u kojem mogu,
u dobroj atmosferi, s neposrednoscu i
osmjehom, razmatrati pojedine probleme
i iskustva onih drugih. Najprije su,
naravno, pritekli u pomoc poljoprivredi,
graditeljstvu i javnoj Cistodi, jer zapravo se
ni u $to nisu razumieli.

Parlament je bio sastavljen od 12 osoba.
Svi su bili zastupnici jedan mjesec,
a i to su radili volonterski. Nije bilo
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EAD EVEDY
FOREVERS

THOVA TRGA

mnogo duznosnika. Njih suimenovali
odgovornim osobama drzave.

Odgovorne osobe za alternativnu
medicinu, lijecnici, ponajvise su se bavili
prekvalifikacijom i specijalizacijom
bolnica u svojevrsne domove za
relaksaciju nakon dana USPJEHA.

Odgovorna osoba za kulturu Adolf . Pésa
bavio se reformom madarske televizije.
Kanal NATURE-MIN: Emitirao je potresne
slike o sedimentima iz dubokih mora, o

Zivotu morskih mahovina, Skoljaka, rakova.

Morbijeva emisija: Pri ispijanju gutljaja po
qutljaj Forever Litea Ultra i Freedoma puzei

je trebalo ugrabiti po jednu tabletu Garcinije
Plus koja se kotrljala velikom brzinom!

Vratio se TV Medo (nekadasnja najava price
za laku noc): Ucio je djecu kako se umiva
sapunom aloe i peru zubici aloeinom
pastom za zube. Ovdje su morali unijeli
promjene zato $to je on samo grgljao i
gutao, nije ispljunuo. U potpunosti smo
namjeravali zaboraviti godine 3/3.

U Kuhinji Sthilove: Naudili smo kako skuhati
gulas s pomocu nezasicenih masnih
kiselina Omega 3 10mega 9.

Emisija kultura stanovanja: Ucila nas

je kako nanijeti tapetu na zid olicen

propolisom? Dnevnik televizije kao udamu
vijest prikazala je nemire u Svicarskoj.
Pod svaku cijenu zeljeli su se pridruziti
Madarskoj, ali Austrija je bila na oprezu

i nije se dala. Zatvorila je granice, kako
madarske trgovine ne bi bile preplavljene
Svicarskim sirom. Nakon toga na$ je
izvjestitelj zapitkivao predsjednika
republike: No? Milesz? (Mi fesz = Sto ¢e
biti?) — Sandor je odgovorio mimim
tonom: Idemo na Rally. Lice reportera
postalo je vidno smireno.

Dnevnik je preSao na najveci
unutarnjopoliticki problem. Nismo

se mogli dogovoriti kako nazvati
novosagradeni 67. most na Dunavu.
Ali brzo smo se dogovorili da se metro
na relaciji BudimpeSta—Debrecen ne
zaustavlja, nego da radije sagradimo
drugi na relaciji BudimpeSta—Szolnok.

Nova emisija pod naslovom GINKGO:
Predstavio je biv3e politicare Zeljne
ucenja, koji su u Cetiri godine zeljeli
poloZiti osam razreda osnovne kole.

Erotski kanal Multi-Maca urodio je
plodom. U parkovima i na djecjim
igraliStima mogao se uociti sve veci

broj trudnica. Sve su one dobivale
kupon za Royal Jelly, ovisno o broju
djece koje nose. Zakonom je bilo
osigurano pravo na besplatno dobivanje
Kidsa i Firsta.

Nekoliko tisuca milijarda forinti
namijenjenih zdravstvu preusmjereno
je na obrazovanje djece. Mirovinsko
osiguranje je ukinuto. Nitko se nije zelio
povuci u mirovinu. Gradanin Madarske
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je od svoje zasluZene naknade za
steCena prava svakoga kvartala mogao
oti¢i na odmor u inozemstvo.

Kako je drzava napredovala, dobivali smo
strucnjake sve viseg obrazovanja i morali
smo pozvati u zemlju ljude na privremeni
rad. Dolazili su iz Svicarske, Njemacke,
Nizozemske. A bila je i velika potreba za
njima, jer ljeti je zemlju napustala veca
polovica stanovnistva. Tko u visoka gorja,
tko na morsku obalu, a mnogi i preko
oceana. Stanovnistvo Dubaija polazilo je
ubrzani tecaj madarskog jezika kako bi
moglo pruziti znatno kvalitetniju uslugu
madarskim turistima.

Nije bila neaktivna ni odgovorna osoba
za vanjske poslove — Lenkei. Po uzoru
na Disneyland, nadomak zracne luke
Ferihegy izgradio je repliku parlamenta
u pravoj velicini i na taj je nacin,
izbjegavajuci prometne ¢epove u centru
grada, primao ministre iz inozemstva
koji su opsjedali zemlju vodeci sa sobom
gospodarske strucnjake i ulagace, a
povremeno i industrijske Spijune, koji su
istrazivali od ¢ega smo uspjeli u cijelosti
vratiti svoj inozemni dug.

Posla je imala i odgovorna osoba za
unutarnje poslove. Izgrednike koji su se
poslije dana uspjeha gadali gelom dao je
osuditi na tretman Liciumom u mjesnim
wellness zatvorima.

Inace, madarska policija nije imala puno
posla. Bila je sastavljena novacenjem
miladih Zena, a od opreme imala je tek
spray, 99,8% -tnu varijantu procijedenog
soka aloe, pod nazivom aktivator, koji kada
se posprica u oko prvo grize, ali nakon
toga osigurava sve radosti jasnoga vida.

Postali smo drzavom dijamanata i
safira. Zuti tisak sve se vise raspisivao

0 dugovima Vérobija u proslosti,
koje je on sam iznosio na svojim
konferencijama za tisak. Zlatno doba
je bilo — kaze majstor, kada sam na
minus deset stupnjeva u kaputicu iz
govornice organizirao suradnike 1/1.
Danas je on jedan od najutjecajnijih
ulagaca u Sjedinjene Drzave. Otkako je
otkupio carstvo Billa Gatesa, vec znatno

odlu¢nije ukljucuje svoj laptop.

Apropos Burze! Sve svjetske informativne
postaje drs¢uci od straha prate kretanje
madarskog BUX-a. U Madarsku u
enormnim koli¢inama pritjece kapital

sa svih strana svijeta! PDV je ukinut.
Porez na osobni dohodak godisnje iznosi
5%. A'i to tek nakon kvalifikacije za
supervizora!

Zemlje OPEC-a izrazile su svoju
zabrinutost zbog znanstvenog razvoja

i inovacija. Pogon naftno-preradivacke
industrije u Szdzhalombatti prestao je s
radom. Novi automobili, termoelektrane,
Cak i nasi zrakoplovi, rade na pogon
aloeina Caja, varijante u filtar vre¢icama
(koje su vec koristene, ali s moguc¢noscu
sekundarmne uporabe). Tu su tehnologiju
razvili nasi istrazivaci.

/natne je promjene dozivjela i
farmaceutska industrija. Jedna ili
dvije tvornice pokusale su falsificirati
Foreverove proizvode, ali vecina ih je
proizvodila sapune, Sampone i gelove
za tusiranje od aloe u dizajniranim,
individualnim ambalazama.

Turizam je poprimao nevidene
dimenzije. Pocele su se otvarati plesne
palace, restorani, a kazalista su bila
ispunjena madarskim i inozemnim
gledateljima. Budimpestu i sva naselja u
Madarskoj preplavili su arapski Seikovi i
americki multimilijunasi. Brad Pitt kupio

je kucu u Négradmegyeru, Michael
Jackson se izbjeljuje u Hajddszoboszl6u,

u parnoj kupelji lanca hotela Probiofic.

Kao ozbiljan Sportski uspjeh biljezimo
cinjenicu $to mozemo zapoceti pripreme
za Olimpijadu u svojstvu zemlje
domacina. Imamo ve¢ i nogometnu
reprezentaciju koja se u Tati priprema za
finale svjetskog prvenstva. Ronaldinho,
David Beckham i Wayne Rooney,

koji igraju u madarskim bojama,
podnijeli su nakon treninga zahtjev

za trajno nastanjenje u Madarskoj.
Nakon svjetskog prvenstva pripremat
¢e madarske decke za sljedeca
odmijeravanja snaga.

E, pa da! | sjedim tako ovdje u vrtu
palace Csiirke, Caj aloe Siri svoj miris iz
moje Salice, ............. Ali Sto se
to dogada? Odjednom mi se muti vid.
Odakle dim?! Je li moguce da je Géza
ponovno pripalio? Pruzam ruku da
dohvatim Vision, ali ne mogu pomicati
ruke, moj puls opipavaju ljudi u bijelim
ogrtacima, a lijecnik koji vonja na duhan
stavlja mi oblog na glavu kojom sam
udario o stup pred velikom govornicom.

Polako se dizem na noge i kako se
osvréem oko sebe, vidim samo izgazenu
travu, bacene boce i opuske. Ponovno u
stvarnosti.

Ne znam kamo bih krenuo, kamo
sam krenuo, Samo tumaram prazno i
besciljno. Zaboravih cak i kako se
zovem. Slucajno gurnem ruku u dzep
i unjem pronalazim posjetnicu. Lajos
Tdri, manager, 360-000-464-899.
Sjetih se. FLP.

Vec znam kamo pripadam, kamo sam
po3ao i zasto. K vamal!
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BENCE NOGRADI
poslovni predavac (Juzna Afrika)

Otkako postoji MLM-sustav
vodi se vjecita rasprava

o tome treba li u ovom
poslu doista prodavati ili
ne treba?! Bududi da je
sklapanje poslova za mnoge
najteza sljaka na svijetu,

od koje je prema misljenju
pojedinaca lakse nauciti
pilotirati i helikopterom,
ovu ,mracnu stranu”
izgradnje poslovanja
nastojimo ublaziti,

ili u potpunosti presutjeti.
Zbog toga vrlo rado
govorimo zainteresiranima
kako se ,ovdje ne treba
prodavati!” ili da se ,ne radi
o klasicnoj prodaji”.

Odlomak iz nedavno objavijenog prirucnika
za mreZni marketing pod naslovom Kada ces
postati milijunas? |1, ciji je prvi dio 2005.
na policama madarskih knjizara postigao broj
prodanih primjeraka u kategoriji bestsellera.
Autor je dostupan na e-mail adresi
Williomos@milliomos.hd ili na svojoj osobnoj

internetskoj stranici: www.nogradibence.hd.

Ideje za

uspjeh

Ono Sto o prodaji mora
znati svaki graditelj mreze

v . . .
to jest, jest: pametni

se distributeri,,ne bave

prodajom proizvoda”, nego
Jinformiranjem drugih o postojanju
proizvoda”. Zbog toga za izgradnju
neke mreze doista nije potrebna
filigranska sposobnost za sklapanje
poslova ili za tehnike pregovaranja,
kao Sto nije potrebno ni da agent
naizust recitira prodajne tehnike, poput
zakljucivanja Columba, Benjamina
Franklina ili Nikite Hruscova.

Medutim, sustav multi-level marketinga
jest stanovita METODA PRODAJE, cija je
bit nepromijenjena ve¢ 60 godina:

1) Clanovi mreZe upotrebljavaju
proizvode tvrtke.

2) Clanovi mreZe prosljeduju preporuku
proizvoda u krug svojih poznanika i
za to dobivaju proviziju.

3) Jedan dio kupaca biva zainteresiran
za izgradnju mreze te neposredni
voditelji, koji se u strukturi nalaze
iznad njih, dobivaju naknadu i po
njihovu ucinku.

Koliko god bilo iznenadujuce, tvrtka
placa proviziju distributeru po
ostvarenom prometu prodaje.

Prava gnjavaza zapocinje u trenutku
kada kroz tri osobe pokusavamo

nadoknaditi ono Sto bismo trebali
ostvariti kroz njih trideset. | jos se
cudimo Sto to troje viSe ne prsti od srece
kada preko telefona zacuje nas glas. Jer
znaju: nalazimo li se mi s druge strane

linije, to ce ih kostati novca.

Redovito na tecajevima susrecem takve
graditelje mreze koji ve¢ godinama
pokusavaju uciniti neki pomak, ali ne
znaju ni postavljati pitanja, ni dogovoriti
termin, niti zatraZiti preporuke. Ti ljudi
nisu neuspjesni zato Sto imaju loSije
sposobnosti ili $to,,nisu rodeni za MLM”,
nego zato sto ih nikada nisu naucili
osnovama prodaje.

U najvecem broju mreza dali bi velik
zamah izgledima za prezivljavanje
suradnika pocetnika kada bi odmah
na pocetku krenuli otvorenih karata,
umjesto da se tema za raspravu o
prodaji pomete pod tepih:,Dame i
gospodo, vijest je tocna — prodaja i
te kako ¢ini dio nasega poslovanija.

| upravo iz tog razloga, u trenutku
kada krecete, posebno naglasavamo
usvajanje osnova prodaje. . ."

Naravno, nemoj misliti da govorim o
trodnevnom tecaju prodaje! Za pocetak
je upravo dostatno ako pocetnika

naucis najosnovnijim pogreskama
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koje graditelj mreze moze pociniti na
podrucju prodaje.

1. Kada bih trebao formulirati u
jednoj recenici ono Sto valja
znati o prodaiji, onda bi to
glasilo ovako: SVI TRGOVACKI
PREDSTAVNICI PREVISE
PRICAJU!

Ovo se i te kako odnosi i na graditelje
mreze. Osnova svake prodaje jest
poslusati Sto Zeli kupac, zatim dati tocno
fo $to mu je potrebno. Nasuprot tomu,
Sto Cini prosjecan graditelj mreze kada
se sretne s potencijalnim kupcem?
Objasnjava bez prestanka. Pomete
sugovornika s proizvodima. Govori dok
mu ne aktivira ¢ir na zelucu!

Stranke Cesto traze od nas da njihove
trgovacke predstavnike nau¢imo
vjestini rjeSavanja izgovora. U takvoj
situaciji obi¢no strpljivo objasnim da je
najvaznija sposobnost trgovca spretna
TEHNIKA POSTAVLJANJA PITANJA. Na
treningu za prodaju daleko najvise
vremena trosimo na to kako bismo
naucili na koji nacin treba postavljati

stranci efektna pitanja.

Jer postavis li dobra pitanja na samom
pocetku, poslije neces imati potrebe za
rjeSavanjem izgovora.

2. Osim previse price, druga
~popularna” prodajna pogreska
je kada za sastanak dogovoren s
kupcem unaprijed isplaniramo
koji mu proizvod Zelimo prodati.

Jedan je od mogucih razloga Sto za taj
proizvod dobivamo najvecu proviziju
(npr. u slucaju osiguranja), ili se diljem

mreze pronio glas koji je ,najpopularniji
proizvod”i svi nude isti.

Rezultat je tako,unaprijed
isplaniranog” sastanka da prodavac
ne OBRACA POZORNOST na to

$to mu stranka govori, zbog ¢ega
takav sastanak Cesto zavrsava
nesuglasicama. Ba$ sam ovih dana
imao susret sa stanovitim,,savjetnikom
za oCuvanje zdravlja” Uzalud sam mu
¢ak tri puta ponovio $to bi mi bilo
potrebno, on me je i dalje pokusavao
nagovoriti na paket proizvoda koji
visoko nadmasuje moje potrebe.
(Kako se poslije pokazalo, zato $to

je jo$ pregrst takvih paketa imao na
lageru. . .). Je li onda ¢udno Sto od
takvih trgovackih predstavnika bjeze
svi glavom bez obzira?

Prema americkom guruu prodaje Zigu
Ziglaru, svaka prodaja ima pet mogucih
prepreka: nema potrebe, nema novca,
nema Zurbe, nema Zelje ili nema

¢« Dani(Ce
. 47 PENLE
Nograd P

povjerenja. Ja bih dodao jos jedan, Sesti:
kada nema stranke!!!

3. Ne mijesaj gradnju posla s
direktnom prodajom!

Najveci broj graditelja mreZe bjezi od
prodaje kao vrag od tamjana. Drugi
padnu u drugu krajnost: ima onih koji
se iskljucivo usredotoce na prodaju

i ostvaruje nevjerojatan promet,
potpuno sami. Sjecam se jedne svoje
polaznice koju sam odmila nazivao
samo Majka hrabrost. Celi¢na poslovna
Zena. Kada je u formi, u stanju je za
mjesec dana prodati maramica za
¢iS¢enje u vrijednosti od milijun i pol
forinta. Ali koliko li joj samo vremena
ostaje uz petnaestak prezentacija
proizvoda za izgradnju teama tjedno?!
Ii koliko Ce njezinih suradnika uspjeti

Nogradi Bence
Mikor
Leszel
Milliomos?
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stavlja na kusnju. .. ? Ova se metoda
nece mocdi kopirati.

lako je prodaja dio izgradnje posla, u
samom nazivu skrivena je njezina bit:
dosli smo izgraditi posao, ne prodavati.

4. Prva od svih zadaca pocetnika
glasi: potrazi kupce!

Druga je strana medalje, bududi da
nerado govorimo o prodaji, da se
mnogi od novih koji su pristupili bez
razmisljanja usredotoCuju na izgradnju
posla i iskljucivo ganjaju,,direktore”.
Buduci da je geslo posla kopiranje, cijela
skupina slijedi primjer voditelja. Na taj
se nacin stvaraju skupine koje se sastoje
od nekoliko stotina osoba koje gotovo i
ne ostvaruju promet, u kojima nitko ne
kupuje i ne prodaje, samo sjede i cekaju
da vec netko negdje u silaznoj strukturi
pocne raditi.

Upravo iz tog razloga suradnik
pocetnik prvo Sto treba raditi ¢im
sastavi popis s imenima jest pronaci
dvanaest stalnih kupaca, koji ¢e svaki
mjesec redovito od njega kupovati
proizvode. U najvecem broju slucajeva
za skupljanje kupaca vec je dovoljna i
¢injenica ako ljudi znaju za postojanje
proizvoda. Kao graditelj mreze tvoja
istinska zadaca nije prodaja proizvoda,
nego pronalazenje onih osoba

kojima si potreban! Zbog toga na
treninzima neprestano trubim da se u
izgradnji posla naglasak treba staviti
na promociju, to jest na promidzbu
samoga sebe (i proizvoda), a ne na
tehniku pregovaranja.

Mora$ posti¢i da svi ljudi u tvojem
okruzenju znaju, ako im zatreba bilo koji
dodatak hrani, kod tebe ce to dobiti po
korektnoj cijeni, kvalitetno i brzo.

5. Za zakljucivanje je potrebno
postaviti pitanje kupcu: treba li
tiili ne treba?

Prema mojim iskustvima, u

najmanje pedeset posto slucajeva iza
neostvarenih prodaja provlaci se razlog
koji ne moze biti jednostavniji: trgovacki
predstavnik nikada nije postavio pitanje
stranci hoce i kupiti Sto?!

| sjediS tako sa svojim znancem,
prezentirao si proizvode (ili u slucaju
izgradnje mreZe poslovnu moguc¢nost)

i stize veliki trenutak — on bi trebao
stupiti u akciju, Sto u konkretnom slucaju
predstavlja potpisivanje narudzbenice ili
pristupnice.

Prevedeno, mora$ uspjesno zakljuiti
sastanak! Mnogi se trgovacki predstavnici
pribojavaju neuspjeha, ili se ne usude
povjerovati da kupac doista Zeli neSto
kupiti, iz kojeg razloga nastavlja s
informiranjem i u biti s previse price
odvrati kupca od kupnje. Kako bi izbjegao
ovu pogresku, ZAMOLI STRANKU DA
BUDE LJUBAZNA DONIJETI ODLUKU!

U svim situacijama prodaje za uspjesno

zakljucivanje potrebne su tri stvari:

1) odgovarajuci tajming (poznavanje
znakova moguce kupnje)

2) efektno zaklju¢no pitanje

3) nepokazivanje nervoze!

Prvo trebas unaprijed formulirati nekoliko
nedvojbenih zakljucnih pitanja. Uvjezbavaj
ih sve dok ih ne bude$ mogao izgovarati bez
ikakvih znakova napetosti, isto kao da upitas
nekoga zelili popiti Salicu aja. Nemoj imati
tremu! U najgorem Ce ti slucaju reci da u
ovom trenutku nije zainteresiran. Pa dobro, i
Sto onda? Po zakonu velikih brojki sada si se
za jedan korak upravo priblizio onome koji
e ti reci:,,Hocu"!

6. Ono Sto N-I-K-A-D-A ne
zaboravi zatraziti!

Uspio si zakljuciti jednu prodaju? Cestitam!
/nam da bi sada vec Zelio juriti dalje,

kako se stranka ne bi predomislila. Ali
kada shvatis da cini$ bas to, sjeti se kako
stojim pokraj tebe s prijete¢im prstom i
promatram te. Nisi li $to zaboravio? Kako
da nel ZatraZiti preporuke!!!

Prodaju mozemo smatrati zakljucenom
samo ako smo uspjeli pribaviti imena

i brojeve telefona nekoliko ljudi koji
takoder mogu biti zainteresirani za
proizvode. TraZenje preporuke zapravo
je znatno jednostavnije nego $to mnogi
misle. U najvecem broju slucajeva
preporuke ne dobivamo ZATO STO
NISMO ZATRAZILI PREPORUKE!

Sve pojedine kandidate (kupce) pozdravi
na kraju na nacin da u posjedu imas
imena i brojeve njihovih najmanije troje
znanaca, bez obzira na to je li utanacena
prodaja ili nije.

Ako drugacije ne ide, namjesti alarm na
svojem mobitelu kako bi te podsjetio:
moras zatraziti preporuku! (Kao trgovacki
predstavnik pocetnik, uoci poslovnih
sastanaka uvijek bih napisao na
nadlanicu rijec:,,Preporuka!” Stranka bi to
naravno uocila i upitala me $to je to. Kada
bismo vec naceli tu temu, bilo je puno
jednostavnije zatraziti preporuku!)

Objavijeno uz pristanak autora. Sva prava zadrZana
© Rhino Training Kft. 2006.
www.milliomos.hu
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Zeljela bih s najveéim
postovanjem zahvaliti
svima koji su me pratili na
ovom putu, svojim uzlaznim
linijama, Jozsiju i Mariki
Szabo, dr. Sandoru Mileszu,
svojim sestrinskim linijama,
koje su imale vjere u mene,
neprekidno jacajuci moju
vjeru da sam sposobna
izgraditi ovaj posao.

I"Q R F | e \/r" Q'

osebno bih Zeljela izre¢i zahvalu
Pek|p| supervizora na pet fronta,

Dori Szabad, Mdrti Szécs
i Arpiju Lipcseiju, Zsuzsi Schalk
Szabolcsikné (DM Zsuzsi ©), Zsoltiju
Fittu, Lajosu Csdvdsu i Juditi Bekker
Pappné, cijeloj ekipi iz Martfiia,
nadalje Attili Domjdn i njegovoj
ekipi, 5to su vjerovali u mene da ¢emo
zajedno uspjeti! Jednom se Zivi, jednom
se mre, sada ste Vi na redulll

Iznimno sam zahvalna svojem sponzoru
Mikiju Berkicsu, koji me je i u najtezim
trenucima znao,iSCupati”iz mojeg ocaja i
koji je svojom potporom i ohrabrivanjem
uvijek bio (jest i bit ¢e) uz mene.

Zahvaljujem i Bogu Sto me je zadrzao na
ovom putu i $to mudro upravlja svime!

ZIVOT je iskusao i menel Ali prepreke
postoje zato da bi ih se previadalo. Dragi
maoji Prijateljil Nemojte se pribojavati
poteskoca koje vam se isprijece na putu!
Svi mi moramo pronaci pravi put u
labirintu zivota i postici svoje ciljeve cak
i usred promjena. Mi smo odgovorni za
viastitu srecu!

Ove retke ispisujem s namjerom kako
bih vas ohrabrila i dala Vam snage, kako
biste uklonili zidove koje ste sami podigli
oko sebe, kako biste postali zdravi i
raspolozeni te povjerovali: ZasluZujete
biti sretni!

Moja je potraga za otkrivanjem puta
zapocela usporedno s promjenom
sustava. Na pocetku moje uciteljske-
profesorske karijere sve je zapocelo

=, Dasene bojis,

jednim brakom, s prepuno entuzijazma

i snova. Kako bismo mogli ostvariti

svoje ciljeve i mogli planirati obitelj,
ukljucili smo se u poduzetnistvo uzgoja
purana. Ne mozete ni zamisliti Sto je to
sve podrazumijevalo! Prijepodne sam
odrzavala nastavu u Pecuhu (buduci da
sam ja djevojka iz Pecuha), a od popodne
do drugog dana ujutro,,puranili”smo

u mjestu udaljenom od Pecuha 40 km.
Deset tisuca slatkih purical Hranjenje,
pojenje, hranjenje, pojenje. Mjesecima
se svaki dan odvijalo isto. Jedva da sam i
spavala. Perad vise nije bila slatka i mala.
Ali ciljevi su me gurali naprijed. Mogu

ja to do krajal I¢i ¢e to! | onda jednoga
prohladnoga zimskog dana, kada me je
vec i zivot zabolio, a i purice su porasle

i znale i kljucnuti, jedne jedine veceri
propustili smo izaci na farmu. Zamolili
SMo svojega partnera da samo te noci
povede brigu o zivotinjama. Tada nismo
ni slutili da smo time srljali u vlastitu
propast. Te su noci prozori ostali otvoreni i
perad se prehladila. Cijeli je uzgoj uginuo
u roku od dva tjedna. Deset tisuca trupala
uginulih Zivotinja.

Procitala sam negdje otprilike kao,,treba$
se brzo prilagoditi promjenama”! Ja to
tada nisam uspjela. Pukla sam.

Pocela sam si govoriti sljedece: Temelj
Zivota je sloboda. Cilj Zivota je sreca.
Rezultat Zivota je razvoy.

Pa haj 'mo curice i djecaci. Zlicom sam
pokupila svoje krhotine i rekla: fet’s go!

Negdje pocetkom 1990-ih, u vrijeme
kada su se rodila moja prekrasna djeca,
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sto bi ucinio ti...?

i mene je dodirnuo dasak mrezne
prodaje. UloZila sam enormne kolicine
rada i vremena u ucenje. Imala sam
odlicnog mentora. Sve sam htjela
saznati o nacinu funkcioniranja MLM-a.
Ucila sam mnogo, procitala sve knjige
koje su se u ono vrijeme mogle nabaviti,
bila sam nazocna na svim seminarima,
presludala sam bezbroj kaseta, ali neSto
je falilo. U meni. Tada mi jos nije bila
poznata mudrost: uspijes li previadati
svoje strahove, bit ces slobodna!
Zelis Ii doznati na koji nacin razmisljas,
pogledaj kako zivis! A Zelis i promijeniti
svoj Zivot, sve Sto mora$ promijeniti su
tvoje misli! Hura! Imam rjeSenije!

|z svojeg sam se razocaranja, dakle,
ponovno uspravila na noge. Uz dvoje

male djecice opet smo krenuli u
poduzetnistvo. Nazalost, ponovno s
jednim,,partnerom”. Pokrenuli smo
Skolsku zadrugu, koja je djelovala na
podrucju cijele drzave, u cijoj sam
djelatnosti aktivno sudjelovala. U
podrucje moje nadleznosti spadale

su Juzno Zadunavlje, te Zupanije Zala,
Gy6r-Moson-Sopron, Vas i Komdrom.
Pregrst putovanja, golema odgovornost.
Tek nakon dviju godina koje su covjeka
stavile na pravu kusnju — svoju bih djecu
vidala gotovo samo na fotografijama — i
kada se vec poceo uhodavati rad drzavne
mreze, morala sam si priznati kako se

ne nalazim na pravome mjestu. Poznata
vam je izreka, U zajednickoga konja sedlo
je uprljano!”Ustala sam i, ne uzevsi nista
0sim svojega kaputa, ofisla prema izlazu.

Kada ce viSe ta potraga za putom doci
do kraja? Moji su me prijatelji pokusavali
odgovoriti.,,Nemoj se unistavati!”,Radis

vie no trojica drugih!”— govorili su mi.

Moja me obitelj nastojala privoljeti da
pometem svoje snove pod tepih. Al
nisam odustala! U meduvremenu sam
se vratila u nastavu, promatrala sam
svijet oko sebe i sa sve vecim uvjerenjem
se ohrabrivala: Blagostanje je prirodno

stanje!To zasluzujem i ja!

Maoto mi je glasio: Bolje je istraZivati
labirint, nego sjediti na jednome mjestu
bez sira. Uputis li se u novom smjeru,
lakse ces pronaci novi sir. Zbog toga sam
dakle promijenila smjer. Vjerovala sam da

rjeSenje postoji
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Mora postojati. | krenula sam dalje. Sve dok
15. kolovoza nije otislo jedino bice koje me
je znalo prihvacati onakvom kakva jesam,
koje je imalo vjere u mene i koje me je
voljelo viSe od svega na svijetu — moj Otac!

1"

,Covjece! Bori se i s vierom vjeru!

| opet na podu. | ponovno se valja
uspraviti. Opet i iznova.

Odlucila sam. Zeljela bih se baviti
stvarima koje su u sluzbi zdravlja. Zaklela
sam se pred samom sobom i Bogom

da nikad vise ne¢u dopustiti da umre
netko iz mojega okruzenja, a da mu ne
pokusam pomoci koliko god ja to mogu.

Ponovno MLM. Zar je to ipak moj put?
Je li ovo doista ono $to toliko dugo
ocekujem? Ljekovito bilje i multi-level-
marketing. Huraaaa!!! Spaseni smo!

U sijecnju 1997. pocela sam izgradivati
mrezu i zacrtali si kao cilj da ¢u jo$

iste godine, do 27. kolovoza, uspjeti

to napraviti. | uspjela sam. Iduce su
godine u ekipi neprekidno isplivavali na
povrsinu novi voditelji. Ipak, nije sve bilo
tako bezbrizno. Put u Ameriku prepun

opasnosti, teska bolest, zatim i razvod.

Posao nije ostao na mojem imenu. Stand
up! Dokle jos? Imala sam osjecaj — ovako
ne mogu dalje. Ali kad oprostimo, na$
imunosustav postane jaci. | postala sam
svejacaijaca.

Shvatila sam: Moram se promijeniti. Jer
onaj tko nije spreman promijeniti se proci
Ce kao dinosauri!

| opet je uslijedila Skola. (Jos je sva sreca
$to obozavam poucavati!) | onda su me
zadnjeg dana Skolske godine, koji je

bio pretvoren u dan Sporta, na jednoj
utakmici srusili i pretrpjela sam ozljedu
glave sa selektivnom amnezijom.

Nema se Sto reci: Mogucnosti razvoja su
beskonacne!

Nov Zivot, nov posao (radno mjesto).
Zaposlila me je vodeca novcarska
ustanova u drzavi i prekvalificirala u
savjetnika za ulaganja. U meduvremenu
sam se upoznala s FLP-ovim
proizvodima (na cemu i ovim putem
zahvaljujem Istvanu Hajduu i Eszter
Hegyi), ali posao nisam htjela prihvatiti.
Znala sam da su proizvodi fantasticni,
naime potvrdili su se i kod mene, ali sam

smatrala da za posao,,vremena nemam”.
U banci sam radilai 10 do 12 sati na
dan, ali barem sam imala prihoda za
egzistenciju. Uzdrzavati sama dvoje djece
bas i nije vrhunac djevojackih snova! Na
pocetku sam jurcala diljem regije Juznog
/adunavlja, zatim sam premjestena u
Budimpestu. Moja djeca u Pecuhu, ja u
glavnom gradu. Tako sam putovala tri
godine. Nije bilo nimalo lako! Djeca su
plakala kod kuce, a ja ondje. Ali valja ici
iici. Valja raditi i raditi. Uslijedilo je novo
razdoblje stiskanja zubi. Odlazila sam,
radila sam jer sam imala svoj cilj! To¢nije
reCeno dva. Htjela sam imati stan i
automobil kako bih mogla osigurati laksi
i sretniji Zivot svojoj djeci i samoj sebi. |
uspjela sam. Pa konacno! Barem nesto!

FLP mi se sve viSe priblizavao. Forever je

na jesen 2002. godine odrZao natjecanje

u ljepoti na koji je moja prijateljica poslala
moju fotografiju. IZlu¢no natjecanje,
polufinale, zatim je u Kongresnoj palaci 16.
studenog uslijedilo finale. Tijekom veceri
namijeravala sam podi kudi. Sto ja ovdje
trazim? — postavila sam si pitanje. Ali
Judith Miiller me je,zaustavila u bijegu’”.
Ostala sam. Bio je to neobican dozivljaj,
mogla bih puno pricati o tome $to se sve
dogodilo one veceri i jo$ nekoliko mijeseci
nakon toga! (®) | opet oprost — u ovom
slucaju to je znacilo da trebamo prepoznati
BoZju iskru u svakome, neovisno o nacinu
njegova ponasanja.

Polako je stiglo VRIJEME. U studenom
2005. godine nazvao me Miki Berkics
da je, naime, ,uskrsnuo”iz mrtvih jednu
od mojih davnih assistant supervizorskih
linija iz Budimpeste, i kako ima jo3
jedno mjesto u svojem automobilu

za sljedeci Success Day. Dala sam se
nagovoriti na akciju. Otisla sam. To je
bila najbolja odluka u mojem Zzivotu!

Iz hobija sam vec bila na bezbroj FLP-
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ovih priredbi, ali tada i ondje nesto me
potaknulo. 19. studenog 2005. godine
u onoj rukometnoj dvorani donijela sam
odluku: JA CU SADA OVO DOVESTI DO
KRAJA!! Forever Living Productsi ja
stupili smo u brak na vijeke vjekova.

Miki je otputovao tijekom prosinca, a

ja sam za to vrijeme ucila. Ucinila sam
sve Sto je rekao! Bas sve! Tvoj sponzor je
Covjek u kojega mozes imati tisucu %
povjerenja! On postoji radi tebe. Radi za
Tvoje uspjehe. Vjeruj svojem sponzoru,
iimaj povjerenja u njega! | vjeruj

u sebe! Ja sam znala Sto zelim. Nisam
vise trazila dalje. Ove godine u sijecnju
zapoceli smo s napornim radom. Znas i,
Citatelju dragi, $to sam si zacrtala za svoj
prvi cilj? Da ¢u do 27. kolovoza postati
managericom. Povijest se ponavljala.
Ostvarili smo cilj! Bez Mikija ne bismo
mogli uspjeti! Zahvalnost koju osje¢am

prema njemu ne moze se pretociti u rijeci.

| u ovih osam mjeseci preda mnom su

se isprijecile brojne prepreke. Jo$ su mi
tijekom sijecnja provalili u automobil

i ukrali mi FLP-torbu. U njoj se nalazio
maoj popis imena. Nakon nekoliko dana
pronasla ga je policija. Nedostajali su CD-i
DVD-i, ali su lopovi ono najdragocjenije
blago — moj popis imena — ostavili
ondje. (Koje li samo srecel?)

U veljaci ponovno prometna nesreca,
ali smo se ovaj put izvukli. Naime mi
putnici, jer sam na svojem trogodisnjem
automobilu, iju sam zadnju ratu kredita
otplatila bas prethodni mjesec, imala

totalku. Mjesecima su me prijatelji

N
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suradnici vozili amo-tamo kako bismo
uspijevali raditi. Nije bilo zaustavljanja.

U svibnju sam operirala koljeno zbog
artroze koja se provlacila jos od jedne
davne Sportske ozljede. Istoga mjeseca

u Budimpesti se odrzavao Success Day.
Deset dana nakon operacije, hodajuci

na dvjema $takama, ipak sam stigla
ondje. Nije uopce bilo upitno hocu li ici
ili necu. Managersku razinu planirala
sam u visini srpnja — kolovoza. Bilo je to
krvavo razdoblje. Miki mi je ,zaboravio”
spomenuti da bih trebala malo promisliti
o tome, jer ipak je to u jeku ljeta i ljudi se
obi¢no nalaze na godiSnjem odmoru. . .

| sama sam doSla do tog zakljucka, ali
samo vec u hodu. Povratka nije bilo.
Znala sam dobro da je ovo kategorija
poduzetnistva i da automatski ne
podrazumijeva uspjeh ni novac.

Donijela sam jednu odluku i htjela je
izgraditi. Morale su mi pomoci i moje
budimpestanske linije, ali je i moj sponzor
do kraja ustrajao uz mene. Strpao bi me u
svoj auto, Stake iza, i posli bismo na put.
Pecuh—Budimpesta, Budimpesta—Pecuh.
Na dobrim madarskim cestama cesto bih
se nagutala svojih suza od bolova (samo
da ih on ne vidi), ali isli smo dalje. Iz
tjedna u tjedan, isli.

Osjetila sam, sada Cu je imati! Jo$ i pod
cijenu $to mi je ponovno slupan auto.
lako je sada ostao u voznom stanju, ali
ipak... | opet sam oprostila (pogotovo $to
je to bio moj Dragi Sponzor, koji je iSao u
rikverc, nije me primijetio i pokupio me.

© ©). Pomislila sam, nema frke sve dok
mi samo auto stradava.

E, pa ovdje se nalazimo u ovom trenutku.
22. kolovoza imala sam 120 bodova. Mjesec
smo zakljucili sa 137 bodova. Jos jednom
hvala Ekipi i Mikiju Berkicsu, $to su bili

uz mene u dobru i zlu, Sto su mi pomagali
na ovome neravnom terenu, njima, koji su
uvijek vjerovali i naveli me da povjerujem
kako zajedno mozemo stvarati cuda!

ATi, Citatelju Dragi? Vjerujes i Ti da
moZes stvarati cuda? Da se ne bojis,
sto bi ucinio ti?

Neka na ovome mjestu stoji jedna poruka
A.J. Gronina:

, Zivot nije pravocrtan, dovoljno pregledan
hodnik, kojime mozemo proci do kraja
opusteno, neometana, neqo je labirint
nepreglednih staza, po kojem se mora
pronadi put dugotrajnom i napornom
potragom, tijekom koje se s vremena na
vrijeme nademo u slijepoj ulici.

Medutim, imamo li vjere, pred nama ce

se uvijek otvoriti neka vrata — moZda

ne tocno ona na koja smo racunali, ali
svakako ona iza kojih nas ceka pravi put.”

Uspravi se samo jedanput vise nego
sto si bio na podu! | pobjeda Ce biti
Tvoja! Podi s nama i budi slobodan!
PridruZi se skupini pobjednika, jer
Zivot pobjednika je dinamican Zivot.
To je Zivot koji je uvijek ispunjen
osjecajem srece!

Bog Vas blagoslovio!
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