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Gledajuci u buducnost

nje Casopisa Forever International. Osvrnuvsi se na proteklih
8 godina, iznimno sam ponosan na ¢injenicu koje znacenje
imaju ove publikacije. Za ovo smo vam vrijeme, iz mjeseca u mje-
sec, pokazali na koliko stabilnim temeljima stojimo, kako smo se
prosirili diliem svijeta, kako smo uvodili svoje ¢udesne nove pro-
izvode, s pomocu kojih se promijenio zivot milijuna ljudi. A jo$ i
ovako, i s ovih 100 izdanja, mozemo predstaviti tek djeli¢ FLP-ove
povijesti. Foreverov ¢asopis objavljujemo svaki mjesec, te na taj
nacin mozemo dostojno proslaviti Vase veli¢anstvene rezultate,
dragi nasi Distributeri. S pomocu Casopisa podijelili smo s vama
nase velianstvene proizvode i preporucili vam izuzetne edukativ-
ne sadrzaje o Foreverovoj mogucnosti. Nadamo se da je sve ovo
imalo motivacijski u¢inak na vase poslove u izgradnji.
| bilo bi dosta reci toliko o proslosti. Vec jedva ¢ekam da pro-
¢itam iduce 100. izdanje nadega Casopisa, jer znam da Ce pisati
0 permanentno rastu¢em uspjehu Forevera diliem cijeloga svi-
jeta. A kada smo vec kod proslave, polako stize vrijeme za Super
Rally!' S ushicenjem is¢ekujem susret s nekoliko tisu¢a kvalifici-
ranih distributera u Dallasu! Moram vam otkriti da stoZzer Home
Officea neumorno radi na tome kako bi priredio dosad najveci

Super Rally u povijesti. Ulozite i vi sve svoje napore!

Kako ste mogli zakljuciti i s naslovnice, sada slavimo 100. izda-
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Buduci da se Super Rally nalazi vec toliko blizu, to ujedno
znaci i da se nalazimo pri polovici godine. To je najbolje raz-
doblje da bismo se osvrnuli gdje se nalazimo na podrucju
ostvarivanja svojih ciljeva koje smo zacrtali. Mi u Foreveru, ¢ak
i unato¢ gospodarskom nespokoju i recesiji svjetskih razmjera,
ocekujemo dobru godinu. Ali, mi je Zelimo uciniti VELICAN-
STVENOM! Kako to mozemo postici? Pregledavsi sijecanjske
cilieve, ocijenivsi dosad postignuto i odredivsi $to se jos mora
posti¢i predstojecih Sest mjeseci. Zajedno sigurno mozemo
ostvariti zacrtane ciljeve.

Cuo sam jedanput kako su ,ciljevi snovi s rokovima”. U
mene je ova izreka uvijek prizivala dojam uzurbanosti. Dopu-
stite da vas upitam, koji su Vasi ciljevi? Mozda neki novi auto-
mobil, otplata svih rata kredita za stan, Skolovanje djece, rea-
lizacija Profit Sharinga, polazak na putovanje snova ili prvom
prigodom na Super Rally? Za postizanje ciljeva bit ¢e vam po-
trebna vada strast, ustrajnost i prstohvat pomodi, kako bi vas
sve ovo moglo motivirati tijekom cijele godine. Ne zaboravite,
nije vazno jesu li vasi ciljevi veliki ili mali, s pomocu Forever Li-
vinga svi oni postaju ostvarivi!

REX MAUGHAN

POZDRAV PREDSJEDNIKA



STIGLO JE LIETO!

U zadnje se vrijeme vremenski uvjeti katkad vise nego nasale s nama, ali unatoc tomu,
uistinu nam je pokucalo na vrata lieto, to razdoblje zasluzenih odmora i ljetovanja.

Cajan problem. Forever se, medutim, Zelio pobrinuti za one koji se bore s materijalnim potesko¢ama i koji samo-
stalno ne mogu rijesiti pitanje odmora za svoju obitelj, stoga je pokrenuo i dva takva poticajna programa, koja su
za cilj zacrtala putovanje, lietovanje.

Jedan od nasih najpopularnijih programa jest porecki Rally, koji se prosirio na Cetiri dana i tri nodi, sto ukljucuju eduka-
ciju i zabavne sadrZaje. U okviru Rallyja mozemo provesti predivne dane u prekrasnom okruzenju na morskoj obali, moze-
mo kusati ukusne mjesne hrvatske specijalitete, upoznati neke njihove folklorne obicaje, odnosno znamenitosti.

Ovo vrijeme mozemo provesti ne samo ugodno, nego i korisno, jer ¢e nas u tajne izgradnje poslovne strukture i
multilevel-marketinga uputiti ponajbolji treneri u Europi, zahvaljujuci kojima nekoliko tisu¢a obitelji godisnje u sklopu
Foreverova marketinskog plana uspijeva posti¢i managerski ,san" koji predstavlja uistinu istaknutu razinu.

Takoder je ovih dana zapocelo kvalifikacijsko razdoblje za europski poticajni program, Cije je ove godine odrediste
London. To je multikuturalni glavni grad Europe. | sve to sa svojim zavidnim povijesnim zaledem, impozantnim zda-
njima i, naravno, svojom specificnom klimom, kao i Zivahnim glazbenim i kazalisnim Zivotom.

Ovaj put Forever Living Products poziva svakoga na ¢udesno putovanje u ovaj ¢udesan grad. Sto nam je dakle
¢initi, $to sada zauzvrat tvrtka trazi od nas? Zapravo nista specifi¢no, ne puno izvan uobicajenog okvira, samo toliko
da svaki dan odradimo svoje predvidene zadace. Moramo na dnevnoj razini organizirati svoju djelatnost na podruc-
ju izgradnje poslovne strukture, moramo se obratiti svojim sponzorima te ¢emo, provodedi djelatnost na temelju
sponzorskih uputa, modi jos prije roka ispuniti postavljene uvjete. Budemo li svoju djelatnost na podrucju izgradnje
poslovne strukture ucinili dnevnom zadacom i ude li to u nasu dnevnu rutinu, tada ne¢emo zapravo morati pozorno
pratiti rokove, ne¢emo se dovesti do panike zadnjih dana, ne¢emo morati raditi u ludoj jurnjavi u zadnjim trenutcima,
vec ¢emo modi komotno i mirnim tempom ispuniti uvjete koji su potrebni za ostvarenje poticajnih programa.

Dva se programa uvelike preklapaju i upotpunjuju, te ¢e oni koji do 31. rujna ispune uvjete Holiday Rallyja, nastav-
ljajuci istim radom, jednostavno modi ispuniti uvjete putovanja u London.

Svima Zelim ugodne ljetne trenutke opustanja, dobre pripreme za putovanja i sjajnu djelatnost izgradnje poslovne mreze,

Za mnoge medu nama, medutim, dospjeti na more, ili neko drugo vazno odrediste na kontinentu, predstavlja zna-

Naprijed FLP Madarska!
DR.SANDOR MILESZ
regionalni direktor

L

T

Holiday Rally
2-4.10. 2009 Porec¢
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Na putu snova

Gledaj sad, dok on ovdje stoji,

[ siguran je vec na putu uspjeha.
Gledaj sad, aliito uoci

Kako ga proslost njegova muci.
Gledaj sad, ovdje proslost stoji

[ stajala bi godina tko zna koliko,
Al” znaj to je velika stvar

Ovo igra nije.

I oni, dragi nasi,

Promatraju nas suznim okom

Onitu, skupa s tobom,

Za tobom svi drugi sa svojom pricom.
Oni su ti vjerovall,

Godinama ti svoju vjeru davali

Za ruke te tvoje drzali

Na putu snova.

Sto e ti naslov, pa bio i vazan,
Kad plamena nema i osmjeha nije,
Kad vatre nema, ni strasti nije,

Kad vjere nema sto dusu grije.

Vini se gore, i jos vise,

Vise nece bit" sjene.

Sudba nije uvijek dobra,

Ima zamki, losih karata.

5trghuje§, a ipa/fise nadqi

o o danemadofe. Dvanaest jest brojka iz bajki, ba$ kao Sto su i tri
a rusis se pod tezinom Zivota. . ;7 v .

il i sedam. Smatra se da donosi srecu, ¢ak i u braku.

Na putu snova. .

o Pred onim tko je stigao dotuda nalazi se lijepa
podse et rdien it sadasnjost i mogu se pojaviti obrisi jos sjajnije
engotouei buducnosti. Forever Living Hungary u svibnju je
oo proslavio svoj dvanaesti rodendan pred sedam tisuca
(Po piesmi My way Franka sinatre, | SVOJi ZAUSNIN sljedbenika u Sportskoj areni LaszI0

cueresepeenre e | pann u Budimpesti. Bog ga pozivio duga ljeta!

Dvanaest godina -
Na putu snova
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RODENDANSKI SUCCESS DAY, BUDIMPESTA

nosti zapoceo je nastupi-

ma za podizanje atmosfere
svadbenoga pjevaca Sandora
Lisztera i njegova orkestra, te
plesne  skupine  Vadrézsak
(=Divlje ruze). Nakon toga usli-
jedila je tocka Tibora Elidsa
u kojoj je izvodio popularne
napjeve iz klasicnin glazbenih
diela, dok su se u meduvreme-
nu tribine Arene sve vise popu-
njavale onima $to su se okupljali
povodom proslave.

Zatim se zbio nesvakidadnji
iZlazak na pozormicu dvoje vodi-
telja programa - dijamantno-sa-
fimi manager Miklos Berkics
i njegova zanosna partnerica
senior managerica Patricia Ru-
sak izadli su iz jednoga roden-
danskog poklona, pozdravili
auditorij i pozvali na pozornicu
kapetana, krovnoga regional-
nog direktora dr. Sandora
Milesza, koji je u pratnji svoje
supruge gospode Adrienn sti-
gao u Arenu u snjeznobijelom
Rolls Royceu. "Kako sada vidim,
sve nas je vise, a mi ¢emo po-
modi da nas bude jos i vise od
ovogal” — zapoceo je svoj ro-
dendanski pozdravni govor dr.
Milesz, i nastavio: "Mogucnost
je dana za iskorak, medutim vrlo
je vazno da slozno izgradujemo

Naé rodendanski Dan uspjes-
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poslovnu strukturu i vidjet Cete,
bit ¢emo najbolji na svijetu!”
Svoje misli zakljucio je jednom
molbom: “Vi koji ste sada ovdje,
obecajte mi da cete dodi i idui
put, te da ¢e svatko od vas do-
vesti jo$ jednu osobul U redu?
Budite uspjesni i bogatil Napri-
jed FLP Madarska!”

Nakon toga mogli sSmo po-
slusati  poruku  operativnoga
direktora za Europu Pétera
Lenkeyja, koji je u svojem,
emocijama protkanom, preda-
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vanju govorio o smislu podu-
zetnicke djelatnosti. Otkrio je da
u svijetu devet milijuna ljudi radi
za FLP-ove uspjehe, i da je cil
svih nas da promijenimo svoje
Zivote. Ovo je jedan Cist posao, s
Cistim kartama, u kojem su obje
strane pobjednici, jer je Rex
Maughan izradio vrlo korektan
poslovni plan. Osnove su nam,
dakle, na raspolaganju, ali je vrlo
vazno da ono 5to radimo ¢ini-
mo u dobrom raspoloZenju. To
je jedna od tajni uspjeha, i ako je

tako, tada doista moze promije-
niti nas zivot. “Ponosan sam na
to $to mogu biti medu vama.
A i volim biti s vamal" - napo-
menuo je, a zatim je zakljucio
rijecima koje je namijenio svi-
ma nama. "‘Mogu¢nosti su nam
dane, a klju¢ se nalazi u rukama
svakoga od nas. Vi ste najbolji, vi
ste profesionalcil”

Nekoliko minuta poslije pu-
canstvo Arene moglo je stei
dojam da se nalazi na medi-
cinskoj minikonferenciji, jer se

na pozomici pojavila soaring
managerica dr. Edit Révész
Siklésné. U svojem stru¢nom
predavanju na visokoj razini
osvijetlila je mehanizme razvo-
ja pojedinih bolesti, presudnu
ulogu prirodnih antioksidansa,
metode prevenciie, s poseb-
nim osvrtom na ulogu pravil-
ne prehrane, unos vitamina i
adekvatnog nacina Zivota, pre-
poruCujuci za sve to, naravno,
proizvode na bazi Aloe vere.
Tema je uglavnom nastavljena

RODENDANSKI SUCCESS DAY, BUDIMPESTA
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u bloku soaring managerice
dr. Terézije Samu u kojem
je ona pozvala kolege lijecni-
ke i zdravstvene djelatnike na
pozormicu, gdje su zajednicki
vrednovali svoja iskustva s pro-
izvodima, kao iiskustva ljudi koji
Zive u njinovu okruzenju. Nakon
toga — u skladu s tradicijom -
uslijedila je kvalifikacija brojne
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skupine supervizora i assi-
stant managera. Pozornica
se ispraznila, svjetla su ugade-
na, i poceo se vrijeti jedan film
u kojem su dva lika - djevojka i
decko, koji su danas vec¢ odrasli
ljudi — predstavili svoje roditelje,
zajednicki zivot, te svoje napore
i uspjehe na kojima mogu za-
hvaliti FLP-u. Nakon zadnjega

kadra video uratka prolomio
se pliesak, i tada se na pozor
nici pojavila miljenica svih, dija-
mantna managerica Veronika
Lomjanski. | ona je zapocela
pitanjem na koje je ubrzo i od-
govorila: "Zbog ¢ega ste ovdje?
Zato da biste zaradili novac!”
JJako je jednostavno sve ovo,
nije potrebno previse kompli-

cirati” U sebi svojstvenom pre-
davanju, neposrednim stilom
zamolila je da svatko obrati
veliku pozornost na osobnoga
sponzora, jer od njega moze
oCekivati pravu pomocd. Izlike
se moraju rjeSavati logi¢nom
argumentacijom, a naglasak ne
smije biti na tome zbog cega
ne, nego zbog Cega da. Svoju

RODENDANSKI SUCCESS DAY, BUDIMPESTA



djecu trebamo pravodobno na-
uciti zaradivati novac, jer zahva-
ljuju¢i tomu njihov Zivot moze
biti stabilan i sretan. Trebamo
racionalno gospodariti - svojim
vremenom i usredotoCiti svoju
energiju na Sirenje poslovne
mreZe, raditi naporno i uspjeh
nece izostati. Zatim su ponov-
no dosle na red kvalifikacije.

Ispostavilo se kako jo$ uvijek
ima mnogo onih koji bi Zeljeli
osvajati, veci broj njih planira
kupovinu automobila, a i
povecao se broj managera i
viSih managera.

Zatim su, sukladno ve¢ uho-
danom scenariju, provedene i
kvalifikacije u kategoriji Busi-
ness 20-30-40, te za Super

RODENDANSKI SUCCESS DAY, BUDIMPESTA

Rally. Kako je vec proslo dosta
vremena od svirke uZivo, za
opustanje uslijedilo je bas to
- nastup uZivo ¢lanova FLP-a
i zdusnih graditelja poslovne
strukture. Dakle, omaniji tulum u
Areni uz sudjelovanje Dije Biro
i Klare Hertelendy, odnosno
Andrasa Banhidyja, Zoltana
Dandéa i Leslie Szabé. Zatim

su dva voditelja u elementu po-
zvala na pozomicu pravu facu
nad facama Jézsefa Szabda,
Covieka koji je prije Cetrnaest
godina odsanjao, da bi nakon
dvije godine i pozvao u zivot
FLP Madarsku. “Kao dijete u
Debrecenu cesto sam znao
sanjati o velikim putovanjima.
Zelio sam dospjeti na daleka,

FOREVER 2009/7 9



vrlo daleka odredista. Ali znate i
vi, zar ne, koliko je grozan osje-
¢3j sanjariti kad nema$ novca,
kad su ti dZepovi prazni. Sto da
radim, trebam i odbaciti svoje
snove?” — glasilo je pitanje sa-
fimoga managera. Nakon toga
mogli smo ¢uti da je ve¢ imao
trideset i osam godina kada se
u Njemackoj sreo sa stanovi-
tom osobom koja mu je otkrila
goleme mogucnosti koje se
skrivaju u FLP-u. “Za to nije po-
trebno nista drugo nego biti
'tek’ Covjekom, Zeljeti pomagati

10 2009/7 FOREVER

|

drugima!” - glasilo je ohrabri-
vanje! To je sve. "Otvori zaklju-
¢anu kutijicu, u njoj se skriva
rieSenje!” — istaknuo je. Ali za to
ipak valja i nesto prinijeti, jer za
ozbiline stvari treba podnijeti
Zrtvu. I, naravno, otpustimo
kocnice, pobijedimo u prvom
redu svoje strahove. Nemojmo
smetnuti s uma da je novac tek
sredstvo, novac $tancam ja, a
ne on mene! Nemojmo htjeti
dobiti ribu, radije naucimo kako
se riba lovi, pro¢i cemo bolje.
Ova je tvrtka zato dobra jer je

pokrecu dusa, postenje i ¢ast!”
- zakljucio je svoju ljubaviju i
entuziazmom protkanu  kon-
templaciju Jozsef Szabd. Za-
tim se jedan novi snjeznobijeli
luksuzni automobil dokotrljao
pred pozomicu. Imao je dva
putnika, dvoje voditelja progra-
ma. Cini se da to nije bila samo
proslava rodendana, nego i dan
spektakularnih ulazaka. Attila
Gidofalvi je dijamantno-safir-
ni manager ugledne proslosti
graditelja poslovne strukture i
velik ljubitelj motora. Doista je

bio na visini zadatka nakon $to
se na platnu odvrtio video spot
koji je prikazao najsvjetlije tocke
njegova dosadadnjega zivota,
a za Ciju je glazbenu podlogu
posluzila pjesma skupine ABBA
pod naslovom Imam jedan
san. Za promjenu se, u pratniji
triju Cudesnih motociklista u va-
treno crvenom automobilu iz
snova, dokotrljao pred publiku
koja ga je docekala poput kra-
lja. Zatim je okrenuo na ozbiljan
ton. "Svatko traga za tajnom, za
tajnom neuspjeha ili uspjeha.

RODENDANSKI SUCCESS DAY, BUDIMPESTA
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Nije potrebno tragati, tajna smo
mi sami, ona je skrivena u nasoj
licnosti. Svi govore o kriz, a ja
¢u vam tiho otkriti: Kriza “vamo,
kriza tamo, moj se bonus u
FLP-u popeo na dvostruku vri-
jednost. Najvaznije tri stvari su
da znas $to zelis, da zna$ tko i
i da daje$ uvilek samoga sebe,
nemoj htjeti biti netko drugi, jer
samo tako moze$ biti autenti-
¢an. Moramo htjeti postati net-
ko, prikazumo rezultate kako
bi drugi mogli zapamtiti nade
ime. Moramo htjeti Zivjeti onim
zivotom koji si doista prizeljku-
jemo, ali moramo biti spremni
i zasukati rukave za svoje snove!
FLP je sjajna Sansa za to, treba je
samo zgrabiti, jer imamo samo
ovaj jedini zZivot. Pitate kako?
Obratimo pozornost na one
koji su uspjesni i u¢imo od njin.
Vjeruj u sebe, voli proizvode i
budi zadovoljan. Kamo bismo
zelieli pripadati, u red onih koji
bi spasili svijet? Onda promijeni-
mo nacin svojega razmisljanja i
uspjet cemo!”

Nakon dinami¢nog preda-
vanja razumljivo je da nas je
ganulo dok smo slugali pjesmu
My way Franka Sinatre. Za ovu
prigodu prepjev na madarskom
jeziku napisao je sam izvodac
Lui, a posvetio ga je Attili Gido-
falviju. Nakon vrlo kratke pauze,
publiku je zabavijala skupina
Android, u djim se redovi-
ma nalazio i dr. Sandor Milesz.
Zatim je nastupio frontman
skupine Edda Attila Pataky
sa svojim  klasicnim  snimka-
ma. Niz predavaca zakljucila
je gosca iz Njemacke, najbrZi
dvostruki - dijamantni  mana-
ger na svietu Katrin Bajri.
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RODENDANSKI SUCCESS DAY, BUDIMPESTA

Glavna misao njezina izlaganja
umirila je sve nas: “Nalazimo
se na najboliem mijestu, jer je
FLP jedna od najboljih, najper-
spektivnijih i najkorektnijih tvrt-
ki, s jednim od najdinamicnijih
rasta na svijetu.”

U tome posebna zasluga pri-
pada sjajnim Madarimal Koma-
di¢ ugljena je crn i neobraden, a
ipak moZe postati dijamant dos-
pije li u prave ruke. Voditeliem
se takoder ne rada, voditeljem
se postaje, ali valja se potruditi
za to. Lideri svakoga dana nazi-

ru buducnost jer znaju $to hoce.
Moramo htjeti postati dijamanti
i postat cemo dijamanti!

Dan uspjednosti okoncan je
kad su pozomicu preplavili svjeZi
assistant supervizori. Nakon
toga svi su se uputili kucama
praceni midliu da ¢e za mjesec
dana, na nas sliedeci Dan uspjes-
nosti, a sukladno svojem obe-
¢anju, obvezatno povesti sa so-
bom jos jednu osobu

Urednik
ZSOLT JABERITS
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pobijediti Brazilce...!

“Usudujete li se Vi tkati
velike snove?” - obratio se
sudionicima skupa mana-
gera okupljenih pod velikim
Satorom nasuprot dvorcu u
Szirdku krovni regionalni di-
rektor dr. Sdndor Milesz.
Brojno  slusateljstvo, upot-
punjno ¢lanovima iz Juzne
regije, u pocetku je jo$ pri-
krivalo odgovore plastom
uctivosti, ali kako je vrijeme
odmicalo sve se vie zagri-
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"E bas cemo

javalo. ,Nemojte previse
gledati televiziju ako Ze-
lite cuti i vidjeti uistinu
dobre vijesti!” - isticao je
regionalni direktor. ,lzuze-
tak je naravno program
FLP-televizije, ali vi to vec
ionako znate. Molim vas,
poslusajte me pozorno,
jer vam mogu otkriti doi-
sta dobre vijesti!” Jedan za
drugim nizali su se planovi,
jedan ljepsi od drugoga, te

vec ostvarene zamisli odno-
sno one koje tek treba ostva-
riti. Vijesti su glasile o znacaj-
nim popustima za kupce, o
renoviranjima, prosirenjima.
Prodiren je dvorac u Szirdku,
u tijeku su radovi na preure-
denju zgrade u Szondijevoj
ulici, kako bi se mogla po-
visiti razina edukativnih sa-
drzaja, jer Ce i opremljenost
renoviranih dvorana biti bo-
lia, suvremenija. Prosirit ce

Y

se Sonyaina edukacija, a u
planu je i adaptacija kako bi
se dobio edukacijski centar u
ulici Nefelejcs namijenjen za
500 osoba. Sve to da bismo
mogli postati jos uspjesniji
u izgradnji poslovne mreze.
Glede MLM-sustava, trenu-
tacno smo tredi na svijetuy, a
ispred nas se nalaze tek Ja-
panci i Brazilci. Veli¢anstven
je to rezultat vrijedan posto-
vanja, medutim, nemojmo

SKUP MANAGERA
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se zadovoljiti samo s toliko!
Zacrtajmo si kao cilj da ¢emo
ni vise ni manje nego pobi-
jediti Brazilce i u¢inimo sve
da ga ostvarimo. ,Imajte
hrabrosti tkati velike sno-
ve! Naprijed Madarska!
Naprijed FLP!" - zaokru-
zZio je svoje pozdravne rijeci
krovni regionalni direktor dr.
Sandor Milesz.

Nakon pozdravnih rijeci
slijedila su izvjeS¢a s putova-
nja sudionika World Rallyja.
Ovdje su medu inima bili
dijamantno-safirni  manager
Mikloés Berkics, dijamantni
manageri Veronika i Stevan
Lomjanski iz Novoga Sada,
nekoliko  élanova  Presi-
dents’ Cluba, i dvostruka di-
jamantna managerica Katrin
Bajri iz Njemacke. Svrha je u
svakom slucaju bila motivaci-
ja i odrzavanje dinami¢nosti
na razini. Cesto padnemo u
zamku da tijekom izgradnje
vlastite poslovne strukture
zaboravlamo svoje silazne
linije, svoje starije i ve¢ do-
kazane suradnike - culo se
kao upozorenje - iako je
pruzanje pomodi, ozivljava-
nje njihove djelatnosti u na-
Sem vlastitom, ve¢ dovoljno
shvacenom interesu. Osim
uklju¢ivanja novih suradnika,
najmanje je toliko vazno -
ako ne i vaznije - zadrzava-
nje onih starih, koordiniranje
njihovom djelatnos¢u. Mora-
mo obracati na to pozornost,
moramo poslusati molbe su-
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radnika koje sponzoriramo, i
ako im je potrebna pomo¢,
moramo ih primiti za ruku.
Nakon ,sluzbenog” dijela
uslijedila je mozda najisceki-
vanija atrakcija dana, rucak u
vidu Svedskog stola na otvo-
renom, koji se svidio svim
sudionicima. Na listi najomi-
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lienijih jela bili su posebice
meso s grila i svjeze salate.

- Je li ruéak ukusan?
- upitao sam priznat i zaslu-
Zeno popularan bracni par
lijecnika safimih  managera,
dr. Katalin Pirkhoffer Se-
resné i dr. Endrea Seresa,
koji su stigli u Szirdk s mozda
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najudaljenije tocke. - Hrana
je uistinu ukusna, i raznoli-
ka - odgovara Katalin, zatim
brzo dodaje — a oni koji su
ujutro eventualno zaboravili
na konzumiranje uobicaje-
ne doze Aloe gela, u resto-
ranu su mogli nadoknaditi i
to. - Je li ovaj dan i za vas
poceo rano? - 7a nas i vise
nego rano, jer smo krenuli iz
Lentija, a to je ukupno vise
od 300 kilometara. - Ove
subote slavimo FLP-ov
rodendan, ali ako se ne
varam, vas i za vikend
Spasova ocekuje jedan

znacajan dogadaj! - Pri-
premamo se na obiteljsko
slavlje — reCe Endre ponosno
- Zeni se nas sin Maté, koji je
inacCe ve¢ manager u FLP-u i
provodi djelatnost u pecus-
koj regiji.

Popodne je ve¢ proteklo
U nepatvorenom  ozra¢ju
puckog veselja, zahvaljuju-
¢i ponajprije blagotvornom
djelovanju  Saljivih  igara,
glazbe i plesa. Tada su se
vec uistinu svi opustili. Sudi-
onike je najvise nasmijavao
zivi stolni nogomet i rodeo.
Zapravo, i ne isplati se trositi

puno rije¢i o tome, pogle-
dajte radije nase pripadajuce
snimke. Tko ne luduje za ak-
tivnim programima, takoder
je mogao pronaci najbolju
mogucénost za svoje opusta-
nje, jer su redovito polazile
ture obilaska dvorca, 5to se
pokazalo dobrim potezom
ne samo kao obimna du-
hovna hrana, nego i u mar-
ketinSkom smislu — dvorac u
Szirdku radi kao ekskluzivni
hotel, te tako mozZe svima
osigurati sadrZajan odmor
svaki dan u godini.

[ |
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0d prvog Aloe Lipsa
do dijamantne znacke

Veronika i Stevan Lomjanski
dijamantni su manageri. Da su
u redovima vojske, bili bi gene-
rali s puno zvjezdica na epole-
tama. Ovo je vec rang, uspjeh
za Cestitke, k tomu jos u Srbiji
pogodenoj ratom, krizama, bli-
zu Novoga Sada.

- Poznavajuci Veronikin
temperament, ne bih se zacu-
dio da je vasa karijera u FLP-
u zapocela tako sto je ona
jednoga lijepog dana stala i
ustvrdila: Stevane, sutra za-
pocinjemo s poslom!

- To je velika zabluda, mo-
gao bih cak re¢i da je istina
nesto upravo suprotno! - na-
smijesi se skromno Stevan Lo-
mjanski. Nasa karijera zapocela
je tako $to se jedan moj znanac
iz Segedina u srpnju 1997. go-
dine obratio meni i upoznao
me s ovom mogucnoscu. Kla-
sitha MLM-konstrukcija  vec
nam je otprije bila poznata, ali
moram priznati da smo se mo-
rali razocarati u nasem podu-
zetnickom izletu. Neovisno o
tomu, mene je stvar zanimala,
jer sam otkrio izazov u njoj.

Tu se mora reci i da nam je
prvu prezentaciju odrzao gost
predaval Laszlo Hari i njego-
va supruga Marti, koji su tako
savrseno prezentirali proizvo-
de i marketinski plan, da se
nije moglo ne pozabaviti s
tim, iako su oni tada bili is-
pod dva boda.

- Ipak, sto vam je dalo po-
Cetni zamah?

- Vlastito pozitivno iskustvo
s proizvodima. Naime, nas je sin
bas tada dobio herpes i odmah

20 2009/7 FOREVER

je stigla ponuda: trebamo isku-
Sati Aloe Lips. Iskusali smo, po-
tvrdio se, Stovise, znatno bolje
nego bilo Sto drugo prije toga.

- Do ovog trenutka jos nisi
spomenuo Veronikino ime,
kako je ona docekala ovu
novu mogucnost?

- Pitad kako? Pa nikako! U
pocetku nije htjela ni ¢uti za
to. Ako sam samo zaustio jed-
nu rije¢ koja pocinje sa slovom
LA odmah bi me zaustavila da
prestanem, nju ionako necu
modi uvjeriti!

- Nisi li bio ogorcen kada si
Cuo njezino odbijanje?

- Je li? — pomislih u sebi -
e, to ¢emo jos vidjeti. Svemu
je pridonijela i ¢injenica Sto su
simptomi herpesa u naseg sina
uklonjeni, Stovise, Aloe Lips
sprijecio je i njegovo ponovno
pojavijivanje, $to nije moglo
dovesti u dvojbu ni Veroniku.
Gotovo dva mjeseca neprekid-
no sam joj dosadivao, sve dok
je nisam uspio pridobiti.

- Poslusala sam jedno preda-
vanje Aranke Vagasi — ukljucuje
se U razgovor Veronika - i rekla
sam: Ako je samo deset posto od
ovoga isting, vec je dovolino! Do-
putovali smo u Budimpestu kako
bismo uplatili naknadu za dacki
dom, da bismo zatim ipak od-
lucili kupiti tim novcem pocetni
paket proizvoda i time zapoceti
izgradnju poslovne mreze.

- Pretpostavljam da vas
klinac nije leprsao od odu-
Sevljenja sto se moze pozdra-
viti s uenjem u Budimpesti.

- Ne misli$ valjda da smo ga

iznevjerili?! Svojim zadnjim zali-

hama uplatili smo ratu za dacki
dom i bacili se intenzivno na
posao, kako bismo ponovno
bili pri svojem novcu. U medu-
vremenu smo na svakom kora-
ku stjecali iskustvo o korisnosti
proizvoda, zahvaljuju¢i kojima
smo mnogima uspjeli  sacu-
vati zdravlje. Zacrtali smo cil):
ako smo ve¢ zapoceli, odradit
¢emo to ¢asno do krajal

- Sve je to jako lijepo, ali
vasa se zemlja tada nalazila
pod embargom, a niste imali
ni skladiste FLP-ovih proizvo-
da. Kako ste uspjeli premosti-
ti taj nedostatak?

- Moze se zamisliti koliko je
sve to oteZalo nasu djelatnost,
ali mi smo ipak ustrajali i dalje
smo razvijali svoj posao, jer vje-
rovali smo u uspjeh i vidjeli smo
goleme mogucnosti U njemu,
priliku da mozemo korjenito
promijeniti  kvalitetu  svojega
dotadasnjeg Zivota. Svakih Sest
mjeseci uspinjali smo se po ste-
penicu na ljestvici. Jos uvijek
nismo imali skladiste, a ve¢ smo
postali safimi manageri.

- Kako medusobno raspo-
djeljujete posao?

- Od pocetnog otpora, mo-
tor nase poduzetnicke djelat-
nosti postala je Veronika, koja
je na sebe preuzela enormno
puno zadaca. Ja se ponajprije
moram pobrinuti da Veronika
ne bi izgorjela, da uvijek uspije
obnoviti svoje snage - objas-
njava Stevan. Vrlo je vazno da
uz neki problem koji se pojavi
ne trazimo drugi problem, nai-
me time samo rasipamo ener-
giju. Zato zajednicki trazimo

Razgovor s Veronikom i Stevanom Lomjanskim

rjeSenje jer nas samo to vodi
naprijed. To je odgovor i na
tvoju prethodnu napomenu u
kojoj si se osvrnuo na problem
sa skladistem.

- Otrcano pitanje, ali ga
ipak moram postaviti, jer
mnoge zanima bas to: cemu
imate zahvaliti sto ste, una-
to¢ mnogobrojnim navede-
nim problemima koji vam
nisu isli na ruku, ipak postali
toliko uspjesni?

- Moramo prije svega vje-
rovati u sebe, u to da mozemo
posti¢i ono $to smo si zacrtali
kao cili. Nemojmo se zamara-
ti mislju kako to moze podi za
rukom samo drugima, jer su
spretniji, ljepsi, talentiraniji, a da
nama nece. To je glupost. Onaj
tko tako prilazi stvarima, bolje
da se utoine upusta. Moramo
htjeti nadvisiti prosjecnost, mo-
ramo htjeti Zivjeti kvalitetnijim
Zivotom od dosadasnjega, od
prosjecnoga. Vrlo je vazno, na-
dalje, da ne pokusavamo niko-
ga prisino nagovoriti na nase
proizvode, nemojmo navaljiva-
ti, jer to automatski izaziva ot-
por. Iznesimo stru¢no moguc-
nosti i preventivno djelovanje,
zatim pricekajmo strpljivo dok
osoba ne zatraZi proizvod jer
je shvatila: potreban joj je! Nje-
mu/njoj je potreban! On/ona
ga hoce za sebe i tada ¢e funk-
cionirati posao. Postavimo sebi
nekoliko pitanja: Zbog ¢ega? S
kim? Kako? Kada? | dajmo na ta
pitanja pravi odgovor: Jer Zelim
Zivjeti kvalitetnijim Zivotom, u
zdravlju. S onim koji to hoce,
poput mene. S ustrajnoscu, s
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Karizmatska licnost, to je sigurno. Tko je osmislio taj izraz sigurno
je njuimao pred o¢ima. Kada dode u neko drustvo, ljudi se odmah sjate
0ko nje, jer sasvim jednostavno ne moze se ne obracati pozornost na nju.

Istodobno je neodoljiva kada je rije¢ o poslu, o Foreveru, jer Sto si
jednom utuvi u glavu, to Ce i ostvariti preko trnja i kamenja.
Blista poput najljepseq dijamanta. Pokraj nje ne mozes se
ni dosadivati ni dokolicariti — odaje o Veroniki suprug Stevan —
medutim, oni koji joj vjeruju i slijede je sigurno stizu do cilja.

vjerom, s opredijeljenoscy, i to
ne sutra, nego odmah sadal

- Sto je to na sto ste danas
mozda najponosniji, a sto je
vezano za vasu dosadasnju
djelatnost?

- Zapocnimo mozda s tim
da smo do razine dijamantnih
managera u prosjeku realizirali
mjesecno tristo non-manager-
skih bodova. Zahvaljuju¢i tome
postali smo prvi i do dana da-
nasnjega jedini dijamantni ma-
nageri na podrudju Istocne Eu-
rope. Vrhunac je pak bio kada
je u rujnu 2005. godine Gre-
gg Maughan iz Sjedinjenih
Americkih Drzava doputovao
u Beograd kako bi nam pred
ekipom Srbije mogao uruditi
dijamantnu znacku, $to smatra-
mo velikom Cas¢u iskazanom
prema nasem radu. | jo$ bi-
smo nesto svakako Zeljeli ista-
knuti, jer je vazno: duzni smo
zahvaliti vise nego korektnom
FLP-u, $to nam je pruzio ovu
nesvakidasnju  ansu.  Tako-
der moramo zahvaliti i svojim
sponzorima, kao i suradnicima
na podnodenju Zrtve. Bez njih
ne bismo ni mi mogli postati
toliko uspjesnil

- Na koncu, kako ste uspje-
li motivirati ljude da osim ku-
povine izvrsnih proizvoda iz-
graduju i poslovnu strukturu?

- Sa svim proizvodima ima-
mo pozitivna iskustva, ali mislim
da je marketinski plan najbolji
proizvod.  Poslovna  mogudé-
nost je fantasticna, ovisi samo
o tome HOCES LI GA ILI NECES.
Po takvom mojem pristupu po-

Znaju me u cijeloj regiji.
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MLM je posao
DUAUCNOST]

S prvim mirisima ljeta nalazimo se u mjesecu kada
slavimo rodendan FLP-a u svijetu. U takvu ozracju
docekali smo nase goste na redovnom svibanjskom Danu
uspjesnosti u beogradskoj dvorani Doma sindikata.

oditelji  rodendanskoga
seminara bili su naju-

spjesniji distributeri nase
zemlje, dijamantni manage-
ri Veronika i Stevan Lo-
mjanski. Oni su suradnici
koji ve¢ godinama pronose
slavu nase zemlje u svijetu
FLP-a i Sire. Veoma smo po-
nosni $to imamo prve dija-
mantne managere u ovom
dijelu Europe i radujemo se
svi zajedno novim uspjesima
svih nasih suradnika.

Okupljene suradnike po-
zdravio je direktor Forevera
u Srbiji, manager Branislav
Raji¢. Nasa kompanija po-
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sluje u vise od 130 zemalja
Sirom svijeta s jedinstvenom
poslovnom politikom, nudeci
milijunima suradnika prigo-
du za bolji i kvalitetniji Zivot.
Direktor Raji¢ upoznao je sve
nazocne suradnike s novim
poticajnim programima  koji
su odnedavna u FLP-ovoj po-
nudi. Tim programima nasa
tvrtka daje joS vise prostora
mogucnostima s kojima i
mozemo priskrbiti  dodatna
putovanja i bolje uvjete za iz-
gradnju poslovne mreze.

S pomocu FLP-ovih proi-
zvoda ucinkovito se mozemo
boriti s losim Zivotnim navika-

ma, faktorima rizika, stresom
i svim onim ¢imbenicima koji
negativno utjeCu na opce
zdravlje organizma. U danas-
nje vrijeme ne postoji zdra-
va ishrana bez suplemenata,
porucuje soaring managerica
dr. Biserka Lazarevi¢. Sva-
kodnevnom i adekvatnom
primjenom tih proizvoda mo-
Zemo doista utjecati na po-
boljsanje Zivotnih uvjeta, op-
¢eg stanja organizma i boljeg
psiho-fizickog stanja, a samim
tim i na vecu efikasnost u
obavljanju svih aktivnosti.
Jedan od najvaznijih di-
jelova programa svakako je

onaj posvecen iskustvima
korisnika  preparata  FLP-3,
kao i iskustvima lijecnika, koji
U svojoj praksi preporucuju
ove fantasti¢ne preparate. Na
dojmljiva izlaganja lijecnika
suradnika FLP-a nastavila su
se fantasti¢na iskustva zado-
voljnih korisnika. Vrijeme i ka-
kvoca su na strani proizvoda
FLP-a. Zahvaljujemo voditelju
ovoga dijela programa, senior
managerici dr. Oliveri Mis-
ki€, koja je svojim iskustvom
pridonijela da svako svjedo-
Cenje  bude potkrijeplieno
daljnjim savjetima, preporu-
kama i sjajnim rezultatima.

Na  pozornici  dvorane
Doma sindikata Cestitali smo
na novim kvalifikacijama su-
pervizorima, assistant ma-
nagerima i managerima.
Nadamo se da ¢emo sve ove
suradnike vidjeti uskoro na
novim pozicijama sa svojim
FLP-ovskim ekipama.

Legenda domace glazbe i
frontman grupe Galija, NeSa
Milosavljevi¢, oraspolozio
nas je svojom glazbom i pje-
smom. UZivali smo u mini
koncertu ovoga vrsnog auto-
ra glazbe i zabavljaca. Nada-
mo se da ¢emo se uskoro po-
novno druziti s popularnim
Nesom Galijom na nekim od
iducih seminara.

U ovim, poslovno receno,
¢udnim vremenima, bavlje-
nje mreznim marketingom
jedan je od nadjelotvornijih
nacina kako bi se prebrodi-
la ekonomska kriza i zaposlili
oni bez posla, kako bi na po-
Sten nacin dodli do novca oni
kojima je prijeko potreban,
odnosno kako bi svoje privat-
no poduzetnistvo ustrojili svi

SUCCESS DAY, BEOGRAD



SUCCESS DAY, BEOGRAD FOREVER 2009/7 23



oni kojima je do toga i stalo.
Veliko je iskustvo u MLM-u na
ledima naSega gosta preda-
vata Branislava Maricica.
Godine rada u ovoj bransi do-
ista su mu dokazale da je ovo
posao buducnosti, a mi mu
dugujemo veliku zahvalnost
na cinjenici $to je svoje vise-
godiSnje iskustvo nesebi¢no
podijelio sa svima nama.

Klju¢ za uspjeh u ovoj vrsti
posla jest ustrajnost na putu
prema uspjehu. Mislite o po-
trebama i Zeljama, i imat Cete
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pozitivnu energiju i entuzija-
zam koji ¢e vas voditi napri-
jed, porucuje senior manage-
rica Milena Petrovi¢. Mnogi
ljudi zive u raskoraku izmedu
prodlosti i budu¢nosti, nereal-
no sagledavajuci ono $to im
sadadnjost donosi. Pozivi, sa-
stanci, prezentacije i poslovni
kontakti donose odlicne re-
zultate samo ako su redovni,
svakodnevni, planirani i s ja-
snom vizijom.

Najuspjesniji suradnici nade
regije rezervirali su svoje mje-
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sto u Klubu osvajaca, odno-
sno kvalficirali su se u skupinu
suradnika koji su u odnosu na
prodlu godinu znacajno pove-
¢ali opseg svojega poslovanja.
Takoder, ove ¢e godine velika
grupa nasih suradnika iz Srbije
biti gosti FLP-a u Americi, na
popularnom medunarodnom
Super Rallyju.

Svakom  uspjeSnom  po-
slovnom Covjeku odgovaraju-
¢i poslovni ciklus predstavlja
izravan smjer prema uspjes-
nom poslovanju. Klju¢no je

povjerenje U posao koji je ute-
meljen na odredenom ucenju
i edukacijskom materijalu, po-
ruCuje soaring manager Boro
Ostoji¢c. MLM je prakticki
postao gospodarska grana s
golemim  potencijalom, po-
5ao XXI. stoljeca koji je dobro-
dosao svakome tko zeli biti
slobodan, zadovoljan, sretan i
financijski neovisan.

Sliedece  druzenje svih
managera Forevera u Srbiji
smo odrzali u odmaraliStu
u selu Babe, 26. lipnja, a vec

sliedeceg dana, 27. lipnja, bili
smo domacini svim surad-
nicima na redovnom lipanj-
skom Danu uspjeSnosti.

Cestitamo ~ svim  novim
assistant  supervizorima
na kvalifikacijama i Zelimo im
dobrododlicu u poslovni svi-
jet Forevera, sada kada imaju
mogucnosti graditi svoju su-
radnicku strukturu.

BRANISLAV RAJIC

regionalni direktor
FLP-a Srbije
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KLUB
OSVAJACA

Deset najuspjesnijin distributera u svibnju 2009. godine po
0sobnim i non-managerskim bodovnim rezultatima

Madarska

1. Vagasi Aranka i Kovacs Andras

2.dr.Koésa L. Adolf

3. Bencsik Erzsébet

4. 76ka Margit

5. Klaj Agnes

6. Hertelendy Klara

7. Utasi Istvan i Utasi Anita

8. Erdei Zoltan i Erdei llona Etelka

9. Lapicz Tibor i Lapiczné Lenko Orsolya
10. Bata Orsolya i Holl6 Szilard

Srbija, Crna Gora

1. Lomjanski Stevan i Lomjanski Veronika
2. dr. Miskic Oliverai i dr. Miski¢ Ivan

3. Strboja Jovanka i Strboja Radivoj

4. Jeli¢ Gordana i Jelic Sinisa

5. Bajrudevi¢ Milica i Bajrusevic Vuk

6. Kota Izabela Barbara i Kota Mihajlo

7. Buru$ Marija i Buru$ Bosko

8. Jakupak Vladimir i Jakupak Nevenka

9. Mihailovi¢ Branko i Mihailovi¢ Marija

10. Radulovi¢ Rajko i Radulovi¢ Slavka
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CONQUISTADOR CLUB

Hrvatska

1. Jurovic Zlatko i Jurovi¢ Sonja
2. mr. sci.Molnar Laszl6 i dr. Molnar-Stantic¢ Branka
3. Koreni¢ Manda i Koreni¢ Ecio
4. Miljak Rill Ivanka i Rill Rolf
5. Stazi¢ Julijana
6. Zantev Andrea
7. Golubovi¢ Karmela i Golubovi¢ Roman
8. Bani¢ Nedjeljko i Bani¢ Anica
9. Petrovic¢ Jasminka i Petrovi¢ Mirko
10. Matuli¢ Natasa i Matuli¢ Mladen

Bosna i Hercegovina

1. Mustafi¢ Subhija i Mustafic Safet

2. dr. Franji¢ Goran

3. Njegovanovic Vaselije

4. dr. Bahti¢ Nedim

5. Njegovanovi¢ Grozdana i Njegovanovi¢ Sreten
6. Jovanovi¢ Radojka i Jovanovi¢ Zarko

7. Alagi¢ Nevresa

Slovenija

1. Batista Ksenja

2. Mavric Tanja

3. Iskra Rinalda i Iskra Lucano
4. Zabkar Alain i Kevi¢ Zorana

5. Germek Marjana

6. Tonejc Sasa

7.Sijanec Zdenka

8. Novak Jozica

9. Kegl Marija i Kegl Alojz
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JJeste li znali da u Zivotu postoje samo dva dana kada ne moZete
nista uciniti aa in promijenite. Jedan je jucer, a drugi — sutra.
Mozemo Ziviet, uciniti ili promijeniti samo ovo danas. Danas

moZemo voljeti, sanjati, raaiti i prije sveqa biti SREINI...”

Cudesno ozradje,
nasmijana lica

prekrasnoj Opatiji, u
Upunoj dvorani hotela ,4

opatijska cvijeta’, odr-
zan je Dan uspjesnosti za
pamcenje. Od samog dola-
ska, izgleda dvorane pa do
brojnosti suradnika, sve je
upucivalo na to da ¢e ovaj
dan biti poseban. Cast da
vode danasnji Dan uspjes-
nosti izborili su novopeceni
manageri Silvana i Vigor
Grbac. Predstavili su se
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duhovitim kratkim filmom
0 sebi, svojem radu, svojim
sponzorima i suradnicima.
Pozeljeli su dobrodoslicu
svima prisutnima iz cijele
Hrvatske i susjednih zema-
lja, a poseban pozdrav upu-
tili su safirnoj managerici
Agnes Krizsé.

Program smo zapoceli s
grupom Maestral, koja svira i
nastupa od 1985. godine - a
danas je pojacana plesacima

u vidu svih sudionika Dana
uspjesnosti.

Toplim  rije¢ima  dobro-
dodlice obratio nam se vo-
ditelj hrvatskoga ureda mr.
sci. Laszlé Molnar. Atmos-
fera je sjajna i prekrasno je
vidjeti vasa nasmijeSena lica
- zapoceo je direktor Molnar
uz sve Cestitke duhu Fiume
Teama. Kazu da je u svijetu
recesija, ali na$ promet po-
Ceo je rasti. Pozdravio je sva

nova mlada lica koja pred-
stavljaju  buduc¢nost FLP-a
uz svesrdnu pomoc¢ nas sta-
rih FLP-ovaca. Pozelio nam
je dobru zabavu i jo$ bolje
ucenje uz sjajne predavace.
Dr. Tamara Kauzlari¢
Zivkovié¢ odrzala je preda-
vanje o lakoci pokreta. Ni-
smo ni svjesni koliko svaki,
pa i najmanji, pokret znaci.
Sve dok nas bilo koji oblik
pokreta ne zaboli. Vjezba,

SUCCESS DAY, OPATIJA
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igra, voznja, sve je poveza-
no s kretanjem. Pokret nam
omogucava nasa anatomija
lako¢u pokreta zdravim Zi-
votom i, naravno, uz pomoc
dodataka prehrani i proizvo-
dima FLP-a, saznali smo iz
ovoga izuzetnog predava-
nja. Zahvaljujemo dr. Tamari
koja se potrudila da preda-
vanje pojednostavi kako bi-
smo svi razumjeli sve — od
anatomije, bolesti, prevenci-
je do lijecenja.

Ako Zelite pomoc¢ bilo
koje wvrste, vise znanja o
proizvodima - obratite se
njemu. On je osoba koja
posjeduje golemo znanje i
uvijek ¢e vam rado pomodi.
,Ako dajemo znanje, oboga-
¢ujemo druge, a sami nista
ne gubimo. Dapace, vrac¢a
nam se." Tim se rije¢ima dr.
Albert Keresztényi obra-
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tio prisutnima. Pokusao se
prisjetiti svih onih koji su u
FLP-u od prvoga dana, ali je
pozdravio i one koji su nam
se tek prikljucili. Pozvao je
one koji zele podijeliti svoja
iskustva s nama da to uz nje-
govu pomoc i ucine.
Slijedila su priznanja za
rad. Business 20 0svoji-
lo je troje novih suradnika.
| time smo zakljucili ovu
lijepu akciju. Kako posta-
ti i ostati uspjeSan, naslov
je predavanja senior ma-

se mora. Mora se i raditi, ali
za puno manje vremena do-
bit ¢ete doista mnogo vide -
zakljucila je Manda.

Kako je na putu prema
gore — pokudala nam je
objasniti managerica So-
nja Jurovi¢. Od samih
pocetaka, troSenja proizvo-
da, skupljanja bodova - pa
do ozbiljnog rada - koji se
odrazava na Ziro-racunu,
ispricala nam je iz vlastitog
iskustva. A jo$ ako to radite
ravnopravno sa svojim par-
tnerom - uspjeh je zajam-
Cen. Sonja i Zlatko dokaz su
da je to istina. ,Utabana je
staza kojom se ide prema
vrhu. Ne krivudajte putelj-
cima, slijedite nas koji vas
vodimo’, zavrsila je svoje
predavanje Sonja.

Slijedila je druga dodje-
la priznanja. Sjajno je bilo
vidjeti opet na pozornici i
supervizore i ass. managere
i managere. Podijeljene su i
tablice za dva automobilska
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nagerice iz Pule — Mande
Koreni¢. Svoje predavanje
zapocela je zahvalom - svi-
ma onima koji su joj omo-
gucili da postane uspjedna
- direktorima, sponzorima,
suradnicima. Ho¢emo i po-
stati uspjedni nada je odluka,
ne moze to nitko napraviti
umjesto nas. Cilj je taj koji
nas motivira, a odli¢ni pro-
izvodi alat su kojim posti-
zemo taj cilj. Stimulira nas
izuzetna poslovna politika i
provizija. Kao i svugdje, uciti

programa. Top ten postao je
vrlo uzbudljiv. Pozitivna kon-
kurencija kao rezultat ima
Zestoku borbu za sam vrh.

Kada su prije tri godine
nasi voditelji dosli na Dan
uspjesnosti u Zagreb, reak-
cCija sljedecega predavaca
bila je — ,5to se Ceka?" | 5to
su cekali? Dobrovoljno su
pristupili FLP-u. A o tom do-
brovoljnom pristupanju, ali
i odgovornom radu - svo-
je predavanje iz Zagreba
na molbu mnogih - Zsolt
Pélhe ponovio je u Opati-
ji. Nijedan segment ovoga
posla nije iz prisile. Ali ta
dobrovoljnost ne znadi i ne
smije znaciti neodgovoran
rad, jer to nece dati nikakve
rezultate. Predavanje koje
poti¢e na razmisljanje. Hva-
la Zsoltu $to je dobrovoljno
dosao u Opatiju i vrlo od-
govorno odrZao ovo poti-
cajno predavanje.

| najvece stvari na svi-
jetu nastale su tako $to
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je netko imao svoj san i
odlu¢io ga ostvariti. Kako
slijediti svoj san — saznali
smo od temperamentne
Agi Krizsé - safirne mana-
gerice, Clanice President's
Cluba. Uvijek rado videna -
postavila je temelje Fiume
teama i to se vidi po sreci
koja zraci iz nje kada dode
na nas Dan uspjesnosti. |
Agi su, kao i mnoge pre-
davace, ponijele emocije.
Svaka sekunda danasnjega
dana odisala je zajednis-
tvom. Svi smo bodrili jedni
druge, veselili se. | Agnes
je primijetila tu nakuplje-
nu energiju i ljubav, i po-
kuSala je prenijeti na nas
poruku da samo zajedno
mozemo bolje i vise, da
budemo zahvalni svima,
od zaposlenika u uredu do
sponzora i suradnika u du-
bini, da budemo zahvalni
predavalima na danima
uspjesnosti i edukacijama,
a koji nesebi¢no dijele svo-
ja znanja i iskustva s nama.
Jer samo tako postic¢i ¢emo
ono sto zelimo. Zajedno ra-
dite, pomazite jedni drugi-
ma. | samo tako je moguce
ostvariti svoj san.

Na kraju danasnjega
dana direktor mr. sci. Las-
zlé Molnar pozvao je sve
predavace kako bismo im
se zahvalili na prekrasnim
predavanjima, te zahvalio
danasnjim voditeljima, brac-
nom paru Grbac, na prekra-
snom vodenju programa.
Nakon zahvale pozvao je
sve koji su postali ass. su-
pervizori da prime svojega
zasluzenoga zlatnog orla.

Zavrdili smo  ovaj pre-
krasni dan uz obecanje da
¢emo desetu godisnjicu
FLP-a Hrvatske proslaviti ta-
koder u Opatiji u listopadu
ove godine. Dotad Zelimo
svima mnogo uspjeha.

mr.sci. LASZLO MOLNAR,
dipl.ing,
direktor hrvatskog ureda
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Obavijesti

NOVOSTI

FLP Madarska d.o.0. i dalje poduzima
sve kako biste Vi svoj posao mogli provodi-
ti uspjesnol U tu smo svrhu od ozujka 2009.
godine promijenili nacin distribucije Casopisa
FOREVER. Zeljeli bismo da nas ¢asopis nepo-
sredno i trenutacno dolazi do $to veceg bro-
ja nasih distributera. Iz tog razloga ¢asopis se
ubuduce nece dostavljati poStom uz mjesec-
no izvjes¢e o bonusima, nego ¢emo priloziti
po jedan primjerak ¢asopisa na poklon pri-
godom svake kupnje proizvoda s bodovnim
vrijednostima u svim zemljama regije.

Ovakav nacin distribucije novih ¢asopisa
zapocinjat ¢e s 15. svakoga mjeseca i trajat Ce
do 14. iduceg mjeseca. Na nasim mjestima
prodaje proizvoda bez bodovne vrijednosti i
dalje cete modi kupiti nase aktualne, ali i sta-
rije, brojeve Casopisa.

FLP Madarska d.0.0. kontinuirano se trudi
poboljsati djelotvornost svoje komunikacije s
distributerima. Zelimo posti¢i da vazne infor-
macije do Vas dolaze cedce i preciznije.

Zbog toga Vas molimo, preporucu-
jemo Vam, da se upiSete na nas popis
za korespondenciju. To mozete uciniti
tako da nasim kolegama u uredima na
ispostavi fakture osobno izdiktirate
svoju e-mail adresu, koju ¢emo pohrani-
ti u svojem sustavu.

Na taj ¢emo nacin ubuduce i putem e-
maila davati potporu vasoj izgradnji poslov-
ne mreze.

0d 1. travnja 2009. godine pokrece se
jedan specificni putnicki klub zatvorenog
tipa ALOE TRAVEL SERVICE (ATS). Kao nje-
govi ¢lanovi, distributeri ¢e modi putovati jefti-
nije i do 20-50%.
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- Distributeri koji su postigli razinu od
2CC li iznad toga moci ¢e kupiti ¢lan-
sku iskaznicu u uredima FLP-a. Godis-
nja naknada za uclanjivanje iznosi 49 €
PO 050bi, i modi ¢e se uracunati vec kod
prvog putovanja.

—| oni nadi partneri koji joS nisu postigli
razinu assistant supervizora mogu kupi-
ti ¢lansku iskaznicu ako prije toga kupe
jedan paket proizvoda Travel Pack, Cija je
vrijednost izrazena u bodovima 1,0550 cc.

—/a prijavu treba ispuniti jedan jednosta-
van obrazac na kojem se nalaze podaci i
e-mail adresa distributera.

- Distributer se s pomocu ¢lanske iskaznice
moze registrirati na home-pageu ATS-a,
¢ime Ce postati clanom jednoga on-line
putnickoga kluba.

— ATS prenosi izbor ponuda najvecih za-
padnoeuropskih putnickih agencija s 4,
516 zvjezdica.

Smatramo da nasi aktivni ¢lanovi zasluzuju
da putem FLP-a mogu sudjelovati u senzacio-
nalnim putovanjima uz specijalan popust.

Kontakt: (+36-70) 434-3843

E-mail: register@aloetravel.com

RESPONZORIRANJE

Pravila ,ponovnog sponzoriranja” na-
laze se u 12. poglaviju Poslovne politike.
Vazno je znati da mogucnost ponovnog
sponzoriranja nije automatski proces, nego
moZze stupiti na snagu samo nakon podno-
senja utvrdenih obrazaca (izjava o respon-
zoriranju, nova pristupnica) i kontrole ispu-
njavanja uvjeta. Utvrdena pravila Poslovne
politike krsi onaj tko, zanemarivsi postupak
responzoriranja, registrira i po drugi put vec
prije registriranog distributera proizvoda.

INTERNET

Dragi nasi distributeri proizvoda, ovim vas
putem Zelimo obavijestiti da informacije mo-
Zete dobiti s dviju internetskih stranica nase
tvrtke. Jedna je www.flpseeu.com - to je
adresa home-pagea nade regije i madarske
web-trgovine. Kodove za pristup web-trgovini
i za kupnju mozete zatraziti u nasim uredima.
Na home-pageu su aktualni i stariji brojevi ¢a-
sopisa dostupni unosenjem lozinke ,forever’, a
fotogalerija lozinkom ,success’”.

SrediSnji home-page tvrtke, ili popularno
nazvan ,americki home-page’, jest www.
foreverliving.com, koji pruza vijesti o FLP-u
u svijetu, daje informacije o medunarodnim
podacima za kontakt, te razne druge korisne
obavijesti. Ovoj adresi mogu pristupiti svi zain-
teresirani kliknuvsi na ,Guest in". Na stranicu za
distributere mozete pristupiti kliknuvsi na ,Dis-
tributor login”. Ondje ¢ete modi provijeritii svo-
je dnevne bodovne rezultate. Svoje korisnicko
ime (LOGIN ID) i svoju lozinku (PASSWORD) za
pristup mozete pronaci U vasem mjesecno
primljenom obracunu bonusa (u zadnjem od-
lomku za obracun bonusa /obracun provizije/).

Obracun bonusa na nasem home-
pageu. Svakom nasem suradniku koji ima
lozinku dostupni su podaci obracuna mje-
secnog bonusa putem interneta. O nacinu
uporabe ove usluge mozete se informirati na
poCetnoj stranici za distributere home-pagea
foreverliving.com.

Forever You Tube. Sredisnji ured (Home
Office) izradio je nas kanal Forever You Tube,
koji se nalazi na adresi: http://www.youtu-
be.com/user/AloePod. Na njemu su ponu-
deni video-klipovi kojima se promoviraju

OBAVIJEST!



FLP-ovi proizvodi, predavanja visih manage-
ra i razne druge marketinske prezentacije na
raznim jezicima.

Uskoro ¢e biti ostvarena mogucnost i za
obradu tekstualnih poruka, odnosno bit ¢e
dostupno i na mobitelu Blackberryju.

U svezi s pojavljivanjem distributera na
internetu, predstavnici maticne tvrtke upozo-
ravaju na sliedece pojedinosti:

- na web-stranici ne smiju biti objavljeni sa-

vjeti medicinskog/terapeutskog tipa;

-na stranici ne smiju biti objavljena hilo
kakva obecanja koja se odnose na ostva-
rivanje prihoda odnosno zarade;

— web-stranica obvezatno mora sadrzavati
da je njezin viasnik neovisan distributer
FLP-a, te da stranica nije FLP-ova sluzbe-
na stranica;

- internetska prodaja ne smije se provoditi
na distributerskim web-stranicama.

Nadalje, opetovano skreemo pozormost
da se, sukladno tocki 14.33.5 nase Meduna-
rodne poslovne politike, nasi proizvodi ne smi-
ju prodavati ni na elektronickim trzistima/draz-
bama (npr. Vatera, TeszVesz, E-bay itd.). Molimo
vas da sva svoja objavijivanja na interetu pla-
nirate uzimaju¢i u obzir gore navedene napo-
mene, te prije publiciranja ni pod kojim uvje-
tima nemojte propustiti zatraziti od nasega
Drustva njihovo odobrenje. Link home-pagea
ocekujemo na e-mail adresu sredisnjeg ureda
flobudapest@fipseeu.hu.

Nije u skladu s pravilima! Nikada nemoj-
te proizvod kupovatiili prodavati preko drugih
elektronickih kanala ili jedinica maloprodaje.
Imajuci u vidu mogucnosti elektronickih medi-
ja uodnosu na razne prodajne kanale, stajaliste
je Forever Living Productsa da se te jedinice
smatraju maloprodajnim objektima. Prema
poslovnoj politici koja je na snazi, prodaja ili
izlaganje bilo kojeg proizvoda, ili tiskanog ma-
terijala FLP-a u maloprodajnim objektima,
strogo su zabranjeni. Promet robe s pomocu

OBAVIJEST!

elektronickog medija moze se odvijati iskljuci-
vo putem home-pagea wwwiflpseeu.com!

KORISNE INFORMACIJE

Nasa je tvrtka osigurala svojim distributeri-
ma nekoliko moguénosti za dostup podacima
0 dnevnom prometu i stanju bodova:

—Putem interneta. Informacije o tome
mozete pronaci u Obavijestima u poglav-
lju pod naslovom INTERNET.

- Informacije o aktualnom stanju vasih bo-
dova moZete zatraZiti i putem sustava
SMS-a koji vec nekoliko godina funkcio-
nira uspjesno.

- O aktualnim podacima o vasem prometu
svesrdno Ce vas informirati i nasi suradnici
u telefonskoj sluzbi za stranke nasega
srediSnjeg ureda u Budimpesti. Osobne
informacije o vrijednosnim bodovima
madarski distributeri mogu zatraziti pu-
tem telefona na brojevima +361 269 53
7014361 269 53 71, a distributeri iz Hr-
vatske, Bosne i Hercegovine, Srbije i Crne
Gore na broju +3613325541.

Molimo svoje suradnike da se pri tra-
Zenju informacija iskljucivo ogranice na
svoje vrijednosne bodove i informacije o
svojem poslu!

Molimo nade postovane distributere da |
ubuduce obrate pozornost na to¢no popunija-
vanje obrazaca, s posebnim naglaskom na pri-
javnilist za distributere, ugovor koji je sklopljen
izmedu distributera i FLP-al

Radi izbjegavanja pogresaka, prepravije-
ne i nepotpisane prijavne listove i narudz-
benice necemo biti u moguénosti prihvatitil
Mozemo prihvatiti samo vlastorucno
potpisane ugovore! Svi ostali potpisi
smatrat Ce se krivotvorenjem sluzbenih
dokumenata!

U slucaju promjene imena ili adrese nije
dovoljno samo upisati promjenu na narudzbe-
nicu. U tu svrhu molimo vas da ispunite obra-
zac namijenjen izmjeni podatakal

Radi financijske sigurnosti molimo vas
da prilikom trazenja informacija o bonu-
sima putem opunomocenika, opuno-
mocenik donese sa sobom svoju osob-
nu iskaznicu! Na osnovi Medunarodne
poslovne politike, svaki distributer koji je
potpisao prijavni list (ugovor) stjece pravo
na obavljanje kupnje proizvoda po vele-
prodajnim cijenama neposredno od FLP-a.
Distributeri postaju registrirani tek prilikom
svoje prve kupnje davanjem na uvid prije
predanoga i pecatom ovjerenoga drugog
primjerka prijavnog lista.

ELERILV;

program na internetu
od 24. srpnja do 19. kolovoza
2009. godine

06.00 1 18.00
06.10118.10

Himna
Dr. Gyorgy Bakanek:
Prevencija s pomocu Aloe vere

063011830  Gospel zbor Golgota od 150
¢lanova: Svecani koncert

06.55118.55  Péter Lenkey: Pozdravne rijeci

07.10119.10  Dr. Edit Révész Siklosné:
Prirodni antioksidansi u
prevencijii lijecenju
07.50119.50  Supervizori, assistant
manageri

08.15i20.15  Manageri, visi manageri,
osvajaci

09.15121.15  Andras i Leslie Banhidy:

Pjesma
09.30i21.30  Dr. Edit Révész Sikldsné:

Opdi podatci o Aloe veri
09.55i21.55  Tvojsan na$ je plan: Uvod u FLP
10.00i22.00  Supervizori, assistant

manageri
10.25122.25  Manageri, viSi manageri,

osvajaci
113512335  Aidan O'Hare: FLP Europa
12.30100.30  Didna Bir6 i Kldra Hertelendy:

Pjesma
12.35100.35  Zsolt Jozd i Judit Molndr:

Poticajni elementi u FLP-u
13.00101.00  Veronika Lomjanski: Proslost,

sadasnjost i budu¢nost s

Foreverom
13.20101.20  Rex Maughan: Predavanje,

s titlovima
13.55701.55  Jézsef Szabé: Rodendan
1415102.15  Android: Rodendanska cestitka
14.20102.20  Attila Gidéfalvi: Putk

dijamantno-safimoj razini Il.
153510335  Katrin Bajri
163510435 llike Lajosné Tasnadi: Sto za

mene znaci managerska razina
17.05105.05  Tvojsan nas je plan: FLP-ovi

proizvodi
17.10i05.10  Attila Pataki: Rodendanska
Cestitka

www.flpseeu.com




Zeleni broj Telecentra u Budimpesti: +36 80 204 983. Poziv je besplatan radnim danom od 12 do 16 sati.

OBAVIJESTI UREDA U MADARSKOJ

NOVOSTI

U sklopu Telecentra radi i novi
ZELENI broj: 06 80 204 983. Uslu-
ga je dostupna radnim danom od
12 do 16 h i moZete zvati besplat-
no. Telecentar je, naravno, i dalje
dostupan na ve¢ uhodanim starim
brojevima: +361 297 55 38, +36
20456 8141, +36 20 456 8149.

KALENDAR PRIREDBI

BUDIMPESTA: Dani uspjesnosti:
18.07. 2009, 19. 09. 2009, 17. 10.
2009, 21.11.2009.119. 12. 2009.

NARUDZBE PROIZVODA

Oni nasi kupci koji proizvode ne na-
bavljaju osobno ili putem opunomoce-
nika u nasim predstavnistvima, svoje
narudzbe mogu predati na sljedeci nain:

- telefonom, gdje ¢e vam nasi suradnici dati
tocnu informaciju o iznosu cijene narudz-
be, o vrijednosti u bodovima i o naknadi
dostave: +361 297 5538, +361 297 5539,

-mobitel: +36 20 456 8141,+36 20 456 8149.

- zeleni broj: +36 80 204 983 (poziv je be-
splatan radnim danom od 12 do 16 h).

- putem SMS-a na broj telefona
+36 20478 4732.

- putem interneta: nnarucite proizvode
na home-pageu www.flpseeu.com!
Ovo je najudobnije i najsigurnije rjesenje
- ne samo iz aspekta neposredne kupnje
proizvoda, nego i sa stajaliSta evidencije
narudzbi. Odli¢no je sredstvo i tijiekom nu-
denja proizvoda, naime primamljiva je to
ponuda za sve zainteresirane. Bodovna vri-
jednost svake narudzbe u roku od 24 sata
bit ¢e dodana azuriranoj vrijednosti. Nasa
web-trgovina dostupna je i neposredno
na adresi www.lpshop.hu, dok se razvoj
stanja bodovnih vrijednosti moZe pratiti na
home-pageu www.foreverliving.com.

KUPNJA S POPUSTOM

Nasi partneri koji imaju madarsko dr-
Zavljanstvo dio provizije koja im pripada
po esobnoj kupnji mogu iskoristiti i u vidu
popusta. Na njihov ¢emo zahtjev iznos fak-
ture za obavljenu kupnju umanijiti za visinu
popusta, tako da ¢e morati podmiriti racun
koji je manji za iznos popusta.

Tijek kupnje s popustom je sljedeci:

1. Izjava. Ako Zelite iskoristiti ovu mo-
gucnost, morat Cete dati iziavu o tome
ispunjavanjem u tu svrhu namijenjenog
obrasca.
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ured u Debrecenu

2. Kupnja. Sustav Ce pri kupnji automat-
ski umanijiti ukupni iznos fakture za visinu
popusta. Predmetni iznos, medutim, po sva-
koj pojedinoj kupnji ne smije premasiti 35%
ukupnog neto iznosa fakture. Ako je popust
prikupljen na vase ime veci od spomenutih
35%, preostali cemo iznos popusta uracu-
nati pri sliedecoj kupnji, ponovno do visine
od 35% ukupnog iznosa nove fakture, zatim
Ce se isti proces ponavljati svaki put iznova.
U slucaju kupnje s popustom, za potvrdu
VaSega osobnog identiteta ili identiteta Va-
Seg opunomocenika potrebno je predociti
osobni dokument sa slikom.

3. Davanje informacija. Svakoga 15. u
mjesecu dodavat ¢emo iskoristivom  iznosu
nove popuste nastale po kupnjama ostvareni-
ma prethodnoga mjeseca. Nasi suradnici Vama
ili Vasim opunomocenicima mogu davati infor-
macije o aktualnom iznosu popusta tek nakon
predocenja osobnog dokumenta sa slikom.

O daljnjim pojedinostima mozete se infor-
mirati kod svojega sponzora ili nasih suradnika.

DOSTAVA NA KUCNU ADRESU

Zelimo skrenuti pozornost distributeri-
ma u Madarskoj na usluge tvrtke za dostavu
posiliki. Time ¢ete moci dobiti svoju posiljku
maksimalno u roku od 2 dana od narudzbe
— uz dogovor o terminu - na bilo kojoj tocki
u drzavi, koju Cete obvezatno morati pre-
uzeti u roku od 48 sati. U protivnom ¢emo
fakturu stornirati, a bodove oduzeti. Cijena
narucenih proizvoda i naknada za dostavu
placa se pri preuzimanju posiljke. TroSkove
dostave pri kupnji vrijednosti iznad 1 boda
Tvrtka preuzima na svoj teret.

KORISNE INFORMACIJE
Molimo cijenjene distributere da uz pri-
javne listove i ubuduce priloze kopiju obrt-

nice, ¢ak i naknadno, odnosno
tvrtke i kopiju porezne prijave!
Ubuduce ¢emo samo na temelju
toga modi isplatiti proviziju! Oni
nasi partneri iz Madarske koji pri-
likom kupnje traze racun na ime
svoje tvrtke, moraju dostaviti na-
sem uredu sve potrebne popunje-
ne obrasce kao i kopiju dokume-
nata koji dokazuju posjedovanje
tvrtke. Opsirne informacije o tome
naci cete na oglasnim plo¢ama u
nasim uredima, a na vasu molbu
suradnici ureda usmeno ¢e pruziti
zeljene informacije.

Brojevi telefona medicinskih eksperata:
dr. Kassai Gabriella 20/234 2925

dr. Kozma Brigitta 20/261 3626

dr. Mezési Ldszl6 20/251 9989

dr. Németh Endre 30/218 9004
Siklésné dr. Révész Edit 20/255 2122

Broj telefona samostalnog lijecnika
savjetnika:
dr. Bakanek Gyorgy 20/365-5959

Proizvodi Forever Living Productsa
pustaju se u promet s preporukom Ma-
darskoga saveza alternativne medicine.

NASA PREDSTAVNISTVA
Forever Living Products
e SrediSnja uprava:
1067 Budapest, Szondi utca 34.
tel: 4361 269 5370,+36 20 253 3614
e Komercijalna uprava u Budimpesti:
1183 Budapest, Nefelejcs u. 9-11,
tel: 4361 291 8995, +36 20 465 6280
Komercijalni direktor. dr. Gothard Csaba
e Adresa regionalnog ureda u Debrecenu:
4025 Debrecen, Erzsébet u. 48,
tel: 436 52 349657,+36 20 914 2945.
Regionalni direktor: Pésa Kalman
o Adresa regionalnog ureda u Szegedu:
6721 Szeged, Tisza Lajos krt. 25,
tel. +36 62 425 505,+36 20 251 1712,
Regionalni direktor: Radoczki Tibor
o Adresa regionalnog ureda u
Székesfehérvaru:
8000 Székesfehérvar, Séstdi Ut 3,
tel: 43622333 167.
Regionalni direktor: F6di Attila

Forever Resorts

e Hotel dvorac Szirdk
3044 Szirak, Pet6fi u. 26.
tel: +36 32 485 300, faks: +36 32 485 285.
Direktorica hotela: Katalin Kiraly

OBAVIJEST!



2 nocenja u predivnom apartmanu

Dorudci i velere
Polusatna masaza

Uporaba usluga Wellnessa i teniskog terena

41.600.-Ft/glavi/2 nod,
umjesto 59.280.-Ft

@%W decradsiici destiibocderi/

Zeljeli bismo svima vama skrenuti pozornost na nasu sljedeéu
ponudu s popustom!Hotel dvorac kontinuirano ocekuje vas,
nase drage suradnike, kao i vase obitelji, kako prigopdom grupnih

priredbi, tako i obiteljskih proslaval

Park dvorca i s njim povezano okruzenje pruza sjajne moguénosti za
organiziranje vjencanja, po zelji s ceremonijom na otvorenom.

Ove godine ponovno ¢emo raspisati moguénost ljetne skole jahanja
u aranzmanu cjelodnevnog boravka, odnosno u aranzmanu sa
smjestajem. Detalji s tim u svezi opisani su u tekstu ispod!

2 nocenja u bajkovitoj dvokrevetnoj sobi
Dorudci i velere
Polusatna masaza
Uporaba usluga Wellnessa i teniskog terena
37.500.- Ft/glavi/2 nodi,
umjesto 53.280.-Ft

VIKEND PAKET: (s dolaskom u petak)

2 nocenja u prekrasnoj dvokrevetnoj sobi u

sporednom traktu zgrade
Dorudci i vecere
Polusatna masaza

Uporaba usluga Wellnessa i teniskog terena
29.450.- Ft/glavi/2 nodi, umjesto 34.430.-Ft

Ljetne $kole jahanja s cjelodnevnim boravkom u Hotelu dvorcu u Szirdku
Pocetkom ljetnih praznika ponovno ¢ée biti aktualna moguénost prijave za sudjelovanje u ljetnoj skoli jahanja. Prijave za
dolje navedene termine primaju se na broj telefona 0036-32-485-300.
TERMINI: 20.07. - 24. 07.2009. * 27.07. - 31.07.2009. * 03.08. - 07. 08. 20009.

Skola jahanja odrzava se u
jednotjednim — petodnevnim
turnusima, mjesto odrzavanja
konjusnica Hotela dvorcau
Szirdku, odnosno ostali pripadajui
prostor. Dobnu strukturu sudionika
ljetne $kole ¢ine djeca od 9 do

16 godina. Program zapocinje

u 9 sati ujutro, kada ¢e se djeca
upoznati sa sredinom; ocijenit
¢emo jahacko znanje i uvjezbanost
djece. Tijekom dana u dva navrata
modi ée sjesti na konja, te ¢e modi
aktivno sudjelovati u poslovima oko
odrzavanja konja.

*10.08. - 14. 08.2009. *

Ostale mogu¢nosti programa:
usluge wellnessa, uporaba teniskog
terena, stolni tenis, badminton,
kuglana bez postolja. Sudionicima
kampa osiguran je jedan glavni obrok
— objed, a tijekom dana soda voda.
Tiurnusi svaki put traju od ponedjeljka
do petka, izmedu 9 sati ujutro i 16
sati popodne. Dolazak sudionika
individualan! Hotel ée osigurati po
jedan glavni obrok, nadzor djece,

a u konjusnici i jednoga strucno
osposobljenog instruktora. Turnusi
se organiziraju u slu¢aju prijavljivanja
minimalno 6 zainteresiranih!

24.08. -28.08.2009.

Primamo i bonove za odmor!
Cijena jednotjedne $kole s
boravkom, instruktorom,
prehranom i uporabom usluge
wellnessa iznosi: 2.900.- Forinti
/danu, u tu cijenu je ukljucen

i PDV. Postoji i moguénost u
aranZmanu sa smjestajem, a u tom
slucaju cijena s punim pansionom

iznosi 29.900.-Ft/glavi!

Nadam se da ée vam neki od nasih prijedloga privuci pozornost! Obratite nam se sto prije!

S postovanjem: Katalin Kirdly
Hotel dvorac Szirdk
06-20-539-0534
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FLP Albanija, Madarska, Bosna i Hercegovina, Hrvatska, Kosovo, Srbija, Crna Gora, Slovenija

Zajedno na putu uspjeha

Dijamantno-safirnu managersku razinu postigli su(sponzor)

Gidofalvi Attila i Gidofalvi Attilané (Giddfalvi Zsanett)

Managersku razinu postigli su: (sponzor)

Z6ka Marqit (Bencsik Erzsébet)

Razinu assistant managera postigli su:

Kocsik Szabolcs
Kondi Gabriella i Kondi Péter

Supervizorsku razinu postigli su:

Rubint Zsuzsanna
Rubint Lajosné i Rubint Lajos

Szdla Ernéné
Szepesi Tibor i Szepesiné Holld Edina

Berecz Viktor i Gombos Péter i
Bereczné Veres Ddra Gombos Szilvia
Bozsik Gabor Herman Gyulané i
Burger Katalin Herman Gyula

Burjan Attila i Horvath Andrea
Czékman Emd i
(zékmadn-Vajnai Viktoria
Dobos LészI6 Mihaly i

LdszIé Mihdlyné

dr. Ernhaft Jozsef

dr. Rusz Zoltan i dr. Frang Emese
dr. Szdics Istvan

Ddczi Valéria i Doczi Laszlo
Elfrink Gizella i Eef Elfrink
Farkas Istvanné

Felde Istvanné

Gaal Tibor

Galambos Zoltan

Hollésy Endre Andrds
Horvathné Valkd Szilvia i
Horvéth Laszl6

Idei Péter

Jakab Judit

Juhdsz Andrés Gergely
Kereszttriné Czako Ildik i
Keresztiri Andrds

Kiss Gabor i Kissné Kovacs Maria
Konta Alexandra

Kovdcs Lészld i Galgdczi Anita
Kovacs Magdaléna

Kun Istvanné i Kun Istvan

Mauri¢ Nenad i Visi Rébert

Mauri¢ Zora Sosberger Sanja i

Mihdk Andrea Sosberger Eli

Mileti¢ Helena Szdnt6 Mihdlyné

Miletic Dijana Székelyhidi Janos i

Molndr Imréné Székelyhidi Janosné

Németh-Téth Sandorné Takdcs Viktor i

Nagy Attila Takdcsné Varga Kitti

Nagyné Szabd I1dikd i Takacs Klara

Nagy Imre Tari Szilvia i

Oravecz Kdlman Fiileky Andrés

Papp (saba Tasnddi Lajos

Pataki Zsolt i Topor Pal Judit

Pataki Eva Téth Csabai

Pavlovi¢ Zorica Téthné Gyuricza Margit

Pavlovics Istvan Végh Karina

Puskés Zoltan Zeltner Tamds Péterné i
Tamas Péter

Lovas Istvan i Lovasné Borbély Eva  Reiner-Visi Sabine i

Pobjednici programa poticanja kupovine automobila:

1.razina

Addmné Sz6l16si Cecilia i Adém Istvan
Bakd Jozsefné i Bako Jozsef

Baldzs Nikolett

Balogh Anita i Siile Tamés

Banhidy Andrds

Danijela Barnak i Vladimir Barnak
Becz Zoltan i Becz Mdnika

Bodnar Daniela

Botka Zoltan i Botka Zoltanné
(zeléné Gergely Zsofia

(Csepi lldiké i Kovacs Gabor

(Csuka Gydrgy i dr. Bagoly Ibolya
(siirke Balint Géza i Csiirke Balintné
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Dobsa Attila i Dobsané Csaki Ménika
Goran Dragojevi¢ i Irena Dragojevic
Elids Tibor

dr. Farady Zoltén i dr. Farddy Zoltanné
Farkas Gaborné i Farkas Gabor

Fittler Diana

Anton Gajdo i Olivia Gajdo

Gecz6 Eva Krisztina

Gecz0 Laszld Zsoltné i Gecz6 Laszl6 Zsolt
Gecse Andrea

Haim Jézsefné i Haim Jozsef

Hajcsik Tiinde i Lang Andrds
Halomhegyi Vilmos

Hofbauer Rita i Gavalovics Gabor
Jancsik Melinda

KVALIFIKACIJE TJEKOM SVIBNJA



Jozd Zsolt i Molndr Judit

dr. Kdlmanchey Albertné i dr. Kdlmanchey Albert
dr. Kardos Lajos i dr. Kardosné Hossz( Erzsébet
Kdsa Istvan i Kasa Istvanné

Kemenczei Vince i Tamdsi Krisztina
Keszlerné Ollos Méria i Keszler Arpad
Kibédi Adam i Otos Eméke

Klaj Agnes

Sonja KneZevic i Nebojsa KneZevi¢

Knisz Péter i Knisz Edit

Kovdcs Gyulané i Kovéacs Gyula

Koves Mérta

Jadranka Kralji¢-Pavleti¢ i Nenad Pavletic
Kulcsarné Tasnadi llona i Kulcsar Imre
Lapicz Tibor i Lapiczné Lenké Orsolya

dr. Predrag Lazarevic i dr. Biserka Lazarevi¢
Lérént Karoly i Lérdntné Toth Edina
Lukdcs Laszl6 Gyorgy

dr. Lukdcs Zoltan i dr. Lukacsné Kiss Erzsébet
Major Istvan i Majorné Kovacs Beatrix
Mayer Péter

Mészéros Istvanné

Branko Mihailovi¢ i Marija Mihailovi¢
Miklds Istvanné i Tasi Sandor

Mirjana Mici¢ i Vilmo3 Harmo$

Mohdcsi Viktoria

Molndrné Kalcsu Kldra

Mrakovics Szilérd i Csordds Emdke

Mussé Jozsef i Mussoné Lupsa Erika
Nagy Adém i Nagyné Belényi Brigitta
Nagy Gabriella i Markus J6zsef

Nagy Zoltén i Nagyné Czunds Agnes
Marija Nakic i Dusan Naki¢

Oltvélgyiné Zsidai Rendta

Orosz llona i dr. Gonczi Zsolt

Orosz Lészloné

Papp Imre i Péterbencze Anikd

Papp Tibor i Papp Tiborné

Radics Tamas i Poreisz Eva

Raddczki Tibor i dr. Gurka llona

Ramhab Zoltan i Ramhab Judit

Rath Gabor

Rezvan Pdl i Rezvanné Kerek Judit

Réth Zsolt i Réthné Gregin Timea

Rudics Robert i Rudicsné dr. Czinderics Ibolya
Rusék Jozsef i Rusak Rozélia

Rusdk Patricia

dr. Steiner Rendta

Tihomir Stilin i Maja Stilin

Sulyok Ldszl6 i Sulyokné Kokény Tiinde
Szabados Zoltan i Szabadosné Mikus Emese
Szabd Ferencné i Szab6 Ferenc

Szabd lldiké

Szahd Péter

Szabd Péter i Szaboné Horvath llona

dr. Szabd Tamdsné i dr. Szabd Tamds
Szeghy Maria

Székely Janos i Juhdsz Déra

Szekér Marianna

Széplaki Ferencné i Széplaki Ferenc
Tandcs Erika

KVALIFIKACIJE TJEKOM SVIBNJA

Tandcs Ferenci Tandcs Ferencné
Tasnddy Bedta i Voros Zoltén
Téglds Gizella

Térmegi LdszI6né i Térmegi LaszI6
Tordai Endre i Tordainé Szép Irma
Téth Timea

dr. Dusanka Tumbas

Tdri Lajos i Dobd Zsuzsanna
Miodrag Ugrenovici Olga Ugrenovi¢
Vareha Mikulas

Varga Zsuzsa

Visnovszky Ramdna

Vitké LdszIo

Zakar Ildiké

Jozefa Zore

2.razina

Botis Gizella i Botis Marius

Budai Tamds

(sészér Ibolya Tiinde

Dominké Gabriella

Hertelendy Kldra

[llyés llona

Dragana Janovi¢ i Milo$ Janovi¢
Milanka Milovanovic i Milisav Milovanovi¢
Daniela Ocokoljic

dr. Marija Ratkovic i Cvetko Ratkovi¢
Révész Tiinde i Kovdcs LaszI6
Rdzsahegyi Zsoltné i Rdzsahegyi Zsolt
Sikldsné dr. Révész Edit i Siklds Zoltan
Szépné Keszi Eva i Szép Mihaly

Téth Csaba

Varga Géza i Vargané dr. Juronics llona

3.razina

Berkics Miklds

Biré Tamads i Oroshdzi Didna

Bruckner Andrds i dr. Samu Terézia
Marija Burus i BoSko Buru$

Fekete Zsolt i Ruskd Noémi

Halmi Istvan i Halminé Mikola Rita
Herman Terézia

Juhdsz Csaba i Bezzeg Eniké

Kis-Jakab Arpad i Kis-Jakabné Téth Ibolya
dr. Késa L. Adolf

Krizs6 Agnes

Leveleki Zsolt

Stevan Lomjanski i Veronika Lomjanski
dr. Németh Endre i Lukacsi Agnes
Zoran Ocokolji¢

Senk Hajnalka

dr. Seresné dr. Pirkhoffer Katalin i dr. Seres Endre
Szabd Jozsef i Szabd Jozsefné

Tamés Janos i Tamds Janosné

Téth Istvan i Zsiga Marta

Téth Sandor i Vanya Edina

Utasi Istvan i Utasi Anita

Végasi Aranka i Kovacs Andrds

Varga Robert i Vargané Mészaros Méria
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Obavijesti ureda

Jugoistocne Europe

OBAVLESTI UREDA U SRBUJI

o Ured u Beogradu: 11000 Beograd, Kumodraska 162,
tel.: +381-11-397-0127. Radno vrijeme ponedjeljkom,
utorkom i Cetvrtkom od 12:00 do 19:30 sati, a srijedom i
petkom od 09:00 — 16:30 sati.

o Ured u Nisu: 18000 Nis, Ucitelj Tasina 13/1,,
tel.: +381-18-514-130, +381-18-514-131. Radno vrijeme:
ponedjelikom i ¢etvrtkom 11.00-19.00 h, utorkom, srijedom i
petkom 9.00-17.00 h.

o Ured u Horgosu: 24410 Horgos, Béle Bartoka 80,
tel.. +381-24-792-195. Radno vrijeme radnim danom 9.00-17.00 h.
Regionalni direktor: Branislav Rajic.

— Forever Living Products Beograd Vam stoji na raspolaganju sa
sliede¢im uslugama: predaja narudzbe putem telefona - te-
lecentar, na broju telefona: +381-11-309-6382. Radno vrijeme:
ponedjeljkom, utorkom i cetvrtkom 12:00-19:30 h, a ostalim
radnim danima 9:00-16:30 h. Pri telefonskoj narudzbi roba se
dostavlja na adresu koja je navedena na kodnom broju. Naru-

Citelj je duzan platiti cijenu u trenutku preuzimanja narucene
robe. Troskovi dostave postom placaju se po dnevnom tecaju
NBS Srbije na dan kada je roba urucena. TroSkove dostave po-
stom FLP Beograd podmiruje samo u slucaju kada narudzba
pod istim kodnim brojem prelazi vrijednost 1 boda.

- Registracija novih suradnika ne moZe se obavljati putem telefona.

— Pri telefonskoj narudzbi uzet ¢e se u obzir samo narudzbe pri-
stigle do 25. u danom mjesecu, dok se nakon toga narudzbe
mogu predati samo 0sobno u nasim uredima.

— Reklamni materijal i svi formulari mod¢i ¢e se kupovati i u ure-
dima u Horgosu i Nidu, gdje ¢e nasi distributeri modi kupiti i
pristupnice i obrasce namijenjene izmjeni podataka.

BROJEVI TELEFONA LIJECNIKA SPECIJALISTA U SRBLJI:

dr. Biserka Lazarevic i dr. Predrag Lazarevié:
konzultacije utorkom 13h-16h i petkom od 14h-16h
dr. Kaurinovi¢ Bozidar tel: +381-21-636 9575
konzultacije srijedom i Cetvrtkom od 12h-14h, na br.

+381-23-543-318,

OBAVUESTI UREDA U CRNOJ GORI

831000 Podgorica, Serdara Jola Pileti¢a 20. Tel.: +382-20-245-412,
tel/fax: +382-20-245-402. Radno vrijeme: ponedjelikom
12:00-20:00. Ostalim radnim danima 9:00-17:00. Svaka zadnja
subota u mjesecu je radni dan. Radno vrijeme: 9:00-14:00

Regionalni direktor: Aleksandar Daki¢

— Proizvode moZete narucivati na sliedece brojeve telefona:
+382-20-245-412; +382-20-245-402. Placanje prilikom preuzimanja
robe. Ako vrijednost narucene robe dostize i premasuje 1 bod,
FLP preuzima troskova transporta na svoj teret.

BROJ TELEFONA LIJECNIKA SPECIJALISTA ZA CRNU GORU:
dr. Nevenka Laban: +382-69-327-127

OBAVUESTI UREDA U HRVATSKOJ

o Ured u Zagrebu: 10000 Zagreb, Trako$¢anska 16.
Obavjestavamo suradnike i potrosace da ured FLP-a Zagreb
ima produzeno radno vrijeme: ponedjeljak i etvrtak: 09:00 -
20:00; utorak, srijeda i petak 09:00 - 17:00. Tel.: 01/ 3909 770;
faks: 01/ 3704 814.

Regionalni direktor: mr. sci. Laszld Molndr.

— Telefonske narudzbe: 01/ 3909 773. Troskove dostave za poje-
dina¢nu narudzbu iznad 1 boda placa FLP.

— Predavanja o proizvodima i marketingu odrzavaju se ponedjelj-
kom, utorkom, srijiedom i Cetvrtkom od 17:00 u srediShjem uredu.

— Kozmeticko-edukacijski centar pruza usluge u kozmetickom salonu
u sredidnjem uredu po vrlo povoljnim cijenama za ¢lanove FLP-a.
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- Radno vrijeme centra: ponedjeljak i srijeda 09:00 — 12:00, uto-
rak i Cetvrtak 15:00 — 20:00 i petak 14:00 - 17:00. Rezervacije
termina na tel: 01/3909 773.

VAZNA OBAVIJEST: od 1. ozujka 2008. moguce je obrocno placa-
nje (2 - 3 rate) putem DC kartice za kupnju proizvoda i usluge
kozmetickog salona iznad 1.500 kuna. Broj telefona telefonske
lijecnice dr. Ljube Rauski Nagli¢: 091 5176 510 — svaki neparni
datum od 16:00 do 20:00. Iskoristite mogu¢énost povlastene kup-

nje. Za obavijesti upitajte svojega sponzora ili djelatnike ureda.

BROJEVI TELEFONA NASE LIJECNICE SPECIJALISTICE U
HRVATSKOJ:

Dr. Davorka Vitlov Cirjak:

(parnim danima, od 08.00 do 10.00)

+385-9151-07070

OBAVIJEST!



o Ured u Bijeljini: 76300 Bijeljina, Trg D Mihajlovica
br. 3, tel: +387-55-211-784 +387-55-212-605, fax: +387-55-221-780.
Radno vrijeme radnim danom: 9.00-17.00 sati.
Regionalni direktor: dr. Slavko Paleksic.

Ured u Bijeljini

" OBAVIJESTI UREDA U SLOVENLJI

¢ 1236 Trzin-Ljubljana, Borovec 3, tel: +386-1-562-3640.
Radno vrijeme ponedjeljkom i ¢etvrtkom od 12:00 do 20:00 sati,
a utorkom, srijedom i petkom od 09:00 - 17:00 sati.

o Adresa skladiSne prodaje u Lendavi: Kolodvorska 14,9220 Lendava
Telefon: +386-2-575-12-70, Fax: +386-2-575-12-71,
E-mail: forever living@siol.net. Radno vrijeme: ponedjeljkom od 12
do 20 sati, utorkom, srijiedom, Cetvrtkom i petkom od 9 do 17 sati.
Regionalni direktor: Andrej Kepe.

- Broj telecentra u slucaju telefonske narudzbe: +386-1-563-7501. U
slucaju telefonske narudzbe, robu ce se isporucivati na adresu na-
vedenu na kodnom broju. Oni distributeri proizvoda koji namjera-
vaju naruciti robu u ime drugog distributera proizvoda, prethodno
moraju nabaviti punomo¢ onog distributera proizvoda na Cije ime
narucuju robu. Spomenute punomodi moze se nabaviti u uredu.
Vrijeme isporuke robe narucene telefonom iznosi dva radna dana!

BROJEVI TELEFONA NASIH LIJECNIKA SPECIJALISTA U SLOVENLI:
dr. Miran Arbeiter: +386-4142-0788, dr. Olga Canzek: +386-4182-4163

Ured u Lendavi

OBAVIJEST!

OBAVIJESTI UREDA U BOSNI | HERCEGOVINI

e Ured u Sarajevu: 71000 Sarajevo, Akita Seremeta do br. 10,
tel: +387-33-760-650. +387-33-470-682, fax: +387-33-760-651.
Radno vrijeme ponedijelikom, Cetvrtkom i petkom od 09.00-
16.30, a utorkom i srijedom 12.00-20.00 sati. Svaka zadnja subota
u mjesecu je radni dan i svake zadnje subote odrzat ¢cemo mini
Dan uspjeha u uredu FLP-a. Voditeljica ureda: Enra HadZovi¢. U
slucaju telefonske narudzbe u uredima

— Forever Living Productsa u Bosni zovite sliedece brojeve (pri-
java novih distributera putem telefona nije omogucena):
+387-55-211-784 u Bijeljini, i +387-33-760-650 u Sarajevu.

OBAVIJEST UREDA FLP-A SARAJEVO

- U slu¢aju telefonske narudzbe narucitelj je duzan platiti ciienu u
trenutku preuzimanja narucene robe. Kada vrijednost narudzbe ne
prelazi vrijednost 1 boda, tada troSkove dostave na kuénu adresu
placa narucitelj.

| OBAVIJESTIUREDA U ALBANLJI
o Albanija, Tirana Reshit Collaku 36. Fax: +355 4230 535
Regionalni direktor: Attila Borbath
Voditelj ureda: Xhelo Kicaj, tel.: +355 694066 811

Konzultacije: Radnim danom 9-13h, 16-20h
e-mail: flpalbania@abcom.al

Ured u Albaniji

| OBAVIJESTI UREDA U KOSOVU

o Pristiné Rr. Uck br. 94, tel.: +381-38-240-781, +377-44-503-911.
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PREDSTAVLJAMO

Na terasi restorana Sasfészek suncobran raskriljen. Grije nekih 30 stupnjeva,
godi krem juha od ribizla sa Slagom na vrhu. Svi su stolovi zauzeti, neki
rade s telefonom u rukama, dok su drugi upregnuli laptop u posao.
Slap od crvene kose koja se vijori, traper mini suknja, zelena majica,
na njoj natpis: Sonya. Veselo hoda uokolo moja sugovorica, najnovija

suradnica u salonu, frizerka Barbara Benko.



Suradnici

- Zapocnimo od pocetka, gdje si ro-
dena?

- Rodena sam 18.06. 1975. u Budimpeti.

- Otkada radis u svojoj struci?

- Ve¢ sam 12 godina frizerka i strasno
volim struku, jer me uvijek iznova stavlja
pred nove izazove.

- Je li te skola naudila svemu?

- Nije. Ondje ima mogu¢nosti samo za
usvajanje osnova i nekoliko tehnickih rje-
Senja. Praksa je dusa i srce svega. Ja sam
struku ucila od vrlo dobrog majstora, i
dok sam bila ucenica nasla sam se u tako
sjajnoj poziciji da sam asistirala jos dvjema
frizerkama te sam mogla zavirivati u sve,
pa i najsitnije tajne posla.

- Ima li majstorskih trikova koji se
Cuvaju poput tajne?

- Bas tako. Veliku razliku moze stvoriti
veC sama cinjenica tko je od koga ucio.
Recimo to tako, od koga je imao mogu¢-
nosti uloviti neke poteze, jer koliko frizera,
toliko mogucih rjedenja za isti il].

- Vidjela sam te tijekom cesljanja
punde. Pramenove kose motala si i
namjestala, postavljala ukrasne kop-
Ce s potpuno produhovljenom facom.

- Vle¢ sam bezbroj puta bila na prezen-
tacijama, te sam se nasla u jedinstvenoj
situaciji da sam mogla dati oduska i svojoj
strasti prema pundama, s kojima sam se
natjecala i za vrijeme svojega Skolovanja i
postizala vrlo dobre rezultate.

- Javna je tajna da frizeri oboZava-
ju sisati.

- Razlog tome je jednostavan, oblik
neke frizure odreduije kako je osisana kosa.
Nevjerojatno koliko to ovisi o tome.

www.flpseeu.com

- Bojenje? Feniranje? Sto o tome mislis?

- S nekom dobro pogodenom bojom
vidala sam potpun preobrazaj lica. Neka
moja fen-frizura, koja moze potrajati i 3
do 4 dana, ispunjava me ponosom, jer
$to nas zene moze uciniti sretnijima nego
kada nam je frizura kakva treba biti.

- Nalazi li se neko doskolovanje
medu tvojim planovima?

- Kako da ne? Nije mi samo u planu,
nego je prisutno kontinuirano i dosad, ali
i sada. Dakle, stalno nastojim drzati korak s
novitetima, slijediti trendove, jer kao i Sisa-
nje koje nije nikada dovrseno, samo ga se
prekine, na isti taj nacin nijedan frizer ne
moze znati sve.

- Kako si dospjela u FLP?

- Ve¢ sam uvelike prizeljkivala pripadati
ovoj obitelji. Priblizno dvije godine po-
kusavam se probiti unutra, nije bilo lako,
ali ¢ekanje se isplatilo, jer dospjela sam u
profesionalnu ekipu. Smatram da sam se u
kratkom roku uspjela asimilirati, ali moguce
je i da sam ja bila neki manji uragan koji se
uspio upuhati u zivote svojih suradnika.

- Upotrebljavas li proizvode samo u
okviru svojega poslaiilii privatno?

- Ja vec spadam u ozbiline potrosace,
zarazila sam i svoju mamu i prijateljicu.

- Na Sonyainu danu otkrila si, Stovi-
Se i prezentirala, tijek jednoga pakun-
ga. Bili to otkrila i nasim Citateljima?

- Tijekom sastavljanja receptura bila mi je
od velike pomodi ona jednostavna ¢injenica
da se sve dade mijesati sa svim. Iskreno se
usudujem tvrditi da svatko tko je ve¢ imao
problema sa svojom kosom bilo kojega tipa,
i kojega vec izluduje potraga za rjeSenjem,

-

u'/
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Sonya u ulici Nefe
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ovdje ¢e ga zasigumo pronacil Cini se ne-
vjerojatnim, ali je istinito, svejedno o kojem
se problemu radilo, bilo prhutanju, lomljivoj
kosi, suhoj ili masnaj. Isplati se iskusati.

- Volis li raditi ovdje?

- Volim. Sama Cinjenica $to mi ovdje u
ulici Nefelejcs mozemo pruzati komplet-
nu wellness uslugu, dostojna je ove tvrtke
nevjerojatno dobra glasa.

- Kako glasi tvoja poruka citateljima?

- Uistinu srdacno i s prijateljstvom oce-
kujem sve vas kod nas.

- Hvala na razgovoru.

KATA UNGAR
managerica

U SALONU SONYA

U ULICI NEFELEJCS

Masazu: Gsilla Fiilop (+36-20) 981-7894

2a kozmetiku: Ivett Rdcz (+36-20) 416-6329
zamanikuru/pedikuru: Krisztina Hasznosi (+36-20)
594-7437

zafrizera: Barbara Benkd (+36-20) 369 7579

U SALONU SONYA

U ULICISZONDI

zamasazu: Ildiké Hrncsjdr (+36-20) 457 1155

2a kozmetiku: Ildiké Mészdros (+36-20) 500-3889

Nasi suradnici spremno cekaju kako bi
vam pruzili malo tetosenja. lzvucite
svoje rokovnike i uvjerite se u
istinitost majih rijeci!

Zelim vam ugodno tetosenje!

IMPRESUM

lzdavac: Forever Living Products Magyarorszag Kft. - Urednistvo: FLP Magyarorszag Kft. 1067 Budapest, Szondi u. 34. Telefon: (36-1) 269-5373 Fax: (36-1) 312-8455
Glavni urednik: Dr. Sandor Milesz - Urednici: Valéria Kismarton, Zsuzsanna Petroczy, Kdlman Pdsa, Sandor Rokas, Jaberits Zsolt - Priprema za tisak: TIPOFILL 2002 Kft.
Foto: Kanyo Béla, Darko Baranasi¢ - Graficki urednici: Richard Teszér, Gabor Buzéssy - Naklada: Veszprémi Nyomda Zrt. Tisak: 32 080 primjeraka - Prevoditelji, lektori:

albanski: Dr. Marsel Nallbani — hrvatski: Darinka Anicic, Zarko Ani¢ Antic - srpski: Ottilia Toth-Késa, Balazs Molnér, Dragana MeseldZija - slovenski: Jolanda Novak Csaszar, Biro 2000
Ljubljanaa Odgvornost za sadrZaj ¢lanaka snose autori ¢lanaka! Sva prava zadrzana!

IZ PERA NASIH DISTRIBUTERA
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Aloe Travel Service [ATS] jest za Siroku publiku
nedostupna ekskluzivna usluga FLP-a, koja radi
iskljucivo putem interneta, a s pomocu koje se
pred FLP-ovim ¢lanovima otvara prava riznica
jedinstvenih mogu¢nosti putovanja. Ovom je-
dinstvenom online uslugom mogu se koristiti
samo osobe koje su stekle to pravo uporabom
prethodno dobivene ATS kartice - koja sadrzava
registracijski broj. Predmetni putnicki klub svojim
¢lanovima pruza svoje usluge uz posredovanje
isklju¢ivo medunarodno poznatih i priznatih za-
padnoeuropskih organizatora putovanja, jamce-
¢i time iznimnu kvalitetu kao i - ne manje vazno
- povoljnije cijene!

Be your own
travel agent!

S pomocu ATS-ova sustava rezervacija, kori-
snicima ¢e biti dostupna cjelokupna ponuda
velikih inozemnih putnickih agencija. Tako cete
putnicke aranzmane moci rezervirati neposred-
no kod organizatora putovanja, kao da imate
vlastitu putnicku agenciju. Putem web-stranica
bit ¢e dostupni i po cijeni znatno povoljniji put-
nicki aranzmani s polaskom s nekog od zapad-
noeuropskih aerodroma, za koje ¢ete zahvalju-
juci sustavu, odnosno svesrdnoj pomodi nasih
kolega, moci neposredno rezervirati avionsku
kartu za vezu.

Nekoliko milijuna ponuda
diljem svijetal

Putem ATS-ova sustava moze se neposredno
rezervirati nekoliko milijuna [dnevno azuriranih]
ponuda. Za razliku od domace prakse, konacne
cijene navedene prigodom rezervacije ukljucuju
sve pripadajuce troskove [izuzev npr. osiguranja).
Na stranici se mogu rezervirati — medu inima - ra-
zne ponude paket-aranzmana, kruzna putovanja,
putovanja brodom, avionske karte, rent-a-car,
osiguranja, incentive putovanja.

/nacajna cjenovna
prednost moguca

Cak do 20-50!

Gore navedena cjenovna prednost moZe se rea-
lizirati zaobilaskom tradicionalnog lanca prodaje.
Na taj nacin s pomocu ATS-ova sustava rezer-
vacija dostupnima postaju i dosad nedostupne
ponude koje u pojedinim slu¢ajevima imaju ne-
vjerojatne akcijske cijene.

Sigurnost,
pouzdanost,

udobnost!

Zahvaljujuci online znacajki sustava, Vi cete putem
interneta modi u bilo kojem trenutku, bilo gdje -
¢ak i od kuce - komforno rezervirati svoje putova-
njel Za pouzdanost i sigurnost pobrinut e se diliem
svijeta poznati i priznati organizatori putovanja.

Daljnji fantasticni
popusti!

Od srpnja se pokrece ATS-ov program mijesta za pri-
hvat kartica. Prigodom predocivanja kartice ¢lanovi
klubaimaju pravo na popuste raznih velicina od cije-
na usluga danog mjesta za prihvat kartica. Popust se
moze realizirati trenutacno, na licu mjestal Broj mje-
sta za prihvat kartica kontinuirano ¢e se povecavati!

ATS, ka_o )
moUvac(Hsko
sredstvo za rad!

Imajuci u vidu da se ¢lanstvo u klubu vezuje uz
odredenu razinu postignutih rezultata - iz toga
jasno slijedi da moZe posluZiti i kao sredstvo za
motivaciju u sklopu izgradnje poslovne strukture:

- Vrbovanje novih kupaca, odnosno suradnika s
pomocu ATS-a.

- Moguénost povecanja prometa managerskih
skupina.

- Neaktivne ¢lanove FLP-a moze se potaknuti
na ponovnu kupnju, u vrijednosti od najma-
nje 1 boda.

- MoZe se postici povecanje prometa putem in-
centive putovanja vezanih uz realizaciju pro-
meta unutar pojedinih skupina.

-1jo$ mnogo toga drugogal

Kako mozete
dodi u posjed
ATS kartice?

FLP - u suradnji s ATS-om - stvorio je jedan spe-

cijalni mini-combo paket [Forever Travel Pack] u
vrijednosti od 1 boda, uz koji se moze kupiti i ATS
kartica. Forever Travel Pack nalazit ¢e se u prodaji
od 1. lipnja na mjestima skladisne prodaje FLP-a!
Od razine assistant supervizora na dalje kartica se
moze kupiti i zasebno po cijeni od 49 eura. Bilo
da je kupite uz paket, bilo zasebno, iznos od 49
eura u potpunosti se moze otpisati prilikom ku-
povine u ATS-ovu sustavu popustal

Daljnje informacije na
jestima

? ladisne prodaje!



Napici

Forever Aloe2Go™

Vet neko vrijeme mozemo uZivati u
blagotvornom djelovanju Aloe Vera Gela.
Stovise, i Pomesteen Power koji sadrzava voéni
koktel izuzetno visoke razine antioksidansa
koji se sastoji od mogranja, magnostina,
kruske, maline, kupine, borovnice i ekstrakta
sjemenki od grozda, takoder spada medu
nale najomiljenije proizvode. Forever

Living Products, sljubivsi ova dva iznimna
napitka dodatka prehrani, stvorio je Forever
Aloe2Go! Pakirano u foliji po dozama, moze
se konzumirati vrlo jednostavno bilo gdje,
bilo kada: u uredu, automobilu, usred izleta,
uz jednostavan transport. Samo otvorite po
oznaCenom tragu i istog trena mozete popiti
ovaj hranjivim tvarima bogat zdravi napitak
sjajna okusa!

Zahvaljujudi napitku Aloe2Go, imamo pristup
energetskoj bombi ugodna okusa, pri ¢em

svoj organizam opskrbljujemo najvaznijim
kompleksnim ugljikohidratima. Napitak
Pomesteen koji je osvjezavajueg okusa — medu
inima sadrzi i magnostin (kojega se zbog
specifi¢no finog okusa naziva i “kraljicom
voéa’) — sljubili smo s Aloe Vera Gelom,

te smo tako uspjeli stvoriti ovaj jedinstveni
antioksidantni koktel. Na§ imunosni sustav bit
¢e u stanju, premasujudi sva nasa ocekivanja,
Cuvati na$ organizam, ne i slucajno.

Razina antioksidansa Pomesteena visa je od
borovnice, zelenog ¢aja ili crnoga vina. Od
svih vrsta vo¢a u magnostinu se nalazi uistinu

najvedi broj spojeva ksantona, koji je sposoban
Stititi nad imunosni sustav ¢ak snaznije od
vitamina CiD.

Istodobno Aloe Vera Gel, zahvaljujuéi
svojoj visokoj razini polisaharida, odnosno
brojnih drugih prirodnih djelotvornih tvari,
ima iznimno blagotvorno djelovanje na nas
imunosni sustav.

Ako ve¢ u ovom trenutku shvadate po ¢emu
je vazan, te ako vas je uspio ocarati svojim
sjajnim okusom, pobrinite se da se kod kuce
uvijek nade dostatna koli¢ina paketa napitka
Aloe2Go.

SASTOJCI:

Aloe Vera Gel (83,51%), voéni sokovi 16,1%:
(sok od kruske, mogranja, magnostina,
maline, kupine, borovnice), limunska kiselina,
konzervans (kalijev-sorbat), ekstrakt sjemenki

od grozda, vitamin C i antioksidans (vitamin E).

Dodatni podatci
Hranjiva vrijednost 100ml  1doza(88,7ml)  RDA%
Energetska vrijednost ~ 45,2Kcal  40Kaal

(192K) (170K
Proteini - -
Masti - -
Ugljikohidrati (q) 13 10
Odtoga: Secer(g) 9 8
Vitamin C (mg) 316 2 46

*RDP % dnevno preporucena doza unosa vitamina u postotcima u jednoj doziod 88,7 mL.

UPUTE ZA DOZIRAN]JE I PRIMJENU:
Prije uporabe dobro izmuckati. Pakiranje od
jedne doze popiti jedanput ili dvaput dnevno,
po moguénosti prije obroka. Nepotrosena
koli¢ina mora se ¢uvati u hladnjaku i mora

se popiti u roku od 24 sata radi optimalnog
djelovanja. Ako je ambalaZa ofte¢ena, nemojte
konzumirati proizvod.

Netto 88,7 mL

* Spoj blagotvornog djelovanja Aloe Vera
Gela i Pomesteena.

* Ukusan napitak u ambalazi za
jednostavnu uporabu.

* Jedinstveni antioksidantni koktel.

PRODUCT #196

Gore navedene konstatacije nisu strucno stajaliste Drzavnoga farmakoloskog instituta. Proizvodi nisu namijenjeni za tretman, ili lijecenje bolesti.

PAND e e
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